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RELAZIONE DEI PRESIDENTI
DELLA COMMISSIONE PROVINCIALE USI
ALLA GIUNTA DELLA CAMERA DI COMMERCIO DI MILANO

Gli usi normativi, fonte terziaria del diritto, ai sensi dell’art.1 prel. c.c., si formano tra-
mite la ripetizione costante di un comportamento (elemento oggettivo) associato alla
convinzione, da parte dei consociati, di osservare una condotta avente valore giuridico
(elemento soggettivo o psicologico). Il compito di accertare e revisionare periodicamen-
te gli usi e le consuetudini, collegati alle attivita economiche e commerciali, venne attri-
buito alle Camere di Commercio con Legge del 20 marzo 1910, n. 121 e poi successi-
vamente ribadito dal Regio Decreto del 19 febbraio del 1911, n. 245 e dal decreto 16
maggio 2000 del Ministero dell’Industria, del Commercio e dell’ Artigianato: tale attivi-
ta rientra ora fra le funzioni camerali in materia di armonizzazione del mercato previste
dall’art. 2 della legge 580/93.

Obiettivo verso il quale le operazioni di accertamento e revisione convergono ¢ 1’indivi-
duazione delle regole attestatesi nella prassi dei vari ambiti commerciali, nel rispetto dei
requisiti di equita e trasparenza e conformemente alla legislazione vigente, anche al fine
di prevenire 1’eventuale contenzioso e, possibilmente, cercare di dirimerlo.

Con delibera di Giunta n. 347 del 20 dicembre 2005, ¢ stata nominata la Commissione
Provinciale per la revisione della raccolta degli usi commerciali per il quinquennio
2005-2010. In particolare, I’attivita della Commissione si ¢ concentrata, nel periodo con-
siderato, nella revisione degli usi immobiliari, edili, grafici e tipografici.

Lattivita della Commissione si ¢ svolta in assidua collaborazione con la Segreteria Usi
del Servizio Armonizzazione del Mercato. Le osservazioni e le proposte di modifica
degli usi, pervenute alla Segreteria da parte delle Associazioni di categoria e degli
Ordini professionali, sono state esaminate dai componenti della Commissione e dai
singoli Comitati Tecnici, i quali — come di consueto in contraddittorio tra le parti inte-
ressate — hanno approntato in via preliminare gli schemi degli usi settore per settore.
Dopo I’approvazione della Giunta camerale, tali schemi sono stati affissi all’Albo e
inseriti nel sito internet della CCIAA, per consentire la formulazione di eventuali rilie-
vi in merito — da far pervenire alla Segreteria Usi entro il termine di 45 giorni dal rice-
vimento — ai Comuni della Provincia di Milano, alle Associazioni di categoria, agli
Ordini professionali, alle Associazioni per la tutela dei consumatori e a tutti gli orga-
nismi a vario titolo interessati alla materia. Vagliate le osservazioni eventualmente
segnalate dagli enti interpellati, la Commissione ha proceduto alla stesura definitiva
del testo di ciascun uso, sottoponendolo nuovamente all’approvazione della Giunta
camerale.

Nello svolgimento dei lavori, la Commissione Provinciale si ¢ attenuta — come del resto
avvenuto in passato — al principio inderogabile secondo il quale compito della Raccolta
Provinciale degli Usi — come previsto nelle pre-leggi del codice civile — non ¢ di detta-
re regole vincolanti, ma di rispecchiare la reale attivita degli operatori economici.

Si ¢ tenuta naturalmente in conto 1’osservanza delle disposizioni inserite all’interno del
Decreto Legge del 4 luglio 2006, n. 223 (“Decreto Bersani”), convertito con Legge n.
248 del 4 agosto 2006, il quale prevede che “dei Comitati tecnici istituiti presso le
Camere di Commercio per la rilevazione degli usi commerciali non possono far parte i
rappresentanti di categorie aventi interesse diretto nella specifica materia oggetto di rile-
vazione”: per tale motivo questi soggetti sono stati interpellati tramite specifiche audi-
zioni. Il Comitato ¢ stato invece composto da rappresentanti degli organi professionali
ed esperti super partes.

La Commissione provinciale ha, inoltre, provveduto a verificare, anche alla luce della
nuova legge comunitaria, la conformita alle disposizioni legislative vigenti degli usi
revisionati, al fine di eliminare le parti in contrasto con tali disposizioni.

Tra il mese di marzo 2006 e il mese di ottobre 2007 sono stati sottoposti a revisione gli
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usi in materia di “immobili urbani e fondi rustici”, tenendo conto della prassi modifica-
tasi nell’ultimo quinquennio, e altresi delle disposizioni emanate dal Ministero
dell’Industria, del Commercio e dell’Artigianato (circ. n. 1695/c del 2 luglio 1964 ¢
seguenti). Gli operatori del settore avvertivano 1’esigenza, non piu rinviabile, di vedere
recepite nella Raccolta provinciale degli usi milanesi le modificazioni intervenute dal-
I’anno 1998 in poi.

Nella medesima sede la Camera di Commercio di Milano si € riservata di rilevare, con
apposita ricerca che sta per concludersi, effettuata da un organismo super partes, se la
percentuale delle provvigioni abbia subito delle modifiche rispetto al quinquennio pre-
cedente. Pertanto, in attesa dei risultati della ricerca, la relativa tabella riportata ¢ quella
delle provvigioni contenute nella Raccolta Usi 2005.

Le medesime motivazioni hanno spinto la Commissione ad intervenire nel settore edi-
lizio e hanno portato all’approvazione definitiva degli usi nel commercio dei manu-
fatti prefabbricati, dei materiali da costruzione edile e delle forniture in opera. In con-
siderazione della notevole varieta dei materiali suddetti e della complessita delle que-
stioni tecniche, la revisione ha impegnato la Commissione dall’anno 2006 all’anno
2008.

Nel 2009 la Commissione si ¢ dedicata alla revisione degli usi dell’industria grafica, con
particolare riferimento ai prodotti tipografici e alle attivita di stampa, anche periodica.
Gli usi in argomento cercano di coprire gli spazi lasciati liberi dalle disposizioni di legge
o richiamati dalle stesse disposizioni normative.

Proseguendo nella direzione tracciata fin dalla precedente Raccolta, questa nuova edi-
zione si rivolge con peculiare interesse agli usi negoziali (art. 1340 c.c.), i quali, pur non
avendo il medesimo carattere generale e obbligatorio degli usi normativi (art. 1374 c.c.),
hanno valore integrativo e interpretativo a livello contrattuale e assumono progressiva-
mente importanza in quei settori commerciali non regolamentati da norme precise e per-
cio piu soggetti a pratiche arbitrarie.

La Raccolta Provinciale degli Usi 2010 ¢ organizzata per titoli, suddivisi a loro volta in
capitoli, articoli e voci, conformemente ai criteri indicati dalle direttive ministeriali. Il
testo ¢ corredato da un’ampia appendice che comprende fra 1’altro: un glossario, i testi
delle Regole internazionali per 1’interpretazione dei termini commerciali (/ncoterms), il
Regolamento Arbitrale della Camera Arbitrale di Milano, il Regolamento del Servizio di
Conciliazione, il Regolamento di Arbitrato e il Regolamento ADR della Camera di
Commercio Internazionale, le Norme ed Usi Uniformi Relativi ai Crediti Documentari
¢ le Norme Uniformi Relative agli Incassi, tre indici — per materie, analitico, dei Comuni
richiamati nel testo.

Le attivita di accertamento e di revisione si sono avvalse della collaborazione — rea-
lizzata con profondo impegno e competenza — dei giuristi ed esperti dei vari settori,
nonché di tutti i componenti della Commissione Provinciale e dei Comitati Tecnici: a
loro va un vivo ringraziamento per 1’apporto fondamentale fornito alla presente
Raccolta.

Un particolare ringraziamento va all’ Avv. Paolo Giuggioli, Presidente dell’Ordine degli
Avvocati e al Prof. Giorgio De Nova, I’apporto dei quali ha reso possibile affrontare usi
complessi e delicati in settori innovativi e di frontiera che fanno di Milano un punto di
riferimento nazionale in tema di usi.

Un sentito apprezzamento va infine al complesso lavoro di preparazione, ricerca e coor-
dinamento svolto dal Servizio Armonizzazione del Mercato sotto la direzione della
dott.ssa Eliana Romano.

I PRESIDENTI DELLA COMMISSIONE PROVINCIALE USI
Alessandro Alessi
Umberto Loi



Elenco componenti della Commissione Provinciale Usi di Milano 2005-2010

Presidenza
Dott. Alessandro Alessi
Dott. Umberto Loi

Esperti giuridici
Prof. Avv. Giorgio De Nova

Membri effettivi

Avv. Amalia Pannuti...................... UNIONE COMMERCIO
Avv. Andrea Lavorato.................... ASSIMPREDIL
Dott. Angelo De Martini ............... FED. COLT. DIRETTI
Dott. Antonino Gatani ................... RAPPR. UNITARIO ASS. CONSUMATORI
Dott.ssa Claudia Salvini................ ASS. LEGNANESE DELLINDUSTRIA
Dott. Fabrizio Lain ........................ ASSOLOMBARDA
Dott. Franco Scarpanti .................. UNIONE ARTIGIANI PROV. DI MILANO
Dott. Giacomo Carbonari .............. ANIA
Avv. Giovanni Mereu..................... ABI
Avv. Elisabetta Lunati.................... ABI
PI. Giuseppe Campisciano............ FIMAA MILANO
Avv. Maria Grazia Longoni ........... ASS. LOMBARDA SPEDIZIONIERI
E AUTOTRASPORTATORI
Dott. Luciano Rai.............ccoooouneee. ORDINE DOTTORI COMMERCIALISTI
DI MILANO
Dott. Marco Broggini ..........c......... CONFARTIGIANATO ALTOMILANESE
Avv. Paolo Giuggioli ...........c....... ORDINE DEGLI AVVOCATI DI MILANO
Avv. Patricia De Masi Taddei Vasoli API MILANO
Dott. Stefano Baroncini................. ASSINTEL
Dott. Vittorio Tonini ...................... ASS. ART. E PICCOLE AZIENDE DI MILANO
Avv. Stefano Azzali....................... DIRIGENTE DELI’AREA TUTELA

DELLA CONCORRENZA E DEL MERCATO

Membri supplenti
Avv. Maria Cristina Serra............ ORDINE DEGLI AVVOCATI DI MILANO
Dott.ssa Miriam Berra................ API MILANO

Segretario Commissione Usi
Dott.ssa Eliana Romano ............. Responsabile Servizio Armonizzazione del Mercato

Segretari Comitati Tecnici e Segretari supplenti

Dott.ssa Giuseppina Benevento - Servizio Armonizzazione del Mercato
Dott. Mauro Condo - Servizio Armonizzazione del Mercato

Dott. Guido Gabaldi - Servizio Armonizzazione del Mercato

Sig.ra Angela Pinna - Servizio Armonizzazione del Mercato

Dott. Mauro Scialabba - Servizio Armonizzazione del Mercato



NOTE INFORMATIVE

Dal Codice Civile
Capitolo I - Delle fonti del diritto
Art. 1 - Indicazioni delle fonti.

Sono fonti del diritto:
1) le leggi

2) i regolamenti

3) le norme corporative
4) gli usi [8,9].

Art. 8 - Usi.

Nelle materie regolate dalle leggi e
dai regolamenti, gli usi hanno efficacia
solo in quanto sono da essi richiamati.

1l riferimento dell’applicazione degli
usi e espressamente richiamato in 107
articoli del Codice Civile.

Art. 9 - Raccolte degli usi.

Gli usi pubblicati nelle raccolte uffi-
ciali degli enti e degli organi a cio
autorizzati si presumono esistenti fino
a prova contraria.

L'uso é la reiterazione plurisubiettiva
e prevalente di atti giuridici e unilatera-
li assentiti e leciti.

Tale principio di diritto oggettivo ¢
riconosciuto ed applicato dal giudice,
spettando alla parte che ne richiede
l’applicazione [’onere di fornire la
prova dell’esistenza e del contenuto
(Cass. Civ. 17.4.1968 n. 1131).
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1l giudice puo applicare ['uso accer-
tato, anche non provato dalla parte,
quando sia noto (Cass. Civ. 19.12.1968
n. 2962).

1l comportamento costante di un atto,
ripetuto ed osservato da coloro che
intrattengono rapporti contrattuali,
forma una “opinio iuris seu necessita-
tis” scaturendo da una volonta di
rispetto della coscienza del popolo.

L'uso, quando la legge afferma
espressamente la norma di comporta-
mento, non puo né formarsi né essere
contrario al disposto della legge stessa,
non puo essere quindi “contra legem”.

Agli usi é possibile derogare sempre
che i contraenti esprimano chiaramente,
per iscritto o con altri mezzi validi, la
loro volonta.

Gli usi possono essere ‘“‘generali”
quando sono osservati ed applicati su
tutto il territorio dello Stato.

L’accertamento e stabilito dal T.U.
20.9.1934 n. 201 e dalle disposizioni del
D.L.C.PS. 27.1.1947 n. 152, modificato in
parte dalla legge 13.3.1950 n. 115; tale
decreto istituisce [’organo accertatore
presso il Ministero dell’Industria del
Commercio e dell Artigianato.

Gli usi possono essere “locali”, quan-
do vengono rilevati in determinate pro-
vince o zone di queste : [’accertamento é
demandato ad una Commissione provin-
ciale che si avvale di Comitati tecnici,
presieduti da alti magistrati.

Le raccolte provinciali degli usi ven-
gono rivedute ed aggiornate ogni cin-
que anni.



TITOLO 1

Contrattazione in genere






a) Qualifiche
(nessun uso accertato)

b) Denominazioni
(nessun uso accertato)
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¢) Clausole principali

CONTRATTO DI AGENZIA

Sommario

Forma del contratto .. ... ... ... .. .. Art. 1
Contenuto . .. ... » 2
Preavviso di recesso . ... .. ... » 3
Approvazione del preponente . .......... ... » 4
Rapporti dell’agente col preponente . ....................uu..... » 5
CampPIONATT . . .ot e et e e e e » 6
Trasmissione fatture . ... ..... ... ... ...t » 7
Provvigioni . ... ... ... » 8

ITER DELLC ACCERTAMENTO

Primo accertamento:

a) esame del Comitato tecnico: 20 ottobre 1968 - 30 maggio 1969.

b) approvazione della Commissione: 18 dicembre 1968.

c) approvazione della Giunta: deliberazione n. 522 del 30 maggio 1969.
Ultima revisione:

a) periodo: novembre 1997 - gennaio 1998.

b) pubblicazione: 20 gennaio 1998.

c) approvazione della Giunta: deliberazione n. 355 del 12 luglio 1999.
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Art. 1 - Forma del contratto.

Coloro che assumono stabilmente
I’incarico di promuovere la conclusio-
ne di contratti per conto del preponen-
te, con o senza deposito di merce,
sono nominati con semplice lettera di
incarico, oppure, nel caso di conferi-
mento di rappresentanza, con scrittura
privata.

Art. 2 - Contenuto.

Nel contratto vengono, di norma, tra
I’altro indicati: il nome delle parti, la
merce, la zona di esclusiva, le eventua-
li limitazioni (di territorio, di clientela,
e merceologiche), la durata, la facolta
di riscuotere i crediti del preponente, la
misura delle provvigioni e gli eventua-
li servizi aggiuntivi alla vendita.

Art. 3 - Preavviso di recesso.

Se il contratto di agenzia ¢ a tempo
indeterminato, ciascuna parte con-
traente puo recederne con preavviso
congruo € comunque non superiore a 6
mesi da comunicarsi con lettera racco-
mandata.

Art. 4 - Approvazione del preponente.

Le proposte di contratti raccolte dal-
I’agente senza rappresentanza sono
subordinate alla approvazione del pre-
ponente.

E previsto che gli ordini non rifiuta-
ti entro 60 giorni, ovvero entro un ter-
mine stabilito dalle parti, si intendono
accettati.

Art. 5 - Rapporti dell’agente col prepo-
nente.

Il preponente da notizia all’agente
dell’avvenuta conferma d’ordine.

Art. 6 - Campionari.

Eventuali campionari affidati all’a-
gente rimangono di proprieta del pre-
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ponente il quale sopporta le spese di
trasporto, assicurazione e di restituzio-
ne del materiale.

Alla cessazione dell’incarico 1’agen-
te restituisce al preponente tutto il
materiale commerciale e dimostrativo
di esclusiva proprieta del preponente
(incluso la copia commissioni, i listini,
gli schedari clienti, le note dei prezzi).

Art. 7 - Trasmissione fatture.

Nella zona assegnata all’agente, le
fatture possono essere inviate al com-
mittente tramite 1’agente; in tal caso le
spese postali vengono rimborsate dal
preponente.

Se il preponente trasmette diretta-
mente le fatture al committente, resi-
dente nella zona assegnata all’agente,
una copia conforme all’originale viene
inviata, per conoscenza, all’agente.

Art. 8 - Provvigioni.

Il diritto dell’agente alla provvigio-
ne, che si intende al lordo di ogni
imposta e contributi, matura col buon
fine dell’affare.

Per i contratti di esecuzione ripartita,
la provvigione matura distintamente e
per ogni quota di consegna.

Gli eventuali sconti di cassa sulle
condizioni di pagamento non incidono
sul conteggio delle provvigioni. La
liquidazione delle provvigioni avviene
mediante invio del relativo conto dal
preponente all’agente, a periodi varia-
bili a seconda dei settori merceologici;
in ogni caso il pagamento ¢ effettuato
entro 30 gg. dalla approvazione del
conto stesso da parte dell’agente.

La provvigione viene pagata al
domicilio dell’agente.

Lagente ha diritto alla provvigione
anche sugli affari conclusi dopo lo
scioglimento del contratto, purché la
conclusione sia effetto dell’attivita da
lui svolta.



d) Mediazioni in genere

MEDIAZIONE IMMOBILIARE E PER MERCI

Sommario

Calcolo della provvigione nel settore merci . .......................
Usi applicabili per la determinazione della provvigione immobiliare . . . . .
Provvigione nelle permute di immobili ... .........................
Assunzione di responsabilitda .. ... ... L

ITER DELLC ACCERTAMENTO

Primo accertamento:

a) periodo: 19 gennaio 1968 - 30 maggio 1969.

b) approvazione della Commissione: 10 ottobre 1968.

c) approvazione della Giunta: deliberazione n. 521 del 30 maggio 1969.

AW N —
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Art. 1 - Calcolo della provvigione nel
settore merci.

Lammontare della provvigione nel
campo merceologico ¢ calcolato o in per-
centuale sul valore del bene contrattato,
oppure in misura unitaria secondo gli usi
accertati per ciascun settore merceologi-
co nella Raccolta provinciale degli usi.

Art. 2 - Usi applicabili per la determi-
nazione della provvigione immobiliare.

Per il calcolo della provvigione e
I’incidenza della stessa sulle parti per
gli affari conclusi nella provincia di
Milano, sono applicabili gli usi del
luogo in cui trovasi I’immobile.
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Art. 3 - Provvigione nelle permute di
immobili.

Nella permuta, qualora i beni ogget-
ti del contratto abbiano valore diverso,
la provvigione, nelle percentuali sud-
dette, ¢ calcolata sul bene di maggiore
valore.

Art. 4 - Assunzione di responsabilita.

Le clausole sottoscritte dal mediato-
re «rispondo io personalmente» o
«sotto la mia personale responsabilita»
significano che, se specificano la parte
garantita, il mediatore ha prestato fide-
jussione per quella parte.



e) Provvigioni e sconti
(nessun uso accertato)

f) Termini
(nessun uso accertato)
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g) Contratti in fiera e in borsa merci

CESSIONE DEI CONTRATTI
DI COMPRAVENDITA AVENTI PER OGGETTO
I PRODOTTI TRATTATI NEL MERCATO DEI CEREALI

Sommario

Trasferimento dei diritti e degli obblighi derivanti dal contratto

di compravendita .. ....... ... Art. 1
Denominazione d’ UsO .. ... » 2
Formazione delle filiere . ........ ... .. . . . . .. . » 3
Contratti con clausola all’ordine . . .. ... ... ... ... ... ... ... .... » 4
Conclusione e forma della cessione .............................. » 5
Tipl di CESSIONE .« . .o v ettt et e » 6
CESSIONE A «FORFAIT»

Determinazione della differenza. Irripetibilita . ..................... Art. 7
CESSIONE A CONTANTI

Determinazione della differenza. Pagamento ....................... Art. 8
Inadempimento . ... ... ... ... » 9
CESSIONE AI DOCUMENTI (OD ALLA CONSEGNA)

Differenza prezzo. Pagamento. Conguaglio ........................ Art.10
Inadempimento . ... ... ... ... » 11
RAPPORTI FRA LE PARTI

Rapporti fra cedenti e cessionari . .............. ... ... .. Art.12
Inadempimento del contraente originario ceduto .................... » 13
Riconoscimento della cessione. Forma .. .......................... » 14
Esecuzione diretta per conto del cedente . ......................... » 15
Esecuzione in filiera. Responsabilita .......... ... ... ... ......... » 16
ESECUZIONE

Diffida ad adempiere. Messa in mora . .. ............uuiieeennn.. . Art.17
Conguaglio finale . ... ... ... .. ... . » 18
OBBLIGAZIONI IN DERIVAZIONE

Identificazione del contratto originario. Effetti ... ................... Art.19
Indicazione del solo nome del contraente originario. Effetti . .. ......... » 20
ARBITRATO

ATDItIato . . ..o Art.21
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ITER DELLCACCERTAMENTO

Primo accertamento:

a) periodo: 24 novembre 1965 - 20 aprile 1966.

b) approvazione della Commissione: 11 aprile 1966.

¢) approvazione della Giunta: deliberazione n. 368 del 20 aprile 1966.
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Art. 1 - Trasferimento dei diritti e degli
obblighi derivanti dal contratto di com-
pravendita.

I contraenti di una compravendita
dei prodotti trattati nel mercato dei
cereali e di cui al listino ufficiale dei
prezzi edito a cura della Camera di
Commercio, sono soliti trasferire ad un
terzo 1 diritti e gli obblighi derivanti
dal contratto anche senza notifica e
accettazione da parte dell’altro con-
traente, nei cui confronti il trasferi-
mento non ha efficacia, sino a quando
quest’ultimo non manifesta il suo con-
senso.

Art. 2 - Denominazione d’uso.

Le parti usano anche per queste
negoziazioni il termine «cessione del
contratto» € 1 termini «cedente», «ces-
sionario», e sogliono chiamare «con-
traente ceduto» o «obbligante» il con-
traente che rimane estraneo alla nuova
negoziazione.

Art. 3 - Formazione delle filiere.

Il cessionario puo, a sua volta, tra-
sferire a un contraente successivo i
diritti e gli obblighi del contratto, e
cosi successivamente, formando una
catena di trasferimenti che suole chia-
marsi «filiera».

Art. 4 - Contratti con clausola all’ ordi-
ne.

Se il documento del contratto origi-
nario di compravendita ¢ emesso con la
clausola all’ordine o con altra equiva-
lente e il documento viene girato ad un
terzo, le norme di legge sono integrate
secondo gli usi qui accertati.

Art. 5 - Conclusione e forma della ces-
sione.

La cessione si perfeziona, normal-
mente, mediante rilascio da parte del
cedente al cessionario del documento
del contratto originario, con la girata
all’ordine o no, preceduta dalla formu-
la di cessione convenuta, per la totalita
del quantitativo contrattato o di parte
di esso.
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La cessione puo aver luogo, anziché
a mezzo girata del documento, anche
mediante scambio di lettere o confer-
ma scritta, in cui sia espressa la pattui-
zione della cessione, con tutte le indi-
cazioni relative al contraente ceduto,
alla data, alla merce, e a tutte le altre
condizioni essenziali del contratto ori-
ginario, che si ¢ convenuto rispettiva-
mente di cedere e di rilevare, con le
particolari condizioni pattuite per la
cessione.

Art. 6 - Tipi di cessione.

Gli abituali tipi di cessione sono:

a) cessione a forfait;

b) cessione a contanti;

c) cessione ai documenti od alla

consegna della merce.

La semplice espressione «cedere»
suole essere intesa come «cessione ai
documenti o alla consegnay.

CESSIONE A «FORFAIT»

Art. 7 - Determinazione della differen-
za. Irripetibilita.

In questo tipo di cessione, la diffe-
renza di prezzo, ovvero il compenso
della cessione, viene determinata a
carico dell’uno o dell’altro dei con-
traenti in modo definitivo in un impor-
to fisso globale, che normalmente ¢
pagato dalla parte debitrice all’atto
della stipulazione della cessione.

Il compenso convenuto e pagato non
¢ ripetibile anche se il contratto non
viene eseguito dal contraente origina-
rio ceduto, salva I’azione del cedente
per conto, nell’interesse e a spese del
cessionario, contro 1’inadempiente per
la differenza di prezzo risultante a
seguito dell’inadempimento.

CESSIONE A CONTANTI

Art. 8 - Determinazione della differen-
za. Pagamento.

In questo tipo di cessione la diffe-



renza di prezzo viene calcolata in
ragione di un tanto per unita quantitati-
va convenuta.

Il pagamento della differenza avvie-
ne all’atto della cessione in via provvi-
soria sulla quantita indicata in contrat-
to. Uimporto viene in seguito congua-
gliato (mediante fattura finale) in base
ai quantitativi di resa (art. 18) della
merce consegnata.

Questo tipo di cessione ¢ parificato
alla cessione «ai documenti od alla
consegnay (artt. 10 e seguenti) per tutti
gli svolgimenti ed i rapporti fra le
parti, e si distingue da tale tipo sola-
mente per il pagamento della differen-
za che avviene provvisoriamente in
anticipo.

Art. 9 - Inadempimento.

In caso di inadempimento del con-
tratto da parte del contraente originario
ceduto, se il pagamento anticipato
della differenza ¢ stato a carico del ces-
sionario, il cedente deve rimborsargli
I’importo incassato per la cessione; se,
invece, il pagamento della differenza ¢
stato effettuato dal cedente al cessiona-
rio, questi non deve alcun rimborso.

In ambedue i casi resta salva 1’azio-
ne del cedente, per conto, nell’interes-
se e a spese di chi spetta, per il recupe-
ro della eventuale differenza determi-
nata dall’inadempienza.

CESSIONE AI DOCUMENTI
(OD ALLA CONSEGNA)

Art. 10 - Differenza prezzo. Pagamento.
Conguaglio.

In questo tipo di cessione la diffe-
renza di prezzo viene calcolata in
ragione di un tanto per unita quantitati-
va convenuta. [l pagamento della diffe-
renza avviene al momento della pre-
sentazione dei documenti di imbarco o
di consegna, ossia negli stessi termini
previsti dal contratto per il pagamento
della merce.

Il pagamento delle differenze viene
effettuato sul quantitativo provvisorio
dei documenti di imbarco o di conse-

gna, ed ¢ in seguito conguagliato (fina-
lizzato) in base ai quantitativi di resa
della merce consegnata.

Art. 11 - Inadempimento.

Nel caso di inadempimento da parte
del contraente originario ceduto, se la
differenza di prezzo ¢ stata convenuta a
carico del cessionario, questi non ¢
tenuto a pagare alcuna differenza.

Se la differenza di prezzo ¢ stata
convenuta a carico del cedente e a
favore del cessionario, il cedente deve
versarla al cessionario anche in caso di
inadempimento del contraente ceduto,
non potendo il cedente sottrarsi alla
perdita gia concretata con la cessione
del contratto. Il pagamento, in questo
caso, deve essere effettuato all’epoca
in cui presumibilmente dovrebbero
essere presentati i documenti di imbar-
co o di consegna e sul quantitativo di
contratto ridotto della percentuale di
tolleranza consentita nel contratto ori-
ginario come facolta del venditore.

E sempre salva 1’azione del cedente,
per conto, nell’interesse e a spese di
chi spetta, per il recupero della even-
tuale differenza determinata dalla ina-
dempienza.

RAPPORTI FRA LE PARTI

Art. 12 - Rapporti fra cedenti e cessio-
nari.

Nella cessione che deriva da prece-
denti trasferimenti di uno stesso con-
tratto (filiera) il cedente ha 1’obbligo di
declinare al proprio cessionario, oltre
ai nomi dei contraenti originari, anche
i nomi dei cedenti intermedi.

Il cessionario assume il riconosci-
mento di tali passaggi agli effetti delle
eventuali inadempienze o negligenze
intermedie e delle responsabilita ine-
renti all’esecuzione ed al regolamento
delle differenze in base agli usi.

I cedenti e i cessionari che si susse-
guono nella cessione di uno stesso con-
tratto assumono rispettivamente fra
loro, per ogni successivo trasferimento
e a tutti gli effetti, gli stessi rapporti
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che si stabiliscono con la prima cessio-
ne fra cedente, cessionario € contraen-
te originario ceduto.

Il cedente, che non osservi I’obbligo
di cui al primo comma del presente
articolo, ¢ responsabile verso il cessio-
nario come unico cedente del contratto
originario.

Art. 13 - Inadempimento del contraente
originario ceduto.

I cedenti non sono tenuti ad eseguire
la prestazione contrattuale spettante al
contraente originario ceduto, ove questi
si renda inadempiente, salve le responsa-
bilita di cui agli articoli seguenti.

Il contraente originario ceduto non ¢
tenuto a riconoscere alcuna parziale o
totale cessione fatta dalla controparte a
terzi.

Art. 14 - Riconoscimento della cessio-
ne. Forma.

Se il cessionario, qualunque sia il
tipo di cessione adottata, ottiene, per
richiesta propria e per richiesta del
cedente, di essere riconosciuto dal con-
traente originario ceduto quale con-
traente diretto ad ogni effetto, in luogo
e vece del cedente, questi, nonché i
precedenti cedenti e cessionari, si
intendono estromessi da ogni rapporto
contrattuale, salvo il regolamento atti-
vo o passivo delle pattuite differenze di
prezzo nei termini previsti dal tipo di
cessione rispettivamente adottato; in
tal caso si osservano le disposizioni di
legge per le ipotesi di cessione unitaria
di un contratto.

Il riconoscimento di contraenza diret-
ta fra il contraente ceduto ed uno dei
cessionari puo avvenire anche senza la
formale sostituzione del documento ori-
ginario, ma in tal caso deve risultare da
dichiarazioni scritte delle parti interes-
sate, da comunicarsi, pure per iscritto a
cura delle stesse, a tutti i cedenti e ces-
sionari precedenti.

Art. 15 - Esecuzione diretta per conto
del cedente.

Qualora il contraente originario cedu-
to non abbia riconosciuto la cessione, e
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tuttavia si presti, per praticita di esecu-
zione, ad eseguire la prestazione nei
confronti di un terzo su richiesta della
propria controparte, questa rimane
responsabile verso il contraente origina-
rio ceduto per 1’osservanza di ogni
impegno contrattuale, salvo che il con-
traente originario ceduto conceda al ces-
sionario condizioni o trattamenti non
previsti nel contratto originario; in tal
caso, si hanno gli effetti del riconosci-
mento diretto.

Art. 16 - Esecuzione in filiera. Respon-
sabilita.

Se non esiste riconoscimento diretto
fra contraente originario ceduto e ces-
sionario, il cedente, mentre risponde
della esecuzione del contratto verso il
proprio contraente originario, ¢ tenuto,
a pena di responsabilita, ad eseguire in
proprio nome, nei confronti sia del con-
traente originario che nei confronti del
cessionario, tutti gli atti inerenti all’a-
dempimento contrattuale, e cosi: a tra-
smettere regolarmente e tempestiva-
mente comunicazioni, «applicazioni»,
reclami, a sostenere giudizi arbitrali ed
eventuali azioni giudiziarie a spese del
cessionario e, comunque, a prestarsi a
compiere tutto quanto ¢ necessario nel-
I’interesse del cessionario fino all’e-
saurimento del contratto.

Il cedente risponde delle eventuali
negligenze od errori da lui commessi
nell’adempimento degli obblighi di cui
al comma precedente, ed ¢ responsabi-
le del pagamento di eventuali differen-
ze di mercato o della perdita del prez-
zo della cessione eventualmente stipu-
lato a suo favore.

ESECUZIONE

Art. 17 - Diffida ad adempiere. Messa
in mora.

Il mancato tempestivo pagamento di
una differenza di prezzo da diritto al
creditore di dichiarare inadempiente il
debitore previa diffida telegrafica ad
adempiere (messa in mora) in un termi-
ne di 24 ore, se nel contempo deve esse-



re eseguito il pagamento dei documenti
di consegna; 48 ore, in ogni altro caso.

Art. 18 - Conguaglio finale.

Per le differenze da conguagliarsi in
base alla «resa» della merce consegna-
ta come agli artt. 8 e 10, si intende che
la «resa» ¢ formata dal quantitativo
effettivamente consegnato, diminuito
od accresciuto delle eventuali percen-
tuali di bonifico, a favore od a carico
del ricevente, derivanti da garanzie di
qualita e da qualsiasi altra clausola
contemplata in contratto.

OBBLIGAZIONI IN DERIVAZIONE

Art. 19 - Identificazione del contratto
originario. Effetti.

Quando in un contratto il venditore,
d’accordo col compratore, inserisce la
clausola «in derivazione» o «in dipen-
denzay di uno specificato contratto sti-
pulato in precedenza da esso venditore
con un terzo, con la indicazione di tutti
i dati essenziali che bastino ad identifi-
care tale precedente contratto, il nuovo
contratto si considera come una cessio-
ne «ai documenti o alla consegnay.

Art. 20 - Indicazione del solo nome del
contraente originario. Effetti.

Quando nel proprio contratto il ven-
ditore inserisce la clausola «in deriva-
zione» o «in dipendenzay» di altri pre-
cedenti contratti, indicando solamente
il nome dell’altro contraente originario
senza altro riferimento, il venditore si
obbliga ad «applicare» quella conse-
gna che deriva dall’originario con-
traente indicato. Se il contraente origi-
nario si rende inadempiente alla conse-
gna, il compratore del contratto nuovo
puo rifiutare ogni altra esecuzione
derivante da contraenti diversi, rinun-
ciando al contratto o alla quota di esso
ineseguita; oppure puo esigere I’esecu-
zione del contratto dal proprio vendi-
tore.

ARBITRATO

Art. 21 - Arbitrato.

Le contestazioni insorte fra cedente
e cessionario in ordine alle esecuzione
della cessione sono normalmente
risolte a mezzo di arbitri amichevoli
compositori, a norma degli usi di piaz-
za ¢ del Regolamento arbitrale della
Associazione Granaria di Milano.
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TITOLO I1

Comunioni tacite familiari
(nessun uso accertato)






TITOLO Il e IV

Immobili urbani

Fondi rustici



RELAZIONE DEL PRESIDENTE
DELLA COMMISSIONE PROVINCIALE “USI”
ALLA GIUNTA DELLA CAMERA DI COMMERCIO DI MILANO

La Commissione provinciale per 1’accertamento e la revisione degli usi — da me pre-
sieduta, e dal dr. Umberto Loi — ha sottoposto a revisione gli usi in materia di
“Immobili urbani e fondi rustici”.

La Commissione provinciale — unitamente agli esperti del Comitato tecnico e in
stretta collaborazione con la Segreteria usi — ha svolto la propria attivita tra il mese
di marzo 2006 e il mese di ottobre 2007, tenendo conto della prassi modificatasi
nell’ultimo quinquennio, e altresi, delle disposizioni emanate dal Ministero
dell’Industria, del Commercio e dell’Artigianato (circolare n. 1695/c del 2 luglio
1964 e seguenti). Da ultimo si ritiene opportuno richiamare come 1’entrata in vigo-
re del c.d. Decreto Bersani, ossia il D.L. n. 223/2006, definitivamente convertito con
la Legge n. 248 del 4 agosto 2006, abbia comportato una modificazione della com-
posizione del Comitato tecnico. In particolare, i soggetti titolari di un interesse
diretto nella revisione (Associazioni di categoria, Associazioni dei consumatori)
non hanno potuto far parte del comitato, e sono stati interpellati tramite specifiche
audizioni. Il Comitato ¢ stato invece composto da rappresentanti degli Ordini pro-
fessionali ed esperti super partes.

Gli operatori del settore avvertivano 1’esigenza, ritenuta dagli stessi non piu rinvia-
bile, di vedere recepite nella Raccolta provinciale degli usi della provincia di Milano
le modificazioni intervenute dall’anno 1998 in poi, anche al fine di prevenire 1’e-
ventuale contenzioso e, possibilmente, cercare di dirimerlo.

Gli usi in argomento cercano di coprire gli spazi lasciati liberi dalle disposizioni di
legge, o richiamati dalle stesse disposizioni normative.

La Commissione si ¢ attenuta nello svolgimento dei lavori — come del resto avve-
nuto per il passato — al principio inderogabile che compito della Raccolta provin-
ciale degli usi — come previsto nelle preleggi del codice civile attuale — non ¢ quel-
lo di dettare regole vincolanti, ma di fotografare la reale attivita svolta dagli opera-
tori economici.

La Commissione provinciale ha provveduto a verificare — anche alla luce della
nuova legge comunitaria, che contiene un elenco indicativo di clausole vessatorie
nei rapporti tra consumatore e professionista — la conformita alle disposizioni
legislative vigenti degli usi in argomento, al fine di eliminarne le parti in contrasto
con tali disposizioni.

Sono state valutate dalla Commissione provinciale anche le proposte pervenute alla
Segreteria usi presso il Servizio Armonizzazione del Mercato, a seguito dell’esame
dei formulari depositati presso il Ruolo Mediatori della CCIAA di Milano.

I componenti della Commissione provinciale e del Comitato tecnico — come sempre
in contraddittorio tra le parti interessate — hanno elaborato gli schemi degli usi,
approvandone la stesura definitiva nell’ultima riunione tenutasi il giorno 25 ottobre
2007.

Tali schemi hanno anche ricevuto la necessaria approvazione da parte della Giunta
camerale il giorno 30 novembre 2007 e sono stati pubblicati all’Albo. Sono stati
successivamente inviati per consentire la formulazione di eventuali osservazio-
ni/rilievi — da far pervenire alla Segreteria usi entro 45 giorni dal loro ricevimento
— a tutti i comuni della provincia di Milano, alle Associazioni di categoria, agli
Ordini professionali, alle Associazioni per la tutela dei consumatori e a tutti gli
“organismi comunque interessati” alla materia.

L approvazione del testo definitivo da parte della Giunta camerale ¢ avvenuta con
deliberazione n. 367 del 30 novembre 2007.

In quella stessa sede la Camera di Commercio di Milano si ¢ riservata di rilevare,
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con apposita ricerca che verra svolta da un organismo super partes, se la percen-
tuale delle provvigioni abbia subito delle modifiche rispetto al quinquennio prece-
dente. Pertanto, in attesa dei risultati della ricerca, la relativa tabella riportata ¢
quella delle provvigioni contenute nella Raccolta Usi 2005.

Dattivita di revisione si ¢ avvalsa della collaborazione — svolta con profondo impe-
gno e competenza — dei giuristi, nonché di tutti i componenti della Commissione
provinciale e del Comitato tecnico, che hanno curato 1’elaborazione del testo relati-
vamente anche alla formulazione delle parti tecniche.

Un sentito e particolare ringraziamento va espresso a tutti coloro che hanno preso
parte — a vario titolo — all’intensa attivita della Commissione provinciale e del
Comitato tecnico, attivita resa piu agevole e precisa dal lavoro di preparazione,
ricerca e coordinamento dei componenti la Segreteria usi — Servizio
Armonizzazione del Mercato — diretta dalla Dott.ssa Eliana Romano.

IL PRESIDENTE DELLA COMMISSIONE PROVINCIALE USI
Alessandro Alessi
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MEDIAZIONE IN TEMA DI COM-
PRAVENDITA E DI LOCAZIONE DI
IMMOBILI URBANI

Art. 1 - Incarico di mediazione con pre-
stazione di servizi.

Lincarico per la vendita o per la loca-
zione di immobili ¢ normalmente con-
ferito all’ Agente Immobiliare per iscrit-
to e se in esclusiva a fronte di servizi
specifici.

Art. 2 - Elementi dell’incarico di vendita.

Sono elementi usuali dell’incarico di
vendita:

a) la determinazione dell’immobile;

b) opzione sull’esclusivita;

c) la durata da quattro a sei mesi dell’in-
carico ed il suo rinnovo per una volta
in mancanza di disdetta;

d)il prezzo della vendita e le modalita
di pagamento;

e) le forme di pubblicita;

f) la misura della provvigione compren-
siva o meno delle spese;

g)la previsione di penalita in caso di
inadempimento;

h) le eventuali dichiarazioni del venditore
in merito allo stato giuridico dell’im-
mobile (iscrizioni, trascrizioni, even-
tuali contratti di locazione) ed alla con-
formita urbanistica e degli impianti.

Art. 3 - Servizi dell’Agente Immobiliare
nel caso di vendita.

Nell’incarico di vendita di immobili

sono usualmente previsti:

a) la valutazione dell’immobile;

b) I’attivita di promozione della vendita;

¢) I’'informazione al cliente sulle tratta-
tive in corso;

d)le visite concordate dell’immobile
con gli aspiranti acquirenti;

e) la raccolta della proposta di acquisto;

f) I’assistenza alle parti nella trattativa
sino alla stipulazione dell’atto defi-
nitivo.

Art. 4 - Rimborso spese.

Nessun rimborso spese ¢ dovuto in
caso di mancata conclusione del con-
tratto se 1’incarico € stato conferito con
esclusiva.

Il rimborso per le spese spetta al
mediatore nel caso di incarichi non in

esclusiva solo se preventivamente con-
cordato per iscritto ed unicamente per
le spese documentate, sino al limite
concordato con il venditore.

Art. S - Proposta di acquisto.

L’ Agente Immobiliare in esecuzione
dell’incarico di vendita usa far sotto-
scrivere proposta irrevocabile di acqui-
sto per un tempo determinato.

Art. 6 - Elementi della proposta di acqui-
sto.

Sono elementi usuali della proposta
di acquisto:

6.1 Il termine della validita che varia
trai7ei 15 giorni.

6.2 L’indicazione dei dati anagrafici
e fiscali del proponente.

6.3 La determinazione del bene pro-
posto in acquisto.

6.4 11 prezzo di acquisto e le modali-
ta di pagamento.

6.5 Il termine per la stipulazione del-
I’atto definitivo.

6.6 La misura e la modalita di paga-
mento della provvigione.

6.7 La consegna in deposito fiducia-
rio a mani dell’Agente Immobiliare di
un titolo di credito intestato al vendito-
re e non trasferibile. Il titolo di credito
viene trasmesso al venditore qualora la
proposta di acquisto venga da questi
accettata.

6.8 Laccettazione della proposta,
che avviene di norma con la sottoscri-
zione posta in uno spazio riservato
della stessa “Proposta”, generalmente
in calce alla stessa.

6.9 Le dichiarazioni del venditore in
merito alla situazione giuridica del
bene ed alla conformita urbanistica e
degli impianti.

Art. 7 - Elementi dell’incarico di loca-
zione.

Sono elementi usuali dell’incarico:

7.1 La determinazione dell’oggetto
della locazione.

7.2 DLopzione dell’esclusivita del-
I’incarico per una durata di quattro
mesi ed il suo rinnovo per una volta in
mancanza di disdetta.

7.3 11 genere di contratto, il canone di
locazione e le modalita di pagamento.
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7.4 La previsione di una penalita nel
caso di inadempimento.

7.5 La misura della provvigione.

7.6 Le eventuali dichiarazioni del
venditore in merito alla conformita
urbanistica e degli impianti.

Art. 8 - Servizi dell’Agente Immobiliare
nel caso di locazione.

Nell’incarico di locazione di immo-
bili solitamente sono compresi:

a) la valutazione del tipo legale di con-
tratto ed il canone di mercato;

b)la promozione della locazione;

c) la fornitura al cliente delle informa-
zioni sulle trattative in corso;

d)I’accompagnamento dei potenziali
conduttori a visitare gli immobili;

e) I’assistenza alle parti nella trattativa
sino alla conclusione del contratto
definitivo;

f) la richiesta al locatore dei documen-
ti necessari alla stipula del contratto
di locazione;

g)la stesura del contratto di locazione;

h)la facolta dell’ Agente di eseguire, su
richiesta e a pagamento, la registra-
zione del contratto e gli adempimen-
ti relativi con oneri di registrazione a
carico delle parti.

IMPIANTI INDUSTRIALI E AZIENDE
COMMERCIALI - COMPRAVENDITA -
AFFITTO

Art. 9 - Servizi dell’Agente Immobiliare.

Solitamente vengono forniti dagli
Agenti Immobiliari i seguenti servizi:
a) la valutazione dell’azienda;
b)la promozione della vendita o della

affittanza;

c) la fornitura al cliente delle informa-
zioni sulle trattative in corso;

d)I’accompagnamento dei potenziali
acquirenti o affittuari a visitare le
aziende;

e) I’assistenza alle parti nella trattativa
sino alla conclusione del contratto
definitivo.

Art. 10 - Moduli o formulari-incarichi.

Nel rapporto con il cliente 1’Agente
Immobiliare suole richiedere un incari-
co in forma scritta sia per la vendita sia
per I’affitto dell’azienda.
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Art. 11 - Elementi dell’incarico di vendi-
ta ed affitto.

Sono elementi usuali dell’incarico:

a) la specificazione dell’azienda;

b) ’eventuale esclusivita e irrevocabili-
ta dell’incarico per una durata even-
tuale dell’incarico stesso di 4/6
mesi;

¢)il prezzo della vendita o dell’affitto
e le modalita di pagamento;

d)la regolamentazione del recesso;

e)la misura della provvigione com-
prensiva o meno delle spese;

f) la previsione di penalita in caso di
inadempimento;

g) le eventuali dichiarazioni del vendito-
re in merito allo stato giuridico del
bene (iscrizioni, trascrizioni, eventua-
li contratti di locazione) ed alla con-
formita urbanistica e degli impianti.

Art. 12 - Proposte.

Nel rapporto con il cliente 1’ Agente
Immobiliare suole utilizzare moduli o
formulari per le proposte sia di acqui-
sto sia di affitto di aziende.

Art. 13 - Elementi della proposta di acqui-
sto ed affitto da parte del promissario.

Sono elementi usuali della proposta
di acquisto e di affitto:

a) il termine della validita (normalmen-
te da 7 a 15 giorni);

b)I’individuazione e specificazione
dell’azienda;

¢) il prezzo di acquisto o di affitto e la
modalita di pagamento;

d)il termine per la stipulazione del
contratto e della consegna,;

e) la misura e la modalita di pagamento
della provvigione;

f) la consegna in deposito fiduciario a
mani dell’Agente Immobiliare di un
titolo di credito non trasferibile inte-
stato al venditore o al locatore. Il tito-
lo di credito non trasferibile viene tra-
smesso al venditore o al locatore qua-
lora la proposta di acquisto venga da
questi accettata.

Il rimborso per le spese spetta al
mediatore solo se preventivamente
concordato per iscritto, ed unicamente
per le spese documentate, sino al limi-
te concordato con il venditore.



COMPRAVENDITA DI IMMOBILI
URBANI

Art. 14 - Spese di allacciamento.

Le spese per la predisposizione del
collegamento del fabbricato alle reti di
elettrodotto, acquedotto, gasdotto e
fognatura di fabbricati di nuova costru-
zione o ristrutturati, sono a carico del
costruttore e sono ugualmente a carico
del costruttore le spese di allaccio delle
singole unita immobiliari.

Art. 15 - Scelta del notaio.

La scelta del notaio spetta al com-
pratore.

Art. 16 - Oggetto del contratto.

La vendita di immobili urbani com-
prende la quota millesimale delle parti
comuni e gli altri eventuali accessori.

LOCAZIONE DI IMMOBILI URBANI

Art. 17 - Deposito cauzionale.

All’atto della sottoscrizione del con-
tratto il conduttore versa al locatore un
deposito cauzionale, sino a tre mensili-
ta, del canone garantito anche con
fideiussione bancaria.

In caso di tacita rinnovazione del
contratto la cauzione versata, in misura
pari a tre mensilita del canone dovuto,
puo, su richiesta del locatore, essere
aggiornata.

Art. 18 - Durata della locazione di un box.

La durata della locazione di un box
non accessorio all’appartamento ¢ di
norma di un anno.

La locazione si intende rinnovata per
un altro anno ove dall’una o dall’altra
parte non sia stata data regolare disdet-
ta tre mesi prima della scadenza.

Art. 19 - Pagamento del canone.

Il pagamento del canone viene effet-
tuato a rate trimestrali anticipate con
una tolleranza di 20 giorni.

Il pagamento delle spese condomi-
niali a carico del venditore viene effet-
tuato con acconti salvo conguaglio.

Art. 20 - Riparazioni.
Sono considerate riparazioni di ordi-

naria manutenzione, a carico del con-
duttore, quelle inerenti agli impianti
idraulici, elettrici, sanitari, di riscalda-
mento, di produzione dell’acqua calda,
di autoclave autonoma, di funziona-
mento degli ascensori, di condiziona-
mento, di dolcificazione delle acque
esistenti all’atto della stipulazione del
contratto, quelle inoltre necessarie per
il funzionamento delle tapparelle o
persiane e in particolare, nelle locazio-
ni di negozi o box, delle serrande. Sono
inoltre riparazioni di manutenzione
ordinaria quelle dipendenti dal deterio-
ramento prodotto dal normale uso e
non quelle dipendenti da vetusta e da
caso fortuito o da difetto di funzionali-
ta, non dovuta a carenza di manuten-
zione ordinaria.

Se I’impianto di riscaldamento ¢
centralizzato, sono a carico del condut-
tore le spese ordinarie di riparazione e
di manutenzione dell’impianto.

Art. 21 - Visita degli appartamenti: cri-
teri in caso di cessazione della locazio-
ne e/o in caso di vendita.

Il conduttore consente la visita del-
I’appartamento da locarsi e/o da ven-
dersi con preavviso per ciascuna visita
concordata.

Art. 22 - Riscaldamento: durata e mo-
dalita.

I1 riscaldamento, negli stabili dotati
d’impianto centrale, ¢ fornito dal loca-
tore e deve essere conforme alle norme
vigenti.

Art. 23 - Pagamento del riscaldamento.

Nel caso di locazione di immobili in
condominio, il costo del riscaldamento
¢ corrisposto dai singoli obbligati
secondo le scadenze e le modalita pre-
viste dall’ Assemblea del condominio e
degli utenti.

FORNITURA DEL RISCALDAMENTO
PER IMMOBILI
Art. 24 - Oggetto del contratto.

Oggetto del contratto ¢ la fornitura di
calore nei locali di un immobile o in
parte di esso, comprese tutte le opera-

37



zioni di conduzione della parte non
esclusiva dell’impianto, la fornitura del
combustibile e 1’assistenza del persona-
le necessario per il funzionamento del-
I’impianto.

Nel contratto ¢ compresa 1’ordinaria
manutenzione e la pulizia della centra-
le termica, delle apparecchiature tecno-
logiche in essa contenute e delle canne
fumarie, da effettuarsi quando ¢ neces-
sario, ed in ogni caso, alla fine della
stagione annuale.

Sono altresi a carico del fornitore
I’assicurazione R.C. e gli adempimenti
prescritti dalle norme vigenti per la
gestione dell’impianto.

Art. 25 - Obbligo del committente.

Il committente mette a disposizione
del fornitore gli impianti e i locali di
deposito del combustibile e deve con-
sentire la visita ai locali riscaldati ai
tecnici dell’impresa fornitrice.

Art. 26 - Misurazione della temperatura.
I1 controllo della temperatura va

effettuato da tecnico specializzato ed

abilitato con idonea strumentazione.

Art. 27 - Trasporto del combustibile.

Sono a carico del fornitore le spese e
i rischi del trasporto del combustibile.

Art. 28 - Modalita di pagamento.

Il committente versa un acconto alla
stipulazione del contratto; il residuo
viene normalmente versato in successi-
ve rate.

USI TECNICI NELLA COMPRAVEN-
DITA DEGLI APPARTAMENTI IN
CONDOMINIO

Art. 29 - Unita di misura.

Nella compravendita degli apparta-
menti di nuova e vecchia costruzione,
I’unita di misura adottata ¢ il metro
quadro.

Art. 30 - Calcolo della superficie com-
merciale di un appartamento con tutti i
SUoi accessori.

La superficie commerciale dell’appar-
tamento ¢ cosi calcolata:
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a) la misurazione in mq della superficie
di un appartamento in condominio ¢
effettuata seguendo il perimetro ester-
no (da spigolo a spigolo) dei muri
perimetrali;

b)la misurazione tiene conto anche dei
bow-windows chiusi, dei quali segue
la sporgenza;

¢) se il muro perimetrale ¢ in comunione
con un altro edificio, con un’altra
unita immobiliare o con una parte
degli enti comuni al fabbricato, viene
calcolato solo al 50%.

Art. 31 - Calcolo della superficie com-
merciale dei balconi.

La superficie commerciale dei bal-
coni ¢ cosi calcolata:

a) la superficie in mq dei balconi spor-
genti dal filo esterno del fabbricato
¢ aggiunta a quella dell’appartamen-
to di pertinenza nella misura del
50%;

b)la superficie dei balconi non spor-
genti dal filo esterno del fabbricato
(logge) ¢ aggiunta a quella dell’ap-
partamento di pertinenza nella misu-
ra di due terzi.

Art. 32 - Calcolo della superficie com-
merciale dei terrazzi.

La superficie commerciale dei ter-
razzi ¢ cosi calcolata:

a) la superficie in mq del terrazzo posto
a livello ¢ aggiunta a quella dell’ap-
partamento di pertinenza nella misura
del 50%, quando esso misuri fino ad
un terzo della superficie dell’apparta-
mento cui ¢ asservito e non inferiore
al 25% in tutti gli altri casi;

b)la superficie in mq del terrazzo
posto su livello diverso da quello
dell’appartamento (lastrico solare di
pertinenza a sottotetti, locali di ser-
vizio, mansarde) ¢ aggiunta a quella
dell’appartamento di pertinenza
nella misura del 40% e non inferiore
al 20%.

Art. 33 - Calcolo della superficie com-
merciale del vano cantina o della soffitta.
La superficie commerciale del vano
cantina o della soffitta ¢ cosi calcolata:
la misura in mq della superficie di
una cantina o di una soffitta ¢ effettua-



ta come quella dell’appartamento di
pertinenza e aggiunta allo stesso nella
misura non inferiore al 25% e non
superiore al 33%.

Art. 34 - Calcolo della superficie dei
locali comuni al condominio.

La superficie dei locali comuni del
condominio come la portineria, la sala
riunioni, la sala giochi o quant’altro
catastalmente individuato come entita
immobiliare comune a tutti i condomi-
ni, € cosi calcolata:

la misura in mq di detti locali ¢
aggiunta a quella dell’appartamento di
pertinenza nella proporzionale quota
millesimale di comproprieta sulle parti
comuni.

USI TECNICI NELLA COMPRA-
VENDITA DI VILLETTE (ANCHE A
SCHIERA) E DI VILLE

Art. 35 - Unita di misura.

Nella compravendita di ville o villet-
te, I’unita di misura ¢ il metro quadro.

Art. 36 - Calcolo della superficie com-
merciale delle ville o villette con tutti i
loro accessori.

La superficie commerciale delle
ville/villette ¢ cosi calcolata:

a) la misurazione in mq della superficie
di una villa/villetta ¢ effettuata
seguendo il perimetro esterno (da spi-
golo a spigolo) dei muri perimetrali;

b)la misurazione tiene conto anche dei
bow-windows chiusi, dei quali segue
la sporgenza;

¢) se il muro perimetrale ¢ in comunio-
ne con un’altra villa/villetta, viene
calcolato solo al 50%.

Art. 37 - Calcolo della superficie com-
merciale dei balconi.

La superficie commerciale dei bal-
coni ¢ cosi calcolata:

a) la superficie in mq dei balconi spor-
genti dal filo esterno del fabbricato
¢ aggiunta a quella dell’apparta-
mento di pertinenza nella misura del
50%;

b)la superficie in mq dei balconi non
sporgenti dal filo esterno del fabbri-
cato (logge) ¢ aggiunta a quella della

villa/villetta di pertinenza nella
misura di due terzi.

Art. 38 - Calcolo della superficie com-

merciale dei terrazzi.

La superficie commerciale dei ter-
razzi ¢ cosi calcolata:

a) la superficie in mq del terrazzo posto a
livello dell’unita immobiliare e al ser-
vizio della stessa, ¢ aggiunta a quella
della villa/villetta di pertinenza nella
misura del 50% quando esso misuri
fino ad un terzo della superficie della
villa/villetta cui ¢ asservito e non infe-
riore al 25% in tutti gli altri casi;

b) la superficie in mq del terrazzo posto
su livello diverso da quello della
villa/villetta ¢ aggiunta a quella del-
I’unita immobiliare di appartenenza
nella misura del 40% e non inferiore
al 20%.

Art. 39 - Calcolo della superficie com-
merciale del giardino.

La superficie commerciale del giar-
dino o comunque di tutte le aree sco-
perte ¢ cosi calcolata:

la superficie in mq del giardino o
comunque di tutte le parti esterne al
fabbricato ¢ aggiunta a quella della
villa/villetta nella misura variabile dal
10 al 25% della superficie del giardino.

Art. 40 - Calcolo della superficie com-
merciale dei sottotetti praticabili o delle
parti praticabili in piano interrato.

La superficie commerciale dei sotto-
tetti praticabili o delle parti praticabili
in piano interrato (taverne, lavanderie,
locali hobby o similari) ¢ cosi calcolata:

la misura in mq della superficie dei
locali di cui al presente articolo ¢ effet-
tuata come quella di cui ai punti a), b)
e c) dell’art. 36 e aggiunta alla superfi-
cie commerciale della villa/villetta
nella misura del 50%.

Art. 41 - Calcolo della superficie com-
merciale dei box per auto, al piano terra o
interrato, collegati all 'unita immobiliare.

La superficie commerciale dei box per
auto, al piano terra o interrato, collegati
all’unita immobiliare ¢ cosi calcolata:

la misura in mq della superficie dei
suddetti box ¢ effettuata come quella di
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cui ai punti a), b) e c) dell’art. 36 e
aggiunta alla superficie commerciale
della villa/villetta nella misura del 50%.

Art. 42 - Calcolo della superficie com-
merciale del vano cantina o della soffitta.
La superficie commerciale del vano
cantina o della soffitta & cosi calcolata:
la misura in mq della superficie
delle cantine o delle soffitte ¢ effettua-
ta come quella di cui ai punti a), b) e ¢)
dell’art. 36 e aggiunta alla superficie
commerciale della villa/villetta nella
misura compresa tra il 25 ed il 33%.

USI TECNICI NELLA COMPRA-
VENDITA DEI CAPANNONI

Art. 43 - Unita di misura.
Nella compravendita dei capannoni,
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I’unita di misura adottata ¢ il metro
quadro.

Art. 44 - Calcolo della superficie com-
merciale del capannone con tutti i suoi
accessori.

La superficie commerciale del
capannone ¢ cosi calcolata:

a) la misurazione in mq della superficie
di un capannone ¢ effettuata seguen-
do il perimetro esterno (da spigolo a
spigolo) dei muri perimetrali;

b)se il muro perimetrale ¢ in comunio-
ne con un altro edificio, con un’altra
unitda immobiliare o con un ente
comune, viene calcolato solo al
50%;

¢) la superficie in mq dell’area scoper-
ta di pertinenza ¢ aggiunta a quella
del capannone nella misura del 10%.
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CONTRATTO DI COMPRAVENDITA

Art. 1 - Caparra.

Nei contratti di compravendita si
suole corrispondere all’atto del com-
promesso il versamento, a titolo di
caparra, di una somma non inferiore al
10% del corrispettivo convenuto.

Art. 2 - Scelta del notaio.

La facolta di scelta del notaio rogan-
te spetta al compratore.

Art. 3 - Misure di superficie.

I terreni sono misurati normalmente
ad ettari comparati a pertiche milanesi.

Art. 4 - Mediazione.

La provvigione, nelle compravendite
di fondi rustici, ¢ dovuta sul prezzo,
qualunque sia il numero dei mediatori,
in ragione del 2% da parte del compra-
tore e del 2% da parte del venditore.

Nella permuta, qualora i fondi
oggetto del contratto abbiano valore
diverso, la provvigione, nelle percen-
tuali suddette, ¢ calcolata su quello del
fondo di maggior valore.

CONTRATTO DI AFFITTO !

Art. S - Durata dell affitto - Inizio e sca-
denza.

Ogni qualvolta per la cessazione del-
I’affitto sia necessaria la disdetta, que-
sta deve pervenire per iscritto all’altra
parte, almeno un anno prima della sca-
denza, a mezzo raccomandata R.R.

Art. 6 - Cauzione - Modalita.

All’inizio del contratto di affitto,
I’affittuario ¢ tenuto a prestare una
cauzione (in titoli di stato, in obbliga-
zioni, su libretti di risparmio, in dena-
ro) pari ad un semestre di affitto, i cui
frutti gli sono accreditati al momento
del saldo del canone.

(1) Si fa presente che gli usi in tema di fondi rustici val-
gono in quanto non contrastanti con norme imperative:
vedasi nella specie, attualmente, le leggi 11.02.71 n. 11,
09.08.73 n. 508, 03.05.82 n. 203 e successive modifiche
ed integrazioni.
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Art. 7 - Canone di affitto.

Il canone di affitto, salvo i patti in
deroga, ¢ calcolato in base al comples-
sivo reddito dominicale del fondo.

I coefficienti vengono applicati in
relazione al tipo di colture catastal-
mente censite in deroga alla legge equo
canone.

Il canone, in denaro, ¢ pagato in due
rate posticipate entro il 10 agosto o il
10 novembre.

Per i contratti in deroga (ex. art. 45
Legge 3 maggio 1982 n. 203) ove il
canone ¢ determinato con riferimento a
generi, il pagamento del saldo viene
effettuato in base alle medie risultanti
dal listino pubblicato dalla C.C.I.LA.A.
per I’annata agraria corrispondente, ad
esclusione del prezzo del latte, che
viene determinato come da accordi
interprofessionali ex L. n. 88/86 al
netto di I.V.A. e reso caldo alla stalla.
Per il riso si fa riferimento al prezzo di
intervento dell’originario comune.

Art. 8 - Affitto di colture arboree e bru-
ghiere.

Gli stessi usi praticati per le affittan-
ze agrarie si applicano nei contratti
aventi per oggetto affitto di boschi, sot-
tobosco e brughiere insieme con terre-
ni a coltivo.

Art. 9 - Norme generali nel corso del-
Iaffitto.

L affitto ¢ sempre fatto con la condi-
zione di condurre il podere da «buon
padre di famiglia, di bene fare e non
deteriorarey.

Per i fabbricati di abitazione e rusti-
ci I'uso degli stessi ¢ quello risultante
al momento della consegna.

Per i seminativi ¢ libera la rotazione
delle coltivazioni.

I prati stabiliti e le marcite non pos-
sono essere rotti senza il permesso
scritto del proprietario del fondo.

Nei boschi d’alto fusto 1’affittuario
gode dei frutti prodotti nel sottobosco e
delle foglie.

Nei boschi cedui e ripe boscate, il
ceduo ¢ di diritto dell’affittuario, pur-
ché ne operi il taglio ogni sei anni circa
per le essenze forti e ogni tre anni per



le essenze dolci.

Le piante «forti di ripa» (es. robinie,
roveri, gelsi, etc.) sono di esclusiva
proprieta del proprietario concedente.

Gli alberi d’alto fusto si sfrondano
seguendo le regole per il ceduo in
generale, in ogni caso rispettando la
«piuma antica» e seguendo le normali
tecniche di coltivazione.

Art. 10 - [rrigazione dei fondi.

Nei terreni dotati di acqua propria,
I’irrigazione ¢ compresa nel canone di
affitto, negli altri, i canoni per 1’acqua
di irrigazione sono a carico dell’affit-
tuario.

Le spese generali di comprensorio
sono sempre a carico del proprietario.

Lirrigazione ¢ distinta in invernale
ed estiva. La prima va dall’8 settembre
(Madonna di settembre) al 25 marzo
(Madonna di marzo) e la seconda dal
26 marzo al 7 settembre.

Le rogge principali hanno un perio-
do di manutenzione che decorre dai
primi di marzo alla meta di aprile.

In questo periodo si provvede anche
allo spurgo e durante 1’estate si pratica-
no i tagli di lima.

La manutenzione ordinaria (spurgo e
taglio delle lime) dei cavi destinati alla
irrigazione del fondo ¢ a carico dell’af-
fittuario. Le opere in muratura in
«cotto e vivoy» sono a carico di chi ne
ha il possesso e nel caso di servitu, a
carico del possessore del fondo domi-
nante.

Le opere di manutenzione straordi-
naria dei cavi e loro relativi manufatti
sono a carico della proprieta.

Art. 11 - Cessazione dell affitto -
Riconsegna.

Nell’ultimo anno di affitto 1’affittua-
rio lascia senza compenso a disposizio-
ne del subentrante, dal 5 luglio in avan-
ti, 1 locali indispensabili per 1’abilita-
zione del personale e per il ricovero del
bestiame e del macchinario occorrenti
per ’esecuzione dei lavori preparatori
per I’anno seguente.

L affittuario cessante ha diritto di
uso delle stalle per le vacche, di alcuni
locali di abitazione nonché, quando il

latte ¢ lavorato in luogo, dei locali di
caseificio e di abitazione del casaro
fino a totale consumo dei fieni e
comunque non oltre il 24 aprile.

I granai sono goduti dal cessante
fino a tutto il marzo successivo alla
scadenza, ma egli ne deve cedere al
subentrante una controparte per riporvi
le sementi per uso del fondo.

Le spese per la riconsegna e per il
bilancio sono a carico del cessante;
quelle per la consegna sono a carico
del subentrante.

Alla fine dell’affitto ¢ redatto inven-
tario del consegnato e del riconsegna-
to, addebitando o accreditando al ces-
sante la differenza di valore.

Il subentrante ha diritto, nella prima-
vera antecedente 1’inizio dell’affitto, di
spargere la semenza (trifoglio, ladino,
lojetto) su di un terzo della parte semi-
nata a frumento ed avena o orzo.

Per I’inizio dei lavori colturali pre-
paratori, il subentrante affittuario
comincia a prendere possesso, al 5
luglio antecedente al S. Martino in cui
comincia [’affitto, della meta del
restante terreno a vuoto di frumento,
segale ed avena (un terzo della intera
superficie originariamente coltivata a
frumento, segale ed avena). Ha inoltre
il diritto di usare una parte dei portici e
dei fienili.

Qualora il cessante, nei residui terreni
a stoppia, non proceda entro il mese di
luglio a praticare una seconda coltura, il
subentrante pud prendere in consegna
anche tali terreni per la coltivazione.

In ottobre il subentrante pud semina-
re il frumento.

Il letame resta a disposizione del
subentrante a partire dal 5 luglio ante-
cedente 1’inizio del contratto di affitto,
il trasporto dalla stalla alla campagna ¢
a carico del subentrante.

I prati sono consegnati al subentrante
per il giorno della Madonna di settembre
(giorno 8) dopo non piu di quattro tagli
d’erba.

Il taglio, ovvero il pascolo dell’erba
quartirola, spetta al cessante.

Gli stocchi di granoturco (caule o
melgasch) sono sfibrati dal subentrante
e sono di sua spettanza, ma in uso al
cessante come falettame.
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La raccolta delle foglie sotto il bosco
spetta di diritto al subentrante, ma in
uso al cessante.

Il ceduo di un anno non puod essere
tagliato; quello maturo, da tagliarsi
entro il marzo precedente la fine del-
I’affitto, spetta all’affittuario uscente.

I boschi affittati, sia di alto fusto che
cedui, sono riconsegnati unitamente
all’altro terreno.

I1 bosco ¢ riconsegnato nello stato in
cui ¢ stato consegnato, con il naturale
incremento. Le eventuali deficienze
sono addebitate all’affittuario uscente.

Per le «asparagie», 1’affittuario
uscente ha diritto ad un compenso da
valutarsi da perito di comune fiducia.

Art. 12 - Cessazione dell’affittanza di
orti industriali.

Nei fondi coltivati a ortaglie, 1’affit-
tuario cessante consegna un terzo del ter-
reno, con il diritto proporzionale d’ac-
qua, al subentrante, il 5 luglio preceden-
te il termine dell’affitto; un terzo 1’11
novembre e un terzo il 19 marzo succes-
sivo.

Il subentrante puo preparare il ter-
reno libero per le coltivazioni dell’an-
nata successiva dopo 1’8 settembre
(Madonna di settembre) e il cessante
ha diritto alla raccolta dei frutti pen-
denti fino al 19 marzo dell’anno suc-
cessivo (S. Giuseppe).

11 subentrante ha diritto, alla data del
5 luglio precedente il termine della
locazione, di uso di un locale di abita-
zione e di una parte dei rustici, in rap-
porto alle esigenze delle colture.

La consegna dei fabbricati ¢ effet-
tuata 1’11 novembre.

Al cessante ¢ pero riservato un loca-
le di abitazione corrispondente al posto
in stalla per trattori e 1’uso del portico
per il ricovero degli attrezzi, fino al
successivo 23 aprile (S. Giorgio).

Laffittuario cessante ha diritto all’uso
della pompa per il lavaggio degli ortaggi
fino al 19 marzo successivo (S. Giuseppe).

Art. 13 - Scorte’.
Per scorte si intendono il letame, 1 ter-

(2) Lattuale tipo di conduzione non consente di mante-
nere in vigore alcuni usi sulle scorte morte.
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ricciati (mede), la terra ammucchiata
in cumuli misurabili, la massa dei
foraggi e dei «falettami» prodotti con
I’obbligo del godimento sul fondo. Da
tale obbligo ¢ escluso il fieno maggen-
go.

Le scorte sono riconsegnate in natura.

Le scorte non possono essere aspor-
tate dal fondo e il locatore ha diritto di
ritenerle pagandone 1’importo, salva la
facolta dell’affittuario cessante di con-
sumare in luogo, entro il 24 aprile,
I’eccedenza delle scorte consumabili.

Se [D’affittuario cessante non ha
avuto scorta all’atto dell’ingresso e tut-
tavia ne ha poste, il locatore ha diritto
di ritenerle pagandone il prezzo a valo-
re di mercato.

Art. 14 - Mediazione.

La provvigione, per la conclusione
di contratti di affitto per gli immobili e
i fondi rustici, ¢ corrisposta, qualunque
sia il numero dei mediatori, in ragione
dell’1,50% da parte dell’affittuario
sulla prima annualita di affitto.

USI PARTICOLARI

Alto milanese (colline della Bassa
Brianza e Alto Milanese).

Comprendente i seguenti territori.

a) Altopiano Milanese asciutto:
Agrate Brianza, Aicurzio, Arconate,
Arcore, Barlassina, Basiano, Bel-
lusco, Bernareggio, Biassono, Bovi-
sio Masciago, Burago di Molgora,
Buscate, Busnago, Busto Garolfo,
Cambiago, Canegrate, Caponago,
Carnate, Carugate, Castano Primo,
Cavenago di Brianza, Ceriano La-
ghetto, Cerro Maggiore, Cesano
Maderno, Cesate, Cogliate, Conco-
rezzo, Cornate d’Adda, Desio,
Garbagnate Milanese (per la parte
asciutta), Grezzago, Lazzate, Legna-
no, Lentate sul Seveso, Limbiate,
Lissone, Macherio, Magnago, Masa-
te, Meda, Mezzago, Misinto, Monza,
Muggio, Nosate, Novate Milanese,



Ornago, Parabiago, Pozzo d’Adda,
Rescaldina, Roncello, Ronco Brian-
tino, S. Giorgio su Legnano, S.
Vittore Olona, Seregno, Seveso,
Solaro, Sovico, Sulbiate, Trezzano
Rosa, Trezzo sull’Adda, Vaprio
d’Adda, Varedo, Vedano al Lambro,
Villasanta, Vimercate®.

b) Brianza Monzese:
Albiate, Besana in Brianza, Briosco,
Camparada, Carate Brianza, Correz-
zana, Giussano, Lesmo, Renate, Ve-
duggio con Colzano, Triuggio, U-
smate-Velate, Verano Brianza.

c) Altopiano Milanese irriguo ed

annessi (territorio irrigato dal canale
Villoresi):
Arese, Arluno, Bareggio, Bernate
Ticino, Boffalora sopra Ticino,
Bollate, Bresso, Brugherio, Bussero,
Casorezzo, Cassano d’Adda (per la
parte competente al Villoresi),
Cassinetta di Lugagnano, Cernusco
sul Naviglio, Cinisello Balsamo,
Cologno Monzese, Corbetta, Corma-
no, Cornaredo, Cuggiono, Cusano
Milanino, Garbagnate Milanese (per
la parte competente al Villoresi),
Gessate, Gorgonzola, Inveruno,
Inzago, Lainate, Magenta, Marcallo
con Casone, Mesero, Nerviano,
Novate Milanese, Ossona, Paderno
Dugnano, Pero, Pessano con Borna-
go, Pogliano Milanese, Pregnana
Milanese, Rho, Robecchetto con
Induno, S. Stefano Ticino, Sedriano,
Senago, Sesto S. Giovanni, Settimo
Milanese, Turbigo, Vanzago, Vimo-
drone, Vittuone.

Art. 15 - Cessazione dell affitto - Ricon-
segna.

Nell’Altopiano Milanese asciutto e
nella Brianza Monzese [’affittuario
cessante riconsegna i terreni 1’11
novembre.

Il seminativo ¢ messo a disposizione
del subentrante qualche mese prima

(3) Limitatamente alla parte di territorio comunale non
irriguo.

dell’11 novembre per I’inizio dei lavo-
ri colturali e sempre a raccolto effet-
tuato, comunque non prima del 10 ago-
sto (S. Lorenzo).

Per i prati il subentrante ha diritto al
godimento del quarto taglio.

Art. 16 - [rrigazione.

Bassopiano Milanese - Piano irriguo
del Naviglio Grande - Piano della
Martesana - Piano irriguo della Muzza.

Comprendenti i seguenti territori.

a) Piano irriguo del Naviglio Grande:
Abbiategrasso, Albairate, Assago,
Basiglio, Besate, Binasco, Bubbia-
no, Buccinasco, Calvignasco, Car-
piano, Casarile, Cerro al Lambro,
Cesano Boscone, Cisliano, Corsico,
Cusago, Gaggiano, Gudo Visconti,
Lacchiarella, Locate Triulzi, Mele-
gnano, Milano, Morimondo, Motta
Visconti, Noviglio, Opera, Ozzero,
Pieve Emanuele, Robecco sul Navi-
glio, Rosate, Rozzano, S. Colom-
bano al Lambro (per la parte irrigua,
non collinare), S. Giuliano Milanese,
Trezzano sul Naviglio, Vermezzo,
Vernate, Zelo Surrigone, Zibido S.
Giacomo.

b) Piano irriguo della Martesana:
Bellinzago Lombardo, Cassano
d’Adda (per la parte competente alla
Martesana), Cassina de’ Pecchi,
Colturano, Liscate, Mediglia, Mel-
zo, Pantigliate, Peschiera Borromeo,
Pioltello, Pozzuolo Martesana, Ro-
dano, S. Donato Milanese, Segrate,
Settala, Truccazzano, Vignate, Viz-
zolo Predabissi.

c¢) Piano irriguo della Muzza:
Paullo, S. Zenone al Lambro, Tribiano.

Art. 17 - Cessazione dell affitto - Ricon-
segna.

I prati e le spianate si consegnano
non oltre la fine di settembre. Il ces-
sante pero ha diritto al pascolo per una
sola volta e non oltre il 10 dicembre.

Le marcite sono cedute con le acque
di rispettiva ragione entro il mese di
ottobre.
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11 taglio del quartirolo spetta al ces-
sante e cosi pure il pascolo della quin-
tirola nei termini suddetti.

Art. 18 - Riconsegna dei fondi rustici.
L affittuario cessante lascia, senza
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compenso, la paleria di sostegno e fili
delle viti, se 1’ha a sua volta avuta dal
predecessore o dal locatore.

La potatura della vite ¢ eseguita dal-
I’affittuario subentrante e le stipe sono
di sua proprieta.



CAPITOLO TERZO: Conduzione a mezzadria
(nessun uso accertato)

CAPITOLO QUARTO: Conduzione a colonia
parziaria o in compartecipazione
(nessun uso accertato)

CAPITOLO QUINTO: Conduzione a colonia
miglioritaria
(nessun uso accertato)

CAPITOLO SESTO: Conduzione in enfiteusi
(nessun uso accertato)

CAPITOLO SETTIMO: Altre forme di conduzione
(nessun uso accertato)
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TITOLO YV

Compravendita di prodotti






CAPITOLO PRIMO

Prodotti della zootecnia
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a) Bovini da vita, da latte, da macello
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BESTIAME DA ALLEVAMENTO E
DA RIPRODUZIONE

USI COMUNI

Art. 1 - Forma del contratto.

11 contratto ¢ stipulato verbalmente o
per iscritto indicando il contrassegno
ufficiale dell’animale.

Art. 2 - Termini e condizioni della con-
segna.

La consegna o il ritiro degli animali
viene effettuato entro 48 ore dall’ac-
certamento sanitario.

Art. 3 - Ritardo nella consegna.

Se il venditore non consegna I’ani-
male entro il termini di cui all’art. 2,
informa il compratore dei motivi del
ritardo, con avviso dato personalmente
o per scritto, mediante lettera racco-
mandata, telegramma o telescritto
entro il termine di consegna.

Art. 4 - Trasporto (spese e rischi).

Se ¢ convenuta la consegna a mezzo
ferrovia o automezzo, il bestiame viag-
gia a spese e rischio del compratore.

Se la vendita ¢ conclusa franco stal-
la del compratore, il bestiame viaggia a
spese e rischio del venditore.

Art. 5 - Termini di pagamento.

Se il pagamento non ¢ eseguito
all’atto della conclusione del contratto,
avviene contestualmente alla consegna
dell’animale.

Art. 6 - Vizi redibitori e termini per la
loro denuncia.

In merito ai vizi si rinvia a quanto
previsto dall’art. 1496 c.c..

Art. 7 - Malattie infettive e diffusibili.

Gli animali in vendita sono garantiti
sanitariamente da appositi certificati
sanitari, rilasciati dall’autorita veteri-
naria competente.

Art. 8 - Garanzia dei vizi apparenti.

Per i vizi apparenti il venditore non
assume garanzia alcuna se al momento
del contratto il compratore conosceva i
vizi della cosa e non ¢ dovuta alcuna

garanzia se i vizi sono facilmente rico-
noscibili, salvo che ne abbia esclusa
espressamente 1’esistenza o ne abbia
data garanzia specifica.

Art. 9 - Decorrenza del termine di
garanzia.

I termini di garanzia decorrono dal
giorno della consegna dell’animale.

Art. 10 - Denuncia dei vizi.

La denuncia dei vizi ¢ fatta al vendi-
tore verbalmente, personalmente o a
mezzo del mediatore o per iscritto con
lettera raccomandata o telescritta.

Nella denuncia ¢ indicato non sol-
tanto il vizio ma anche 1’epoca nella
quale si ¢ manifestato.

Art. 11 - Verifica dei vizi.

Il venditore, ricevuta la denuncia,
deve procedere alla verifica del vizio,
nel piu breve termine di tempo possibi-
le e non oltre gli otto giorni.

L’animale, nel frattempo, resta nella
stalla del compratore; se il venditore
tarda a presentarsi, per la verifica del
vizio denunciato, piu di tre giorni,
computati a partire dal giorno della
denuncia, il compratore ha diritto alla
rifusione delle spese di governo del
bestiame, detratto eventualmente il
ricavo del latte.

USI PARTICOLARI
BOVINI DA LATTE

Art. 12 - Unita di base di contrattazio-
ne.

I bovini da latte sono contrattati per
capo.

Art. 13 - Vizi che possono dar luogo
alla «quanti minoris» o all’azione redi-
bitoria a scelta del compratore.

In generale I’esistenza di difetti o
alterazioni di qualunque natura nei con-
dotti capezzolari, tali che 1’estrazione
del latte sia ostacolata - e quindi anche
il fibroma (difetto del nervetto) - puo
dar luogo a risoluzione del contratto, o
per lo meno, a una riduzione del prezzo
pari, in generale, ad un quarto del prez-
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zo dell’animale, a meno che il compra-
tore abbia ispezionato i capezzoli con la
cosi detta «manualita» (tiratura dei
capezzoli).

Art. 14 - Termine speciale di garanzia.

Per qualunque vizio redibitorio sulla
condizione della mammella e sulla
quantita di latte emessa dai singoli
capezzoli, la garanzia ¢ di otto giorni
calcolati a cominciare dall’inizio del
periodo della mungitura.

Art. 15 - Mediazione (provvigione).

Per la conclusione di contratti di
compravendita di bovini da latte spetta
al mediatore una provvigione da parte
di ciascun contraente.

BOVINI DA PRODUZIONE MANZE
E GIOVENCHE

Art. 16 - Unita di base di contrattazione.

I bovini da riproduzione sono con-
trattati per capo.

Art. 17 - Distinzione.

Si chiama «manzetta» o «manzay la
bovina che non € ancora stata condotta
al toro.

Si chiama «giovenca» la bovina che
per la prima volta trovasi in stato di
gestazione.

Si chiama «vacca» la bovina che ha
partorito.

Si chiama «toro» il bovino atto alla
riproduzione.

Art. 18 - Vizi che danno luogo alla
«quanti minoris» o altro indennizzo.

Se oggetto del contratto ¢ un capo
gravido e passa un mese dell’epoca
garantita dal venditore per lo sgravo,
senza che questo avvenga, il comprato-
re ha diritto al rimborso delle spese
sostenute per il mantenimento.

Se una bovina, venduta come «man-
zettay, si riscontrasse gravida e la gravi-
danza fosse cagione di minor valore
della manzetta stessa, il compratore
ottiene un abbuono sul prezzo non mag-
giore del quinto del valore della man-
zetta.
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Art. 19 - Parto nel termine di consegna.

Se il capo venduto con garanzia di
gravidanza partorisce prima della con-
segna, il vitello resta di proprieta del
venditore, ma sono a carico del vendi-
tore stesso le eventuali conseguenze
dannose del parto.

Art. 20 - Risoluzione del contratto dopo
il parto.

Se il capo venduto partorisce dopo la
consegna e nel periodo di garanzia si
riscontrano nella vacca difetti che com-
portino la risoluzione del contratto, il
vitello nato nella stalla del compratore
rimane di proprieta di quest’ultimo
senza alcun corrispettivo.

Art. 21 - Aborto.

Se il capo venduto abortisce entro le
24 ore dalla consegna, il compratore ha
diritto alla risoluzione del contratto.

Se il capo venduto e consegnato
bene abortisce dopo le 24 ore dalla
consegna, il compratore non ha diritto
ad alcun abbuono sul prezzo.

Art. 22 - Difetto di gravidanza.

Se il capo venduto con garanzia di
gravidanza risulta non gravido, il com-
pratore ha diritto alla risoluzione del
contratto ed al rimborso delle spese di
mantenimento.

Art. 23 - Vizi redibitori e termini per la
loro denuncia.

Per le «giovenche» non ¢ data garan-
zia sulla quantita del latte e sulla giu-
stezza dei capezzoli.

Da invece luogo ad azione redibito-
ria, oltre ai vizi indicati nell’articolo 8,
I’infecondita del toro (impotentia gene-
randi), purché denunciata entro il ter-
mine di giorni 150.

Art. 24 - Garanzia particolare per i
torelli.

Se i torelli che non abbiano ancora
compiuto il 12° mese di eta sono ven-
duti come vitelli, il venditore non da
alcuna garanzia per 1’abilita al salto.

Se invece i torelli sono venduti per
monta (dichiarati tori) si intende



garantita 1’abilita al salto e alla loro
fertilita.

Art. 25 - Provvigione per mediazione.

Per la conclusione dei contratti di
compravendita di bovini da riproduzio-
ne e di tori di razza spetta al mediato-
re una provvigione da parte di ciascun
contraente.

BOVINI DA LAVORO

Art. 26 - Distinzione.

Si chiamano «buoi da lavoroy i bovini
maschi castrati, atti ai lavori campestri.

Art. 27 - Vizi redibitori e termine per la
loro denuncia.

Oltre ai vizi indicati nell’articolo 8
danno luogo ad azione redibitoria, pur-
ché denunciati nel termine di otto gior-
ni, i vizi e le malattie seguenti:

e [l lavorar male e il non andar d’ac-
cordo;

11 restio;

11 dar di cozzo;

La sordita;

Il crampo rotuleo;

Le lesioni oculari croniche che
danno luogo ad alterazioni visive;

e Darpeggiare;

e ]l falciare.

VITELLI DA ALLEVAMENTO E DA
INGRASSO

Art. 28 - Unita di base di contrattazione.

I vitelli da allevamento e da ingrasso
sono contrattati per capo, per gruppi, a
peso o «vistay.

Art. 29 - Pagamento.

Il pagamento ¢ eseguito alla consegna
del bestiame, ma il venditore, all’atto
della conclusione del contratto, puo
richiedere al compratore una caparra.

Art. 30 - Garanzie.

Avvenuta la consegna ed uscito il
bestiame dalla stalla del venditore,
questi non risponde dei vizi - di qua-
lunque genere - che fossero dal com-

pratore riscontrati negli animali.

Art. 31 - Mediazione (provvigione).

Per la conclusione di contratti di
compravendita di vitelli da allevamen-
to e da ingrasso spetta al mediatore una
provvigione da parte di ciascuna delle
parti contraenti.

EQUINI

Art. 32 - Oggetto del contratto.

Sono oggetto del contratto i puledri,
cio¢ gli equini non ancora domati, e i
cavalli, cioe gli equini gia domati.

Art. 33 - Unita di base di contrattazione.

Le contrattazioni sono effettuate per
capo, a peso e, se trattasi di puledri,
anche per gruppi.

Art. 34 - Termini di pagamento.

Il pagamento del prezzo pattuito ha
luogo per una meta all’atto della con-
clusione del contratto o della consegna
dell’animale e per l’altra allo scadere
di quaranta giorni.

Art. 35 - Vizi redibitori e termine per la
loro denuncia.

In merito ai vizi si rinvia a quanto
previsto dall’art. 1496 c.c..

Art. 36 - Prova malleinica.

La prova malleinica a scopo diagno-
stico ¢ eseguita d’accordo tra le parti o
dall’autorita sanitaria competente in
seguito a denuncia di caso sospetto.

Art. 37 - Mediazione (provvigione).

Per la conclusione di contratti di com-
pravendita di equini da lavoro, di equini
di lusso e di equini da macello, spetta al
mediatore una provvigione da parte del
venditore e da parte del compratore.

BESTIAME DA MACELLO E CARNI
BOVINI
Art. 38 - Oggetto di contratto.

E oggetto di contratto tutto il bestia-
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me esente da malattie che lo rendano
non atto alla macellazione per 1’ali-
mentazione umana.

Le contrattazioni avvengono per
gruppi o per capi.

Il venditore ¢ tenuto a consegnare la
dichiarazione di provenienza del bestia-
me oggetto del contratto.

Il venditore ¢ tenuto inoltre a conse-
gnare ciascun animale nelle identiche
condizioni di sanita in cui si trovava
all’atto della conclusione del contratto.

Art. 39 - Forma del contratto.

Le contrattazioni di bestiame da
macello avvengono nelle aziende agri-
cole o nei pubblici mercati secondo i
regolamenti in essi vigenti.

I contratti sono conclusi per iscritto
o verbalmente e sono riferiti al peso
vivo o morto o a vista.

Il peso vivo ¢ determinato alla pesa
pubblica o privata e da diritto ad una
deduzione del 2% a condizione che I’ani-
male sia a digiuno da almeno 12 ore.

Il peso morto ¢ determinato dalla
mezzana toilettata secondo le normative
sanitarie togliendo il quinto quarto.

I1 peso morto dei vitelli ¢ determina-
to dal peso dell’animale comprese le
frattaglie.

Il peso se rilevato a caldo da diritto
alla deduzione del 2%. Il peso a freddo
non da diritto a deduzione.

Art. 40 - Termini di consegna.

I1 bestiame ¢ consegnato immediata-
mente alla conclusione del contratto e,
se venduto a peso, dopo la pesatura.

Se ¢ convenuto un termine per la
consegna, entro il termine stesso il
bestiame rimane a spese e rischio del
venditore.

Trascorso tale termine il bestiame
rimane a spese e rischio del compratore.

Art. 41 - Pagamento.
Il pagamento ¢ eseguito alla consegna.

Art. 42 - Mediazione (provvigione).

Per la conclusione di contratti di
compravendita di bestiame da macello
spetta al mediatore una provvigione da
parte di ciascun contraente.
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SUINI

Art. 43 - Oggetto del contratto.

Formano oggetto del contratto:

e i maschi e le femmine, castrati da
giovani e poi ingrassati (grassi);

i maschi e le femmine gia sanati
(castrati) e pronti all’ingrasso ma non
ancora ingrassati (magroni);

i maiali giovani non ancora slattati
(lattonzoli);

1 verri;

le scrofe.

Le contrattazioni avvengono per
gruppi, a capo o a peso e si intendono
sempre concluse per merce mercantile.

Art. 44 - Forma del contratto.

Nel commercio dei suini il contratto
¢ verbale.

SUINI GRASSI

Art. 45 - Peso (morto o vivo).

I suini grassi sono contrattati a peso
morto /0 a peso vivo.

I contratti a peso morto si stipulano,
generalmente, senza vedere i1 suini e
non ammettono alcuna tara.

II peso morto si ottiene dalla pesatu-
ra dell’animale, dedotti il sangue, la
vescica, la milza, la rete, le budella ed
il ventricolo.

La pesatura ¢ eseguita dopo la visita
sanitaria.

Se a seguito di questa qualche parte
dell’animale ¢ esclusa dal consumo per
ragioni sanitarie, il venditore non ha
diritto ad alcun compenso.

Il sangue, la vescica, le budella, la
milza, la rete ed il ventricolo spettano
gratuitamente al compratore.

La prova dell’avvenuta consegna ¢
data dal possesso della bolletta di peso
da parte del compratore.

I contratti a peso vivo si stipulano sulla
piazza su semplice dichiarazione di
«merce mercantile» e tale merce si inten-
de costituita da maiali sani, di buona
conformazione, in piena efficienza di
ingrassamento e di razza determinata.

Il peso vivo ¢ stabilito sul posto di
consegna.



La bolletta della pesa pubblica o pri-
vata del luogo di consegna fa fede, in
assenza del compratore o di un suo rap-
presentante, del peso riconosciuto.

Art. 46 - Tare.

Nei contratti aventi per oggetto suini
da macello, digiuni da 12 ore, non ¢
prevista la tara.

LPeventuale reclamo per pesi mag-
giori deve essere fatto, quando cio sia
possibile, prima della macellazione
affinché il venditore o un suo rappre-
sentante possa assistervi.

I maschi non ben castrati e maleodo-
ranti sono deprezzati.

MAGRONI E LATTONZOLI PER
ALLEVAMENTO

Art. 47 - Unita di base di contrattazione.

I magroni e i lattonzoli per alleva-
mento sono contrattati a peso vivo o a
capo.

Art. 48 - Caparra.

All’atto della stipulazione del con-
tratto il compratore suole dare al ven-

ditore una congrua caparra.

Art. 49 - Luogo della consegna.

La consegna si intende resa franca di
spese alla porcilaia del venditore o del
compratore.

Art. 50 - Pagamento.
Il pagamento ¢ eseguito alla consegna.

Art. 51 - Garanzia.

Il venditore ¢ tenuto a garantire la
sanita.

Il termine di garanzia ¢ di otto gior-
ni dalla consegna.

Il compratore ha diritto alla risolu-
zione dell’intero contratto se nel grup-
po vi ¢ anche un solo maiale affetto da
malattie infettive o contagiose.

In caso di risoluzione del contratto la
spesa per il ritorno degli animali, se
consentito dalla normativa sanitaria, €
a carico del venditore.

Art. 52 - Mediazione (provvigione).

Nei contratti di compravendita di
suini grassi, magroni o lattonzoli spet-
ta al mediatore una provvigione per
capo da parte di ciascun contraente.
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b) Equini
Vedi Titolo V
Capitolo Primo
sezione EQUINI

¢) Suini
Vedi Titolo V
Capitolo Primo
sezione SUINI

d) Ovini e caprini
(nessun uso accertato)
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e) Animali da cortile

COMMERCIO DEL POLLAME E DELLE UOVA

Sommario
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POLLAME

Art. 1 - Forma del contratto.

Le contrattazioni del pollame, sia
vivo che macellato, fresco, refrigerato,
congelato e surgelato, sono fatte ver-
balmente.

Art. 2 - Requisiti della merce.

I1 pollame macellato si intende spen-
nato, dissanguato, senza «interiora»
(intestino) e a gozzo vuoto. Tuttavia
per anitre, oche, piccioni e selvaggina ¢
ammesso il commercio con le «interio-
ra.

Art. 3 - Unita di base di contrattazione.

Il prezzo del pollame, per merce
posta sul mercato, ¢ determinato per
chilogrammo; I’ILV.A. ¢ a carico del
compratore.

Art. 4 - Prezzo.

Limballaggio del pollame morto ¢
compreso nel prezzo. Le vendite «a
vagone» sono fatte franco stazione
Milano. Nella determinazione del prez-
zo influiscono: la provenienza della
merce, il sistema di allevamento, la
taglia dei capi, la selezione ponderale o
calibratura per la vendita in partite.

Art. 5 - Consegna.

All’atto della consegna della merce
viva, il compratore ha diritto di scarta-
re i capi che non corrispondono alle
condizioni di vendita.

E ammessa anche la vendita senza
scarto.

Art. 6 - Pagamento.
I1 pagamento si esegue alla consegna
della merce.

Art. 7 - Reclami.

I vizi del pollame vivo o macellato
vanno denunciati entro 48 ore dal rice-
vimento della merce.

UOVA

Art. 8 - Unita di base di contrattazione.
Nelle contrattazioni all’ingrosso, il

prezzo delle uova nazionali ed estere di
gallina ¢ calcolato per unita, per peso e
per qualita.

Per la merce nazionale ed estera le
spese di imballo sono comprese nel
prezzo.

Art. 9 - Classificazione della merce'.

Le uova si distinguono per qualita
nelle seguenti categorie:

a) Categoria «A» extra (uova fresche
con camera d’aria fino a 4 mm);

b) Categoria «A» (uova fresche con
camera d’aria fino a 6 mm);

c) Categoria «B» non refrigerate né
conservate con camera d’aria fino a 9
mm (marcate con cerchio e lettera B);

d) Categoria «B» refrigerate (marca-
te con triangolo equilatero);

e) Categoria «B» conservate (marca-
te con rombo);

f) Categoria «C» tutte le altre (mar-
cate con cerchio e lettera C).

Art. 10 - Contratti «a vagoney.

Nei contratti «a vagone» completo ¢
stabilito il giorno della spedizione e
quello di arrivo in stazione.

Art. 11 - Tolleranze.

Nel commercio all’ingrosso delle
uova non ancora selezionate e di quelle
conservate ¢ tollerata una percentuale
complessiva del 2% di uova puntate o
di uova marce o completamente rotte.
Nessuna tolleranza ¢ ammessa nei con-
tratti aventi per oggetto le altre qualita
di uova.

I reclami per difetti o vizi della
merce devono essere denunciati al ven-
ditore entro 24 ore dal ricevimento
della merce.

Lentita dello scarto derivante dai
difetti o vizi nel peso e nella freschez-
za della merce ¢ accertata mediante
controllo su una qualita pari almeno al
10% della partita.

Nessun reclamo ¢ ammesso nelle
vendite di merce dichiarata difettosa o
avariata per il difetto o 1’avaria denun-
ciati.

(1) In materia vengono applicate le norme del regolamento
CEE n. 2772/75 in Gazzetta L. n. 282 del 01.11.75.
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Non sono ammessi reclami per defi-
cienze nel numero delle uova se della
mancanza non sia dato avviso al vendi-
tore entro 24 ore dalla consegna. Se il
reclamo ¢ ritenuto fondato, le uova
mancanti sono bonificate.

Deve essere parimenti denunciata
entro 24 ore la diversita della merce
consegnata da quella pattuita.

Non sono computati nei termini sud-
detti i giorni festivi.

Il compratore ha diritto di rifiutare la
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merce, qualora questa non sia stata spedi-
ta o non sia arrivata nel giorno pattuito.

11 destinatario, nel trasporto di uova,
per merce franco arrivo, quando siano
constatate avarie, ¢ tenuto nell’interes-
se del venditore a ritirare la merce, pre-
vii gli accertamenti del caso e i reclami
di legge al vettore, dandone immedia-
tamente avviso al venditore.

Art. 12 - Pagamento.
Il pagamento si esegue alla consegna.
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USI COMUNI
CONTRATTAZIONI IN GENERE

Art. 1 - Conclusione del contratto.

I contratti relativi a compravendite
di cereali, di farine, di legumi, di
sementi e semi da prato, di semi oleo-
si, di oli di semi oleosi, di mangimi
(alimenti complementari ad uso zoo-
tecnico), di granaglie diverse e di
imballi, conclusi sulla piazza di
Milano, anche a mezzo di mediatori di
altre piazze, si ritengono nel silenzio
delle parti stipulati secondo gli usi e le
consuetudini della piazza di Milano.

Se il contratto ¢ stipulato a mezzo di
mediatore, questi rilascia o invia alle
parti uno stabilito o fissato di compra-
vendita, contenente tutti gli estremi del
contratto.

Lo stabilito di mediazione ha valore
confirmatorio, fa fede dell’affare e si
intende valido e vincolativo tra le parti.

Se il contratto ¢ stipulato senza
intervento di mediatore, le parti soglio-
no darsi conferma dell’affare concluso
anche mediante semplice lettera racco-
mandata o telescritta'.

Art. 2 - Clausola «vista e graditax.

Con la clausola «vista e gradita»
(quando sia usata nel senso «da vedere
e gradire») o «salvo visitay, il compra-
tore si riserva di perfezionare il con-
tratto dopo aver visitata la merce, ma ¢
obbligato a sciogliere tale riserva nel
termine non superiore a due giorni
lavorativi successivi.

I1 venditore ¢ liberato da ogni impe-
gno se il compratore non adempie
all’obbligo nel termine di cui al comma
precedente.

Art. 3 - Vendita su denominazione.
I1 venditore che abbia contrattato

merce su denominazione ¢ tenuto a
consegnare merce conforme alla quali-

ta corrispondente alla denominazione

(1) Gli operatori aderenti all’Associazione Granaria (che
gestisce il Mercato dei Cereali ed affini di Milano per conto
della C.C.I.A.A. di Milano) sogliono confermare i loro affari
mediante scambio di contratti predisposti dall’ Associazione
Granaria.

medesima, avuto riguardo alla buona
media dell’annata, al tempo di conse-
gna ed alla provenienza della merce.

Art. 4 - Qualita migliore.

La merce consegnata di qualita miglio-
re di quella contrattata non puo essere
rifiutata purché sia della provenienza,
della varieta e della specie convenuta.

Art. 5 - Vendita su campione.

Nelle vendite su «campione reale» o
su «campione tipoy, il campione ¢ divi-
so fra le parti contraenti.

Se la vendita ¢ conclusa a mezzo di
mediatore una parte del campione ¢
consegnata al compratore e [’altra ¢
trattenuta dal mediatore.

Nei contratti conclusi su «campione
tipo» ¢ tollerata, senza diritto ad
abbuono, una differenza non superiore
all’1% del valore della merce.

REQUISITI DELLA MERCE

Art. 6 - Caratteristiche generali.

Se la merce non ¢ contrattata «su
campione realey o con le clausole
«vista e gradita» o «salvo visitay» o «tal
qualey» od altre simili, si intende sem-
pre contrattata alla condizione di
«sana, leale e mercantile.

Art. 7 - Merce sana.

Per merce sana s’intende merce
esente da odori anormali, che non sia
riscaldata, né fermentata, né germo-
gliata e che non abbia macchie di
muffa, non contenga granelle carbona-
te e cotte o tarlate: il tutto secondo la
buona media dell’annata e in rapporto
all’epoca della consegna.

Art. 8 - Merce leale.

Per merce leale si intende merce che
non ha subito manipolazioni tendenti
ad occultare in tutto o in parte vizi e
difetti.

Art. 9 - Merce mercantile.

Per merce mercantile si intende merce
che non ha vizi o difetti speciali tali da
impedirne la sua classificazione, all’e-
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poca della consegna, nella buona media
del prodotto dell’annata, in relazione
alla provenienza della merce stessa.

Art. 10 - Merce secca e stagionata.

Il venditore che ha contrattato cereali
secchi ¢ tenuto a consegnare merce
«scorrevole alla mano» che da la riso-
nanza tipica della propria specie e che ¢
stata sottoposta ad adeguata essiccazione.

Se la merce ¢ stata contrattata come
«stagionatay il venditore ¢ tenuto a
consegnare merce ben conservata che
abbia un grado di umidita tollerata in
rapporto alla stagione in cui si effettua
la consegna, avuto riguardo alla buona
media della raccolta dell’annata.

IMBALLAGGI

Art. 11 - Imballi.

Gli imballi devono essere atti all’uso
e generalmente forniti dal venditore.

CONSEGNA

Art. 12 - Termini di consegna.

Se la merce ¢ contrattata per «conse-
gna prontissima» o «immediata», la
merce si intende a disposizione del
compratore dalla data di conclusione
del contratto. Il venditore accorda al
compratore una franchigia di 3 (tre)
giorni lavorativi successivi alla data
contrattuale.

Per contratti stipulati alla condizione
di consegna pronta/disponibile, la
merce si intende a disposizione del
compratore dal giorno lavorativo suc-
cessivo a quello della conclusione del
contratto. Il venditore accorda al com-
pratore una franchigia di 8 (otto) gior-
ni lavorativi successivi alla data con-
trattuale.

Per i contratti stipulati alla condizio-
ne di comnsegna differita in una o piu
epoche, il venditore accorda al compra-
tore una franchigia di 8 (otto) giorni
lavorativi per il ritiro della merce.

Detta franchigia decorre dal giorno
lavorativo successivo a quello della
messa a disposizione.

I predetti termini di franchigia val-
gono anche per 1’esecuzione delle ven-
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dite stipulate alla condizione «franco

arrivoy.

Nei termini per la consegna pronta o
prontissima e in quelli per consegna da
eseguire in un periodo non superiore a
15 giorni, i giorni festivi e comunque
non lavorativi non sono computati.

Se il giorno terminale cade in gior-
nata festiva o non lavorativa, la conse-
gna ¢ protratta al giorno immediata-
mente successivo non festivo e lavora-
tivo.

11 sabato ¢ considerato, convenzional-
mente, festivo a tutti gli effetti contrat-
tuali. Sono, inoltre, considerati festivi i
giorni dichiarati tali nel luogo di esecu-
zione del contratto e la parte ivi residen-
te deve darne comunicazione in tempo
utile alla controparte.

Per consegna o spedizione o ritiro o
decade o quindicina o mensile, s’inten-
dono:

- per prima decade: il periodo del mese
che va dal 1° al 10° giorno incluso;

- per seconda decade: il periodo del
mese che va dall’11° al 20° giorno
incluso;

- per terza decade: il periodo che va
dal 21° all’ultimo giorno (incluso)
del mese;

- per prima quindicina: il periodo del
mese che va dal 1° al 15° giorno
incluso;

- per seconda quindicina: il periodo
che va dal 16° all’ultimo giorno
(incluso) del mese;

- per mensile: il periodo che va dal 1°
all’ultimo giorno (incluso) di ogni
mese convenuto.

Ogni quota di contratto viene consi-
derata come un contratto separato a
tutti gli effetti.

Se le parti non precisano in contrat-
to il termine di consegna, questo si
intende per consegna pronta da esegui-
re entro otto giorni successivi alla data
del contratto.

La merce, quando la vendita non sia
stata conclusa «salvo visita», deve
essere sempre ritirata dal compratore.

Art. 13 - Consegna in imballi del com-
pratore.

Se la merce contrattata deve essere
insaccata in imballi del compratore,



costui deve far pervenire gli imballi al
venditore. I termini di consegna di cui
ai primi cinque commi dell’articolo
precedente decorrono dal giorno suc-
cessivo a quello del ricevimento degli
imballi stessi.

Art. 14 - Reclami.

I1 compratore che intende proporre
reclami e/o contestazioni suole dare
comunicazione non oltre 2 (due) giorni
lavorativi successivi al ricevimento
della merce, nel caso di «coacervox»?
successivi all’ultimo ricevimento. Il
giorno lavorativo successivo al ricevi-
mento della merce, limitatamente ai
prodotti «da essiccare».

Il reclamo contiene 1’esposizione
specifica delle caratteristiche qualitati-
ve contestate.

Qualora la merce venga consegnata
per conto del venditore da altra ditta, il
reclamo viene contestualmente inviato
per conoscenza anche a chi ha effettua-
to la consegna.

I venditori/compratori intermedi
ritrasmettono tale comunicazione al
loro diretto venditore/compratore entro
il giorno lavorativo successivo a quello
di ricevimento della comunicazione.

Art. 15 - Disposizioni per la consegna.

La messa a disposizione da parte del
venditore viene effettuata entro il ter-
mine contrattuale, viene fatta a mezzo
telegramma o telescritto in uno dei
giorni lavorativi del periodo contrat-
tuale e contiene indicazioni chiare
affinché il compratore possa adeguar-
visi con normale diligenza.

Se fatta 1’ultimo giorno lavorativo di
detto periodo ¢ comunicata per tele-
scritto o telegramma spedito entro le
ore 12 (dodici).

Negli altri giorni del periodo contrat-
tuale la messa a disposizione dovra
essere rispettivamente spedita non oltre
le ore 18 (diciotto). Se spedita dopo le
ore 18, la messa a disposizione ha effet-
to dal giorno lavorativo successivo.

Tuttavia, il venditore puo anticipare
I’invio della comunicazione della

(2) Campione medio omogeneo nel caso di pit consegne rav-
vicinate facenti parte della stessa quota contrattuale.

messa a disposizione anche nei 5 (cin-
que) giorni lavorativi precedenti il
periodo previsto in contratto, purché
rimangano immutati i termini degli
altri adempimenti contrattuali.

La franchigia in tal caso decorre dal
primo giorno lavorativo del periodo
contrattuale.

Nella vendita con la condizione
«ritiro» il venditore effettua la messa a
disposizione entro 1’ultimo giorno
lavorativo precedente il periodo previ-
sto per il ritiro stesso.

In caso di piu messe a disposizione
riferentisi ad una medesima quota il quan-
titativo non dovra essere inferiore alla
normale portata di un autotre-
no/autoarticolato per singolo luogo di
consegna.

Per i contratti che prevedono 1’ese-
cuzione «prontissima» o «pronta/di-
sponibile», non ¢ richiesta la messa a
disposizione.

Art. 16 - Luogo di consegna.

Per luogo di consegna, s’intende la
localita nella quale il venditore si ¢
obbligato a consegnare la merce a pro-
prio rischio e spese.

Per le vendite effettuate alla condi-
zione di franco partenza, ¢ fatto obbli-
go al venditore di indicare, nella messa
a disposizione, il luogo in cui la merce
verra caricata.

Art. 17 - Tolleranze sui quantitativi con-
trattati.

Se le parti non specificano in con-
tratto che la quantita contrattata deve
intendersi bloccata o precisa il vendito-
re € autorizzato a consegnare il 2% in
piu o in meno della quantita stessa al
prezzo di contratto.

Nei contratti a consegna ripartita, le
tolleranze sopra indicate sono ammes-
se su ogni singola quota e non gia sul
quantitativo globale del contratto.

Art. 18 - Peso.

Peso netto in imballi del compratore:
il peso degli imballi non ¢ calcolato nel
peso della merce.

Peso netto in imballi del venditore: il
peso degli imballi non ¢ calcolato nel
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peso della merce.
Art. 19 - Termini e disposizioni per la
esecuzione del contratto.

I termini e le disposizioni per 1’ese-
cuzione del contratto devono intender-
si riferiti al luogo stabilito per la con-
segna e/o spedizione e sono i seguenti:

a) Per contratti stipulati alla condizio-
ne di consegna «prontissima», la merce
si intende a disposizione del compratore
dalla data di conclusione del contratto. Il
venditore accorda al compratore una
franchigia di 3 (tre) giorni lavorativi suc-
cessivi alla data contrattuale.

b) Per contratti stipulati alla condizio-
ne di consegna «pronta/disponibiley, la
merce s’intende a disposizione del com-
pratore dal giorno lavorativo successivo
a quello della conclusione del contratto.
Il venditore accorda al compratore una
franchigia di 8 (otto) giorni lavorativi
successivi alla data contrattuale.

¢) Per i contratti stipulati alla condi-
zione di consegna «differita» in una o
piu epoche, il venditore accorda al
compratore una franchigia di 8 (otto)
giorni lavorativi per il ritiro della
merce. Detta franchigia decorre dal
giorno lavorativo successivo a quello
della messa a disposizione. I predetti
termini di franchigia valgono anche per
I’esecuzione delle vendite stipulate alla
condizione di «franco arrivoy.

Art. 20 - Mancata osservanza dei termi-
ni di consegna o di ritiro.

La mancata osservanza dei termini di
consegna o spedizione da parte del ven-
ditore o di ritiro da parte del comprato-
re, nonché il mancato invio delle dispo-
sizioni da parte di chi spetta, danno
facolta all’altro contraente di ritenere
risolto il contratto nei seguenti casi:

a) Scaduta la normale franchigia, per la
merce contrattata alle condizioni di «pron-
tissimay», «pronta/disponibile» o comun-
que quando I’esecuzione debba iniziare
entro 15 (quindici) giorni consecutivi e
successivi alla data della contrattazione.

b) Negli altri casi, decorsi 2 (due) gior-
ni lavorativi successivi alla scadenza dei
termini contrattuali di consegna o ritiro o
spedizione della merce. Durante i predetti
due giorni, il venditore ha il dovere/diritto
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di consegnare ed il compratore il dirit-
to/dovere di ritirare la merce, restando
perod a carico della parte negligente 1’e-
ventuale differenza esistente tra il prezzo
di mercato corrente alla data di scadenza
della franchigia e quello alla data dell’ef-
fettiva consegna o ritiro o spedizione.
L’eventuale differenza-prezzo non ¢
reclamabile qualora il compratore
abbia effettuato il pagamento nei ter-
mini di franchigia preesistenti.
Linadempienza di una delle parti da
diritto all’altra parte al risarcimento delle
differenze di prezzo e spese relative.

Art. 21 - Causa di forza maggiore.

Per eventi imprevedibili che impedi-
scono in maniera definitiva 1’esecuzio-
ne, il contratto ¢ risolto per la parte da
eseguire.

Se I’impedimento ha carattere tem-
poraneo, il termine di esecuzione verra
prorogato di tanti giorni quanti sono i
giorni di impedimento.

Qualora I’impedimento superi 15
(quindici) giorni, il contratto o la quota
non eseguita ¢ risolto/a nel rispetto
delle eventuali differenze di prezzo.

La parte che invoca la causa di forza
maggiore ne da comunicazione al suo
insorgere, comunque non oltre 3 gior-
ni, a mezzo telescritto o telegramma,
alla propria controparte con 1’obbligo
di fornire la prova certa del soprag-
giunto impedimento.

RICEVIMENTO E CONTROLLO

Art. 22 - Ricevimento della merce.

La constatazione della quantita e
della qualita e condizionamento della
merce deve aver luogo:

a) in partenza, se la merce ¢ ritirata
con mezzi del compratore o da lui pro-
curati, oppure dal vettore all’atto della
spedizione per ferrovia;

b) in arrivo, se la merce ¢ consegna-
ta o spedita con mezzi del venditore.

La constatazione della merce deve
aver luogo a destinazione, ancorché la
merce sia stata ritirata con mezzi del
compratore o da lui procurati.

Il compratore in ogni caso deve con-
servare diligentemente, nell’interesse



delle parti, la merce pervenutagli o da lui
ritirata, anche se ritenga per una qualsia-
si ragione di avere diritto di rifiutarla.
Nel caso pero in cui la merce sia
«alla rinfusa», se il ricevitore ritiene di
respingerla e non sia in grado di rico-
verarla separatamente, deve previa-
mente prelevare regolare campione.

Art. 23 - Differenze qualitative - Manca-
to controllo da parte del venditore e pre-
lievo campioni.

Qualora il compratore constati diffe-
renze qualitative o di condizionamento
fra la merce contrattata e quella ricevu-
ta, ne da comunicazione al venditore o
all’incaricato della consegna al massi-
mo entro due giorni successivi al rice-
vimento della merce, esclusi i giorni
festivi o comunque non lavorativi.

Il compratore procede al campiona-
mento della merce, cosi come previsto
all’art. 24.

Se il venditore o I’incaricato di que-
sto non si presenta ai controlli di cui
sopra entro tre giorni lavorativi dal rice-
vuto avviso, il compratore dispone della
merce ricevuta facendo pero prelevare o
suggellare da Pubblico Ufficiale o da
Pubblico Mediatore o da Campionatore
riconosciuto o da Spedizioniere ricono-
sciuto o da Spedizioniere indipendente
o da persona designata dal Presidente
dell’ Associazione Granaria di Milano
almeno tre campioni della stessa per
I’accertamento della qualita, secondo le
modalita di cui all’articolo seguente.

Analogamente il Pubblico Ufficiale o
il Pubblico Mediatore o il Campionatore
riconosciuto o lo Spedizioniere indipen-
dente o la persona designata come sopra
indicato provvede alla constatazione del
peso della merce ricevuta al fine di
accertare la eventuale differenza.

Art. 24 - Campionamento - Analisi e perizie.

a) Campionamento

I1 prelevamento dei campioni sigilla-
ti — se richiesto — compete anche per
gli oneri relativi al venditore per le
vendite «franco partenza» ed al com-
pratore per le vendite «franco arrivoy.

[ campioni vengono prelevati nel
luogo di consegna della merce in alme-
no due esemplari per ogni singolo rice-
vimento, in contraddittorio fra chi rice-

ve e chi effettua la consegna, siano essi
il venditore od il compratore oppure, in
mancanza di questi, il vettore il quale,
anche senza specifica autorizzazione,
rappresenta nel campionamento la
parte che gli ha affidato il trasporto e
conserva dalle parti.

I campioni per la determinazione del-
I’umidita, delle altre caratteristiche ana-
litiche e/o per il condizionamento, sono
confezionati in contenitori di vetro o
plastica a chiusura ermetica e con peso
netto di almeno 300 (trecento) grammi.

In caso di rifiuto ad effettuare il cam-
pionamento in contraddittorio, la parte
diligente ¢ autorizzata, dandone imme-
diata comunicazione alla controparte, a
mezzo telegramma e/o telescritto, a pro-
cedere al prelevamento e suggellamento
dei campioni a mezzo di Pubblico
Mediatore od altra persona delegata dal
Presidente (o da chi ne fa le veci)
dell’ Associazione richiamata nel contrat-
to, o ad Autorita Pubblica piu vicina al
luogo di partenza od arrivo della merce.

b) Analisi

In caso di reclamo, il campione od i
campioni sono presentati per I’analisi al
Laboratorio dell’ Associazione Granaria
di Milano od ad altro richiamato nel
contratto di compravendita:

- Entro 8 (otto) giorni consecutivi se
depositati, o 5 (cinque) giorni consecu-
tivi se spediti a mezzo Posta o Corriere
decorrenti dal giorno successivo al pre-
levamento.

- Limitatamente ai prodotti «da essic-
care», 1 campioni sono depositati entro 4
(quattro) giorni decorrenti dal giorno
successivo al prelevamento e non ¢ pre-
vista la spedizione a mezzo Posta.

In caso di coacervo, i predetti termi-
ni di tempo decorrono dal giorno suc-
cessivo all’ultimo prelevamento.

I risultati delle analisi sono vincolan-
ti per i contraenti e sono spediti entro 8
(otto) giorni dal ricevimento alla con-
troparte a mezzo raccomandata.

Qualora il venditore intenda avvaler-
si della “contro-analisi”, deve presen-
tare allo stesso laboratorio d’analisi nei
termini suindicati, decorrenti dal gior-
no successivo al ricevimento del recla-
mo stesso, il campione od i campioni
validi in suo possesso, dando di cio
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contestuale notizia alla controparte, a
mezzo telegramma o telescritto.

A seguito del ricorso alla seconda
analisi, viene considerata finale e defi-
nitiva la media delle risultanze.

Le spese d’analisi e contro-analisi,
per le quote relative ai dati deficitari,
sono a carico della parte in difetto.

Nel caso di “filiera” i filieristi prov-
vedono a trasmettere nel piu breve
tempo possibile (debito corso) e comun-
que non oltre 8 giorni le comunicazioni
relative agli accertamenti analitici men-
zionati al rispettivo filierista.

Della mancata osservanza di tale
obbligo ¢ responsabile ad ogni effetto
la parte che non ha adempiuto all’os-
servanza.

Art. 25 - Abbuoni per differenza di qua-
lita o di condizionamento.

Labbuono che il venditore deve
accordare al compratore per constatate
differenze di qualita o di condiziona-
mento ¢ determinato di solito mediante
arbitrato di qualita e condizionamento
presso 1’Associazione Granaria di
Milano, su constatazioni fatte e su
campioni suggellati prelevati nel modo
stabilito dall’articolo precedente.

Art. 26 - Ricorso agli arbitri.

Qualora sorgano contestazioni in ordi-
ne al rifiuto della merce i contraenti sono
soliti ricorrere agli arbitri nominati ai
sensi del Regolamento vigente presso la
Borsa Merci dell’ Associazione Granaria.

Art. 27 - Rischi di viaggio.

La merce venduta «franco partenza
magazzino del venditore» viaggia a
rischio e pericolo del compratore.

La merce venduta «franco arrivo
magazzino del compratore» viaggia a
rischio e pericolo del venditore.

I cali, gli ammanchi e le avarie, non
imputabili al trasporto, vanno imme-
diatamente notificati dal compratore al
venditore e constatati con apposito ver-
bale sottoscritto dal vettore.

PREZZO E PAGAMENTO

Art. 28 - Prezzo.

Il prezzo ¢ commisurato al chilo-
grammo e si riferisce alla merce nelle

74

condizioni di imballo pattuite.
Art. 29 - Pagamento.

11 pagamento, salvo diversa pattui-
zione, viene effettuato al domicilio del
venditore e/o spedizioniere incaricato,
per pronta valuta e franco di spese, ad
ogni singola consegna.

Per «pagamento pronto», s’intende
un pagamento da effettuarsi non oltre
gli 8 (otto) giorni successivi alla con-
segna o ritiro a spedizione della merce.

Quando la merce ¢ venduta alla
generica condizione di «consegna fran-
co valutay, il pagamento s’intende pat-
tuito «prontoy.

Per pagamenti «differiti», cio¢ oltre
gli 8 (otto) giorni di cui al comma pre-
cedente, la decorrenza dei termini ini-
zia dal giorno successivo a quello di
consegna, ritiro o spedizione.

Nonostante sia pattuito il pagamento
«differito», il venditore ha il diritto di
esigere il pagamento alla consegna della
merce, riconosciuta pero al compratore:

a) in caso di pagamento pattuito
«pronto»: lo sconto del 2% (due per
cento) sul prezzo di contratto;

b) in caso di pagamento pattuito «dif-
ferito», oltre allo sconto del 2% (due per
cento), una decurtazione dal prezzo di
contratto dell’ammontare degli interessi
— conteggiati in base al Tasso ufficiale di
Sconto maggiorato di 4 (quattro) punti —
per il periodo intercorrente tra 1’ottavo
giorno dalla consegna o dal ritiro o dalla
spedizione della merce, ed il termine di
pagamento previsto dal contratto.

In caso di rifiuto da parte del com-
pratore, il contratto s’intendera risolto
con reciproca rifusione delle eventuali
differenze di prezzo, sulla base del
prezzo originario di contratto.

Art. 30 - Pagamento contro apertura di
credito.

Se il pagamento ¢ convenuto con
apertura di credito contro documenti di
spedizione ed entro un determinato
limite di tempo, 1’apertura di credito
stessa si intende irrevocabile, conferma-
ta, valida per il periodo contrattualmen-
te utile per la spedizione o consegna.

Art. 31 - Pagamento contro reversali.
Il pagamento se ¢ convenuto contro



reversali, deve essere eseguito nella
sua totalita alla presentazione della
reversale o ricevuta di spedizione.

Art. 32 - Modalita e luogo di pagamento.

Il pagamento deve essere eseguito
nelle mani del venditore o al suo domi-
cilio o al mercato o allo spedizioniere
incaricato.

Art. 33 - Ritardato o mancato pagamento.

Nel caso di precedenti fatture sco-
perte relative a pagamenti scaduti per
forniture di merce a consegne ripartite,
il venditore avra la facolta di sospen-
dere le ulteriori consegne e, previa dif-
fida ad adempiere entro 8 (otto) giorni
a mezzo telescritto, di dichiarare risol-
to il contratto per colpa della parte
morosa.

Art. 34 - Ritardato o mancato pagamen-
to di altri contratti.

Per le fatture scoperte relative a
pagamenti scaduti di altri contratti, il
venditore avra la facolta di sospendere
le ulteriori consegne e, previa diffida
ad adempiere entro 8 (otto) giorni a
mezzo telescritto, di chiedere la riso-
luzione del contratto con reciproca
rifusione delle eventuali differenze di
prezzo e con diritto di compensazione.

Art. 35 - Pagamento nei casi di conte-
stazione.

Salvo quanto previsto dall’articolo
26, i reclami per deficienza di peso o di
condizionamento o per differenza di
qualita non esonerano il compratore
dalla osservanza del termine pattuito
per il pagamento.

Art. 36 - Variazioni tributarie.

Salvo che in contratto non sia previ-
sta espressamente la condizione di
prezzo finito a tutti gli effetti, qualora
fra il giorno della conclusione dell’af-
fare e quello della messa a disposizio-
ne della merce vi fossero istituzioni,
abolizioni o variazioni di oneri imposti
dalle Autorita nazionali e/0 comunita-
rie gravanti sul costo d’importazione e
di nazionalizzazione della merce o

della materia prima da cui ¢ ottenuta, il
prezzo del contratto subira proporzio-
nali aumenti ¢/o diminuzioni.

Gli aumenti e¢/o diminuzioni sono
calcolati con riferimento al valore della
merce assunto per [’applicazione dell’o-
nere, della tassa e/o dell’imposta istitui-
ta, abolita o modificata.

MANCATA ESECUZIONE
DEL CONTRATTO

Art. 37 - Risoluzione del contratto.

In caso di risoluzione del contratto per
totale o parziale inadempimento, il danno
¢ determinato in base ai prezzi correnti
sulla piazza di Milano, accertati nella
riunione di mercato immediatamente
successiva alla inadempienza medesima,
o mediante arbitrato amichevole.

Art. 38 - Arbitrato.

Quando nei contratti di compraven-
dita di cereali e di altre merci conside-
rate nella presente raccolta viene inse-
rita la clausola «arbitrato Milano» o
«contratto Milano» o altra analoga, le
eventuali controversie sono risolte
mediante arbitrato da esperirsi presso
1’Associazione Granaria secondo il
regolamento da questa predisposto.

Anche quando manchi la clausola
predetta, le parti solitamente preferi-
scono risolvere le loro controversie
mediante arbitrato amichevole presso
1’ Associazione Granaria.

USI PARTICOLARI

GRANI - MAIS
GRANAGLIE NAZIONALI

Art. 39 - Requisiti della merce.

\

Se nel contratto ¢ convenuto grano
di tipo «fino» la merce consegnata
deve risultare di produzione e prove-
nienza notoriamente pregiata e di
varieta omogenea.

Se ¢ stato convenuto grano «buono
mercantile» la merce deve essere alme-
no di provenienze comuni costituite
anche da diverse varieta ma similari
purché convenientemente miscelate.
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Il grano contrattato come «mercanti-
le» deve essere almeno di produzione
comune, anche di varieta diverse.

Art. 40 - Peso specifico (ettolitrico).

Per peso specifico (ettolitrico) si
intende il peso naturale del cereale
riferito all’ettolitro. Per i contratti di
grano, segale, orzo e avena «su deno-
minazione», se non ¢ esplicitamente
convenuto, non ¢ garantito un peso
minimo specifico (ettolitrico).

Qualora le parti non abbiano concor-
demente designato altro laboratorio
riconosciuto, la verifica del peso speci-
fico (ettolitrico) deve essere eseguita
presso il laboratorio chimico dell’ Asso-
ciazione Granaria di Milano con apposi-
te bilance tecniche.

Art. 41 - Deficienza di peso specifico
(ettolitrico).

La deficienza di peso specifico
(ettolitrico) accertata nei cereali nazio-
nali da diritto ai seguenti abbuoni a
favore del compratore:

— Grano fino: deficienza tollerata Kg. 1
contro abbuono proporzionale sul prez-
zo di contratto dello 0,75%;

— Grano buono mercantile: deficienza
tollerata Kg. 2 contro abbuono propor-
zionale sul prezzo di contratto dello
0,50% per il primo Kg. di deficienza e
0,75 % per il secondo;

— Grano mercantile: deficienza tollera-
ta Kg. 3 contro abbuono proporzionale
sul prezzo di contratto dello 0,50% per
il primo Kg. di deficienza e 0,75% per
ciascuno degli altri 2 Kg./hl.

In caso di maggiori deficienze di peso
specifico, I’abbuono relativo ¢ determi-
nato, salvo intervenuto accordo tra le
parti, attraverso una valutazione arbitrale.

Il peso specifico (ettolitrico) risul-
tante superiore a quello contrattato non
da diritto ad aumento di prezzo.

Art. 42 - Tolleranza di corpi estranei.

La percentuale di corpi estranei, pur-
ché non dannosi, tollerata per ciascuna
delle qualita contrattate e i relativi
abbuoni sono i seguenti:

GRANO FINO
Impurita tollerata senza abbuono 1,50%:
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Eccedenza tollerata fino al 3,50%
contro abbuono proporzionale sul
prezzo di contratto dell’1% per ogni
punto (frazioni in proporzione);

Chicchi spezzati tollerati senza abbuono 2%:
Eccedenza tollerata dal 2,01% al 4%
contro abbuono proporzionale sul
prezzo di contratto dello 0,50% per
ogni punto di eccedenza.

GRANO BUONO MERCANTILE

Impurita tollerata senza abbuono 2%:
Eccedenza fino al 2,50% contro
abbuono proporzionale sul prezzo di
contratto dell’1%;

Chicchi spezzati tollerati senza abbuono 2%:
Eccedenza tollerata dal 2,01% al 4%
contro abbuono proporzionale sul
prezzo di contratto dello 0,50% per
ogni punto di eccedenza;

Chicchi germinati tollerati fino ad un mas-

simo dell’1%

contro abbuono proporzionale sul prezzo

di contratto dello 0,50%.

GRANO MERCANTILE
Impurita tollerata senza abbuono 2%:
Eccedenza tollerata per corpi utiliz-
zabili fino al 4,50% contro abbuono
proporzionale sul prezzo di contratto
dell’1% per punto;
Chicchi spezzati 3%:
Eccedenza tollerata fino al 6% con-
tro abbuono proporzionale sul prez-
zo di contratto dello 0,50 per ogni
punto di eccedenza;
Chicchi germinati 1%:
tollerati contro abbuono proporziona-
le sul prezzo di contratto dello 0,50.
Qualora sia espressamente convenuto il
minimo di indice di caduta “falling
number” (in secondi), una eventuale
deficienza di 10 secondi ¢ tollerata.
Ulteriori deficienze comporteranno un
abbuono pari a 0,1% sul valore della
merce, per ogni secondo, € sino a un
massimo di abbuono dell’1,5% sul
valore della merce.

MALIS E CEREALI MINORI

(Orzo, segale, avena, etc.)
La tolleranza di corpi estranei ¢ per il
mais dell’1% e per i cereali minori del 3%.
Per le eccedenze valgono gli usi di



cui all’art. 25.
Art. 43 - Tolleranze (umidita del mais).

Per mais a stagione da essiccare,
intendesi il prodotto avente un tenore
di umidita base del 30%, salvo altra
specificazione. Tutti gli abbuoni, indi-
cati nella tabella sotto riportata, sono
validi e applicabili anche per una
diversa pattuita base di umidita.

GRANOTURCO SECCO

Umidita eccedente il 15%:

— dal 15,01% al 16,00%: abbuono pro-
porzionale del 2%;

— oltre il 16,00%: il compratore potra eser-
citare il diritto di rifiuto della merce.

Chicchi spezzati: (cariossidi frantumate

che passano attraverso un vaglio a fori

circolari del diametro di mm. 4,50 e trat-

tenute da vaglio a maglie di mm. 0,50):

— fino al 4,00%: tollerati senza abbuono;

— da 4,01% all’8,00%: abbuono pro-
porzionale dello 0,25%;

— da 8,01% al 10,00%: abbuono pro-
porzionale dello 0,50%.

Impurita relative ai chicchi e chicchi

alterati (chicchi di altri cereali attacca-

ti da parassiti, germinati, tinti per

riscaldamento ma con mandorla di

colorazione chiara):

— fino a 2,00%: tolleranze senza abbuono;

— da 2,01 a 4,00%: abbuono propor-
zionale dello 0,50%.

Impurita varie (Nulle)

(tutto cio che passa attraverso un vaglio

a maglie di mm. 0,50, nonché i chicchi

avariati da fermentazione, ammuffiti,

tarlati, tostati da essiccazione o tinti per

autoriscaldamento e con mandorla di

colorazione non chiara — pietre, sabbia,

frammenti minerali o legnosi, pule, semi

estranei, insetti morti e frammenti di

insetti):

— fino a 1,00%: tollerate senza abbuono;

— da 1,01% a 4,00%: abbuono propor-
zionale dell’1%.

GRANOTURCO A STAGIONE
DA ESSICCARE

Si applicano i seguenti coefficienti
di abbuono o bonifico, per ogni punto

(o frazione):

Umidita eccedente quella pattuita:

— per i primi 2 punti: abbuono dell’1,50%;
— da 2 a 4 punti: abbuono dell’1,75%;
— da 4,01 a 8 punti: abbuono del 2,00%;
— da 8,01 a 10 punti: abbuono del 3,00%.
Umidita inferiore a quella pattuita:

bonifico dell’1,40% per ogni punto o
frazione, in proporzione, fino al limite
del 18% di umidita.

In ogni caso, il compratore ha diritto
di rifiutare la merce allorquando sia
riscontrato un tenore di umidita di 10
(dieci) punti percentuali superiore al
tasso pattuito.

Il mais venduto alla condizione di
«secco» non deve avere un grado di
umidita superiore al 15%.

Per il mais «secco» ¢ tollerato 1’1%
di maggiore umidita, con abbuono pro-
porzionale del 2%.

Art. 44 - Calo di trasporto.

11 calo naturale di trasporto ¢ tollera-
to nella misura massima dello 0,25%.

Art. 45 - Provvigione.

La provvigione spettante al mediato-
re, per la conclusione di contratti di
compravendita di cereali, ¢ dovuta da
ciascuna delle parti nella misura:
.............. € 0.039 al q.le
mais ............... € 0.039al q.le
miglio, scagliola,
panico e granaglie varie .€ 0.103 al q.le

CEREALI DI PROVENIENZA ESTERA

Art. 46 - Conclusione del contratto.

I contratti di compravendita conclusi
sulla piazza di Milano per cereali di
provenienza estera sono conclusi
secondo le condizioni generali previste
dai contratti interassociativi nazionali.

Art. 47 - Vendite su denominazione.

I cereali di provenienza estera, con-
trattati su denominazione d’origine
sono conformi allo standard corrispon-
dente alla «buona media» al tempo della
consegna e a seconda della provenienza.

La «buona media» puo essere accerta-
ta, a richiesta degli interessati, da un col-
legio di periti nominato dall’ Associazione
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Granaria di Milano.
Art. 48 - Vendite su certificato di quali-
ta o di condizionamento.

Se il contratto ¢ concluso su certifi-
cato ufficiale di qualita o condiziona-
mento rilasciato dal paese di prove-
nienza, il venditore ¢ tenuto a esibire al
compratore il certificato stesso.

Art. 49 - Constatazione del peso speci-
fico (ettolitrico).

Qualora le parti non abbiano concorde-
mente designato altro laboratorio ricono-
sciuto, le constatazioni ufficiali del peso
specifico o ettolitrico dei cereali esteri
importati sono solitamente eseguite pres-
so I’ Associazione Granaria di Milano, su
campioni prelevati e sigillati al confine
dalle parti o dai loro rappresentanti.

Art. 50 - Abbuoni.

La deficienza di peso specifico
(ettolitrico) in confronto a quello con-
trattato, accertata nei grani esteri
importati da luogo ai seguenti abbuoni:
— fino allo 0,50%: nessun abbuono;

— dallo 0,51% al 2,00%: abbuono dello
0,50% per ogni punto (frazioni in pro-
porzione);

—dal 2,01% al 3,00%: abbuono dell’1%.
Eventuali maggiori deficienze di peso
specifico (ettolitrico) ed eccedenze di
corpi estranei sono solitamente regola-
te a mezzo di valutazioni arbitrali.

Art. 51 - Vendite a condizioni di paga-
mento contro buono di consegna.

Se convenuto il pagamento contro
ritiro del buono di consegna, il com-
pratore ritira e paga il buono entro le
48 ore successive alla messa a disposi-
zione del buono stesso.

Art. 52 - Provvigione.

La provvigione spettante al mediato-
re, per la conclusione di contratti di
compravendita di cereali di provenien-
za estera, ¢ dovuta da ciascuna delle
parti contraenti nella seguente misura:
grano . .............. € 0.039 al q.le
mais ............... € 0.039 al q.le
miglio, scagliola,
panico e granaglie varie .€ 0.052 al q.le

SFARINATI E CASCAMI
DI GRANO E DI MAIS

Art. 53 - Calo di trasporto.
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Il calo e lo sfrido per trasporto e
manipolazione sono tollerati nella
misura massima dello 0,30%.

Art. 54 - Peso uniforme.

11 peso uniforme dei colli confezio-
nati in imballi ¢ solitamente di Kg. 50.

Art. 55 - Abbuono per eccedenza per-
centuale di ceneri.

Se gli sfarinati sono contrattati con
una precisata percentuale di ceneri infe-
riore ai massimi di legge, I’eccedenza di
ogni centesimo di punto da diritto a un
abbuono proporzionale dello 0,30%.

Art. 56 - Provvigione.

La provvigione spettante al mediatore
per la conclusione di contratti di compra-
vendita di farine, cascami di grano e
mais, ¢ dovuta da ciascuna delle parti
contraenti nella seguente misura:

sfarinati .............. € 0.052 al q.le
cascami di grano e mais,

farinette ............. € 0.052al q.le
farinaccio, crusca

ecruschello ........... € 0.052 al gq.le
RISONI

Art. 57 - Peso.

Nei casi di contestazione del peso della
merce, fa fede il peso accertato sulla pesa
pubblica del luogo di consegna.

Art. 58 - Tolleranze (peso).

Se le parti non specificano in contratto
che la quantita contrattata deve intender-
si “bloccata” o “precisa” ¢ ammessa la
consegna del 5% in piu o in meno della
quantita stessa, di cui il 2% al prezzo di
contratto e il 3% al prezzo ufficiale di
mercato del giorno di consegna o ritiro.

Se la merce ¢ stata preventivamente
visitata in «monte» e accettata in quan-
tita, il venditore consegna la quantita
visitata. Se invece la quantita della
merce ¢ indicata o stimata o stabilita in
forma approssimativa, il quantitativo
da consegnarsi non pud superare O
essere inferiore al 10% della quantita
indicata, stimata o stabilita in via
approssimativa.

Art. 59 - Tolleranze (umidita).



11 risone venduto alla condizione di
«secco» non deve avere un grado di
umidita superiore al 14,50%; ¢ tollerata
un’eccedenza dello 0,50% con abbuono
dello 0,50% sul prezzo di contratto.

Art. 60 - Tolleranze (corpi estranei).

Nelle vendite concluse senza riferi-
mento a campioni o a particolari caratte-
ristiche, le tolleranze sono le seguenti:

e corpi estranei:

¢ tollerata la presenza di semi, parti
di semi o loro derivati commestibili
fino al limite massimo dello 0,30 per
mille. Oltre tale limite, il compratore
puo rifiutare la merce.

e corpi estranei non commestibili.

le sostanze minerali o vegetali non
commestibili, sempre che esse non
siano tossiche sono tollerate fino al
limite massimo dello 0,15 per mille.
Oltre tale limite il compratore puo
rifiutare la merce.

Qualora I’accordo amichevole non
fosse possibile, per le deficienze quali-

a) RISO LAVORATO:

tative oltre i limiti previsti dal presente
articolo, ¢ uso procedere alla valutazio-
ne arbitrale, da esperirsi sul campione
depositato o sui risultati delle analisi
e/o perizie eseguite dal laboratorio
dell’ Associazione Granaria.

Art. 61 - Provvigione.

La provvigione spettante al mediato-
re per la conclusione di contratti di
compravendita di risone, ¢ dovuta nella
misura di € 0.052 al quintale da parte
del venditore e di € 0.361 da parte del
compratore.

RISI E ROTTURE DI RISO

Art. 62 - Tolleranze (corpi estranei) -
Abbuoni.

Nelle vendite concluse senza riferi-
mento a campioni o particolari caratteri-
stiche garantite, gli abbuoni a favore del
compratore, per deficienze qualitative,
rispetto al pattuito, vanno regolati pro-
porzionalmente per ogni punto o frazione
e sono calcolati sul prezzo di contratto.

ECCEDENZA ABBUONO
Umidita ................. Finoallo 0,50 % . .................... 1%
Per eccedenze superiori allo 0,50% il compratore puo rifiutare la merce.
Rotture .. .................. Finoall’1% .. ........ ... .. ....... 0,50%
...................... Dall’1,01% al 2,00% ...................1%
Grani spuntati . ............. Finoal2% ........ .. ... ... ..... 0,20%
...................... Dal 2,01% al 5,00% ..................0,40%
Grani striatirossi . ......... Fino allo 0,50% . .................... 1%
...................... Dallo 0,51% al 2,00% ...................2%
Disformita verticali
e impurita varietali . .......... Finoal2% ....................... 1%
...................... Dal 2,01% al 5,00% ....................2%
Granmigessati . ............. Fino allo 0,50% . .................... 1%
..................... Dallo 0,51% all’1,50% . .. ................2%
Grani danneggiati . . ... ... .. Fino allo 0,30% .................... 1,50%
..................... Dallo 0,31% all’1,00% . ..................3%
Grani danneggiati
dalcalore ................ Fino allo 0,01% .................... 1,50%
..................... Dallo 0,02% allo 0,05% ..................3%
Corpi estranei
(compresi i grani vestiti) .. ... Fino allo 0,01% .. .................. 1,50%
..................... Dallo 0,01% allo 0,02% ..................3%
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b) ROTTURE DI RISO:

- Umidita

Eccedenza rispetto al pattuito fino a
0,50% = abbuono dell’1%.

Per eccedenze superiori allo 0,50%,
il compratore puo rifiutare la merce.

- Calibratura

Qualora la vendita faccia riferimento
a una percentuale massima di rottura
che passi attraverso un setaccio con
fessure di calibro prestabilito, ¢ con-
sentita una tolleranza del 2% senza
abbuono.

Per ulteriore eccedenza fino al 3% =
abbuono dell’1%.

- Corpi estranei

Eccedenza fino allo 0,50% = abbuo-
no dell’1%.

Eccedenza fino all’1% = abbuono
del 2%.

Art. 63 - Calo di trasporto.

11 calo naturale per il trasporto ¢ tolle-
rato nella misura massima dello 0,50%.

Art. 64 - Merce destinata all’estero (peso
e qualita) - Campionamento.

Salvo quanto previsto dall’art. 24,
per la merce contrattata con la esplici-
ta dichiarazione che essa ¢ destinata
all’esportazione, il controllo della
merce stessa in peso e qualita ¢ effet-
tuato in partenza, a eccezione dei casi
in cui I’Istituto per il Commercio con
I’Estero rilascia certificato di qualita
vincolante per le parti.

Se il campionamento ¢ convenuto
«al confine» o al «porto di imbarco», il
compratore da tempestivo preavviso al
venditore del luogo e del tempo in cui
procedera al campionamento.

Il campionamento al «porto d’imbar-
co» ¢ fatto all’atto dello scarico dal vei-
colo con il quale la merce arriva al porto.

Il prelevamento dei campioni ¢ ese-
guito a scandaglio su almeno il 10%
degli imballi a mezzo sonda, all’im-
boccatura, al centro e al fondo di cia-
scun imballo.

Per tutte le varieta di riso e derivati
vendute in confezioni speciali, il prele-
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vamento dei campioni ¢ eseguito a
scandaglio su almeno il 5% delle con-
fezioni. Le confezioni speciali dalle
quali dovranno essere prelevati i cam-
pioni non devono superare il numero di
10 pezzi complessivamente per ogni
singola pezzatura e qualita.

Il prodotto prelevato ¢ mescolato per
assicurare 1’omogeneita dei campioni
che dovranno essere di 200-300 gram-
mi ciascuno.

Art. 65 - Provvigione.

La provvigione spettante al mediato-
re per la conclusione di contratti di
compravendita di riso e rotture di riso ¢
corrisposta nella misura dell’1% da
parte del venditore e dello 0,50% da
parte del compratore da calcolarsi sul
prezzo® di contratto.

PULE E CASCAMI DI RISO

Art. 66 - Denominazione ed eccedencze.

Il maggiore contenuto di grassi e
proteine riscontrato nelle pule e nelle
pulette in confronto alla percentuale
convenuta non da luogo ad aumento di
prezzo a favore del venditore.

Art. 67 - Campionamento.
Vedi art. 24, punto a).

Art. 68 - Analisi.
Vedi art. 24, punto b).

Art. 69 - Tolleranze e abbuoni.

Nella consegna di pule e di pulette
sono tollerate, in rapporto alla percen-
tuale convenuta, le sotto indicate defi-
cienze di contenuto di grassi e protei-
ne, rispettate le caratteristiche prescrit-
te dalla legge, contro corresponsione

(3) Vedi art. 6 della legge 03.02.1989 (Modifiche ed integra-
zioni alla legge 21 marzo 1958, n. 253, concernente la disci-
plina della professione del mediatore): «Hanno diritto alla
provvigione soltanto coloro che sono iscritti nei ruoli. La
misura delle provvigioni e la proporzione in cui questa deve
gravare su ciascuna delle parti, in mancanza di patto, sono
determinate dalle giunte camerali, sentito il parere della com-
missione provinciale di cui all’articolo 7 e tenendo conto
degli usi locali».



dei seguenti abbuoni sul prezzo di con-
tratto a favore del compratore:

sulla prima unita percentuale ....1%
sulla seconda unita percentuale .. .2%

Le frazioni di unita mancanti, entro i
suddetti limiti di tolleranza, sono con-
teggiate proporzionalmente.

Oltre tali limiti, il compratore puo
rifiutare la merce.

Se nella puletta la percentuale di
sabbia o silice eccede il massimo con-
venuto, € riconosciuto a favore del
compratore un abbuono sul prezzo di
contratto come segue:
sul primo 0,40% di eccedenza fino . .4%
da 0,41% a 0,80% di eccedenza fino .7%

Oltre tali limiti, il compratore puo
rifiutare la merce.

Sono tollerate differenze di qualita e
condizionamento nelle pule e pulette di
natura diversa da quelle sopra contem-
plate, nonché eventuali differenze di
qualita e condizionamento nel farinac-
cio e nei cascami di riso in genere, sino
a un massimo del 15%.

Oltre tale percentuale, il compratore
puo rifiutare la merce.

Art. 70 - Calo di trasporto.

11 calo naturale di trasporto ¢ tollera-
to nella misura massima dello 0,25%.

Art. 71 - Provvigione.

La provvigione spettante al mediato-
re per la conclusione di contratti di
compravendita di pule e farinacci ¢
corrisposta nella misura di € 0.103 da
parte del compratore e del venditore,
per quelli di granaverde ¢ corrisposta
nella misura di € 0.155 da parte del
venditore e del compratore da calcolar-
si sul prezzo.

LEGUMI PER CALIMENTAZIONE
CLASSIFICAZIONI - DISTINZIONI

Art. 72 - Classificazione delle lenticchie.

Le lenticchie, a seconda della loro
dimensione o diametro, sono classifica-
te secondo le seguenti denominazioni:

“0” diametro mm. 7

“1” diametro mm. 6,50

“2” diametro mm. 6

“3” diametro mm 5,50

Contrattazioni - 1 fagioli, 1 piselli ed
i ceci sono contrattati generalmente su
campione, le lenticchie e le fave su
denominazione e su campione-tipo*
dell’annata.

Art. 73 - Garanzia di sterilizzazione.

Le lenticchie sono sempre vendute
garantite sterilizzate; per gli altri legu-
mi tale garanzia viene espressamente
convenuta.

Art. 74 - Tolleranze (corpi estranei nei
prodotti nazionali) - Abbuoni.

Nelle vendite concluse senza riferi-
mento a campioni o a particolari carat-
teristiche garantite, il contenuto di
impurita vegetali o minerali (corpi
estranei), di legumi guasti o bucati o
colorati, nei legumi di produzione
nazionale ¢ cosi regolato:

Lenticchie:
sino a 0,50 % di corpi estranei: tolle-
rato senza abbuono;
da 0,51 a 1% di corpi estranei: boni-
fico pari al 100% del loro peso;
da 1,01 a 1,50 % di corpi estranei:
bonifico pari al 200% del loro peso;
sino a 0,50 % di lenticchie guaste o
bucate o tarlate: tollerato senza
abbuono;
da 0,51 a 1% di lenticchie guaste o
bucate o tarlate: bonifico pari al
100% del loro peso;
da 1,01 a 1,50 % di lenticchie guaste
o bucate o tarlate: bonifico pari al
200% del loro peso.

Fagioli:

sino a 1% complessivamente di
corpi estranei, fagioli bucati o tarlati
o guasti o di diverso colore: tollerato
senza abbuono;

da 1,01 a 2% idem come sopra: boni-
fico pari al 100% del loro peso;

da 2,01 a 3% idem come sopra: boni-
fico pari al 200% del loro peso.

(4) I campioni-tipo sono registrati, anno per anno, da apposi-
ti organismi delle zone di produzione.
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Ceci:
sino a 0,50% di corpi estranei: tolle-
rato senza abbuoni; da 0,51 a 1% di
corpi estranei: bonifico pari al 100%
del loro peso;
da 1,01 a 1,50% di corpi estranei:
bonifico pari al 200% del loro peso;
sino a 0,50% di ceci guasti, bucati o
tarlati: tollerato senza abbuoni;
da 0,51 a 1% di ceci guasti, bucati o
tarlati: bonifico del 100% del loro
peso;
da 1,01 a 1,50% di ceci guasti, buca-
ti o tarlati: bonifico del 200% del
loro peso.

Ceci ad uso zootecnico:
sino al 3% complessivamente di
corpi estranei, ceci guasti o bucati o
tarlati: tollerato senza abbuono;
da 3,01 a 5% idem come sopra: boni-
fico pari al 100% del loro peso;
dal 5,01 a 8% idem come sopra:
bonifico pari al 200% del loro peso.

Fave ad uso zootecnico:

sino al 3% di corpi estranei: tollera-
to senza abbuono;

da 3,01 a 5% di corpi estranei:
abbuono fino al 100% del loro peso;
da 5,01 a 8% di corpi estranei:
abbuono fino al 200% del loro
peso.

Oltre tali percentuali il compratore
puo rifiutare la merce.

Art. 75 - Tolleranze (corpi estranei nei
prodotti esteri).

Per i legumi di provenienza estera le
tolleranze ammesse sono quelle in uso
nei paesi di provenienza.

Art. 76 - Tolleranze sulla classificazione.

Nei contratti di lenticchie e ceci con-
clusi secondo un determinato diametro
o “calibro”, ¢ ammessa una tolleranza
massima del 10% di prodotti di diame-
tro immediatamente inferiore a quello
stabilito.

Art. 77 - Calo di trasporto.

II calo naturale di trasporto ¢ tollera-
to nella misura massima dello 0,25 %.
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Art. 78 - Tele o imballi - Peso.

I legumi si intendono contrattati
«tela per merce» (peso lordo per netto)
in colli di peso uniforme.

Art. 79 - Provvigione.

La provvigione spettante al mediato-
re per la conclusione di contratti su
piazza di legumi & corrisposta nella
seguente misura:

fagioli, lenticchie e ceci ed altri
legumi, al quintale € 0.103 dal vendi-
tore ¢ € 0.077 dal compratore;

ceci, fave da foraggio e simili, al
quintale € 0.052 da ciascuna delle
parti contraenti.

SEMENTI IN NATURA®

Art. 80 - Estensione degli usi.

Si applicano gli usi alle contrattazio-
ni di sementi in natura (prodotte dall’a-
gricoltore e cedute al selezionatore) di
cereali, foraggere, oleaginose, piante
da fibra, barbabietole, tuberi-seme di
patata e ortive.

Art. 81 - Vendita su campione reale.

Nelle vendite su campione quest’ul-
timo ¢ diviso fra il mediatore ed il
compratore. La parte in mano del
mediatore fa fede in caso di contesta-
zione. Nelle vendite dirette il campione
¢ trattenuto dal compratore.

Art. 82 - Vendita con garanzia di purez-
za e germinabilita.

Se il venditore garantisce una deter-
minata percentuale di purezza e germi-
nabilita, il compratore riceve la merce
anche se questa non risponde in tutto
alla garanzia espressa in contratto, pur-
ché la differenza non superi 1’1% sulla
purezza ed il 3% sulle germinabilita. Il
compratore ha, in tale ipotesi, diritto al
rimborso percentuale del minore valore
della semente, conteggiando separata-
mente la purezza dalla germinabilita.

(5) Per le specie regolamentate dalla legge 1096/71, la vendi-
ta di sementi in natura ¢ limitata alla cessione da parte dell’a-
gricoltore-moltiplicatore al selezionatore.



Art. 83 - Omogenceita.

Le sementi devono essere in ogni
caso omogenee, vale a dire della stessa
varieta® o tipo e della stessa categoria.

Art. 84 - Peso dei colli.

Qualora le sementi in natura venga-
no vendute in imballi (tela per merce),
gli stessi devono essere nuovi.

Art. 85 - Reclami - Analisi.

I vizi apparenti e le differenze di
qualita della merce sono denunciati,
secondo gli usi contrattuali, al vendito-
re entro tre giorni lavorativi dal ricevi-
mento, con telegramma o con telescrit-
to contenenti 1’invito alle verifiche ed
all’eventuale prelievo in contradditto-
rio dei campioni relativi, se a tale pre-
lievo non sia stato provveduto in par-
tenza.

In difetto di cio, la parte dirigente
procede al prelevamento e suggella-
mento dei campioni tramite un
Pubblico Ufficiale.

Se per ’accertamento delle caratteri-
stiche contrattuali o di legge si rende
necessario 1’esame analitico presso un
laboratorio autorizzato, i campioni debi-
tamente sigillati sono inviati all’analisi
entro cinque giorni dal ricevimento
della merce o dal loro prelevamento.

I responsi analitici sono comunicati
al venditore di solito entro due giorni
lavorativi successivi a quelli del ricevi-
mento del certificato del competente
laboratorio di analisi.

Art. 86 - Provvigioni.

La provvigione spettante ai mediato-
ri per la compravendita ¢ corrisposta
nelle seguenti misure:

a) nelle contrattazioni fra produttori e
commercianti: 1% dal solo compra-
tore;

b) nelle contrattazioni fra commercian-
ti: da ciascuna delle parti contraenti,
nella seguente misura:

1. Erba medica - Trifoglio violetto -
Trifoglio incarnato - Trifoglio alessan-
drino - Lupinella sgusciata - Lotus

(6) Cultivar.

€ 0.103 il g.le per partite fino a 50
q.li

€ 0.077 il q.le per partite superiori
ai 50 q.li

2. Lino - Lupinella in guscio - Loietti
tutti - Colza - Ravizzone - Senape -
Fieno-greco - Vigna - Soia - Piselli -
Sorgo zuccherino - Sorgo gentile -
Sorgo nero - Miglio - Panico - Veccia
bianca - Veccia nera - Scagliola -
Cicerchia - Cicerchiola - Mochi - etc.
€ 0.077 il g.le per qualsiasi quanti-
tativo

3. Favino - Avena - Segale - Orzo
€ 0.036 il q.le per qualsiasi quanti-
tativo

4. Sulla sgusciata - Graminacee - Rape
- Barbabietole
€ 0.155 il q.le per qualsiasi quanti-
tativo

5. Ladino
€ 0.258 il q.le per qualsiasi quanti-
tativo

6. Scarti diversi per uso bestiame
€ 0.103 il gq.le per qualsiasi quanti-
tativo

7. Frumento in natura
€ 0.052 il g.le per affari normali
€ (0.052 il q.le per prestazioni sussi-
diarie, assistenza tecnica, etc.

8. Frumenti selezionati
€ 0.103 il g.le per le vendite al det-
taglio (si intendono per «dettaglio»
partite fino a 50 q.li)
€ 0.036 il g.le per vendite all’in-
grosso (si intendono per «ingrosso»
partite oltre 50 q.li)

9. Frumentone in natura e selezionato
€ 0.052 il g.le per qualsiasi quanti-
tativo

10. Risone da seme
€ 0.103 il g.le per qualsiasi quanti-
tativo
La provvigione ¢ corrisposta dal solo
venditore se trattasi di risone sele-
zionato.
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SEMI, FRUTTI OLEOSI E
GERMI DI CEREALI

Art. 87 - Contrattazioni.

Per i contratti relativi a semi e frutti
oleosi conclusi sulla piazza di Milano,
si applicano gli usi di cui all’art. 1.

Art. 88 - Differenze qualitative tolleran-
ze ed abbuoni.

Nelle vendite di semi e frutti oleosi
concluse senza riferimento a campioni
0 a particolari caratteristiche garantite
per merce sana-secca, le tolleranze ed
abbuoni a favore del compratore, da
detrarsi dal prezzo di contratto, sono
regolati, in proporzione per ogni punto
(o frazioni), secondo le indicazioni
sotto riportate.

Oltre i limiti massimi il compratore
puo rifiutare la merce.

— Semi di soia

Tolleranza senza abbuono: fino al 2%.

Dal 2,01% al 5,00%: abbuono dell’1%.
— Semi di arachide, colza, girasole

Tolleranza senza abbuono: fino al 2%.

Dal 2,01% al 3,00%: abbuono dell’1%.
— Semi di lino

Tolleranza senza abbuono: fino al 3%.

Dal 3,01% al 4,00%: abbuono dell’1%.
— Germe di mais

Tolleranza senza abbuono: fino all’1%.

Dall’1,01 al 2,00%: abbuono dell’1%.

Dal 2,01 al 3,00%: abbuono del 2%.
— Vinaccioli secchi

Tolleranza senza abbuono: fino al 3%.

Dal 3,01% al 6,00%: abbuono dell’1%.

Dal 6,01% al 9,00%: abbuono del 2%.
— Vinaccioli verdi

Tolleranza senza abbuono: fino al 4%.

Dal 4,01% all’8,00%: abbuono dell’1%.

Dall’8,01% al 12%: abbuono del 2%.
— Gemma di riso

Nella gemma di riso, il contenuto di
lolla di riso ¢ tollerato fino al 2% senza
abbuono.

Dal 2,01% al 2,50%: abbuono dell’1%.

Dal 2,51% al 3,00%: abbuono del 2%.

Per tutti i prodotti prima considerati,
il contenuto di corpi estranei minerali
e/o terrosi ¢ tollerato fino allo 0,50%,
senza abbuono;

dallo 0,51% all’1,50%: abbuono
dell’1% sulla tolleranza dello 0,50%;

dall’1,51% al 3,00%: abbuono del
2% sulla tolleranza dello 0,50%.
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In caso di disaccordo tra le parti per
le eventuali eccedenze si fa rinvio
all’art. 25.

— Umidita e Acidita

a) Umidita
— Semi di soia

L’umidita base ¢ fissata al 14%.

Nel caso in cui all’analisi risulti un
contenuto inferiore al 14% si procede
ad un bonifico a favore del venditore
dell’1% per ogni punto (frazione in
proporzione) da calcolarsi sul prezzo
di contratto.

Qualora, invece, i risultati analitici
eccedano ’umidita base gli abbuoni a
favore del compratore saranno calcola-
ti come segue:

— dal 14,01 al 15,00%: abbuono
dell’1,50%;
— dal 15,01 al 15,50%: abbuono del 2%.

— Semi di colza e girasole

11 contenuto di umidita dei semi ven-
duti & tollerato fino al 9% senza abbuo-
no.
Dal 9,01% al 12% abbuono dell’1%.

— Semi di lino e semi diversi dalle cate-
gorie sopraindicate
11 contenuto di umidita ¢ tollerato
fino al 10% senza abbuono.
Dal 10,01 al 12% abbuono dell’1%.

— Germe di mais

Base 13,00%, massimo 18,00%.

Qualora risulti un contenuto di umi-
dita inferiore al 13,00%, si calcola un
bonifico a favore del venditore dell’ 1%
per ogni punto (frazioni in proporzio-
ne) da calcolarsi sul prezzo di contrat-
to.

Nel caso in cui il contenuto di umi-
dita risulti superiore, si conteggiano i
seguenti abbuoni a favore del compra-
tore:

— dal 13,01 al 16,00%: abbuono
dell’1%,;
— dal 16,01 al 18,00%: abbuono del 2%.

b) Acidita
(determinata in acido oleico)
- Germe di mais
Tolleranza: fino al 4% senza abbuono.



Le eventuali eccedenze danno luogo
ai seguenti abbuoni a favore del com-
pratore, da calcolare per ogni punto
(frazioni in proporzione) sul prezzo di
contratto:

— dal 4,01 al
dell’1,50%;
— dal 6,01 al 10,00%: abbuono del 2%.

6,00%: abbuono

- Vinaccioli secchi
Tolleranza: fino al 2% senza abbuono.
Per contenuti superiori, si calcolano
i seguenti abbuoni a favore del com-
pratore:
— dal 2,01 al
dell’1,50%;
— dal 4,01 all’8,00%: abbuono del 2%.

4,00%: abbuono

Art. 89 - Sostanze grasse e conguaglio.

Nel caso in cui ’analisi accerti un
contenuto di sostanze grasse inferiore
o superiore al 15% viene conteggiato
un abbuono o un bonifico, rispettiva-
mente a favore del compratore o del
venditore, calcolato sulla base del
prezzo medio dell’olio, dedotto il prez-
zo della relativa farina di estrazione,
moltiplicato per il coefficiente 1,1.

Art. 90 - Reclami - Campionamento e
Analisi.

Per i reclami e le contestazioni si rin-
via all’art. 14.

Per il campionamento e 1’analisi si
rinvia all’art. 24.

Art. 91 - Calo di trasporto.

Il calo di trasporto dei germi di
grano e di granone, della gemma di
riso e dei vinaccioli ¢ tollerato nella
misura massima dello 0,25%.

Art. 92 - Provvigioni.

La provvigione spettante ai mediato-
ri per la conclusione di contratti sul
mercato interno deve essere corrispo-
sta da ciascuna delle parti contraenti
nella seguente misura:

— semi e frutti oleosi:

di produzione nazionale, al q.le €

0.026; di provenienza estera, franco

vagone, al q.le € 0.026;

— seme di lino di produzione nazionale:
al gq.le € 0.052 dal compratore ¢ €

0.077 dal venditore;

— germi e vinaccioli:
germi di grano, di granone ¢ gemma
di riso al gq.le € 0.031, vinaccioli
secchi al q.le € 0.026, vinaccioli
verdi al gq.le € 0.015.

OLIO DI SEMI GREZZO

Art. 93 - Requisiti della merce.

Lolio grezzo di semi viene garantito
«sano, leale, di buona qualita mercanti-
le» e, salvo le tolleranze d’uso, deve
essere privo di deposito e non contene-
re miscela con oli di qualita diversa da
quella contrattata.

Art. 94 - Tolleranze - Umidita - Impurita
- Abbuoni.

Il contenuto di umidita/impurita, da
accertare con solvente in etere di petro-
lio, ¢ tollerato senza abbuono fino ad
un massimo complessivo dello 0,50%.

Art. 95 - Tolleranze - Acidita - Abbuoni’.

In assenza di particolari condizioni,
il grado di acidita espresso in acido
oleico ¢ cosi tollerato:

— olio di arachide - acidita base 3%,

massimo 5%

— olio di vinaccioli - acidita base 2%,

massimo 4%

— olio di mais - acidita massimo 4%
— olio di pomodoro - acidita base 4%,

massimo 8%

— olio di soia - acidita base 1%, massi-

mo 1,5%

— olio di lino industriale - acidita mas-

sima 2%

— olio di colza-ravizzone - acidita mas-

sima 2%

— olio di girasole - acidita base 2%,

massimo 3%

Gli abbuoni vanno regolati propor-
zionalmente per ogni punto o frazione
di punto e sono calcolati sul prezzo di
contratto.

(7) Una percentuale di acidita inferiore a quella indicata da
luogo ad un bonifico a favore del venditore, mentre una per-
centuale superiore da luogo ad un abbuono a favore del com-
pratore. Il superamento di valori massimi fa scattare il diritto
di rifiuto della merce.
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Art. 96 - Reclami - Campionamento e
Analisi.

Si applicano gli usi di cui all’art. 90.

Art. 97 - Provvigioni.

La provvigione spettante al mediato-
re per la conclusione di contratti di
compravendita ¢ corrisposta nella
seguente misura:

e oli grezzi di semi € 0.155 al quinta-
le da parte del venditore e € 0.052 al
quintale da parte del compratore;

e olio di soia, olio di colza, olio di
semi vari € 0.310 al quintale;

e olio di girasole € 0.361 al quintale;

e olio di vinaccioli, olio di mais, olio
di arachide € 0.413 al quintale.

PANELLI E FARINE DI ESTRAZIONE

Art. 98 - Requisiti della merce.

[ panelli e le farine di estrazione pro-
vengono dalla spremitura o dalla estra-
zione del seme oleoso e germe di
cereali.

Art. 99 - Tolleranze di umidita.

Nei panelli e nella farina di estrazio-
ne di semi di soia, il contenuto di umi-
dita ¢ tollerato senza abbuoni sino al
12,50%.

Per le eventuali eccedenze fino ad un
massimo del 14%, I’abbuono a favore
del compratore ¢ dell’1% per ogni
punto (frazioni in proporzione) da cal-
colarsi sul prezzo di contratto.

Oltre il limite del 14%, il comprato-
re puo rifiutare la merce.

Nei panelli e farine di estrazione di
altri semi oleosi e germe di cereali ¢
tollerata un’eccedenza di due punti sul
tasso convenuto, con un abbuono a
favore del compratore dell’1% per ogni
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punto (frazioni in proporzione) da cal-
colarsi sul prezzo di contratto.

Oltre tale limite, il compratore puo
rifiutare la merce.

Art. 100 - Abbuono per deficienza di con-
tenuto di sostanze grasse, proteiche etc.

Proteine: ¢ tollerata una deficienza
fino al 10% del tasso proteico conve-
nuto, con abbuono dell’1% per ogni
punto (frazioni in proporzione) a favo-
re del compratore, da calcolarsi sul
prezzo di contratto.

Lipidi: (solo per i panelli) ¢ tollerata
la deficienza di 3 punti rispetto al tasso
lipidico pattuito, con un abbuono del-
I’1% per ogni punto (frazioni in pro-
porzione) a favore del compratore, da
calcolarsi sul prezzo di contratto.

Oltre i limiti di cui sopra, il compra-
tore puo rifiutare la merce.

Art. 101 - Reclami - Campionamento e
Analisi.

Si applicano gli usi di cui all’artico-
lo 90.

Art. 102 - Provvigione.

Il livello d’uso della provvigione
spettante al mediatore per la conclusio-
ne di contratti di compravendita sul
mercato interno ¢ il seguente: panelli e
farine di estrazione € 0.052 al quintale
da ciascuna delle parti contraenti.

CONCIMI, ANTICRITTOGAMICI E
AFFINI

Art. 103 - Reclami, campionatura, ana-
lisi.

Nella compravendita di anticrittoga-
mici, insetticidi, disinfestanti, diser-
banti e concimi si applicano, quanto ai
reclami, alla campionatura e alle anali-
si, gli usi di cui all’art. 85.



b) Granoturco
Vedi
Titolo V
Capitolo Secondo
Sottocapitolo a) Frumento
sezione relativa

¢) Riso
Vedi
Titolo V
Capitolo Secondo
Sottocapitolo a) Frumento
sezione relativa

d) Cereali minori
Vedi
Titolo V
Capitolo Secondo
Sottocapitolo a) Frumento
sezione relativa
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sezione relativa
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f) Ortaggi

COMMERCIO DEI PRODOTTI ORTOFRUTTICOLI

Sommario

Base di contrattazione . . . ......... ..ttt Art. 1
Peso e imballaggi ... ... ... ... » 2
Tolleranza sulla merce . .......... ... .. ... » 3
Calonaturale . ....... ... .. ... e » 4
Obblighi del venditore . .......... ... ... .. i » 5
Obblighi del compratore (obbligo del ritiro) ... ..................... » 6
Reclami . ... ... e » 7
Mediazione (Provvigione) . . .. .. ... u ittt e » 8

ITER DELLC ACCERTAMENTO

Primo accertamento:

16 marzo 1951.

Ultima revisione:

a) esame del Comitato tecnico: 30 gennaio 1969.

b) approvazione definitiva del testo dalla Commissione: 25 novembre 1970.
¢) approvazione della Giunta: deliberazione n. 1118 del 27 novembre 1970.
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Art. 1 - Base di contrattazione.

I prodotti ortofrutticoli sono contrat-
tati su campione, su denominazione o a
«vista», o su «descrizione.

I prodotti ortofrutticoli di produzio-
ne locale, posti sul mercato, sono con-
trattati a «vistay.

La frutta secca, confezionata in sac-
chi o ceste, ¢ contrattata a peso lordo
per netto.

I carciofi sono contrattati a numero.

I rapanelli a mazzetto.

Art. 2 - Peso e imballaggi.

I prodotti confezionati in imballaggi
sono contrattati a peso lordo per netto' .

Il peso degli imballaggi non deve
superare:

a) per gli ortaggi e per la frutta, il
12% con tolleranza massima del 15%
del peso del prodotto;

b) per i prodotti in sacchi il 2% del
peso del prodotto.

Art. 3 - Tolleranza sulla merce.

\

Sul quantitativo contrattato ¢ am-
messa, nella consegna, una tolleranza
in piu o in meno del 5%.

Art. 4 - Calo naturale.

Sul peso dei prodotti ortofrutticoli
freschi provenienti da fuori piazza ¢
ammessa una tolleranza sul peso dovu-

(1) La materia ¢ attualmente regolata dalla legge 5 agosto
1981 n. 441 (vendita a peso netto delle merci).

ta a calo naturale, secondo la specie del

prodotto e precisamente:

— per la frutta in genere, non oltre il
2%;

— per gli ortaggi ed i legumi in genere,
non oltre il 5%.

Art. 5 - Obblighi del venditore.

Quando la merce oggetto del con-
tratto ¢ spedita da fuori piazza, fermo
restando il rischio del viaggio a carico
del compratore, il venditore deve infor-
mare telegraficamente il compratore
dell’avvenuta spedizione, indicando-
gliene gli estremi.

Art. 6 - Obblighi del compratore (obbli-
go del ritiro).

Il compratore deve sempre ritirare la
merce contrattata su denominazione o
su campione, anche se intenda promuo-
vere reclami sulla qualita, sul peso o
per vizi occulti.

Art. 7 - Reclami.

Il compratore deve reclamare o pro-
muovere gli accertamenti sulla qualita
entro le dodici ore dal ricevimento, per
merce deperibile, ed entro le ventiquat-
tro ore per gli altri prodotti.

Art. 8 - Mediazione (provvigione).

La provvigione per mediazione € corri-
sposta dalla sola parte che ha richiesto
I’opera del mediatore, in ragione
dell’ 1% per i prodotti ortofrutticoli fre-
schi e del 2% per la frutta secca.
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g) Uva e mosto

COMMERCIO DI UVE, MOSTI E VINI

Sommario

UVE DA VINO
Unita di base di contrattazione .
Requisiti della merce
Spese di trasporto . ...........
Spese di scarico e pesatura . . . . .
Pagamento............... ...
Contestazioni
Imposte
Misura della provvigione

MOSTI E VINI SU PIAZZA
Unita di base di contrattazione .
Campioni . ..................
Restituzione di fusti vuoti e
damigiane
Consegna ...................
Trasporto e pesatura - Spese . . .
Pagamento............... ...
Reclami ....................
Imposte
Misura della provvigione
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11
12
13
14
15
16
17

MOSTI E VINI FUORI PIAZZA
Clausola «svolto» e «da svol-

eI .t i i Art
Specie di vendita (contrattazione) »
Contrattazione di vini destinati

alla distillazione e all’acetifica-
ZIONE ..ot »
Contrattazione dei vini in fiaschi ~ »
Distinzione delle qualita . . ... .. »
Verifica delle qualita ......... »
Tolleranze .................. »
Pagamento.................. »
Misura della provvigione . .. ... »
VINO IN RECIPIENTI CHIUSI DA
TRASPORTARE

Vendita al consumatore ....... Art.

TABELLA DELLE PROVVIGIONI
SPETTANTI NEL COMMERCIO
DI UVE, MOSTI E VINI

ITER DELLC ACCERTAMENTO

Primo accertamento:
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Ultima revisione:

a) esame del Comitato tecnico: 16 dicembre 1980.
b) approvazione definitiva da parte della Commissione: 16 febbraio 1981.
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UVE DA VINO

Art. 1 - Unita di base di contrattazione.

Le uve sono contrattate a peso, che
si intende per quintale.

Art. 2 - Requisiti della merce.

Le uve vendute come merce sana e
mercantile e di una determinata prove-
nienza non devono presentare segno
manifesto di grandine, di secco, di
malattie crittogamiche e la loro matu-
razione deve essere uniforme e perfet-
ta.

Art. 3 - Spese di trasporto.

Per la merce venduta su piazza, il
trasporto al domicilio del compratore,
se compreso entro il territorio del
comune, ¢ a carico del venditore.

Art. 4 - Spese di scarico e pesatura.

Le spese di scarico per le uve tra-
sportate a mezzo ferrovia o automezzi
e quelle di pesatura «in arrivo» sono a
carico del compratore.

Art. 5 - Pagamento.

I1 pagamento ¢ eseguito a pronti
contanti dopo I’accertamento del peso
netto della merce. Quando il vendito-
re acconsente alla consegna della
merce senza il pagamento integrale
immediato, ha diritto al versamento di
una somma equivalente all’importo
approssimativo della partita e, a titolo
di deposito, del valore degli imballag-
gi.
Il versamento dell’importo approssi-
mativo non pregiudica riserve del com-
pratore sulla qualita e quantita della
merce acquisita.

Art. 6 - Contestazioni.

Per le contestazioni che sorgono
all’atto dello scarico per differenze sulla
qualita e sulla quantita della merce, le
parti sono solite rimettersi ad arbitro
amichevole compositore, il quale deci-
de, senza formalita sull’eventuale boni-
fico, sull’eventuale sostituzione, limita-
tamente alla parte di merce in contesta-
zione, o sul rifiuto della partita.

Art. 7 - Imposte.

Limposta sul valore aggiunto ¢ sem-
pre a carico del compratore.

Art. 8 - Misura della provvigione.

Nel silenzio del contratto, la misura
della provvigione che compete agli
agenti di commercio o al mediatore ¢
quella indicata nella tabella allegata.

Essa ¢ a carico del solo venditore.

MOSTI E VINI SU PIAZZA

Art. 9 - Unita di base di contrattazione.

I mosti e i vini su piazza sono con-
trattati sulla base del peso, che si inten-
de sempre per quintale, per quintale
grado o a numero se in recipienti chiusi.

Art. 10 - Campioni.

Nelle vendite di mosti e vini, su
piazza, il compratore e il venditore pre-
levano dalla partita ciascuno un doppio
campione.

I campioni sono sigillati rispettiva-
mente dal compratore e dal venditore o
tutti e quattro da colui che ha compiu-
to opera di mediazione.

Lautotrasportatore pud eseguire il
campionamento in luogo del venditore.

Il campionamento deve essere ese-
guito con modalita atte a far corrispon-
dere i campioni alla omogeneita della
partita.

Art. 11 - Restituzione di fusti vuoti e
damigiane.

I fusti vuoti, le damigiane, i fiaschi,
i bottiglioni, le bottiglie e relativi
imballaggi possono essere cauzionati
all’atto della consegna; trascorso il
periodo di 30 giorni senza che siano
stati messi a disposizione, il venditore
ha facolta di fatturare i non resi a prez-
zo corrente deducendone quanto even-
tualmente gia incamerato a titolo di
cauzione.

Il ritiro dei recipienti vuoti e degli
imballaggi incombe al venditore.

Art. 12 - Consegna.
I mosti e i vini contrattati su piazza
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devono essere consegnati nei tre giorni
successivi alla conclusione del contrat-
to. Nei tre giorni non sono compresi i
giorni festivi.

Art. 13 - Trasporto e pesatura - Spese.

Il trasporto dei mosti e dei vini al
domicilio del compratore, se entro il
territorio del comune, ¢ a carico del
venditore.

La spesa della pesatura della merce e
quella di scarico gravano sul comprato-
re.

Art. 14 - Pagamento.

Il pagamento ¢ eseguito a contanti
dopo la verifica quantitativa e qualita-
tiva della merce.

Art. 15 - Reclami.

Ai fini del reclamo per vizi o difetti
della merce i campioni si devono prele-
vare nei modi indicati all’art. 10 della
presente Sezione.

Art. 16 - Imposte.

Limposta sul valore aggiunto ¢ sem-
pre a carico del compratore.

Art. 17 - Misura della provvigione.

Nel silenzio del contratto, la misura
della provvigione che compete agli
agenti di commercio o al mediatore ¢
quella indicata nella tabella allegata.
Essa ¢ a carico del solo venditore.

MOSTI E VINI FUORI PIAZZA

Art. 18 - Clausola «svolto» e «da svol-
gerey.

Quando la consegna della merce con-
trattata ha luogo entro 1’11 novembre si
ha riguardo non solo alla gradazione
alcoolica, ma altresi a quella zuccherina
(clausola «svolto» e «da svolgere»).

Quando la consegna ha luogo dopo
1’11 novembre, si ha riguardo alla sola
gradazione alcoolica («svolto»), salvo
per i vini che notoriamente mantengo-
no per tutto I’anno una sensibile parte
zuccherina.

La gradazione alcoolica si intende
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determinata col metodo ebulliometrico
(tipo piccolo Malligand)', quella zuc-
cherina col metodo Fehling.

Lalcool da svolgere (alcool poten-
ziale) si calcola moltiplicando per 0,60
i grammi di zucchero Fehling ancora in
decomposto contenuto in 100 cm cubi-
ci di mosto e di vino.

Art. 19 - Specie di vendita (contratta-
zione).

I contratti per i mosti e vini fuori
piazza si stipulano su campione o in
base all’annata e alle caratteristiche di
grado, di acidita, di colore, di gusto, di
luogo, di origine, di schiuma, etc.

Mosti e vini si intendono venduti
genuini, sani e senza difetti.

Per i vini contrattati direttamente nei
luoghi di produzione, vengono rilascia-
ti al compratore due campioni sigillati
da parte del venditore stesso o da parte
dell’intermediario. Il compratore ha
I’obbligo di conservare intatto uno dei
campioni anzidetti.

Art. 20 - Contrattazione di vini destina-
ti alla distillazione e all’acetificazione.

I vini destinati alla distillazione sono
contrattati ad un dato prezzo per grado
e per quintale o sopra un minimo di
gradazione ebulliometrica (tipo piccolo
Malligand) e in base all’acidita volatile.

Per i vini destinati all’acetificazione
si tiene conto della qualita del colore e
del grado e non dell’acidita volatile.

Per i vini di cui sopra, valgono tutti
gli altri usi indicati per i vini comuni.

Art. 21 - Contrattazione dei vini in fiaschi.

\

Il vino infiascato ¢ contrattato in
base al numero dei fiaschi.

11 valore del fiasco ¢ compreso nel
prezzo stabilito per il vino.

Art. 22 - Distinzione delle qualita.
I mosti e i vini si distinguono:
a) in qualita primaria, che compren-

(1) Lebulliometro tipo piccolo Malligand in uso presso i
laboratori chimici della provincia di Milano ¢ quello con
scala centesimale controllata con soluzioni idroalcooliche il
cui titolo ¢ determinato con pienometro, in base alle tavole
alcoolometriche Windisch.



de i mosti e i vini che per qualita orga-
nolettiche, densita di colore, schiuma,
gradazione alcoolica ed altri particola-
ri proprieta abbiano raggiunto le
migliori caratteristiche dell’annata;

b) in qualita mercantile, che com-
prende tutti gli altri mosti e vini, pur-
ché genuini sani e senza difetti.

Art. 23 - Verifica delle qualita.

La verifica delle qualita apparenti ha
luogo all’atto della spiombatura dei
recipienti, alla presenza di entrambe le
parti o dei rispettivi rappresentanti.

La verifica della gradazione e delle
altre qualita non apparenti, anche per
merce scaricata, si attua, invece,
mediante duplice analisi operata su
campioni prelevati rispettivamente dal
venditore e dal compratore, in base alla
media dei risultati delle analisi esegui-
te da due distinti laboratori.

La scelta dei laboratori enochimici
per 1’esecuzione delle analisi deve
cadere sempre su istituti autorizzati per
la specifica mansione (r.d. 01.03.1928
n. 842, art. 16).

Art. 24 - Tolleranze.

Nella contrattazione di vini con
prezzo determinato per ettolitro o per
quintale ¢ ammessa una tolleranza di
3/10 di grado in piu o in meno.

Se tale percentuale di tolleranza ¢
superata si distinguono due ipotesi:

a) se la gradazione in meno supera i
3/10 ma non il mezzo grado, il com-
pratore ¢ tenuto ad accettare la merce
con deduzione del valore corrispon-
dente all’effettiva gradazione in meno;

b) se la gradazione in meno supera il
mezzo grado, il compratore ha diritto
di rifiutare la merce.

Per 1 mosti ed i vini che sono con-
trattati ad un determinato ettogrado,
non ¢ ammessa la tolleranza di cui al
primo comma ed al compratore deve
essere concessa la differenza di prezzo,
con la norma di cui al secondo comma,
lettera a), per ogni frazione di grado in
pit o in meno fino a mezzo grado.
Oltre tale differenza il compratore ha
diritto di rifiutare la merce, fatta ecce-
zione per i mosti, per i quali il limite di

gradazione in piu o in meno ¢ fissato in
un grado. Ogni frazione di grado in piu
o in meno ¢ pagata o dedotta dal com-
pratore.

Per i mosti e i vini contrattati in base
ad una gradazione minima ¢ ammessa
una tolleranza massima di 2/10 di grado.
Se il contratto indica una gradazione
«circa», la tolleranza ammessa ¢ di 3/10.

Nei confronti dei dettaglianti non
sono ammesse tolleranze al di sotto
delle gradazioni minime legali.

Sui quantitativi contrattati ¢ ammessa
una tolleranza del 50% in piu o in meno.

Art. 25 - Pagamento.

Il pagamento della merce venduta
franco stazione Milano o al magazzino
del compratore si intende dovuto all’ar-
rivo e dopo la verifica della merce.

Art. 26 - Misura della provvigione.

Nel silenzio del contratto, la misura
della provvigione che compete agli
agenti di commercio o al mediatore ¢
quella indicata nella tabella allegata.

Essa ¢ a carico del solo venditore.

VINO IN RECIPIENTI CHIUSI DA
TRASPORTARE

Art. 27 - Vendita al consumatore.

La vendita al consumatore di vini in
recipienti chiusi da «trasportare fuori
dei locali di venditay ¢ effettuata:

a) in bottiglie o bottiglioni senza
olio, tappati meccanicamente con
sughero o con tappo a corona o a strap-
po o di plastica o a vite;

b) in fiaschi con o senza olio, con
tappo di sughero o tappo a vite ed
eventuale chiudifiasco in capsula di
materiale vario;

¢) in bottiglie tappate meccanicamen-
te con tappo di sughero o a vite o di pla-
stica ancorato con gabbietta metallica o
cordoncino animato. [’olio adoperato
per la conservazione del vino in reci-
pienti chiusi ¢ del tipo «enologico».

Le operazioni di riempimento e di
chiusura dei recipienti avvengono in
apposito locale conforme alle vigenti
disposizioni sanitarie.
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TABELLA DELLE PROVVIGIONI®

Dal solo venditore

Uvedavino ................. 3%
Mostievinidatavola.......... 2%
Vini liquorosi in genere e aroma-

tizzati ............. .. 3%

(2) Nel silenzio del contratto la suddetta tabella vale sia per
gli agenti di commercio che per i mediatori.
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Acetodivino ................
Vini sfusi da tavola a denomina-
zione geografica e di vitigno . . ..
Vini sfusiDOC . ..............
Vini da tavola confezionati a de-
nominazione geografica e di viti-
CNO ottt
Vini confezionati DOC ........
Vini confezionati DOC, DOCG,

superiori, classici e riserva . . . ...

4%

3%
4%



h) Oliva
Vedi
Titolo V
Capitolo Sesto
Sottocapitolo m) Olio di oliva
sezione relativa

i) Agrumi
Vedi
Titolo V
Capitolo Secondo
Sottocapitolo f) Ortaggi

1) Frutta fresca
Vedi
Titolo V
Capitolo Secondo
Sottocapitolo f) Ortaggi

m) Frutta secca
Vedi
Titolo V
Capitolo Secondo
Sottocapitolo f) Ortaggi
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n) Erbe, sementi e foraggi
(vedi anche
Titolo V
Capitolo Secondo
Sottocapitolo a) Frumento)

COMMERCIO DEI FORAGGI

Sommario

FIENO
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FIENO

Art. 1 - Distinzione.

Il fieno si distingue in fieno total-
mente essiccato al sole e fieno da silos.

In relazione all’epoca del taglio si
denomina:

a) maggengo, il fieno raccolto duran-
te il mese di maggio, prodotto al primo
taglio dell’annata;

b) agostano, il fieno prodotto dal
secondo taglio;

¢) terzuolo, il fieno prodotto dal
terzo taglio;

d) quartirolo, il fieno prodotto dal
quarto taglio.

Art. 2 - Provenienza e composizione.

1) Maggengo milanese: ¢ il fieno
prodotto dai prati polifiti della plaga
milanese.

2) Maggengo o maggenghino milane-
se di marcita: ¢ il prodotto dei prati
marcitori nei quali si sono fatti, prima,
uno o piu sfalci di erba, e che ¢ raccol-
to oltre maggio. Esso ¢ composto quasi
esclusivamente di graminacee.

3) Maggengo bresciano: ¢ il prodotto
dei prati della pianura bresciana e delle
migliori plaghe finitime del
Cremonese, del Mantovano e del
Veronese. E composto in prevalenza
delle migliori erbe foraggere, gramina-
cee, leguminose, rosacee con aroma
speciale e con fermentazione la quale
abbia provocato un colore che non
oltrepassi quello del cuoio naturale.

4) Maggengo emiliano. ¢ il prodotto
dei prati dell’Emilia e della Romagna
ed ¢ composto in prevalenza di grami-
nacee ¢ di leguminose.

5) Maggengo piemontese: ¢ simile al
maggengo bresciano ma piu grossola-
no e meno assortito nelle varie essenze
che lo compongono.

6) Fieno milanese agostano: € com-
posto di leguminose in prevalenza e di
graminacee, bene essiccate e con colo-
re che puo essere un po’ piu carico di
quello del cuoio naturale.

7) Fieno terzuolo milanese: ¢ compo-
sto di leguminose e di graminacee con
tolleranza di pabio fino al 15%, bene

essiccato e con colore che puo essere
un po’ piu carico di quello del cuoio
naturale.

8) Fieno quartirolo milanese: come
per il precedente terzuolo, con tolleran-
za di pabio fino al 35% circa.

9) Fieno agostano bresciano: € com-
posto di leguminose in prevalenza e di
graminacee di buona essiccazione e
con colore che non puo essere piu cari-
co del cuoio naturale.

10) Fieno terzuolo bresciano: come
per I’agostano, con tolleranza fino al
15% circa di pabio.

11) Fieno di erba medica.

12) Fieno di ladino.

Art. 3 - Modo di misurazione.

Il fieno ¢ contrattato a quintale.

Il fieno sciolto ¢ venduto sul campo
0 in cassero, tanto alla rinfusa che in
falde; quello pressato ¢ venduto al teni-
mento (cascina) o alla stazione parten-
za o alla stazione arrivo.

Per fieno pressato si intende il fieno
in balle a forma di prisma rettangolare,
contenute da 4 o 6 legni o stecche,
legate con 3 o 4 fili di ferro (senza
legni o stecche) oppure legate con cor-
datura (pressati sul campo con macchi-
na pressa-raccoglitrice).

I legni o le stecche non devono oltre-
passare il 5% del peso delle balle.

Art. 4 - Peso.

Il peso ritenuto valevole ¢ quello
accertato a mezzo della pesa pubblica o
della pesa privata del venditore, rego-
larmente bollata, o quello determinato
dal tecnico agrario.

La spesa per la determinazione del
peso ¢ a carico del venditore.

Art. 5 - Consegna.

Il fieno ¢ venduto franco partenza
oppure franco arrivo.

Nelle vendite franco partenza, se il
trasporto avviene per ferrovia,
I’ Amministrazione ferroviaria ne certi-
fica il peso sul quale ¢ ammesso un
calo naturale, a favore del venditore,
non superiore al 2%.
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Art. 6 - Pagamento.

Nei contratti aventi per oggetto il
fieno il pagamento ¢ effettuato per
contanti.

Art. 7 - Obblighi di garanzia del vendi-
tore.

11 fieno, sia essiccato al sole sia con-
servato in silos, € venduto sano e mer-
cantile, salvo che il compratore espres-
samente lo abbia contrattato senza
garanzia.

Non ¢ sano e mercantile il fieno che
presenti uno dei seguenti vizi:

— 1’aver preso acqua sul campo, duran-
te il periodo di essiccazione, cosi
che siano modificati, in modo evi-
dente, il valore nutritivo ed il profu-
mo;

— I’essere il fieno ammuffito o
eccessivamente o malamente fer-
mentato;

— il contenere materiale di difficile
ingestione da parte degli animali
(piccole spine, semi pungenti, duri,
etc.);

— D’esser mescolato a stramaglie.

Art. 8 - Mediazione (provvigione).

Al mediatore ¢ corrisposta da cia-
scuna delle parti contraenti una provvi-
gione dell’1% sul prezzo o da € 0.015
a € 0.026 per quintale.

VENDITA DI FORAGGI
Al MALGHESI

Art. 9 - Forma e oggetto del contratto.

Nelle vendite di foraggi ai malghesi
i contratti sono fatti per iscritto ed
hanno per oggetto:

a) foraggi secchi o verdi;

b) le erbe pascolative oppure falciate
tanto di marcita che di prato in genere;

c¢) il fieno anche da silos di vari tagli
e le stramaglie nei fienili del venditore.

Sono accessori necessari del contrat-
to la concessione gratuita di locali per
il ricovero del bestiame, per ’abitazio-
ne del malghese, per il caseificio ed
eventualmente per 1’abitazione delle
persone addette allo stesso, nonché del
falettame necessario per la mandria.
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Art. 10 - Modo di misurazione.

Le erbe da pascolo sono calcolate a
superficie; quelle falciate sono pesate
di volta in volta e consegnate su carro
alla stalla del compratore; il fieno
ammassato nei fienili & selezionato,
misurato e pesato da un tecnico agrario
scelto dalle parti.

Art. 11 - Tempo del contratto.

I contratti con i malghesi sono stipu-
lati:

a) in agosto o in settembre per la sta-
gione invernale che va dal 29 settembre
al 24 aprile immediatamente successi-
vo, ovvero fino all’esaurimento dei
foraggi secchi;

b) in aprile per la stagione estiva che
va dal 24 aprile al 15 giugno o al 29
settembre.

Art. 12 - Consegna e pagamento.

All’inizio del contratto, per la sta-
gione invernale, si addiviene alla valu-
tazione del fieno esistente nel fienile.
Le spese relative alla valutazione, che
si esegue ordinariamente in novembre,
sono a carico del venditore.

Lerba consegnata quotidianamente,
durante il periodo estivo, ¢ pagata alla
fine di ogni mese, con tolleranza fino
al giorno 10 del mese successivo.

Lerba richiesta dal malghese com-
pratore, in piu della dote, durante il
periodo invernale, ¢ pagata settimanal-
mente.

Il pagamento del fieno e delle stra-
maglie si effettua in sei rate a comin-
ciare dal mese di ottobre.

Art. 13 - Mediazione (provvigioni).

Al mediatore ¢ dovuta una provvi-
gione, da ciascuna delle parti contraen-
ti, dell’1% sul prezzo o da € 0.015 a €
0.026 al quintale per fieno e stramaglie
e da € 0.004 a € 0.005 al quintale per
le erbe.

Nessuna provvigione ¢ dovuta a fine
stagione per le erbe da pascolare com-
prese nel contratto del fieno, ma ¢
dovuta la relativa provvigione per 1’er-
ba eventualmente concessa a pascolo
nella primavera successiva.



FORAGGI VERDI

Art. 14 - Requisiti della merce.

Lerba venduta deve essere conse-
gnata possibilmente asciutta.

Se la consegna ¢ eseguita nella matti-
nata, I’erba deve essere stata falciata
nelle ore pomeridiane del giorno prece-
dente, ad eccezione dei mesi piu caldi.

Lerba da vendere deve essere sotto-
posta a periodo di asciutta, ossia il
prato ove si trova non deve essere irri-
gato da otto giorni.

Lerba ¢ pesata al tenimento (cascina)
o alla pesa pubblica e, se bagnata dal
maltempo, € concesso un abbuono non
superiore al 10% sul peso accertato.

Art. 15 - Trasporto.

Lerba ¢ venduta su carri e il traspor-
to avviene a carico del venditore.

Art. 16 - Mediazione (provvigioni).

Al mediatore ¢ dovuta, da ciascuna
delle parti contraenti, una provvigione
da € 0.004 a € 0.005 al quintale.

STRAMAGLIE

Art. 17 - Oggetto del contratto.

Per stramaglie si intendono le erbe
raccolte sui cigli dei fossi o dei canali,
essiccate, le stoppie magre e tutte le
erbe di scarso valore nutritivo.

Le stramaglie si vendono alla rinfu-
sa e sono consegnate sul campo, al
tenimento (cascina) o su mezzo di tra-
sporto.

Art. 18 - Modo di pesatura.

\

Il peso ¢ accertato a mezzo della
pesa pubblica; la misura ¢ determinata
dal tecnico agrario.

Art. 19 - Pagamento.

Il pagamento, nei contratti aventi per
oggetto stramaglie, ¢ eseguito per con-
tanti.

Art. 20 - Garanzie.

Le stramaglie sono vendute sane e
mercantili, salvo che il compratore

espressamente le abbia contrattate
senza garanzia.

Non sono sane e mercantili le stra-
maglie che abbiano preso acqua sul
campo in modo da esserne deteriorate
o che siano mescolate ad erbe acquitri-
nose dei fossi o che comunque possano
arrecare danno alla salute del bestiame.

Art. 21 - Mediazione (provvigioni).

Al mediatore € dovuta, da ciascuna
delle parti contraenti, una provvigione
dell’1% sul prezzo.

PAGLIA

Art. 22 - Oggetto e modalita del contratto.

Per paglia si intende la paglia del
frumento, quella di segale, quella di
avena e quella di riso.

La paglia ¢ venduta sia alla rinfusa
che pressata ed ¢ consegnata sul
campo, al tenimento (cascina) o sul
mezzo di trasporto.

Il compratore non ¢ tenuto a ritirare
il primo strato a contatto con il terreno.

Art. 23 - Forma del contratto.

Il contratto ¢ concluso verbalmente
se riguarda paglia sciolta e in piccoli
quantitativi al tenimento (cascina) o
pressata a singoli vagoni alla stazione
di partenza o su mezzo di trasporto; per
iscritto, quando il contratto ha per
oggetto partite importanti di paglia
pressata oppure quando trattasi di con-
tratti annuali per consegne ripartite, sia
a domicilio del compratore che alla
stazione di partenza.

Art. 24 - Misurazione.

11 peso ¢ accertato:

a) dalla pesa pubblica o privata rego-
larmente bollata se si tratta di paglia
sciolta;

b) dalle Ferrovie, in partenza o in
arrivo, se si tratta di paglia spedita a
vagoni ed a seconda che si tratti di con-
segna alla stazione di partenza o di
arrivo;

c) dalla pesa pubblica o privata di
partenza o dalla pesa pubblica di arrivo
se si tratta di trasporto eseguito con
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mezzi diversi ed a seconda che si tratti
di consegna alla partenza o all’arrivo.

Art. 25 - Tolleranza di peso (calo).

Nei contratti per la paglia venduta
franco partenza ¢ tollerato a favore del
venditore un calo di peso non superio-
re al 2%.

Art. 26 - Pagamento.

Nei contratti aventi per oggetto
paglia in piccoli quantitativi, sciolta o
a vagoni isolati, il pagamento ¢ esegui-
to per contanti.

Se il contratto prevede consegne
ripartite nell’annata, il pagamento ¢
eseguito mensilmente per la quantita
ricevuta in tale periodo.
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Nelle vendite fra agricoltori e com-
mercianti ¢ d’uso una caparra.

Art. 27 - Garanzia.

La paglia ¢ venduta sana e mercanti-
le, salvo che il compratore espressa-
mente 1’abbia contrattata senza garan-
zia.

Non ¢ sana e mercantile la paglia che
contenga pula ed altre materie eteroge-
nee o falde ammuffite, per essere stata
raccolta bagnata o umida o conservata
in luoghi non protetti dalle intemperie.

Art. 28 - Mediazione (provvigione).

Al mediatore ¢ dovuta una provvi-
gione, da ciascuna delle parti contraen-
ti, dell’ 1% sul prezzo.



o) Fiori e piante ornamentali

COMMERCIO DEI PRODOTTI ORTICOLI
NON COMMESTIBILI
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FIORI RECIST

Art. 1 - Base di contrattazione.

I fiori recisi sono contrattati a numero.
I fiori recisi, di produzione locale,

sono cosi contrattati:

— le rose extra, di la, 2a e 3a scelta,
mazzi da 25 pezzi;

— 1 garofani provenienti dalla Toscana,
mazzi da 25 pezzi;

— 1 garofani provenienti dalla Riviera
Ligure, mazzi da 50 pezzi, se sele-
zionati sono mazzi da 20;

— 1 garofani provenienti dalla zona
Vesuviana e Sicilia, mazzi da 20;

— 1 gladioli, le tuberose, le strelizie, le
calle, i crisantemi giganti (con indi-
cazione di qualita a scelta), mazzi da
10 pezzi;

— 1 tulipani di produzione locale,
mazzi da 20 pezzi;

— gli anturium, cattleya, cyperipedium
¢ altre varieta di orchidee, a numero;

— la mazziera (anemoni, ranuncoli,
margherite, etc.) in mazzi da 50
pezzi, formati da mazzetti da 10
fiori ciascuno.

Art. 2 - Imballaggio.

Gli imballaggi si addebitano al prez-
zo di mercato.
Art. 3 - Reclami.

Il compratore reclama o promuove
gli accertamenti sulla qualita entro
dodici ore dal ricevimento della merce.

PIANTE ORNAMENTALI DA VASO

Art. 4 - Ordine.

Oggetto del contratto sono le piante
ornamentali da vaso, ordinate, anche su
prenotazione, all’azienda vivaio o al
grossista.

Art. 5 - Prenotazione.

Nella prenotazione vengono indicate

(1) I fiori recisi devono rispondere ai requisiti di cui
alle allegate norme della CEE.

102

le caratteristiche della pianta: la specie, la
varieta di coltivazione «cultivar» con
riferimento alla pubblicazione «Exoticay,
qualita e tipo di scelta, nonché range rela-
tivi ad altezza e circonferenza; nella
misura dell’altezza si comprende anche il
vaso. Per le piante Sanseviera si deve
indicare anche il numero delle foglie.

Art. 6 - Forma del contratto.

11 contratto ¢ redatto solitamente su
foglio d’ordine in due copie di cui una
viene consegnata al compratore firma-
ta dal venditore.

Art. 7 - Unita di contrattazione.

Le piante ornamentali da vaso ven-
gono vendute a numero, in vaso con
zolla o radice nuda.

Art. 8 - Garanzie.

Le piante ornamentali da vaso sono
garantite nella specie, qualita e varieta
di coltivazione «cultivar» dichiarate,
con riferimento al volume «Exoticax.

Le piante si intendono vendute «sane e
prive di malattie». Esse non devono esse-
re deteriorate (deformate, mutilate o con
foglie anche parzialmente essiccate).

Nelle partite trattate a lotti le piante
devono essere della stessa varieta e
dimensione per ciascun lotto.

Art. 9 - Tolleranza.

E ammessa una tolleranza del 5%, in
piu o in meno, sul quantitativo di cia-
scun lotto.

Art. 10 - Imballaggi.

11 costo degli imballaggi ¢ a carico del
compratore. Le piante devono essere pre-
notate e approntate in contenitori adatti;
I’imballaggio deve essere tale da assicu-
rare alle piante una adeguata protezione
in relazione alle condizioni ambientali
esterne e a quelle di trasporto.

Art. 11 - Consegna ripartita.

La consegna dei lotti di piante orna-
mentali da vaso puo avvenire in piu
riprese nei termini stabiliti. Le piante
fiorifere da vaso sono contrattate a par-
tire dall’inizio della fioritura; nel caso



di anticipata fioritura non sono conse-
gnate in piu riprese. In caso di antici-
pata fioritura rispetto all’epoca previ-
sta per la consegna, il compratore
viene avvertito perché decida in ordine
al ricevimento anticipato della merce;
in caso di risposta negativa, il vendito-
re non ¢ piu tenuto a fornire il numero
di piante pattuito per la data indicata.

Art. 12 - Scheda d’accompagnamento.

Per ogni lotto di piante deve essere
compilata una scheda d’accompagna-
mento indicante la specie, la varieta
delle piante, le caratteristiche e la zona
di produzione, redatta in base ad auto-
rizzazione amministrativa per il com-
mercio delle piante.

Art. 13 - Obblighi delle parti.

Quando la merce ¢ pronta il vendito-
re deve avvisare il compratore senza
ritardo.

Qualora la consegna sia stata convenu-
ta presso il venditore, il compratore deve
provvedere al ritiro della merce entro tre
giorni dal ricevimento dell’avviso.

Se la merce ¢ spedita fuori piazza dal
venditore, questi deve avvisare, senza ri-
tardo, il compratore dell’avvenuta spedi-
zione.

Art. 14 - Reclami e richiesta di risarci-
mento da parte del cliente.

Spedizioni e consegne vengono effet-
tuate in epoca favorevole al trapianto.

Solitamente non si ammettono reclami
per ritardo nelle spedizioni o consegne
delle piante, determinati da particolari
condizioni climatiche, scioperi, furti,
incendi o altre cause di forza maggiore.

Nel caso di ordini anche accettati, ivi
compresi quelli a consegna differita,
che non possono essere eseguiti in tutto
o in parte per causa di forza maggiore,
come inondazioni, gelate, grandine
etc., nessun danno puo essere richiesto.

Data la particolare deperibilita della
merce, qualsiasi reclamo deve perveni-
re alla Ditta fornitrice entro 5 giorni
dal ricevimento della merce stessa.

Non pervenendo reclami entro il termi-
ne suddetto, la merce si considera accet-
tata ad ogni effetto dal committente.

PIANTE DA VIVAIO

Art. 15 - Sostituzioni.

Salvo espresso divieto di cui sia fatta
regolare menzione in ciascun ordine
distinto, la Ditta fornitrice ¢ tacitamente
autorizzata a sostituire con varieta ana-
loghe quelle varieta richieste che fosse-
ro eventualmente esaurite. Egualmente
la Ditta fornitrice ¢ tacitamente autoriz-
zata a sostituire le «forze» eventualmen-
te esaurite con le forze disponibili piu
prossime a quelle richieste.

Art. 16 - Reclami e richiesta di risarci-
mento da parte del cliente.

Salvo speciali convenzioni, nessun
reclamo ¢ ammesso per ritardi nelle
spedizioni o consegne delle piante, in
quanto tali spedizioni o consegne ven-
gono eseguite in epoca favorevole al
trapianto.

Nel caso di ordini anche accettati, ivi
compresi quelli a consegna differita,
che non possono essere eseguiti in tutto
o in parte per causa di forza maggiore
come inondazioni, gelate, grandine
etc., oltre a serrate, scioperi, furti,
incendi, etc., nessun danno puo essere
richiesto.

Data la particolare deperibilita della
merce, qualsiasi reclamo deve perveni-
re alla Ditta fornitrice entro 5 giorni
dal ricevimento della merce stessa.

Non pervenendo reclami entro il ter-
mine suddetto, la merce si considera
accettata ad ogni effetto dal commit-
tente.

Art. 17 - Contestazioni sulla merce da
parte dell’acquirente.

In caso di contestazioni inerenti alla
qualita delle merci, il committente non
¢ autorizzato a fare la scelta di un dato
articolo della partita, ma, una volta
accettata la contestazione da parte del
fornitore, tutta la partita dell’articolo
contestato dovra essere ritornata al for-
nitore stesso.

Non possono essere sostituite o
defalcate che quelle merci che saranno
poi state debitamente ritornate. In ogni
caso le spese di trasporto dell’andata
restano a carico del committente.
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Art. 18 - Garanzia.

Poiché 1’attecchimento delle piante
dipende da molteplici fattori, anche
concomitanti, quali le attente cure al
momento dell’arrivo, la preparazione
del terreno, la piantagione e gli accor-
gimenti nel periodo immediatamente
successivo alla messa a dimora delle
piante stesse, oltreché dalle condizioni
climatiche e meteoriche della zona
dove ¢ effettuata la piantagione, tale
attecchimento non viene mai garantito
dal fornitore.

Benché le maggiori e piu coscien-
ziose cure siano poste per la nomencla-
tura nella riproduzione delle piante,
tuttavia un errore ¢ sempre possibile e,
pertanto, la garanzia sull’autenticita
delle varieta si limita esclusivamente al
rimborso del valore fatturato per 1’arti-
colo e vale non oltre due anni dalla
data della fornitura. Per i bulbi, rizomi
e piante di rose tale termine ¢ ridotto
ad un anno.

Art. 19 - Ordinazioni: condizioni, for-
ma, reciproci impegni fra le parti.

Il fatto di passare una commissione
implica, da parte del committente, la sua
intera adesione alle condizioni seguenti.
Qualunque deroga o differente condizio-
ne, per essere valida, deve avere appro-
vazione scritta. Ogni catalogo annulla
tutti quelli pubblicati precedentemente,
anche nel caso che nei paesi dei com-
mittenti vigano norme e leggi diverse.

Ad ogni ricevimento di commissione
viene inviata una cartolina stampa
annunciante che la commissione ¢ per-
venuta e che ne ¢ stata presa buona
nota. Cido non pud essere considerato
come impegno a fornire tutti gli artico-
li richiesti, che potrebbero essere di-
sponibili al ricevimento della commis-
sione ed esauriti al momento della ese-
cuzione per ordinazioni ricevute prece-
dentemente.

Le ordinazioni, una volta conferite,
non potranno essere annullate né ridot-
te. Tutte le aggiunte alle ordinazioni
saranno fatte quando cio non implichi
ritardo all’ordine precedente. Se invece
I’aggiunta dovesse portare un ritardo
qualsiasi, o comunque pervenisse dopo
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I’avvenuta preparazione della commis-
sione precedente, essa sara considerata
come un’ordinazione distinta ed ese-
guita separatamente.

Le ordinazioni vengono eseguite
secondo il loro ordine di arrivo e il piu
rapidamente possibile. Egualmente
non vengono assunti impegni per quel-
le ordinazioni che stabiliscono un ter-
mine fisso per la spedizione.

Art. 20 - Prezzi delle merci.

I prezzi stabiliti nei cataloghi, listini,
etc., sono intesi salvo venduto e salvo
variazioni e per merce data franca alla
stazione piu vicina ed abilitata al rice-
vimento della merce, spese di imbal-
laggio e di trasporto a carico dell’ac-
quirente. Detti prezzi si applicano a
merce scelta dal fornitore e, qualora
I’acquirente scelga egli stesso le piante
nei vivai, i prezzi vengono allora stabi-
liti in relazione alla scelta fatta. I prez-
zi per «diecina», per «centinaio» e per
«migliaio» vengono applicati a partire
rispettivamente da 5, da 50 e da 500
esemplari di una stessa varieta o di una
stessa forza ordinati in una sola volta.
In mancanza di precise indicazioni le
varieta vengono forviate a scelta del
fornitore e sono fornite sempre le mag-
giori forze disponibili.

Il fornitore puo rettificare i prezzi
eventualmente variati dai clienti nelle
ordinazioni, se non corrispondono a
quelli stabiliti dai cataloghi, listini, etc.

Art. 21 - Trasporto delle merci: forma,
imballaggio, onere del rischio.

I committenti sono tenuti a scrivere
in ogni ordinazione il preciso indirizzo,
indicando il mezzo di trasporto voluto
e la stazione ferroviaria alla quale
appoggiare la spedizione. In mancanza
di tale indicazione il fornitore si regola
secondo la maggiore convenienza,
declinando qualsiasi responsabilita.
Salvo accordi speciali, le spedizioni
sono sempre eseguite in porto assegna-
to e cio¢ con la spesa di trasporto da
pagarsi all’arrivo.

Gli imballaggi sono eseguiti in base
alle caratteristiche delle piante ed alla
distanza che esse debbono percorrere.



Sono fatturati al prezzo di costo e non
vengono accettati di ritorno.

La merce viaggia a rischio e perico-
lo esclusivo del committente anche nel
caso di vendita pattuita franco destino.
Pertanto ogni responsabilita del fornito-
re cessa con la consegna delle merci
alla ferrovia od a chi ne effettua il tra-
sporto. In caso, quindi, di ritardi, avarie,
mancanze, scambio di colli, etc., i con-
seguenti reclami debbono essere fatti
direttamente dal destinatario ed esclusi-
vamente verso chi ha effettuato il tra-
sporto. In ogni caso la merce deve esse-
re ritirata poiché, rifiutandone lo svin-
colo, il cliente verrebbe a perdere ogni
diritto verso 1’assuntore del trasporto,
restando egualmente obbligato verso il
fornitore per il valore della merce e per
tutte le spese e conseguenze.

Art. 22 - Distanze per le colture vivai-
stiche.

Indipendentemente dalla specie della
pianta ¢ uso osservare nelle colture
vivaistiche la distanza di un metro dal
confine.

Art. 23 - Norme comuni alle piante or-
namentali da vaso e da vivaio.

Per quanto non espressamente previsto
nei vari capitoli relativi alle piante orna-
mentali da vaso, valgono le norme relati-
ve alle piante ornamentali da vivaio.

REGOLAMENTO CEE N. 316/68
del 12 marzo 1968,

relativo alla determinazione di norme
di qualita per i fiori recisi freschi e il
fogliame fresco.

IL CONSIGLIO DELLE COMUNITA
EUROPEE,

visto il trattato che istituisce la
Comunita economica europea;

visto il regolamento (CEE) n. 234/68
del Consiglio, del 27 febbraio 1968,
relativo all’attuazione di un’organizza-
zione comune dei mercati nel settore
delle piante vive e dei prodotti della
floricoltura, in particolare 1’articolo 3;

(1) GU n. L. 55 del 02.03.1968, pag. 1.

vista la proposta della Commissione;

considerando che i fiori recisi fre-
schi e il fogliame fresco sono oggetto
di un commercio importante, da un
lato, all’interno della Comunita e, dal-
I’altro lato, tra gli Stati membri e i
Paesi terzi;

che ¢ opportuno ricercare il miglio-
ramento e 1’unificazione dei livelli di
qualita dei prodotti commercializzati;

che occorre pertanto stabilire norme
comuni di qualita per tali prodotti,

HA ADOTTATO IL PRESENTE
REGOLAMENTO:

Art. 1

1. Sono fissate norme di qualita per:

— 1 fiori e 1 boccioli di fiori, recisi, per
mazzi o per ornamenti, freschi, della
voce 06.03 A della tariffa doganale
comune,

— il fogliame, foglie, rami ed altre parti
di piante, freschi, della voce 06.04 A
II della tariffa doganale comune.

2. Tali norme di qualita sono definite
negli allegati.

Art. 2

1. A decorrere dal 1° luglio 1968 i pro-

dotti di cui all’articolo 1 che non siano

conformi alle norme di qualita:

— non possono, all’interno della Co-
munita, essere messi in vendita o
venduti nella fase del commercio
all’ingrosso, né dai commercianti,
né direttamente dai produttori,

— non sono ammessi all’importazione
in provenienza dai Paesi terzi,

— non sono ammessi all’esportazione a
destinazione dei Paesi terzi.

2. Gli Stati membri possono essere
autorizzati a prendere misure di deroga
alle disposizioni del paragrafo 1, terzo
trattino, per consentire agli esportatori
di soddisfare le esigenze commerciali
in un Paese terzo determinato per
quanto riguarda taluni criteri relativi
alle norme di qualita.

Lautorizzazione viene accordata secon-
do la procedura prevista dall’articolo 14
del regolamento (CEE) n. 234/68;
secondo la stessa procedura vengono
fissate le condizioni cui potrebbe esse-
re subordinata 1’autorizzazione.
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Art. 3

11 presente regolamento entra in vigore
il terzo giorno successivo a quello della
pubblicazione nella Gazzetta Ufficiale
delle Comunita europee.

Il presente regolamento ¢ obbligato-
rio in tutti i suoi elementi e direttamen-
te applicabile in ciascuno degli Stati
membri.

Fatto a Bruxelles, addi 12 marzo
1968.

Per il Consiglio
1l Presidente
E. FAURE

ALLEGATO 1

NORME COMUNI DI QUALITA
PER I FIORI RECISI

I. CAMPO DI APPLICAZIONE

Le presenti norme si applicano
ai fiori e boccioli di fiori, recisi,
per mazzi o per ornamenti, fre-
schi, della voce 06.03 A della
tariffa doganale comune.

II. CARATTERISTICHE QUALI-
TATIVE

A. Caratteristiche minime

I prodotti devono essere stati
recisi o colti, secondo la spe-
cie, con cura e aver raggiunto
uno sviluppo sufficiente.

B. Classificazione

i) Categoria |

I prodotti di questa categoria
devono essere di buona quali-
ta. Essi devono presentare le
caratteristiche della specie ed,
eventualmente, della varieta
(cultivar).

Tutte le parti dei fiori recisi
devono essere:

— intere;

— fresche;
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— prive di parassiti d’origine
animale o vegetale ed esenti
da danni causati da questi;

— esenti da residui di prodot-
ti antiparassitari o da altre
sostanze estranee che detur-
pano I’aspetto del prodotto;

— esenti da ammaccature;

— esenti da difetti di vegeta-
zione; per i garofani la
spaccatura del calice non ¢
considerata come un difet-
to di vegetazione. Peri garo-
fani americani, tuttavia, i
fiori con il calice spaccato
devono essere provvisti di
cerchietto, presentati sepa-
ratamente in lotti omoge-
nei e sugli imballaggi devo-
no essere apposte appropria-
te indicazioni.

Gli steli devono essere,

secondo la specie (species) e

la varieta (cultivar), rigidi e

sufficientemente solidi per

portare il fiore o i fiori.

i1) Categoria I1

Questa categoria comprende
prodotti non conformi a tutti i
requisiti della categoria I.
Tutte le parti dei fiori recisi
devono essere:

— intere;

— fresche;

— esenti da parassiti di origi-
ne animale.

I fiori possono tuttavia pre-
sentare i seguenti difetti:

— leggere malformazioni;

— leggere ammaccature;

— leggeri danni dovuti in par-
ticolare a malattie o all’a-
zione di parassiti di origine
animale;

— steli meno rigidi e meno
solidi;

— piccole macchie dovute a
trattamenti antiparassitari.
I difetti ammessi non
devono compromettere la
consistenza, 1’aspetto e la
buona wutilizzazione dei
prodotti.



I11.

IV.

C. Denominazione EXTRA

I prodotti che presentino le
caratteristiche della categoria
I e non fruiscano di alcuna
tolleranza di qualita, possono
essere denominati EXTRA.
Tuttavia tale denominazione
non puo essere utilizzata per
designare i garofani america-
ni a calice spaccato.

DISPOSIZIONI PARTICOLARI

Le disposizioni particolari a
taluni generi di fiori compresi
nell’allegato I A prevalgono
sulle disposizioni previste nel
presente allegato.

CALIBRAZIONE
Per i fiori recisi la calibrazione

deve essere effettuata almeno
secondo la scala seguente:

Codice

di lunghezza  Lunghezza

0 meno di 5 cm
o fiori
commercializzati

senza stelo

5 5-10 cm

10 10 - 15 cm

15 15-20 cm

20 20 - 30 cm

30 30 - 40 cm

40 40 - 50 cm

50 50 - 60 cm

60 60 - 80 cm
80 80 - 100 cm
100 100 - 120 cm
120 oltre 120 cm

Queste lunghezze si intendono

con fiore compreso.

La differenza per unita di pre-

sentazione (mazzi, mazzetti,

scatole e simili) tra la lunghez-

za massima e minima dei fiori

contenuti in detta unita non

puo superare:

— 2,5 cm per i fiori classificati
sotto i numeri di codice 15 e
inferiori;

— 5,0 cm per i fiori classificati
sotto i numeri di codice da 20
(incluso) a 50 (incluso);

— 10,0 cm per i fiori classifica-
ti sotto i numeri di codice 60
e superiori.

Questa differenza puo essere del
doppio per i fiori presentati in
scala. Per i crisantemi a fiori
grandi, presentati in scala, tale
differenza puo raggiungere i 20
cm per i fiori classificati sotto i
numeri di codice da 20 (incluso)
a 50 (incluso).
La scala di calibro e 1’omoge-
neita di lunghezza sopra previ-
ste non sono applicabili alla
mimosa.
La lunghezza minima dei rami
di mimosa ¢ fissata a 20 cm.
Tuttavia, possono essere ammes-
se unita di presentazione com-
poste esclusivamente di piccoli
ramoscelli, di lunghezza inferio-
re ai 20 cm, purché sia apposta
sugli imballaggi la denomina-
zione «boutonniere» o una men-
zione equivalente.

. TOLLERANZE DI QUALITA

Sono ammesse tolleranze di
qualita in ciascuna unita di pre-
sentazione per i prodotti non
conformi.

i) Categoria I
I1 5% dei fiori recisi possono
presentare leggerissimi difet-
ti, purché I’omogeneita dei
fiori in una unita di presenta-
zione non risulti pregiudica-
ta.

i1) Categoria I

I1 10% dei fiori recisi posso-
no non corrispondere alle
caratteristiche della catego-
ria. La meta di questa percen-
tuale puo essere attaccata da
parassiti di origine animale o
vegetale. I difetti in questione
non devono compromettere
I’utilizzazione dei prodotti.
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VI. IMBALLAGGIO E PRESEN-

VIIL.
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TAZIONE

A.Presentazione

Un’unita di presentazione
(mazzi, mazzetti, scatole e
simili) deve comprendere 5,
10 o un multiplo di 10 pezzi.
Si sottraggono tuttavia a que-
sta norma i fiori normalmen-
te commercializzati uno per
uno e i fiori normalmente
commercializzati a peso.

. Omogeneita

Ciascuna unita di presentazio-
ne (mazzi, mazzetti, scatole e
simili) deve contenere fiori
dello stesso genere (genus),
specie (species) o varieta (cul-
tivar) e della stessa categoria
di qualita, che presentino
un’omogeneita di sviluppo.

Sono tuttavia ammesse pre-
sentazioni miste di fiori ed
eventualmente di fiori e
fogliame di generi (genus), di
specie (species) o di varieta
(cultivar) diverse, purché
siano composte di prodotti
della stessa categoria di qua-
lita e siano apposte appro-
priate indicazioni esterne.

. Condizionamento

Il condizionamento deve esse-
re tale da garantire un’adegua-
ta protezione del prodotto. Le
carte e gli altri materiali che si
trovano a contatto con i fiori
recisi devono essere nuovi.

INDICAZIONI ESTERNE

Le seguenti indicazioni devo-
no accompagnare le merci:
A.ldentificazione

— Speditore o imballatore:
nome e indirizzo o sim-
bolo di identificazione.

B. Natura del prodotto

— genere (genus);
— specie (species) o varie-

ta (cultivar) o colore dei
fiori;

— se necessario, la menzio-
ne «miscuglio» o espres-
sione equivalente.

C. Origine del prodotto (facolta-
tiva)
Zona di produzione o denomi-
nazione nazionale, regionale
o locale.

D. Caratteristiche commerciali

— Categoria;

— Calibrazione (codice di
lunghezza) o lunghezze
minime e massime;

— Numero o peso netto.

E. Marchio ufficiale di controllo
(facoltativo).

ALLEGATO I A

NORME COMUNI DI QUALITA
PER I FIORI RECISI FRESCHI

DISPOSIZIONI PARTICOLARI
PER LA MIMOSA

La mimosa deve rispondere almeno ai
criteri di qualita della categoria I.
Tuttavia, per tale genere, la nozione di
rigidita non va presa in considerazione
per le estremita apicali degli steli flo-
reali. La base dei rami non deve essere
troppo legnosa.

La mimosa deve inoltre presentare i
seguenti criteri di qualita:

— ramo ben fornito di fiori;

— stelo non spuntato. Sono tuttavia
ammessi steli spuntati il cui taglio
superiore presenti un diametro inferio-
re a 2 mm.

La mimosa puo essere presentata fiori-
ta o non fiorita.

Per la mimosa fiorita, la fioritura deve
essere normale in relazione alla varie-
ta, e il numero di glomeruli verdi, non
ancora fioriti, non pud superare:

— 1l 60% per la Floribunda;

— il 20% per le altre specie e varieta.
Inoltre i glomeruli fioriti devono esse-



re di colore ben definito, non macchia-
ti, ben fissati all’infiorescenza.

Per la mimosa non fiorita, 1’80% dei
glomeruli deve essere giallo (legger-
mente aperti).

Presentazione

I rami di mimosa devono essere dispo-
sti a strati o presentati in mazzi da:

— 150, 250 e multipli di 250 grammi.
La mimosa non fiorita deve essere con-
fezionata in sacchetti di polietilene o di
materiale simile.

Ogni unita di presentazione, compresa
quella alla rinfusa, deve essere di com-
posizione omogenea e contenere unica-
mente rami della stessa specie e della
stessa varieta.

Indicazioni esterne

Oltre all’identificazione dell’imballa-

tore o dello speditore apposta su ogni

imballaggio, le indicazioni esterne

devono menzionare quanto segue:

— il genere: mimosa;

— la specie o la varieta (cultivar);

— la parola «fiorita» o «non fiorita»;

— eventualmente, la denominazione
«boutonnieére» o0 una menzione equi-
valente;

— il peso netto totale o il numero di
mazzetti e relativo peso unitario.

ALLEGATO 1T

NORME COMUNI DI QUALITA PER
IL FOGLIAME FRESCO

I. CAMPO DI APPLICAZIONE

Le presenti norme si applicano al
fogliame, foglie, rami ed altre
parti di piante, freschi, della voce
06.04 A II della tariffa doganale
comune.

II. CARATTERISTICHE
QUALITATIVE

I prodotti devono essere:

— di aspetto fresco;

— esenti da residui di prodotti anti-
parassitari o da altre sostanze
estranee che deturpano I’aspet-
to del prodotto;

— privi di parassiti d’origine

animale o vegetale, nonché
dai danni causati da questi,
che nuocciano all’aspetto ge-
nerale del prodotto;

— esenti da tare, quali ammacca-
ture, appassimento, che nuoc-
ciano all’aspetto generale del
prodotto;

— privi di umidita esterna ecces-
siva;

— di colorazione tipica della spe-
cie o della varieta.

I prodotti devono essere accura-

tamente raccolti ed avere rag-

giunto un sufficiente grado di

sviluppo.

I1

[

.DISPOSIZIONI PARTICOLARI

Le disposizioni particolari per il
genere di Asparagus di cui all’alle-
gato IT A si aggiungono alle disposi-
zioni previste dal presente allegato.

IV. TOLLERANZE DI QUALITA

Sono ammesse tolleranze di qua-
lita in ciascuna unita di presenta-
zione per i prodotti non confor-
mi; il 10% del fogliame fresco
puo non corrispondere alle carat-
teristiche elencate sub II.

V. INDICAZIONI ESTERNE

Le seguenti indicazioni devono
accompagnare le merci:

A Identificazione

— Speditore o imballatore:
nome e indirizzo o simbolo
d’identificazione.

B.Natura del prodotto
«Fogliame fresco», o genere
(genus) o specie (species).

ALLEGATO IT A

NORME COMUNI DI QUALITA PER
IL FOGLIAME FRESCO

DISPOSIZIONI PARTICOLARI PER
IL FOGLTIAME DI ASPARAGUS
I. CAMPO DI APPLICAZIONE
Le presenti disposizioni partico-
lari si applicano al fogliame pro-
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veniente da:
— Asparagus L. plumosus Bak. e
— Asparagus L. sprengeri Rgl.

II. CARATTERISTICHE QUALI-
TATIVE

i) Categoria |

Il fogliame di Asparagus classi-

ficato in questa categoria deve

essere:

— ben sviluppato, non spuntato e
senza rami secondari;

— ben guarnito di cladodi solida-
mente attaccati;

— esente da ingiallimento.

i1) Categoria Il

Questa categoria comprende il
fogliame di Asparagus che non
rientra nella categoria I, ma che
corrisponde alle caratteristiche
minime di qualita previste per il
fogliame fresco.

III. CALIBRAZIONE

La lunghezza ¢ misurata dalla
punta al termine del gambo.

Per il fogliame d’Asparagus L.
plumosus Bak, la calibrazione
deve corrispondere almeno alla
scala seguente:

Codice di lunghezza Lunghezza

0 meno di 30 cm
30 30 - 40 cm
40 40 - 60 cm
60 oltre 60 cm

— La calibrazione dei rami secon-
dari deve corrispondere alme-
no alla scala seguente:

Codice di lunghezza Lunghezza
30 30-50cm
50 oltre 50 cm

— Per il fogliame di Asparagus
L. sprengeri Rgl. la calibrazione
deve rispondere almeno alla sca-
la seguente:

Codice di lunghezza Lunghezza

0 meno di 30 cm
30 30 -50 cm
50 oltre 50 cm
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IV.

I rami di Asparagus presentati
in mazzi devono avere lunghez-
ze sensibilmente omogenee.

TOLLERANZE DI QUALITA

Sono ammesse tolleranze di
qualita in ciascuna unita di pre-
sentazione per i prodotti non
conformi.

i) Categoria I

11 10% del fogliame puod non
corrispondere alle caratteri-
stiche di questa categoria,
ma deve essere conforme a
quelle della categoria II.
Nessuna tolleranza ¢ ammes-
sa per i rami privi di punte o
che presentino una vegeta-
zione secondaria.

i1) Categoria 11
11 10% del fogliame puod non
corrispondere alle caratteri-
stiche di questa categoria.
Gli eventuali difetti non
devono compromettere 1’uti-
lizzazione dei prodotti.

IMBALLAGGIO E PRESEN-
TAZIONE

A.Presentazione

Il fogliame di Asparagus plu-
mosus deve essere legato in
mazzi di 10 steli o di un mul-
tiplo di 10; quello di Aspa-
ragus sprengeri in mazzi di
100 g, 250 g o un multiplo di
250 g.

B. Omogenecita

I rami privi di punte ed i
rami secondari devono esse-
re legati in mazzi separati. Il
fogliame deve essere, nello
stesso mazzo, di forma e di
colore omogenei.

C. Condizionamento

I1 condizionamento deve
essere tale da garantire un’a-
deguata protezione del pro-



dotto. Le carte e gli altri
materiali che si trovano in
contatto diretto con i prodot-
ti devono essere nuovi.

VI. INDICAZIONI ESTERNE
Le seguenti indicazioni devono

accompagnare le merci:

A.Identificazione
— Speditore o imballatore:
nome e indirizzo o simbolo
d’identificazione.

B. Natura del prodotto
«Asparagus plumosus» o

«Asparagus sprengeri», secondo
il caso.

C. Origine del prodotto (facol-
tativa)

Zona di produzione o denomi-
nazione nazionale, regionale
o locale.

D. Caratteristiche commerciali

— categoria;

— calibrazione;

— numero di mazzi o peso
netto.

E. Marchio ufficiale di controllo
(facoltativo).
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p)

112

Piante da vivaio e da trapianto

Vedi

Titolo V

Capitolo Secondo

Sottocapitolo o) Fiori e piante ornamentali
sezione relativa



q) Piante officinali e coloniali

COMMERCIO DEL CAFFE, CACAO,
TE, PEPE, SPEZIE ED ALTRI COLONIALI

Sommario

Clausole speciali . ........ ...
Specie di vendita ... ... ... ... ..
Modo di misurazione (pesatura) e clausola «circa» . ...............
Oggetto del contratto . ........ ... ... ...
CONSEENA . o o ottt et e e e e
Imballaggi - Tara ... ... ... ... ...
Calo ...
Assicurazione € trasporto . . ... .. ...
Unitd di Prezzo . . .. ..o
Pagamento . ... ... ... ...
Obblighi di garanzia (certificato di origine) . . ....................
AVATIC . . oo
Reclami - Campionamento . ... .............. ... ...
ATDItrato . . ..
Dazi e diritti doganali . .......... ... .. ...

ITER DELL ACCERTAMENTO

Primo accertamento:

18 settembre 1963 - 28 agosto 1964.

Ultima revisione:

a) esame del Comitato tecnico: 6 febbraio 1969.

b) approvazione definitiva del testo della Commissione: 25 novembre 1970.
c) approvazione della Giunta: deliberazione n. 1118 del 27 novembre 1970.
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Art. 1 - Clausole speciali.

«Merce vista e gradita». «Salvo visi-
ta» - 1 contratti conclusi con la clauso-
la «merce vista e graditay oppure
«visitata ed accettata» escludono ogni
diritto a reclamare per difformita nella
merce o per qualsiasi altro difetto o
avaria, quando il compratore abbia
visitato ed accettato la merce oppure
abbia espressamente rinunciato alla
visita. In caso di vendita con la clauso-
la «salvo visitay, il compratore deve
effettuare la visita entro tre giorni dalla
data della conclusione del contratto, se
si tratta di merce pronta, ¢ della messa
a disposizione in ogni altro caso.

Se la visita non viene effettuata nel
termine di cui sopra, la partita si inten-
de accettata.

Art. 2 - Specie di vendita.

La merce puo essere venduta:

a) su descrizione e, in tal caso, deve
corrispondere in ogni particolare alla
qualita descritta;

b) su classificazione speciale e, in
tal caso, deve corrispondere alla quali-
ta media del raccolto nel luogo di pro-
duzione ed al tempo dell’imbarco;

¢) su campione-tipo (tipo di campio-
ne) e, in tal caso, deve corrispondere,
nel suo insieme, alle caratteristiche del
campione;

d) su campione prelevato da una
determinata partita stock-lot e, in tal
caso, deve corrispondere fedelmente al
campione stesso.

La clausola «a campione» equivale
alla clausola su campione tipo.

Art. 3 - Modo di misurazione (pesatura)
e clausola «circa».

Le compravendite sul mercato inter-
no sono regolate sul peso netto di con-
segna.

Quantita della merce - La quantita
della merce contrattata pud essere
espressa:

a) in sacchi, o fardi o colli di altra
natura, indicando il peso netto di origi-
ne di ogni collo;

b) in peso, indicando il peso netto
complessivo della merce, prescindendo
dal peso dei singoli colli.
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Clausola «circa» - Nella compraven-
dita con clausola «circa», il venditore
ha facolta di consegnare il 5% (cacao
3%) in piu o in meno del quantitativo
contrattato, conteggiandosi la differen-
za al prezzo di contratto.

Nelle contrattazioni su piazza, sia di
merce allo stato estero che nazionaliz-
zata, il peso ¢ espresso in chilogrammi.
Le spese di pesatura sono a carico del
venditore.

Quando una delle parti richieda 1’in-
tervento del pubblico pesatore, la dif-
ferenza di spesa tra la normale pesatu-
ra e quella eseguita dal pubblico pesa-
tore ¢ a carico della parte che 1’ha
richiesta.

Art. 4 - Oggetto del contratto.

Le compravendite per consegna sulla
piazza di Milano possono avere per
oggetto:

a) merce pronta, quando questa si
trova gia giacente in magazzino o in
depositi doganali;

b) merce viaggiante e, in tal caso, il
venditore deve indicare il nome della
nave, se la merce viaggia via mare, o la
data di caricazione e il mezzo di tra-
sporto, se la merce viaggia via terra;

¢) merce da caricarsi e, in tal caso, il
venditore deve indicare 1’epoca del-
I’imbarco o della caricazione.

La indicazione dei dati di cui alle
lettere b) e c¢) deve essere fatta dal ven-
ditore non appena ne sia a conoscenza.

Per imbarco pronto si intende 1’im-
barco entro trenta giorni da quello suc-
cessivo alla data di conclusione del
contratto.

Per imbarco immediato si intende
I’imbarco entro quindici giorni da
quello successivo alla data di conclu-
sione del contratto.

La data della polizza di carico si
considera data di imbarco, fino a prova
contraria.

Art. 5 - Consegna.

Nelle vendite su piazza, la consegna
del caffe, del te, del cacao, del pepe e
degli altri coloniali nazionalizzati, ¢
fatta al domicilio del compratore, se
residente nello stesso comune del ven-



ditore, oppure franco stazione partenza
o franco corriere negli altri casi.

La consegna pronta dei generi sopra
indicati deve avvenire entro otto giorni
dalla conclusione del contratto, se si
tratta di merce gia nazionalizzata e di-
sponibile nei magazzini del venditore;
entro quindici giorni, se si tratta di
merce da nazionalizzare o disponibile
altrove.

Nel caso di vendita franco magazzi-
no, la merce allo sbarco o viaggiante o
da caricarsi ¢ consegnata ripesata fran-
co magazzino da sbarco, restando a
carico del compratore le spese succes-
sive alla pesatura.

Art. 6 - Imballaggi - Tara.

Le merci vengono consegnate nel-
I’imballaggio originale. Il costo del-
I’imballaggio ¢ a carico del venditore.

Per tutte le merci contemplate nella
presente raccolta si applica la tara di
origine.

Ove questa non sia determinabile, si
applica la tara reale.

Art. 7 - Calo.

Per tutti i generi coloniali contem-
plati nella presente raccolta, il calo
naturale che la merce puo subire
durante il trasporto dal porto d’imbar-
co a quello di arrivo ¢ calcolato nella
misura contemplata nei contratti di
origine.

Art. 8 - Assicurazione e trasporto.

Nelle vendite CIF o franco magazzi-
no estero, le variazioni in piu o in
meno, rispetto alla data del contratto,
delle spese di nolo, di assicurazione
(contro tutti i rischi, compreso il
rischio di guerra) e di sbarco sono, di
regola, a carico o a favore del compra-
tore.

Il venditore ¢ tenuto a dare idonea
documentazione delle variazioni anzi-
dette.

Art. 9 - Unita di prezzo.

Nelle contrattazioni su piazza, sia di
merce allo stato estero che nazionaliz-
zata, il prezzo ¢ espresso in Euro.

Art. 10 - Pagamento.

Nelle compravendite sul mercato
interno, il pagamento ¢ sempre netto
di sconto e deve essere eseguito, in
contanti, alla presentazione della fat-
tura.

Art. 11 - Obblighi di garanzia (certifi-
cato di origine).

Il venditore importatore ¢ tenuto a
fornire a sue spese il certificato di ori-
gine, ove occorra ai fini doganali e, su
richiesta, il certificato di non manipo-
lazione. E anche accettata, qualora sia
ritenuta sufficiente, la polizza di cari-
co, se diretta.

Art. 12 - Avarie.

a) La clausola «salvo avaria» confe-
risce al compratore il diritto al risarci-
mento del danno, ma non anche quello
di rifiutare la merce avariata;

b) la clausola «escluso avaria» con-
ferisce al compratore il diritto di rifiu-
tare i colli risultati avariati e di doman-
darne la sostituzione;

c) la clausola «escluso avaria non
sostituibile» conferisce al compratore
il diritto di rifiutare i colli risultati ava-
riati, ma non anche di domandarne la
sostituzione.

Nelle compravendite di merce pron-
ta, se non altrimenti specificato, ¢ sot-
tintesa la clausola sub c¢).

Art. 13 - Reclami - Campionamento.

In caso di reclamo, il prelevamento
dei campioni per gli eventuali accerta-
menti viene effettuato in contradditto-
rio unicamente da colli intatti scelti a
caso, che rappresentino almeno il 10%
della partita.

Quindi, previa miscelatura, vengono
confezionati tre campioni, sigillati e
contrassegnati: uno per gli accertamen-
ti richiesti; gli altri due a disposizione
delle parti interessate per eventuali
controlli.

Art. 14 - Arbitrato.

Le eventuali controversie, relative
alla interpretazione e alla esecuzione
dei contratti, sono preferibilmente sot-
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toposte ad uno o piu arbitri amichevoli
compositori.

Art. 15 - Dazi e diritti doganali.

Tutti i dazi, le imposte, le tasse, i
diritti ed 1 contributi afferenti alla com-
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pravendita sono a carico o a vantaggio
del:

a) venditore, se sono imposti e
riscossi nel paese esportatore;

b) compratore, se sono imposti e
riscossi in Italia.



r) Droghe e spezie
Vedi
Titolo V
Capitolo Secondo
Sottocapitolo q) Piante officinali e coloniali
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CAPITOLO TERZO

Prodotti della silvicoltura
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a) Legna da ardere

COMMERCIO DELLA LEGNA DA ARDERE
E DEL CARBONE VEGETALE

Sommario
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LEGNA DA ARDERE

Art. 1 - Classificazione della merce.

La legna da ardere si contratta
secondo la provenienza, la qualita, la
pezzatura e la stagionatura.

a) Secondo la qualita si ha legna
forte (leccio, sughero scortecciato,
rovere, cerro, faggio, carpino, olivo,
frassino, robinia) e legna dolce (pino,
pioppo, ontano, salice, tiglio, olmo,
castagno, etc.);

b) secondo la pezzatura si ha la
«pezzatura commerciale», che com-
prende: la legna tonda con diametro da
cm 6 a 18, con lunghezza da m 1 a
1,20; la legna in scheggia che ha una
sezione non superiore ai 18-22 cm con
una lunghezza da m 1 a 1,20; il «bac-
chettame» che comprende la legna
del diametro da 3 a 5 centimetri;

c) si intende legna stagionata quella
che ¢& stata conservata, ai fini della
essiccazione, per almeno 6 mesi dall’e-
poca del taglio e dello spacco.

Per la legna proveniente dall’estero,
viene garantita la stagionatura di alme-
no quattro mesi.

Nel commercio della legna di ulivo,
il diametro normale della pezzatura
puo raggiungere i 20/30 cm ed in cia-
scuna partita ¢ tollerato il 50% di
ceppo pulito.

Art. 2 - Forma del contratto.

II contratto di legna da ardere, se sti-
pulato per iscritto attraverso la speciale
forma della copia commissione, ¢ per-
fetto solo quando la copia commissio-
ne stessa sia sottoscritta dal comprato-
re e dal venditore o dalle persone legit-
timate ad agire per essi.

Art. 3 - Unita di base di contrattazione.

Nelle contrattazioni di legna da
ardere, il prezzo ¢ determinato per
quintale.

Art. 4 - Peso.

La merce si intende contrattata con il
peso riconosciuto dalle ferrovie alla
stazione di partenza. In difetto di rico-
noscimento di peso da parte della sta-
zione di partenza o di stazione inter-
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media, la merce si ritiene contrattata
per il peso riconosciuto dalla stazione
di arrivo. In difetto di qualsiasi accer-
tamento di peso da parte delle ferrovie,
si intende accettato dal compratore il
peso dichiarato dal venditore all’atto
della spedizione.

Art. 5 - Tolleranze sul peso.

Sul peso della merce in arrivo ¢ tol-
lerato un calo naturale non superiore al
3%, avuto riguardo al grado di stagio-
natura pattuito.

Art. 6 - Vendita sotto condizione di col-
laudo.

Se la merce ¢ contrattata sotto condi-
zione di collaudo, questo si esegue nel
luogo di giacenza della merce. Il gradi-
mento di un carico o vagone di cam-
pione equivale al collaudo.

Quando il trasporto della merce si
esegue con mezzi diversi dalla ferro-
via, la consegna si esegue al magazzi-
no del compratore; ivi se ne verifica la
qualita ed il peso.

La vendita puo essere fatta anche su
campione.

Art. 7 - Vendita a vagone.

Nelle contrattazioni di legna da arde-
re «a vagoney, se il contratto non indi-
ca il quantitativo convenuto, per vago-
ne si intende un quantitativo minimo di
15 tonnellate, salvo minore capacita
del vagone assegnato dalle ferrovie.

Art. 8 - Trasporto della merce.

Quando la merce ¢ trasportata per
ferrovia, si intende destinata alla sta-
zione ferroviaria del luogo dove il
compratore ha la sede principale della
sua impresa.

Se la merce ¢ spedita a terzi, secondo
disposizioni del compratore, il venditore
deve comunicare immediatamente al
compratore 1’avviso di spedizione con
gli estremi della stessa, precisando
numero del vagone e peso. Il comprato-
re in ogni caso ¢ responsabile verso il
venditore del regolare ritiro della merce.

Art. 9 - Obblighi del venditore.

II contratto di legna da trasportare
per ferrovia, anche se il prezzo ¢ con-



venuto «stazione partenza», implica
I’obbligo da parte del venditore, salvo
I’ipotesi di cui all’art. 7, di caricare un
minimo di 15 tonnellate ai fini dell’ap-
plicazione delle tariffe ridotte.

Il venditore non ¢ tenuto a coprire i
vagoni per difendere la legna dalle
intemperie. Se la legna giunge impre-
gnata di umidita e se tale fatto deriva
da causa che abbia agito durante il
viaggio, il compratore non puo recla-
mare alcun indennizzo. Se, invece, il
fatto suddetto deriva da causa che
abbia agito precedentemente alla spe-
dizione, il compratore puo richiedere
riduzione proporzionale di prezzo ma
non puo rifiutare il ritiro della merce.

Art. 10 - Obblighi del compratore.

I1 destinatario, che €& tenuto allo
svincolo dei vagoni, deve, anche se la
merce gli sia stata venduta franco sta-
zione arrivo, provvedere, sia nell’inte-
resse proprio che del venditore, agli
eventuali reclami alle ferrovie.

Le spese di trasporto, anche se la
merce ¢ stata venduta franco stazione
arrivo, sono pagate dal destinatario, il
quale le deduce dall’importo della fat-
tura. Lo stesso destinatario ha 1’obbli-
go di rimettere od esibire al venditore
al piu presto i documenti di trasporto,
da cui risulti 1’anticipazione delle
spese suddette.

Art. 11 - Mediazione (provvigione).

Se il contratto ¢ concluso tramite
mediatore, allo stesso € dovuta dal solo
venditore una provvigione di € 0.005
per quintale.

CARBONE DI LEGNA
VENDITA ALLCINGROSSO

Art. 12 - Classificazione della merce.

Il carbone di legna si distingue in
«carbone di bosco» e «carbone distilla-
to».

Per carbone di bosco si intende quel-
lo fatto con il sistema delle vecchie
carbonaie, per carbone distillato quello
proveniente dalla distillazione del
legno.

Il carbone si distingue inoltre in
«cannello», fatto con bosco ceduo non

superiore a cm 10 di diametro, costi-
tuente il tipo pregiato, e in carbone
«spacco», ottenuto con legna da fusto e
ramaglia di grosse piante.

Il carbone di qualita forte ¢ quello di
faggio, rovere, leccio, cerro, carpino,
frassino; di qualita dolce ¢ quello di
pino, abete, castagno, nocciolo, onta-
no, etc.

Art. 13 - Forma e conclusione del con-
tratto.

Il contratto per carbone di legna, se
stipulato per iscritto attraverso la spe-
ciale forma della copia commissione, ¢
perfetto solo quando la copia commis-
sione stessa sia sottoscritta dal compra-
tore e dal venditore o dalle persone
legittimate ad agire per essi.

Art. 14 - Unita di base di contrattazione.

Il contratto ¢ stipulato in base alla
qualita ed alla provenienza del carbo-
ne; il prezzo ¢ stabilito per quintale.

In caso di partite importanti, il primo
vagone ¢ considerato come campione.

Art. 15 - Peso.

II peso del carbone ¢ determinato
con le stesse modalita indicate per la
legna da ardere.

Art. 16 - Obblighi del venditore.

Il venditore deve procurare che il
carico sia difeso dalle intemperie.

Art. 17 - Obblighi del compratore.

Il carbone ¢ caricato alla rinfusa. Se
il carbone ¢ spedito in sacchi di pro-
prieta del venditore, il compratore ha
I’obbligo di restituirli, franchi di porto,
alla stazione di partenza della merce,
entro 8 giorni dall’arrivo.

Se il carbone ¢ trasportato a mezzo di
autocarri o carri, i sacchi sono restituiti
immediatamente con gli autocarri o
carri stessi. In caso contrario, sono dal
venditore fatturati al prezzo di costo.

Art. 18 - Vizi della merce.

Danno luogo ad azione per la ridu-
zione del prezzo o di risoluzione del
contratto i seguenti vizi:

a) carbonizzazione incompleta;
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b) carbone eccessivamente sminuz-
zato;

c) carbone bagnato per causa che
abbia agito precedentemente alla spe-
dizione.

Art. 19 - Mediazione (provvigione).

Se il contratto ¢ concluso tramite
mediatore, allo stesso ¢ dovuta dal solo
venditore una provvigione da concor-
dare di volta in volta.

CONTRATTI FRA NEGOZIANTI E
“SOSTRATI™.

Art. 20 - Conclusione del contratto.

I contratti di carbone di legna fra
negozianti e “sostrai” (rivenditori al
minuto) sono conclusi previa visita
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della merce, la quale ha luogo o alla
stazione di arrivo o al magazzino del
venditore.

Art. 21 - Peso.

Se la consegna della merce ¢ esegui-
ta alla stazione di arrivo su vagone
completo, il peso ¢ quello riconosciu-
to o dichiarato alla stazione di parten-
za; se la consegna della merce ¢ ese-
guita al magazzino del venditore, il
peso ¢ determinato nel luogo medesi-
mo.

Art. 22 - Rispedizione.

Se la merce ¢ rispedita fuori piazza a
mezzo ferrovia, il peso base ¢ quello
dichiarato alla stazione di partenza
(origine) e si intende che la merce
viaggia per conto dell’acquirente.



b) Carbone vegetale
Vedi
Titolo V
Capitolo Terzo
Sottocapitolo a) Legna da ardere

¢) Legname rozzo
(nessun uso accertato)

d) Sughero etc.
(nessun uso accertato)
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CAPITOLO QUARTO

Prodotti della caccia e della pesca



a) Pesce fresco e congelato
(nessun uso accertato)

b) Cacciagione
(nessun uso accertato)

¢) Pelli da pellicceria
Vedi
Titolo V
Capitolo Sesto
Sottocapitolo p) Pelli grezze e residui della macellazione
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CAPITOLO QUINTO

Prodotti delle industrie estrattive



a) Minerali metalliferi
(nessun uso accertato)
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b) Minerali non metalliferi
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USI COMUNI

Art. 1 - Offerte ferme per risposta in
giornata.

Nelle compravendite dei carboni fos-
sili e coke, se il venditore fa una offer-
ta ferma per risposta in giornata, il
compratore deve far pervenire la sua
conferma nel giorno stesso, non oltre
le ore 18 (ora italiana).

Art. 2 - Validita delle offerte ferme
senza indicazione di tempo.

Nelle compravendite di carboni fos-
sili e coke, 1’offerta ferma di acquisto o
di vendita, fatta prima delle ore 12,
vincola I’offerente per tutta la giornata;
se fatta dopo le ore 12, lo vincola sino
alle ore 12 del giorno successivo.

Art. 3 - Vendite a mezzo di agente, rap-
presentante, piazzista.

Le vendite effettuate da piazzisti,
agenti, rappresentanti, sono sempre
subordinate all’approvazione della casa
venditrice la quale, se accetta, deve
darne la conferma a volta di corriere.
In difetto di tale conferma il comprato-
re puo ritenersi liberato.

La conferma del contratto da parte del
venditore ¢ fatta per iscritto con la pre-
cisazione delle condizioni di vendita.

Art. 4 - Oneri e sgravi sopravvenuti.

Le imposizioni e gli aumenti nonché
le abolizioni e le diminuzioni di oneri
nella merce da parte di enti statali o
pubblici, sia all’interno che all’estero,
dopo la conclusione del contratto, sono
rispettivamente a carico o a favore del
compratore.

Art. 5 - Quantitativo da consegnare e
clausola «circay.

Nelle vendite:

a) a carico completo con l'indicazio-
ne di minimo e di massimo, il venditore
deve stare nei limiti indicati nel con-
tratto;

b) a carico completo con l'indicazio-
ne del quantitativo, senza specificazione
di minimo e di massimo, ¢ sottintesa la
clausola «circay;

c) su vagone in difetto dell’indica-
zione «circa», la tolleranza relativa al
quantitativo da consegnare ¢ determi-
nata dai limiti di portata dell’ultimo
carro ferroviario;

d) a partite CIF il venditore deve
consegnare il quantitativo indicato nel
contratto.

Nelle vendite per consegne ripartite
le tolleranze sono limitate ad ogni sin-
gola consegna.

La clausola «circa», sottintesa o
indicata in contratto, sta a significare
che il venditore puo consegnare il 10%
in piu o in meno del quantitativo pat-
tuito.

Art. 6 - Certificato di miniera.

I certificati di miniera od equipol-
lenti fanno prova soltanto della prove-
nienza della merce.

Art. 7 - Disposizioni per [’invio dei
vagoni.

Il venditore risponde della regolare
spedizione dei vagoni e deve richiede-
re la tariffa piu economica.

Se nel contratto non ¢ specificata la
portata del vagone, si intende che il
vagone da utilizzare deve avere tale
portata che consenta di fruire della
tariffa piu favorevole, salvo temporanea
indisponibilita da parte delle ferrovie.

Art. 8 - Rischio della spedizione.

I vagoni viaggiano per conto e
rischio esclusivo del compratore, anche
se il prezzo pattuito ¢ per vagone fran-
co confine o franco arrivo.

Art. 9 - Pagamento.

11 pagamento si esegue:

a) nelle vendite FOB o CIF, contro
presentazione documenti;

b) nelle vendite su vagone o auto-
mezzo, a trenta giorni data fattura;

c) nelle vendite a domicilio, su piaz-
za, a vista fattura.

DEL NOLEGGIO

Art. 10 - Clausola «cancelloy.
La clausola «cancelloy», inserita nei
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contratti di noleggio, indica il termine
entro il quale la nave deve trovarsi nel
porto di caricazione. Trascorso questo
termine, fermo restando 1’obbligo della
nave di trovarsi al detto porto, rimane
in facolta del noleggiatore di eseguire o
no il contratto. Tale facolta deve essere
esercitata dal noleggiatore non piu
tardi del momento nel quale il capitano
gli consegna la lettera di «prontezzay.

Art. 11 - Benefici del noleggio.

I benefici del noleggio, guadagnati al
porto di caricazione, sono a vantaggio
del noleggiatore, mentre i benefici
maturati al porto discarica sono a van-
taggio del compratore con clausola CIF.

Per le vendite con clausola FOB,
quando non sia lo stesso compratore ad
effettuare il noleggio e ne affidi I’inca-
rico al venditore, sogliono intervenire
tra i contraenti specifici accordi sulla
distribuzione dei benefici e degli oneri
del contratto di noleggio.

Art. 12 - Calo.

11 calo tollerato nelle rese delle navi
¢ del 2% sul peso di polizza.

Art. 13 - Clausola «on right delivery of
the cargo».

La clausola «on right delivery of the
cargo» significa che la liquidazione fina-
le del nolo deve farsi a consegna e con-
teggi ultimati, salvo al capitano il diritto
di esigere acconti durante la discarica.

Art. 14 - Movimenti della nave.

Le spese di movimento di una nave
dall’avamporto al punto di scarico
sono a carico della nave. I successivi
movimenti della nave sono regolati
dagli usi marittimi in vigore nei singo-
li porti.

Art. 15 - Giorni correnti.

Per giorni correnti si intendono quel-
Ii che ininterrottamente si succedono
secondo 1’ordine normale.

Art. 16 - Stallie e loro decorrenza.

Le stallie di una nave sono regolate
dagli usi del porto di sbarco.
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Art. 17 - Stallie reversibili.

II regolamento delle controstallie ¢
eseguito all’ultimo porto diffalcando
dalle stallie totali consumate nei vari
porti, le stallie reversibili fissate anche
alla caricazione.

Art. 18 - Computo delle controstallie.

Le controstallie si computano a gior-
ni correnti e per parte di giorno in ven-
tiquattresimi o in frazioni di ventiquat-
tresimi.

VENDITE «FOB»

Art. 19 - Condizioni FOB.

I1 venditore di carboni fossili e coke,
alla condizione FOB, quando si ¢ riser-
vato il noleggio, ha 1’obbligo di infor-
mare subito il compratore dell’avvenu-
to noleggio, dei termini di esso, e della
posizione della nave sulla quale cari-
chera il carbone.

Art. 20 - Controstallie di caricazione.

Nelle vendite FOB, se il carbone non
¢ caricato entro le ore di caricazione
stabilite, le eventuali controstallie sono
a carico del venditore.

Se la nave ¢ noleggiata dal compra-
tore con ore di caricazione inferiori a
quelle richieste dai venditori, le even-
tuali controstallie sono per la differen-
za a carico del compratore.

Art. 21 - Tonnellata.

Nel commercio dei carboni fossili e
dei coke la tonnellata inglese long-ton
¢ ragguagliata a Kg 1.016.

VENDITE «CIF»
a) Vendite CIF a carico completo

Art. 22 - Assicurazione.

Il venditore CIF provvede a sue
spese all’assicurazione del carico o
delle partite per il valore CIF, sotto
deduzione del nolo lordo, piu il 10%.

Se il nolo ¢ stato pagato anticipata-
mente ovvero se il suo pagamento deve
essere effettuato in ogni caso, nessuno
escluso, il venditore deve assicurare il



carico per il valore CIF senza deduzio-
ne del nolo, piu il 10%.

Art. 23 - Noleggio.

Nelle vendite CIF il venditore prov-
vede a noleggiare una nave che corri-
sponda, come portata e posizione, ai
termini contrattuali e provvede a sue
spese alla caricazione del carbone, sta-
bilendo con le miniere i turni e le ore di
caricazione.

Il compratore deve accettare la nave
noleggiata dal venditore nei termini e
alle condizioni convenute.

Art. 24 - Quantita da caricarsi.

Il venditore di un carico completo
non puo caricare sulla stessa nave un
quantitativo maggiore di quello stabili-
to nel contratto di vendita, neppure se
sia disposto a trattenere 1’eccedenza
per proprio conto.

Cosi pure il venditore non puo cari-
care sopra una nave una quantita di car-
bone inferiore a quella stabilita come
oggetto della vendita e caricare il saldo
su altra nave.

Art. 25 - Awviso di noleggio di carico
completo.

Nelle vendite CIF di carico completo
il venditore ha 1’obbligo di avvisare il
compratore dell’avvenuto noleggio della
nave prima che questa sia sotto carico.

Art. 26 - Modalita di caricazione.

Nelle vendite di carbone CIF, carica-
zione entro una data fissa, si ritiene
che il venditore abbia eseguito il con-
tratto quando la data di cancello della
nave noleggiata, addizionata alle ore
stipulate per la caricazione, non va
oltre il termine pattuito per la carica-
zione stessa.

Le merci caricate per conto del com-
pratore su una nave nominata seguono
la stessa sorte della nave.

Il contratto rimane fermo in tutte le
sue clausole anche quando la nave
noleggiata a termine di contratto, avvi-
sata, non si presenti per la caricazione
0 non possa caricare nei termini stabi-
liti dal contratto di noleggio secondo le
condizioni di vendita.

Art. 27 - Controstallie di caricazione.

Nelle vendite CIF nessuna responsa-
bilita grava sul compratore per le even-
tuali controstallie nella caricazione.

Art. 28 - Peso da fatturare.

Il peso da indicare in fattura, per le
vendite a carico completo, ¢ quello
risultante dalla polizza di carico.

Art. 29 - Pagamento contro documenti.

Se un contratto di compravendita
porta la clausola «pagamento contro
documenti», i documenti da presentare
sono:

a) la fattura;

b) la polizza di carico;

c) il certificato di origine o di minie-
ra od un suo equipollente;

d) la polizza di assicurazione o il
certificato correlativo.

Art. 30 - Verifica dei documenti.

I compratore, tanto a condizioni
CIF che FOB, ha diritto di verificare,
prima del pagamento, la regolarita dei
documenti presso chiunque essi si tro-
vino.

b) Vendite di partite CIF

Art. 31 - Consegna della partita.

La partita di carbon fossile o coke
venduto alla condizione CIF, con il
patto di caricazione entro un dato ter-
mine, deve essere prelevata, per la con-
segna, da una sola nave.

Art. 32 - Direzione di sbarco della nave.

A meno che un gruppo di ricevitori,
rappresentanti congiuntamente la mag-
gioranza del carico, non abbia assunto
la direzione della discarica, tale dire-
zione spetta al maggior ricevitore con
potere:

a) di decidere nell’interesse comune
sul modo di scaricare la nave e di ripar-
tire le spese ordinarie e straordinarie in
parti proporzionali fra tutti i ricevitori,
nonché di attribuire ai singoli ricevito-
ri quelle maggiori spese provocate
dalle loro eventuali rispettive particola-
ri esigenze di sbarco;
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b) di decidere, ove consentito dal
contratto di noleggio, se il ritiro della
merce debba avvenire con 1’accerta-
mento del suo peso ovvero senza tale
accertamento. In quest’ultima ipotesi i
ricevitori hanno diritto all’abbuono del
2% sul prezzo del nolo;

¢) di ordinare il cambiamento di
posto di ormeggio della nave nell’in-
terno del porto, pagando in tale caso le
spese relative per conto di chi spetta.

Art. 33 - Obblighi e diritti dei ricevitori.

Durante la discarica 1 ricevitori
devono ritirare, giorno per giorno, nei
turni di lavoro, le quote ad essi spettan-
ti della merce scaricata.

Non ottemperando a tale obbligo,
essi ne subiscono tutte le conseguenze.

Ove uno o piu ricevitori non si pre-
sentino al ritiro dei rispettivi quantita-
tivi, il possessore della polizza o la
maggioranza dei possessori di polizze
hanno la facolta — salvi i diritti del
capitano — di provvedere allo sbarco in
galleggiante od a terra, a rischio e
spese di chi spetta.

Art. 34 - Spese ordinarie e straordinarie
di sbarco.

Le spese ordinarie e straordinarie di
sbarco e gli eventuali benefici per rispar-
mio di tempo nella discarica si riparti-
scono «pro quotay fra tutti i ricevitori.

Art. 35 - Resa della nave.

La resa di una nave sulla quale siano
caricate, per ricevitori diversi, una o
piu qualita di carbone fossile o coke ¢
fatta «in comune», al rispettivo prezzo
per ogni qualita anche se caricate in
stive diverse.

VENDITE IN CHIATTE

Art. 36 - Vendita in chiatte.

La vendita di carboni in chiatte si
intende per merce nazionalizzata e per
merce vista e gradita.

Art. 37 - Vendita sottobordo.

Se le vendite sono pattuite sottobor-
do o sotto paranco, la spesa per il
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movimento delle chiatte alla banda
della nave, da chiunque ordinata, ¢ a
carico del compratore.

Art. 38 - Stallie delle chiatte.

Le stallie delle chiatte spettanti al
compratore di carbone fossile e coke
sono di tre giorni correnti.

Art. 39 - Uso delle chiatte.

Le chiatte sono destinate unicamente
allo scarico; questo ultimato, le chiatte
devono essere restituite a chi di ragio-
ne.

Art. 40 - Danni alle chiatte.

Gli eventuali danni recati alle chiatte
sono a carico del compratore del car-
bone, il quale deve provvedere imme-
diatamente alle necessarie riparazioni e
pagare le controstallie sino al giorno in
cui la chiatta ¢ restituita riparata.

VENDITE SU VAGONE DI CARBONI
FOSSILI E COKE IMPORTATI
VIA MARE E VIA TERRA

Art. 41 - Vendite franco confine o fran-
co destino.

Nelle vendite franco confine o fran-
co destino, il venditore ha facolta di
spedire la merce in porto assegnato
accreditando al compratore, contro
rimessa dei relativi documenti giustifi-
cativi, I’importo dello svincolo.

Il prezzo segnato per vagone franco
stazione confine fra operatori naziona-
li ¢ comprensivo di tutte le spese este-
re e delle spese doganali italiane, di
transito, di statistica, erariali, etc.

Art. 42 - Spese di pesatura.

La spesa di pesatura eseguita
dall’ Amministrazione delle ferrovie
per merce venduta franco vagone par-
tenza ¢ a carico del destinatario.

Sono ugualmente a carico del desti-
natario le spese di pesatura della merce
trasportata mediante automezzi.

Art. 43 - Peso da fatturare.

Nelle vendite su vagone di carboni
fossili e coke provenienti via mare, il



peso, agli effetti della fatturazione, ¢&
quello riconosciuto dalle ferrovie della
stazione di caricazione.

Nelle vendite su vagone di carboni
fossili e coke, via terra, se il comprato-
re non ha richiesto preventivamente
I’accertamento del peso da parte delle
ferrovie estere, si intende che il peso da
fatturare ¢ quello dichiarato dalle
miniere o cokerie.

Nelle vendite su automezzo, il peso
da fatturare ¢ quello accertato dall’or-
ganismo a cio preposto nel punto di
caricazione o di transito.

Art. 44 - Valore probatorio della lettera
di vettura.

Per il carbone fossile e il coke, spedi-
ti da miniera o da cokeria, la lettera di
vettura fa prova della sola provenienza.

Art. 45 - Pezzatura.

La pezzatura deve corrispondere a
quella indicata nel contratto e raggua-
gliata al millimetro.

Nelle vendite di un certo numero di
vagoni di carboni fossili e coke, per
merce proveniente via mare, le condi-
zioni di pezzatura sono considerate in
relazione al complesso della partita
consegnata.

Nella consegna della nave, il com-
pratore di piu vagoni di fossile e coke,
al quale sono stati assegnati vagoni al
principio dello scarico, ha diritto anche
al carbone degli ultimi giorni di scari-
co agli effetti della pezzatura.

Art. 46 - Spedizione a terzi destinatari.

Quando i vagoni sono spediti a terzi
destinatari, secondo le disposizioni del
compratore, il venditore deve inviare al
piu presto al compratore 1’avviso della
effettuata spedizione con gli estremi
della stessa (numero del vagone, peso e
qualita).

Il compratore ¢ sempre responsabile
del regolare ritiro di vagoni anche se
destinati a terze persone da lui indica-
te.

Art. 47 - Ripartizione delle consegne.

Se la consegna ¢ pattuita entro un
periodo di tempo superiore ad un mese,

si intende che la consegna stessa deve
avvenire ripartitamente per quantitativi
mensili, pressoché uguali. Detti quanti-
tativi mensili si considerano come
altrettante consegne fra di loro distinte
ed indipendenti.

Il compratore deve tempestivamente
dare disposizioni precise e chiare al
venditore per la spedizione dei vagoni.

Art. 48 - Pagamento trasporto per ven-
dite in valuta estera franco confine.

Nelle vendite in valuta estera franco
confine, il trasporto a carico del vendi-
tore si computa sulla valuta estera con-
venuta quale risulta dalla lettera di vet-
tura.

Art. 49 - Mora nel pagamento in valuta
estera.

La mora nel pagamento obbliga il
compratore a corrispondere gli interessi
in base al tasso ufficiale per le contratta-
zioni in valuta estera e la eventuale diffe-
renza di cambio di tale valuta rispetto
all’Euro che si fosse verificata in modo
sfavorevole al creditore dal giorno di
scadenza a quello di pagamento della
fattura.

Art. 50 - Accertamento della percentua-
le di «minutoy.

Laccertamento della percentuale di
carbone «minuto» nel carbone «grosso»
¢ eseguito mediante grigliatura usando
una griglia con maglie di 15 mm di lato,
con inclinazione da 30 a 45 gradi, secon-
do che il carbone sia asciutto o bagnato.

Art. 51 - Tolleranza percentuale di «minu-
toy.

La percentuale di «minuto» tollerato
sul carbone «grosso», di importazione
via mare, ¢ la seguente:

— Carbone da gas americano 0 x

2” (pollici) ... ... 60%
— Carbone da gas inglese tout-ve-

nant ................... 60%
— Carbone da gas tedesco tout-

venant ................. 60%
— Gasproducer americano 20 x

30 mmedoltre .......... 20%
— Carboni splint europei in pez-

zatura . . . ... .. 10%



— Carboni grassi europei (Sarre,
Fettkohlen e carbone grasso

belga) .............. ... 30%
— Cardiff inglese ... ........ 30%
— Pocahontas americano piu di

1-1/4” (pollici) .......... 40%
— Antracite Sud-Africa (pezza-

tura all’origine) .......... 25%
— Antracite americana (pezza-

tura all’origine) .......... 20%
— Antracite russa (pezzatura al-

Porigine) ............... 20%
— Coke metallurgico ........ 6%
— Cokedagas ............. 10%

Per le antraciti lavorate all’arrivo ¢
comunque ammessa una tolleranza di
«minuto» 0/10 del 5% come per le
antraciti di importazione via terra.

Art. 52 - Umidita coke.

La percentuale di umidita tollerata
nei coke ¢ la seguente:

a) per il coke da gas:
per la pezzatura grossa, oltre

gi80mm .............. 8%
per le pezzature comprese fra
il0egli80mm ......... 10%

per il minuto fraiSei 10 mm 12%
per il polverino fra0 e 5 mm 15%

b) per il coke metallurgico:

per la pezzatura oltre i 40 mm 6%

per la pezzatura da 10a40 mm  10%

per la pezzaturada 0 a 11 mm 14%

Le stesse tolleranze si applicano
nelle compravendite di coke metallur-
gico di produzione nazionale.

I bollettini di analisi della cokeria fanno
fede quanto al contenuto di umidita, salvo
preventiva richiesta di apposita analisi da
eseguirsi in contraddittorio in partenza.

Qualora si superino i limiti di tolleran-
za il compratore non puo rifiutare la
merce, ma ha diritto ad un congruo boni-
fico che compensi la maggior umidita,
sempre che la maggiore umiditd non
risulti compensata da un maggior peso.

VENDITE A DOMICILIO SU PIAZZA

Art. 53 - Prezzo.

Il prezzo franco domicilio ¢ com-
prensivo di tutte le spese di trasporto e
di facchinaggio per la consegna in luo-
ghi di facile accesso.

138

Art. 54 - Consegna.

Le consegne sono eseguite nelle ore
normali di lavoro, tenuto conto delle
disposizioni governative e municipali
riguardanti la viabilita.

Art. 55 - Luogo della consegna.

11 luogo di consegna ¢ unico e il
compratore non puo far deviare il
mezzo di trasporto e richiedere conse-
gne ripartite in luoghi diversi.

Il compratore deve tener approntato
e sgombro il luogo ove il carbone deve
essere scaricato in modo che la conse-
gna possa svolgersi nel minor tempo
possibile.

Art. 56 - Spese di pesatura.

Le spese della pesatura di controllo
sono a carico del compratore.

AFFARI CONCLUSI CON L INTER-
VENTO DEL MEDIATORE

Art. 57 - Contratti.

Il mediatore di carboni fossili e di
coke stende, per ogni affare concluso, il
contratto in due originali identici da lui
firmati e ne rimette, entro 24 ore, uno
al venditore e 1’altro al compratore.

Il venditore di carbone fossile e
coke, se intende vendere soltanto in
base alle condizioni del proprio con-
tratto, deve avvisarne il mediatore il
quale, a sua volta, ¢ tenuto a dichiarar-
lo al compratore all’atto della contrat-
tazione.

Art. 58 - Provvigione per mediazione.

La provvigione nelle compravendite
di carboni fossili e coke, sia fra com-
mercianti che fra commercianti e con-
sumatori, ¢ dovuta dal solo venditore,
per gli affari normali e per i prestiti.

Art. 59 - Misura della provvigione.

La misura delle provvigioni per
mediazione da concordare di volta in
volta ¢ la seguente:

per contratti di partite:

su vagoni € 0.052 alla tonn.

per vendite a domicilio:

1% sul valore.



CAPITOLO SESTO

Prodotti delle industrie alimentari






a) Riso brillato
Vedi
Titolo V
Capitolo Secondo
Sottocapitolo a) Frumento

b) Farine, semola e sottoprodotti della macinazione
Vedi

Titolo V
Capitolo Secondo
Sottocapitolo a) Frumento

c) Paste
(nessun uso accertato)

d) Prodotti della panetteria
(nessun uso accertato)
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e) Zucchero e prodotti dolciari

COMMERCIO DELLO ZUCCHERO

Sommario

Forma del contratto . ........... ... . ... ...
Clausola speciale (clausola «circa») . ... ... ... ...
Unita di base di contrattazione . . .................iuiruinenen..
Imballaggi . ... ... .. .
Consegna (tempo, modalita) . ....... ... ... . ... .. ...
Verifica della merce (Pes0) . . ..o vttt
Spese di trasporto . . .. ...
Prezzo ...
Garanzia (provenienza dellamerce) .. ...........................
Reclami . ... ...

ITER DELLCACCERTAMENTO

Primo accertamento:

18 settembre 1963 - 28 agosto 1964.

Ultima revisione:

a) esame del Comitato tecnico: 6 febbraio 1969.

b) approvazione definitiva del testo dalla Commissione: 25 novembre 1970.
c) approvazione della Giunta: deliberazione n. 1118 del 27 novembre 1970.
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Art. 1 - Forma del contratto.

L’ordinazione viene data, dal com-
merciante grossista all’industria pro-
duttrice, direttamente o per il tramite
dell’agenzia locale.

Art. 2 - Clausola speciale (clausola
«circay).

Nel mercato interno non vige la clau-
sola «circay.

Art. 3 - Unita di base di contrattazione.

L’unita di base di contrattazione ¢ il
quintale.

Art. 4 - Imballaggi.

Limballaggio consueto ¢ il sacco di
carta da 50 kg lordi o mezzo quintale.

Su richiesta del compratore 1I’imbal-
laggio puo essere il sacco di juta da
mezzo q.le.

Le confezioni speciali sono contenu-
te in cartoni o fardelli da 10 a 25 kg.

Limballaggio ¢ compreso nel prezzo
di vendita.

Art. 5 - Consegna (tempo, modalita).

Il termine di consegna o di spedizio-
ne ¢ di otto giorni dalla data di accetta-
zione dell’ordine.

La consegna viene effettuata franco
partenza.

Art. 6 - Verifica della merce (peso).

Nelle vendite su piazza la verifica del
peso si esegue all’atto della consegna;
per quelle fuori piazza, fa fede il peso

riconosciuto nel magazzino del vendito-
re, salva la facolta del compratore di
effettuarne la verifica in partenza.

Art. 7 - Spese di trasporto.

Nelle vendite da grossista a dettaglian-
te, le spese di trasporto, facchinaggio e
pesatura sono a carico del venditore.

Fra commercianti all’ingrosso la
vendita si intende effettuata franco sta-
zione destino per quantitativo non infe-
riore alla portata di un vagone.

Art. 8 - Prezzo.

Nelle compravendite il prezzo ¢
comprensivo della imposta di fabbrica-
zione vigente e degli oneri fiscali.

Nelle compravendite e nelle contrat-
tazioni sul mercato interno, il prezzo si
calcola lordo per netto.

Nei rapporti con 1’estero, la contrat-
tazione ¢ generalmente a peso netto e il
pagamento si effettua mediante apertu-
ra di credito confermata irrevocabile o
contro documenti.

Art. 9 - Garanzia (provenienza della
merce).

11 sigillo della chiusura originaria dei
sacchi o degli altri imballaggi costitui-
sce garanzia della provenienza della
merce.

Art. 10 - Reclami.

Le avarie della merce debbono esse-
re denunciate non oltre le ventiquattro
ore dal ricevimento.
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f) Carni fresche, congelate, preparate e frattaglie

COMMERCIO DELLE CARNI BOVINE, OVINE,
BUFALINE E DI STRUZZO FRESCHE E CONGELATE

Sommario

Modalita di contrattazione
Tara . ... e »
Mediazione (provvigione)

>
&
-

ITER DELLCACCERTAMENTO

Primo accertamento:

13 giugno 1950.

Ultima revisione:

a) approvazione del testo dalla Commissione usi e dal Comitato tecnico: 7 novembre 2002.
b) approvazione della Giunta: deliberazione n. 99 del 31 marzo 2003.
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Art. 1 - Modalita di contrattazione.

La merce ¢ contrattata a peso e ven-
duta senza pelle.

Art. 2 - Tara.

Le carni fresche e congelate sono
vendute al netto degli imballaggi.

Art. 3 - Mediazione (provvigione).

Per la conclusione di contratti di com-
pravendita di carni fresche o congelate, fra
grossista e negoziante, viene corrisposta
al mediatore, da parte del solo venditore,
una provvigione dell’1% sul prezzo.

Per le carni destinate all’industria o a un
grossista anche il compratore suole corri-
spondere una provvigione nella stessa misura.
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COMPRAVENDITA DEI SALUMI, DELLA CARNE FRESCA,
CONGELATA ED AFFUMICATA E DEI GRASSI SUINI

Sommario

Oggetto del contratto . ......... ... ... .. Art. 1
Ordinazione tramite agente e conclusione del contratto ... ........... » 2
Specificazione di uso all’atto dell’ordinazione .................... » 3
Unitd di miSUIa ... ... e » 4
Classificazione . ........ ... ... » 5
Imballaggi . ... ... .. . » 6
Consegna e spese di trasporto . ........ .ottt » 7
Verifica dellamerce . ........... ... . .. » 8
Ritardo nella consegna .. .......... ... » 9
Mediazione . . . . ... .. » 10

ITER DELLC ACCERTAMENTO

Primo accertamento:

15 dicembre 1964 - 2 luglio 1965.

Ultimo accertamento:

a) approvazione del testo dalla Commissione usi e dal Comitato tecnico: 7 novembre 2002.
b) approvazione della Giunta: deliberazione n. 99 del 31 marzo 2003.
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Art. 1 - Oggetto del contratto.

Oggetto del contratto di compraven-
dita sono: i salumi crudi, i salumi crudi
da cuocere, i salumi cotti, la carne fre-
sca, congelata ed affumicata di maiale,
i grassi (pancetta arrotolata, pancetta
tesa affumicata, pancetta tesa, lardo e
strutto, etc.).

Art. 2 - Ordinazione tramite agente e
conclusione del contratto.

Quando 1’ordinazione avviene trami-
te agente, il committente, a conferma
dell’ordine, ritira la copia-commissio-
ne controfirmata dall’agente e dal
committente stesso e la vendita ¢ su-
bordinata alla clausola «salvo approva-
zione della dittay.

Art. 3 - Specificazione di uso all’atto
dell’ordinazione.

All’atto dell’ordinazione, dal com-
mittente vengono specificate le qualita,
i tipi, le quantita e le denominazioni
dei generi, secondo il listino di produ-
zione delle aziende venditrici.

Art. 4 - Unita di misura.

Lunita di misura della contrattazio-
ne ¢ il q.le o multiplo o il sottomultiplo
di esso, con specificazione della pezza-
tura.

Per pezzatura s’intende il peso indi-
cativo di ogni singolo pezzo.

Art. 5 - Classificazione.

I salumi vengono classificati come
segue:

- salumi crudi stagionati:

bidone, cacciatori, crespone, filetta,
ungherese, salametto, tipo campa-
gnolo, piemonte, felino, fabriano,
salame napoli, salsiccia napoletana,
genovese, veneto, milano, cremona,
pancetta steccata, pancetta coppata,
pancetta filettata;

- salumi crudi da cuocere:
aglioli, cotechini, mortadella di
fegato, salamele, salsicce fresche,
zampone, tricorno, salamini, verza-
ta, salamele mantovane, prosciutto
salmistrato, prosciutto affumicato;

- salumi cotti:

mortadella farcita, mortadella di fega-
to, lingua pressata, lingua cotta, pro-
sciutto pressato (in diverse forme),
prosciutto cotto naturale, prosciutto al
forno con aromi, prosciutto cotto con
0sso, prosciutto affumicato, prosciut-
to cotto Praga, prosciutto cotto
addobbato, salame Lyon, spalla cotta
pressata, zampone, salame cotto, bor-
sotto, galantina, bresaola meranese,
coppa di testa, soppressata veneta,
soppressata toscana, wurstel servela
etc., pancetta affumicata;

- carni stagionate (denominazione
d’uso della merce):
prosciutto San Michele di Sossano,
speck, lonzino, coppa, culatello,
capocollo, prosciutto crudo di prove-
nienza estera.

- prodotti a base di carne italiani che
hanno ottenuto il riconoscimento

dop/igp:

Regolamento (CE) n. 1107/96

e Prosciutto di Parma DOP
e Prosciutto San Daniele DOP
e Prosciutto di Modena DOP
e Prosciutto Berico-Euganeo DOP
e Salame di Varzi DOP
e Salame Brianza DOP
e Speck dell’Alto Adige* IGP

*

La denominazione “Speck dell’Alto
Adige” ¢ registrata anche in lingua
tedesca: “Stidtiroler Markenspeck”

Regolamento (CE) n. 1263/96

e Bresaola della Valtellina I1GP
e Culatello di Zibello DOP
e Valle d’Aosta Jambon de Bosses DOP
e Valle d’Aosta Lard d’Arnad DOP
e Prosciutto Carpegna DOP
e Prosciutto Toscano DOP
e Coppa Piacentina DOP
e Pancetta Piacentina DOP
e Salame Piacentino DOP

Regolamento (CE) n. 1263/96
e Prosciutto di Norcia 1GP
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Regolamento (CE) n. 134/98

e Soppressata di Calabria DOP
e Capocollo di Calabria DOP
e Salsiccia di Calabria DOP
e Pancetta di Calabria DOP

Regolamento (CE) n. 1549/98

e Mortadella di Bologna IGP

Regolamento (CE) n. 590/1999

e Zampone di Modena 1GP
e Cotechino Modena IGP

Regolamento (CE) n. 1778/2001
e Salami Italiani alla cacciatora DOP

Vigono in ogni caso le procedure di
produzione e stagionatura eventual-
mente fissate nei protocolli di produ-
zione per i prodotti D.O.P. e [L.G.P e
specifici per ogni singolo prodotto.

Art. 6 - Imballaggi.

Gli imballaggi sono costituiti da car-
toni di diverse misure, contenitori di
plastica e sacchi di juta.

Limballaggio di qualsiasi forma ¢
sempre a carico del venditore.

Tutti i prodotti sono venduti a peso
netto.

Art. 7 - Consegna e spese di trasporto.
Il produttore, nella vendita su piaz-
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za, nell’ambito della provincia di
Milano, provvede al trasporto della
merce e alla consegna a sue spese.

Art. 8 - Verifica della merce.

Nel trasporto per ferrovia, il peso
riconosciuto ¢ quello risultante dalle
riversali ferroviarie o dalle lettere di
vettura.

Nel trasporto con automezzo, il peso
¢ quello riconosciuto all’atto della con-
segna.

La qualita della merce e le condizio-
ni dei colli vengono verificate dal
destinatario all’atto del ritiro della
merce; le eventuali contestazioni su
vizi e difetti di qualita apparente, da
parte del dettagliante, vengono comu-
nicate entro 2 giorni lavorativi dalla
consegna; esse normalmente vengono
fatte per iscritto o per telescritto.

La contestazione su vizi e difetti di
qualita apparente, nel commercio
all’ingrosso, va fatta all’atto del ricevi-
mento della merce, formulando, nor-
malmente, riserva scritta.

Art. 9 - Ritardo nella consegna.

Lacquirente puo rifiutare il ritiro,
quando si verifica il ritardo nella con-
segna della carne fresca o congelata
rispetto ad un preciso giorno concorda-
to.

Art. 10 - Mediazione.

Nella compravendita all’ingrosso la
mediazione riconosciuta € dell’1% a
carico del venditore e dell’1% a carico
del compratore.



COMMERCIO DI TUORLO E ALBUME DI UOVA
ESSICCATI E CONGELATI

Sommario

Requisiti dellamerce . ...... ... ... .. . Art. 1
Prezzo . ... » 2
Imballaggi . ... ... .. » 3
Consegna (IU0Z0) . . . ..ot » 4
Verifica dellamerce . ... ... ... .. .. . . . » 5
Reclami ... ... .. e » 6
Perizia . .. ... . » 7
Mediazione . . . ... .. » 8

ITER DELLC ACCERTAMENTO

Primo accertamento:

24 febbraio 1953.

Ultima revisione:

a) esame del Comitato tecnico: 22 maggio 1969.

b) approvazione definitiva del testo dalla Commissione: 25 novembre 1970.
c) approvazione della Giunta: deliberazione n. 1118 del 27 novembre 1970.
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Art. 1 - Requisiti della merce.

Il tuorlo congelato destinato all’ali-
mentazione umana ¢ considerato di
prima qualitd quando, dall’analisi al
cloroformio, risulti avere un tenore di
materie grasse non inferiore al 28%, e
di seconda qualita quando risulti avere
un tenore di materie grasse non inferio-
re al 24%.

Se nel contratto non ¢ specificata la
provenienza straniera, la merce deve
intendersi di produzione nazionale.

Nel silenzio delle parti si presume che
oggetto del contratto sia il tuorlo conge-
lato proveniente da uova di gallina.

I tuorlo congelato il cui tenore di
materie grasse sia superiore al 30% ed
abbia una umidita superiore al 55% si
presume essere uovo di anitra.

Il tuorlo congelato zuccherato, pro-
dotto con uova di gallina, ha un’ag-
giunta di zucchero pari al 10%.

L albume congelato ¢ considerato di
prima qualitda quando la sua umidita
non supera 1’88% e di seconda qualita
quando I’umidita supera 1’88%.

Lalbume, sia essiccato che congela-
to, ¢ esente da zuccheri.

I1 misto congelato, costituito da
tuorlo e albume, ¢ considerato di prima
qualita quando, dall’analisi al clorofor-
mio, risulti avere un tenore di materie
grasse non inferiore al 12% e di secon-
da qualita quando risulti avere un teno-
re di materie grasse inferiore al 10%.

Le stesse percentuali sono richieste
per i prodotti pastorizzati.

Art. 2 - Prezzo.

Il prezzo del tuorlo, dell’albume e
del misto, siano essi per uso industria-
le non alimentare che per uso alimenta-
re, ¢ riferito al peso netto. Per i prodot-
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ti importati, il prezzo ¢ riferito al peso
di origine risultante dai documenti
d’importazione.

Art. 3 - Imballaggi.

I prodotti congelati sono contrattati
normalmente in recipienti chiusi di
latta (banda stagnata) «a perdere».

Se i prodotti sono contrattati in fusti
o altri imballaggi non fatturati con la
merce, gli imballaggi stessi si intendo-
no «a rendere».

Non possono essere reimpiegati con-
tenitori recanti impressi marchi altrui.

Art. 4 - Consegna (luogo).

\

La merce ¢ consegnata franco
magazzino del venditore.

Art. S - Verifica della merce.

La verifica della merce, per vizi
facilmente riconoscibili, ¢ eseguita
all’atto della consegna.

Art. 6 - Reclami.

I vizi organolettici rilevabili dopo lo
scongelamento debbono essere denun-
ciati entro il termine di otto giorni.

Art. 7 - Perizia.

Se sorge contestazione sulla qualita
ed ¢ richiesta I’analisi chimica, devono
essere prelevati tre campioni «a scan-
daglio» su almeno un decimo del tota-
le della partita.

Art. 8 - Mediazione.

In caso di contratti conclusi con 1’in-
tervento di un mediatore, a costui spet-
ta una provvigione nella misura del 2%
sul valore del contratto, da parte del
solo venditore.



g) Pesci preparati
(nessun uso accertato)

h) Prodotti surgelati
(nessun uso accertato)

i) Conserve alimentari
(nessun uso accertato)
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1) Latte e derivati

COMMERCIO DEL LATTE E SUOI DERIVATI

Sommario

DEFINIZIONI

1. Definizioni di latte

2. Definizioni di colostro

3. Definizione di produttore di latte
4. Definizioni di industriale del latte
5. Definizione del contratto di som-

ministrazione

Definizione degli ambienti adibiti

alla lavorazione del latte

Definizione di burrificio

Definizione di centri di raccolta

Definizione di centri di standar-

dizzazione

10. Definizione di stabilimento di trat-
tamento

11. Definizione di stabilimento di tra-
sformazione

12. Definizione di prodotti a base di latte

13. Definizione di formaggio

14. Definizione di crema o panna

15. Definizione di burro

16. Definizione di formaggio Emmenthal

17. Definizione di purgatura

2

A

LATTE

COMPRAVENDITA DI LATTE
PER IL CONSUMO DIRETTO

Oggetto del contratto .. .... Art. 1
Durata del contratto . ... .. .. » 2
Decorrenza del contratto di

malghesia .. .............. » 3
Numero dei capi costituenti

I’allevamento ............ » 4
Rinnovo del contratto . ... .. » 5
Mungitura e consegna del latte » 6

Controlli da parte dell’acqui-

rente o di un suo incaricato .. » 7
Annotazione delle consegne . » 8
Pagamento ............... » 9
Cura dellastalla........... » 10
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FORMAGGI

FORMAGGI A PASTA MOLLE

Definizione della merce Art. 11
Caratteristiche della merce .. » 12
Qualita e pesatura (accertamento) » 13
Pagamento ............... » 14
Conclusione del contratto ... » 15
Spedizione e trasporto della

MEICE . vt vt eee e » 16
Consegna differita . ........ » 17
FORMAGGI A PASTA DURA

USI COMUNI

Forma del contratto ....... Art.18
Pesatura - Consegna - Trasfe-

rimento - Rischi .......... » 19
Obblighi di garanzia del vendi-

tore (conservazione e risoluzio-

ne del contratto) .......... » 20
Diritti del compratore ...... » 21
Viziocculti .............. » 22
Mediazione (provvigione) ... » 23

USI PARTICOLARI

FORMAGGI A PASTA DURA - NON
COTTA E SEMICOTTA

Requisiti della merce ...... Art.24
FORMAGGIO GRANA

Qualificazioni merceologiche Art.25

CONTRATTI FRA PRODUTTORI E
COMMERCIANTI

Clausole contrattuali ....... Art.26
Formule d’uso contrattuale .. » 27
Stipulazione del contratto ... » 28
Conclusione del contratto (visi-

ta della merce) ........... » 29
Trasporto . ............... » 30



BURRO

Contratti ................ Art.31
Determinazione del prezzo .. » 32
Pesatura e consegna . ....... » 33
Pagamento ............... » 34
Mediazione (provvigione) ... » 35

ALTRI DERIVATI DEL LATTE

Forma del contratto ....... Art.36
Consegna differita (conserva-

zione della merce) ......... » 37
ALTRI FORMAGGTI

PROVOLONE

Contratti ................ Art.38
Specie di vendita . ......... » 39

Prezzo .................. » 40
Requisiti della merce . ...... » 41
Difetti della merce . ........ » 42
Consegna ................ » 43
Pesatura ................. » 44
Pagamento .............. » 45

FORMAGGI A PASTA ERBORINATA

GORGONZOLA

Contratti . ............... Art.46
Difetti della merce ........ » 47
Requisiti della merce . ... ... » 48
Specie di vendita ......... » 49

Tabella delle mediazioni nel commercio
dei derivati del latte

ITER DELLC ACCERTAMENTO

Primo accertamento:
20 marzo 1879.
Ultima revisione:

a) esame del Comitato Tecnico: ottobre 2003 - maggio 2004.
b) approvazione definitiva del testo da parte della Commissione: 5 maggio 2004.
c) approvazione della Giunta: deliberazione n. 412 del 20 dicembre 2004.
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DEFINIZIONT'

1. Ai fini industriali, commerciali ed
alimentari, si indica latte il prodotto
ottenuto dalla mungitura regolare inin-
terrotta e completa di animali in buono
stato di salute e di nutrizione, nonché
raccolto igienicamente ed esente da
difetti o alterazioni.

La sola parola latte indica sempre il
latte proveniente dalla vacca. Il latte
degli altri animali deve portare la deno-
minazione della specie cui appartiene
I’animale da cui proviene, cosi ad
esempio latte di capra, latte di bufala,
latte di pecora etc.

2. 11 secreto delle mammelle nei
primi otto giorni dopo il parto si dice
colostro.

3. E produttore di latte colui che
vende o trasforma il latte prodotto dal
suo allevamento. Il produttore di latte
¢ I’imprenditore, persona fisica o giu-
ridica o associazione di persone fisiche
e giuridiche, la cui azienda ¢ situata sul
territorio geografico di uno Stato
membro, che vende latte, o altri pro-
dotti lattiero-caseari direttamente al
consumatore, e/o che effettua consegne
all’acquirente.

4. Uindustriale del latte ¢ 1’acquiren-
te, un’impresa o un’associazione che
acquista latte o altri prodotti lattiero-
caseari presso il produttore, per proce-
dere al loro trattamento, o alla loro tra-
sformazione, oppure per cederli a una
o piu imprese dedite al trattamento, o
alla trasformazione del latte, o di altri
prodotti lattiero-caseari.

5. La compravendita del latte per un
determinato periodo ¢ regolata dal con-

tratto di somministrazione.

6. Il magazzino ove si stagiona e si
conserva il formaggio ¢ detto casera.

7. Gli stabilimenti che raccolgono la

(1) Le definizioni sono redatte in conformita al Codex
Alimentarius.
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crema e la trasformano in burro sono
cremerie o burrifici.

8. Sono centri di raccolta gli stabili-
menti in cui il latte crudo puod essere
raccolto ed eventualmente raffreddato
e filtrato.

9. Sono centri di standardizzazione
gli stabilimenti non strutturalmente
collegati a un centro di raccolta né ad
uno stabilimento di trattamento o di
trasformazione, nei quali il latte crudo
puo essere sottoposto a scrematura o a
modifica del tenore dei suoi costituen-
ti naturali.

10. Lo stabilimento di trattamento €
lo stabilimento in cui si effettua il trat-
tamento termico del latte.

11. Lo stabilimento di trasformazio-
ne ¢ lo stabilimento di fabbricazione in
cui il latte ed i prodotti a base di latte
sono trattati, trasformati ¢ confeziona-
t1.

12. I prodotti a base di latte sono 1
prodotti lattiero-caseari, nonché i pro-
dotti composti da latte. Per prodotti lat-
tiero-caseari si intendono i prodotti
derivati esclusivamente da latte, con
I’aggiunta eventuale delle sostanze
necessarie alla loro fabbricazione, pur-
ché non utilizzate per sostituire total-
mente o parzialmente uno qualsiasi dei
costituenti del latte.

13. 1l formaggio ¢ il prodotto della
maturazione della cagliata, ottenuto
con la coagulazione presamica o acida
del latte intero o della crema ricavata
da quest’ultimo, o del latte parzialmen-
te scremato che non abbia subito alcu-
na aggiunta di sostanze ad eccezione di
quei prodotti che entrano normalmen-
te, a seconda della tecnica di fabbrica-
zione, nei vari tipi di formaggi, come
fermenti, sale, spezie, etc.

I formaggi si dividono a seconda
della loro consistenza in:
formaggi a pasta molle (con piu del
45% di acqua), formaggi a pasta semi-
dura (con contenuto di acqua compreso
tra il 40% ed il 45% di acqua) e for-



maggi a pasta dura (con meno del 40%
di acqua).

A seconda della temperatura di cot-
tura della cagliata si classificano come:
formaggi a pasta cruda (temperatura
inferiore ai 38°), a pasta semicotta
(temperatura tra i 38° e 48°), a pasta
cotta (temperatura superiore ai 48°).

In base al periodo di maturazione si
dividono in freschi e stagionati e questi
ultimi in formaggi a breve e a lunga
stagionatura (superiore a 60 giorni).

In base ai caratteri della pasta si
classificano in: formaggi freschi
(Mozzarella, Robiola fresca, Caprino
fresco, Quark, Mascarpone); formaggi
a pasta molle (Taleggio, Quartirolo,
Crescenza, Caprino stagionato, Ca-
ciotta stagionata, Robiola stagionata);
formaggi a pasta erborinata (Gorgon-
zola, Castelmagno, etc.); formaggi a
pasta semidura (Caciocavallo, Pro-
volone, Montasio, Asiago, Fontina, Pe-
corino Sardo, Emmenthal, Gruyere,
Sbrinz, etc.); formaggi a pasta dura
(Grana Padano, Parmigiano Reggiano,
Formai de Mut, Pecorino Romano etc.).

La denominazione stracchino, isola-
ta, non definisce un tipo preciso di for-
maggio, ma indica un formaggio di
pasta molle. Sono quindi stracchini la
crescenza, il quartirolo, il gorgonzola,
il panerone, etc.

14. La crema o panna ¢ la compo-
nente grassa del latte che si ottiene dal-
la scrematura del latte per affioramento
(crema di affioramento) o per forza
centrifuga (crema di centrifuga), ovve-
ro dalla scrematura meccanica del siero
(latticello).

15. 11 burro ¢ il prodotto ottenuto
dalla crema o panna mediante opera-
zioni meccaniche che separano i globu-
li di grasso dal siero o latticello. Il
burro deve contenere come minimo
1’82% di grasso ed ¢ denominato a
seconda dei diversi tipi di panna impie-
gati nella sua fabbricazione.

16. 1l formaggio Emmenthal si inten-
de venduto come fabbricato con latte
intero. Per Emmenthal scelto si inten-
de quello il cui tassello di saggio con-

tiene tre occhi normali uniformemente
distanziati.

17. Purgatura: fase di eliminazione
del siero e attivazione del processo di
sviluppo della flora batterica.

LATTE

COMPRAVENDITA DI LATTE TRA
PRODUTTORI ED ACQUIRENTT?

Art. 1 - Oggetto del contratto.

I contratti hanno per oggetto il latte
di norma prodotto dai capi in produzio-
ne mediamente presenti nell’alleva-
mento.

E escluso dalla fornitura oggetto del
contratto il latte necessario per il con-
sumo della famiglia del produttore e
dei suoi dipendenti e il latte necessario
per 1’allevamento dei vitelli.

Art. 2 - Durata del contratto.

I contratti di compravendita fra pro-
duttori e acquirenti hanno normalmen-
te la durata di un anno ed hanno inizio
dal 1° aprile al 31 marzo dell’anno suc-
cessivo, oppure dal 1° gennaio al 31
dicembre dello stesso anno.

Art. 3 - Decorrenza del contratto di
malghesia.

I contratti suddetti decorrono:

1) per i contratti aventi inizio per S.
Giorgio:

dalla seconda mungitura del 24 apri-
le alla prima del 24 aprile dell’anno
successivo;

2) per i contratti aventi inizio a S.
Martino:

dalla seconda mungitura del giorno
11 novembre alla prima del giorno 11
novembre dell’anno successivo.

(2) Gli “acquirenti” sono i “trasformatori” cosi come
definiti art.5, lett. E del Regolamento CEE n. 1788/2003,
pubblicato sulla G.U. C.E. 21/10/2003, pag. 123.
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Art. 4 - Numero dei capi costituenti
l’allevamento.

Il numero delle vacche costituenti
I’allevamento del produttore e il quan-
titativo di latte ¢ fluttuante nel corso
dell’anno, in ragione di sopravvenuti
fattori contingenti.

Art. 5 - Rinnovo del contratto.

Il contratto si rinnova tacitamente
per una nuova annata, qualora il pro-
duttore continui la consegna del latte
per almeno tre mungiture consecutive
successive alla scadenza.

Art. 6 - Mungitura e consegna del latte.

La mungitura avviene a cura e
spese del produttore. La materia prima
oggetto del contratto non deve contene-
re colostro e non deve superare i limiti
massimi di residui previsti dalla nor-
mativa vigente in materia. Il latte deve
essere consegnato alla temperatura
indicata nel contratto.

Art. 7 - Controlli da parte dell’acqui-
rente o di un suo incaricato.

LPacquirente puo controllare 1’ali-
mentazione delle bovine, la mungitura
e la consegna del latte concordando
con il produttore 1’accesso alla stalla e
alle sue pertinenze.

LPacquirente, ai fini del controllo,
puo prelevare, secondo le norme stabi-
lite, campioni dalla massa del latte. Il
prelievo deve avvenire in presenza del
produttore o, in sua assenza, con 1’assi-
stenza di un suo delegato.

Art. 8 - Annotazione delle consegne.

La quantita del latte consegnato ¢ di
volta in volta annotata mediante 1’uti-
lizzo dell’apposita documentazione
prevista dalla normativa.

Art. 9 - Pagamento.

Salvo diversa pattuizione, il paga-
mento del latte consegnato ogni mese
viene effettuato a 60 giorni dall’ultima
consegna.

Art. 10 - Cura della stalla.
Il produttore deve mantenere la stal-
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la secondo le norme di igiene ed avere
cura che il mangime ed i foraggi siano
sani.

La deficienza di produzione derivan-
te da cause di forza maggiore non ¢
causa di risoluzione del contratto.

FORMAGGI
FORMAGGI A PASTA MOLLE

Art. 11 - Definizione della merce.

\

I1 formaggio ¢ il prodotto della
maturazione della cagliata, ottenuto
con la coagulazione presamica o acida
del latte intero o della crema ricavata
da quest’ultimo, o del latte parzialmen-
te scremato che non abbia subito alcu-
na aggiunta di sostanze ad eccezione di
quei prodotti che entrano normalmen-
te, a seconda della tecnica di fabbrica-
zione, nei vari tipi di formaggi, come
fermenti, sale, spezie, etc.

Art. 12 - Caratteristiche della merce.

Il compratore puo rifiutare i formag-
gi che non siano in condizioni mer-
cantili per cattiva fabbricazione o per
vizio di conservazione o comunque
non fabbricati e consegnati a regola
d’arte.

Art. 13 - Qualita e pesatura (accerta-
mento).

Laccertamento della qualita e la
pesatura si eseguono alla consegna.

Art. 14 - Pagamento.

Il pagamento viene effettuato come
da accordi fra le parti.

Quando i contratti contengono una
clausola a «riferimento», od altra equi-
valente, di norma la ditta acquirente da
un acconto e salda a fine mese in base
alle medie mensili dei bollettini came-
rali.

Art. 15 - Conclusione del contratto.

Nelle vendite di formaggi a pasta
dura o semidura la visita del prodotto
precede il contratto. Il compratore ha
diritto di far uso discreto del «tassel-
lo». La descrizione nell’esercizio di



tale diritto ¢ in relazione all’entita
della partita.

Il compratore dopo aver controllato
la merce e concluso il contratto non
puo reclamare per la qualita della
merce visitata.

Art. 16 - Spedizione e trasporto della
merce.

II trasporto della merce viene effet-
tuato a cura del compratore.

Art. 17 - Consegna differita.

Se il contratto ¢ a consegna differita
il venditore, per il tempo che la merce
stessa resta nei suoi magazzini, com-
pie le operazioni per la conservazione
del prodotto a regola d’arte.

FORMAGGI A PASTA DURA
USI COMUNI

Art. 18 - Forma del contratto.

I contratti aventi per oggetto i for-
maggi a pasta dura sono generalmente
redatti in fissati firmati dalle parti con-
traenti e dal mediatore, se intervenuto.

Art. 19 - Pesatura - Consegna - Trasfe-
rimento - Rischi.

La pesatura e la consegna della
merce si eseguono nel magazzino dove
la stessa si trova.

Art. 20 - Obblighi di garanzia del ven-
ditore (conservazione e risoluzione del
contratto).

Il venditore ¢ tenuto alla conserva-
zione del formaggio a regola d’arte,
per tutto il tempo che intercorre tra la
conclusione del contratto e la consegna
della merce.

Se dall’inosservanza delle regole
dell’arte relative alla conservazione del
prodotto derivi deterioramento della
merce, il compratore ha diritto alla
risoluzione del contratto e al risarci-
mento del danno.

Art. 21 - Diritti del compratore.

Le forme di formaggio vengono sag-
giate dal compratore con il martello e

I’ago apposito. Previo consenso del
venditore, il compratore puo anche tas-
sellare qualche forma della partita in
corso di trattativa.

Sempre con il consenso del vendito-
re, il compratore puo “spaccare” alcu-
ne forme, ma in questo caso ¢ obbliga-
to ad acquistarle, anche se 1’affare non
¢ concluso.

Il compratore che non ha visitato
preventivamente la partita oggetto del
contratto puo scartare le forme che
presentano difetti.

Art. 22 - Vizi occulti.

Si considerano, fra gli altri, vizi
occulti:

la spillatura;

il gusto amaro.

Art. 23 - Mediazione (provvigione).

La provvigione spettante al media-
tore ¢ corrisposta per quintale nella
misura indicata nella tabella allegata.

USI PARTICOLARI

FORMAGGI A PASTA DURA - NON
COTTA E SEMICOTTA

Art. 24 - Requisiti della merce.

Nei contratti aventi per oggetto for-
maggi a pasta dura non cotta o semi-
cotta, il produttore ¢ tenuto a dichiara-
re se il formaggio oggetto del contratto
¢ fabbricato con latte intero o con latte
parzialmente scremato.

In difetto di tale dichiarazione, si
intende che il prodotto ¢ fabbricato con
latte intero.

FORMAGGIO GRANA

Art. 25 - Qualificazioni merceologiche.

In base alle caratteristiche e alla qua-
lita del prodotto, il Grana ¢ classificato:

a) scelto: se di forma perfetta, di
pasta compatta ed uniforme, con frattu-
ra tipica del grana, crosta immune da
difetti (correzioni, screpolature, acari),
con occhiatura regolare, sapore, aroma
e colore normali;
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b) zero: se pur rispondendo alle
caratteristiche dello scelto, presenta
alla superficie della crosta un piccolo
difetto corretto senza deformazioni;

¢) uno: qualora si avvertano una
lieve discordanza di suono al battito
del martello solo su un piatto, o la pre-
senza di piccole vescichette o una
marcata occhiatura (ferme restando le
qualita estetiche e di sapore della
forma);

d) mezzano: se presenta occhiatura
(pasta chiara) o correzioni accentuate o
qualche fessurazione (sfoglia) e se non
ha odore e gusto sgradevoli;

e) scarto: se ¢ gonfio (coppe e pallo-
ni), scoppiato o crepato, con fessura-
zione netta o con rilevanti correzioni
fatte e da farsi (guscia) o con odore
fortemente anormale e comunque se
non presenta le caratteristiche descritte
nei punti a), b), ¢), d).

CONTRATTI FRA PRODUTTORI E
COMMERCIANTI

Art. 26 - Clausole contrattuali.

I contratti di compravendita di for-
maggio grana «a consegna differita»
possono essere stipulati con la qualifi-
ca «scelto» o «scelto zero-uno» oppure
facendo menzione dello scarto con la
determinazione del numero delle
forme, oppure con la indicazione della
percentuale delle forme che come mas-
simo il compratore puo scartare.

Qualora, al momento del ritiro, vi sia
discordanza tra le parti nella qualifica
delle forme, le parti usano rimettersi ad
un perito scelto di comune accordo.

Nella compravendita di formaggio
grana «scelto» oppure «scelto zero-
uno» qualora la partita si presenti
generalmente «scarta», il compratore
ritira tutte le forme che sono conformi
alle qualifiche dedotte in contratto.

Negli altri casi il compratore sceglie
tra le forme della intera partita.

Art. 27 - Formule d’uso contrattuale.

Nella compravendita di formaggio
grana ¢ in uso la dizione «formaggio
grana, produzione annata... sorte...»
(dicesi sorte «maggenga» o «invernen-
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ga» il grana a seconda che sia prodotto
nel periodo 1° maggio-31 ottobre o in
quello 1° novembre-30 aprile, «scelto»
oppure «scelto zero-uno»).

Art. 28 - Stipulazione del contratto.

I contratti di compravendita di parti-
te all’ingrosso di formaggio «grana»
possono essere stipulati «per pronta
consegna» o «per consegna differitay.
Nella compravendita «per consegna
differita» gli accordi intercorsi tra le
parti si perfezionano e diventano vin-
colanti con la redazione e sottoscrizio-
ne di uno «stabilito» recante le clauso-
le del contratto.

Al momento della sottoscrizione il
compratore versa al venditore 1’impor-
to della caparra pattuita. Il compratore
applica un proprio contrassegno (mar-
chio a fuoco, timbro o rosetta) su tutte
le forme costituenti la partita oggetto
del contratto.

Nel periodo intercorrente tra la sti-
pulazione del contratto e I’epoca stabi-
lita per la consegna, il venditore ha la
responsabilita della merce e 1’obbligo
di curarne la manutenzione a regola
d’arte e il compratore puo visitare sal-
tuariamente la partita.

La consegna e il ritiro della merce
vanno effettuati in una volta sola, entro
il termine contrattuale di consegna,
salvo diverse intese. In ogni caso il
compratore avverte tempestivamente il
venditore del giorno in cui intende ese-
guire ciascun ritiro.

In mancanza di tale preavviso, o di
speciali accordi, s’intende fissato
quale giorno del ritiro, della pesatura e
della consegna, quello corrispondente
al termine contrattuale di consegna.

Nello «stabilito», possono essere
fissati due termini distinti, I’uno per la
consegna e la pesatura ed uno successi-
vo per il ritiro della merce consegnata.

Nel caso di contratti «scelto zero-
unoy, e di contratti a «numero di forme
prefissato», la pesatura implica la con-
temporanea scelta delle forme che il
compratore deve ritirare a norma di
contratto, restando quelle escluse a
libera disposizione del venditore.

Con la formula «scelto zero-uno» si
intende una partita di formaggio costi-



tuita da forme «scelte» e da forme «0»
e «1l» in quantita queste due ultime
(«0» e «1») di non oltre il 15% dell’in-
tera partita.

Il pagamento del relativo prezzo, pre-
via deduzione della eventuale caparra, si
effettua al momento della pesatura, in
base al peso accertato. La denuncia dei
vizi riconoscibili dei formaggi viene
fatta all’atto della consegna.

Art. 29 - Conclusione del contratto
(visita della merce).

Nei contratti, sia a consegna imme-
diata che a termine, la stipulazione
degli stessi ¢ preceduta dalla visita
della merce.

Art. 30 - Trasporto.

11 trasporto della merce ¢ effettuato a
cura del compratore.

BURRO

Art. 31 - Contratti.

Il burro® viene venduto dai produtto-
ri agli impacchettatori (grossisti e non).

La contrattazione avviene per quin-
tale (100 Kg) o per chilogrammo.

Art. 32 - Determinazione del prezzo.

Il prezzo di riferimento ¢ quello rile-
vato dall’apposita Commissione della
Camera di Commercio Industria
Artigianato e Agricoltura di Milano, il
venerdi di ogni settimana.

Tuttavia ¢ possibile convenire un
premio od uno sconto sul prezzo.

Art. 33 - Pesatura e consegna.

La pesatura e la consegna si eseguo-
no nel luogo di produzione per tutto il
burro prodotto fino all’atto del ritiro.

La consegna del burro avviene nor-
malmente presso gli opifici di produ-
zione, una o due volte la settimana.

(3) Burro (pastorizzato); burro prodotto con crema di
latte sottoposta a centrifugazione e pastorizzazione
(secondo Regolamento CEE n. 1255/99); burro di centri-
fuga; zangolato di creme fresche (per la burrificazione).

Art. 34 - Pagamento.

Il pagamento si effettua settimanal-
mente; talvolta mensilmente.

Art. 35 - Mediazione (provvigione).

La provvigione dovuta al mediatore
¢ determinata nella misura indicata
nella tabella allegata.

ALTRI DERIVATI DAL LATTE

Art. 36 - Forma del contratto.

I contratti aventi per oggetto altri
prodotti derivati dal latte vengono sti-
pulati mediante stabiliti di contratto
firmati dalle parti e dal mediatore, se
intervenuto.

Art. 37 - Consegna differita (conserva-
zione della merce).

1l venditore, nei contratti a consegna dif-
ferita, conserva il prodotto a regola d’arte,
fino alla consegna ultimata della merce.

ALTRI FORMAGGI
PROVOLONE

Art. 38 - Contratti.

Normalmente nei contratti intervie-
ne il mediatore e le condizioni della
compravendita vengono fissate in
apposito «stabilitoy.

Art. 39 - Specie di vendita.

Prima della stipula del contratto il
compratore visita la merce nel magazzino
del venditore. I’accertamento della quali-
ta del prodotto si effettua da parte del
compratore, tassellando alcune forme.

I contratti possono essere per conse-
gna immediata o per consegna differita.
Nel secondo caso, dopo aver concluso il
contratto, il compratore contrassegna
con il proprio marchio le forme acquista-
te e la merce resta a suo rischio; il ven-
ditore ha pero sempre 1’obbligo di con-
servarla con cura, a regola d’arte.

Art. 40 - Prezzo.

11 prezzo si intende per Kg ed ¢ rife-
rito a merce nuda, franco caseificio,
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per passaggio da produttore a grossi-
sta, per pronta consegna e per paga-
mento a contanti. La corda che lega la
forma del provolone ¢ venduta per
merce.

Art. 41 - Requisiti della merce.

Il provolone «scelto» ha la pasta
compatta, immune da difetti; quello
«scelto mercantile» ha la pasta compat-
ta, con una leggerissima sfoglia o pic-
colissimo occhio.

Art. 42 - Difetti della merce.

I1 compratore ha diritto di scartare le
forme sfogliate con difetti esterni, gon-
fie e quelle la cui pasta non corrispon-
da ai requisiti delle qualita trattate.

In particolare ¢ ammesso lo scarto
delle forme di provolone la cui pasta
abbia piu «occhi» nel tassello.

Art. 43 - Consegna.

La consegna si effettua nel termine
pattuito, nel magazzino del venditore.

Art. 44 - Pesatura.

La pesatura viene effettuata a spese
del venditore ed in presenza del com-
pratore o un suo incaricato.

Art. 45 - Pagamento.

Il pagamento si effettua al domicilio
del venditore all’atto della pesatura e
consegna del prodotto.

FORMAGGI A PASTA ERBORINATA
GORGONZOLA

Art. 46 - Contratti.

Il gorgonzola fresco viene venduto
per merce senza difetto e salvo visita.
Se in seguito alla visita o alla pesatura
la merce risultasse difettosa, ¢ in facol-
ta del compratore rifiutarla.

Le contrattazioni si svolgono solita-
mente con I’intervento del mediatore.

Art. 47 - Difetti della merce.

Dopo la purgatura, a meno che la
merce non sia venduta con la clausola
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«per merce sana e lavorata a regola
d’arte per la maturazione», il compra-
tore non ha diritto a reclamare sulla
qualita della merce sempre che il pro-
dotto non presenti anomalie.

Art. 48 - Requisiti della merce.

Il gorgonzola fresco si considera
correttamente prodotto quando il suo
tenore in materia grassa non sia infe-
riore al 48% sul secco ed il calo da
«spurgo di camerino» non ecceda il
10%. Per quanto concerne il calo peso
a prodotto maturo, lo si ammette nella
misura massima del 20%.

Art. 49 - Specie di vendita.

Nella vendita in partita del gorgon-
zola maturo la visita precede il contrat-
to. Il compratore ¢ autorizzato a far uso
moderato del tassello. Il gorgonzola
viene venduto al magazzino del vendi-
tore ed ¢ ritirato dopo la pesatura. Se
rimane nel magazzino del venditore, il
gorgonzola negoziato viene segnato
con timbro del compratore. 11 vendito-
re ¢ sempre responsabile della buona
conservazione del prodotto fino alla
data stabilita per il ritiro.

TABELLA DELLE MEDIAZIONI
NEL COMMERCIO DEI DERIVATI
DEL LATTE

BURRO
Pronta
consegna . ...1,00-1,20 €/100 Kg per parte
Contratti di

durata fino

a 12 mesi . ...0,70-0,90 €/100 Kg per parte

FORMAGGI DURI
Finoa 50q....... 5,20 €/100 Kg per parte
Oltre 50q. ....... 2,60 €/100 Kg per parte

FORMAGGI
MOLLI ............. 2-3% solo venditore

GORGONZOLA . .6-7 €/100 Kg venditore
3-5 €/100 Kg compratore



m) Olio di oliva

COMPRAVENDITA DELIOLIO D’OLIVA
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Tolleranza (umidita ed impu-
rita degli oli lampanti) ... ...

Ordinazione e prenotazione .. Art. 1 Tolleranza (umidita ed impu-
Modalita e forma di contratta- rita degli oli commestibili)

ZIONE . ... » 2 Tolleranza (umidita ed impu-
Base di contrattazione ..... » 3 rita degli oli lavati ed estratti
Campioni . ............... » 4 dalle sanse di oliva) ........
Analisi .................. » 5 Tolleranza (ossiacidi totali e aci-
Consegna ................ » 6 ditd) ...
Consegna in autobotti ... ... » 7 Difetti della merce . ........
Verifica del peso .......... » 8 Arbitrato . ...............
Tolleranze (clausola «circa») . » 9 Mediazione ..............

ITER DELUCACCERTAMENTO

Primo accertamento:
27 maggio 1878.
Ultima revisione:

a) esame del Comitato tecnico: 12 dicembre 1996.
b) approvazione del testo definitivo da parte della Commissione usi: 27 novembre 1997.
c¢) approvazione del testo definitivo da parte della Giunta: deliberazione n. 66 del 26 gen-

naio 1998.

»

10

11

12

13
14
15
16

161



Art. 1 - Ordinazione e prenotazione.

Proposte di contratto - Le proposte di
compra e di vendita vincolano 1’offe-
rente per 24 ore, esclusi i1 giorni festivi.

Art. 2 - Modalita e forma di contratta-
zione.

L’ olio di oliva vergine viene contrat-
tato su campione.

Gli altri prodotti, greggi o rettificati,
vengono contrattati in base a determi-
nate caratteristiche.

Art. 3 - Base di contrattazione.

Lunita base di contrattazione degli
oli di oliva ¢ il chilogrammo, salvo che
per le vendite in confezioni speciali.

Art. 4 - Campioni.

In generale il campione viene prele-
vato dalla massa dell’olio che si mette
in vendita.

I campioni degli oli contenuti in
cisterne o serbatoi si ottengono dalla
unione di tre campioncini uguali estratti,
mediante apposito arnese, dalla sommi-
ta, dal centro e dal fondo del recipiente.

Se I’olio ¢ contenuto in recipienti
diversi, il campione si preleva propor-
zionalmente dai vari recipienti, for-
mando un campione unico (c.d. coacer-
vo). E tuttavia facolta del compratore
di chiedere tanti campioni quante sono
le qualita dell’olio.

Si fanno almeno tre campioni di
almeno cento grammi ciascuno e ven-
gono consegnati uno al venditore e due
al compratore, se il campionamento ¢
eseguito all’arrivo della merce; almeno
due al venditore e uno al compratore,
se il campionamento viene eseguito
alla partenza.

Le spese di campionamento sono a
carico del venditore.

Art. 5 - Analisi.

Le analisi degli oli di oliva su cam-
pioni prelevati e sigillati in contraddit-
torio fra le parti contraenti o fra loro
rappresentanti vengono eseguite dalla
Stazione Sperimentale per le industrie
degli oli e dei grassi o dal Laboratorio
chimico-micrografico dell’Associazio-
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ne Granaria o da altro laboratorio pre-
scelto dalle parti.

Le spese sono a carico della parte
soccombente, per gli elementi che
risultassero non conformi alle caratte-
ristiche contrattuali.

Art. 6 - Consegna.

Le clausole «consegna immediatay,
«spedizione immediatay e «ritiro
immediato» impegnano il contraente a
consegnare, spedire o ritirare la merce
entro i tre giorni lavorativi successivi a
quello della data del contratto.

Le clausole «consegna pronta»,
«spedizione pronta» e «ritiro pronto»
impegnano il contraente a consegnare,
spedire o ritirare la merce entro otto
giorni lavorativi successivi a quello del
contratto.

Art. 7 - Consegna in autobotti.

Quando 1’olio debba essere conse-
gnato in autobotti, 1’automezzo viene
fornito dal compratore se il contratto
prevede la consegna al magazzino del
venditore; viene invece fornito dal ven-
ditore se la consegna debba essere ese-
guita presso il compratore o in altra
localita da questi indicata.

Art. 8 - Verifica del peso.

Le operazioni di verifica del peso
possono essere eseguite in partenza o in
arrivo, secondo le condizioni di resa
(merce venduta in partenza - merce ven-
duta in arrivo). La tara ¢ quella reale.

Non ¢ ammesso alcun calo.

Art. 9 - Tolleranze (clausola «circa»).

La clausola «circa» e la relativa per-
centuale devono essere espressamente
pattuite; in ogni caso il compratore &
tenuto a tollerare la consegna del 2% in
piu o in meno del quantitativo pattuito.

La differenza tra il quantitativo pat-
tuito e quello consegnato entro il limi-
te del 2% in piu o in meno viene rego-
lata in base al prezzo di contratto.

Art. 10 - Tolleranza (umidita ed impuri-
ta degli oli lampanti).

Lumidita e le impurita degli oli lam-



panti sono tollerate senza alcuna ridu-
zione del prezzo quando il loro peso
complessivo non superi lo 0,50%. Le
eventuali eccedenze vengono dedotte
integralmente nel loro peso complessi-
vo fino all’1% e in misura doppia del
loro peso oltre 1’1% fino ad un massi-
mo del 3%.

Per le eccedenze oltre tale limite il
compratore puo rifiutare la merce.

La percentuale di impurita deve
essere determinata con etere di petro-
lio.

Art. 11 - Tolleranza (umidita ed impuri-
ta degli oli commestibili).

LCumidita e le impurita degli oli di
oliva commestibili sono tollerate senza
alcuna riduzione del prezzo quando il
loro peso complessivo non superi lo
0,50%.

Le eventuali eccedenze sono cosi
regolate:

da 0,51%
dell’1,50%;

dall’1,01% al 3,00%: abbuono del 2%
per ogni punto (frazioni in proporzio-
ne), da calcolarsi sul prezzo di contratto.

Per contenuto di umidita/impurita
superiore al 3%, il compratore puod
rifiutare la merce.

Per gli oli rettificati non ¢ ammessa
alcuna tolleranza per umidita ed impu-
rita. D’acidita non deve superare lo
0,50% espressa in acido oleico.

La percentuale delle impurita deve
essere determinata con etere di petrolio.

all’1,00%: abbuono

Art. 12 - Tolleranza (umidita ed impuri-
ta degli oli lavati ed estratti dalle sanse
di oliva).

LCumidita e le impurita degli oli di
oliva lavati e degli oli estratti dalle
sanse di oliva mediante solventi sono
tollerate senza alcuna riduzione del
prezzo quando il loro peso complessivo
non superi il 3%.

Leventuale eccedenza fino al 6%
viene dedotta integralmente; quando
superi tale misura il compratore puo
rifiutare la merce.

La percentuale delle impurita degli
oli estratti mediante solventi dalle
sanse di oliva, destinati alla raffinazio-

ne, viene determinata con etere di
petrolio.

Nel caso che la merce contenente
oltre il 6% di impurita venga accettata,
I’acidita viene determinata sull’olio
pulito e vengono dedotte le maggiori
spese di trasporto, se la merce ¢ acqui-
stata franco origine.

Negli oli estratti con esano la tolle-
ranza ¢ ridotta all’1%.

Art. 13 - Tolleranza (ossiacidi totali e
acidita).

La tolleranza per gli oli estratti con
esano ¢ dello 0,50%.

Per quelli estratti mediante altri sol-
venti con acidita superiore al 40%, la
tolleranza ¢ del 5%:; per acidita inferio-
re la tolleranza viene stabilita volta a
volta dai contraenti.

In mancanza di particolari condizio-
ni, ’acidita dell’olio lampante (espres-
so in acido oleico) € cosi convenuta:

— base 1% massimo 3% oppure
— base 3% massimo 5% oppure
— base 5% massimo 8% oppure
— base 8% massimo 10% oppure
— base 10% massimo 12%.

Qualora sia stata indicata la sola
base, I’acidita massima sara rispettiva-
mente: 3%, 5%, 8%, 10%, 12%. La
«reversibilita», anche se non viene indi-
cata nel contratto, s’intende per le sud-
dette acidita consuetudinarie dell’1%,
reciproca per grado o frazione di grado.

Ove sia stata pattuita una acidita
massima, anziché una acidita base,
nessuna «reversibilita» ¢ dovuta al ven-
ditore per I’eventuale differenza in
meno. Sia in tal caso, sia nel caso in
cui sia stata pattuita una acidita base ed
una massima, il compratore puo rifiu-
tare la merce, quando questa ecceda il
massimo; oppure ha la facolta di tratte-
nerla addebitando al venditore una
«reversibilita» in ragione dell’1,50%
fino a 2 gradi in piu dell’acidita massi-
ma, ed oltre il 2%.

Gli abbuoni di cui sopra vengono
calcolati sul prezzo di contratto.

Art. 14 - Difetti della merce.

I difetti nelle caratteristiche organo-
lettiche degli oli di oliva debbono esse-
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re denunciati, a pena di decadenza,
entro due giorni lavorativi non festivi
dal ricevimento della merce.

Per conservare ’azione per i difetti
di altra natura, il compratore invia il
campione all’analisi entro il termine
perentorio di otto giorni, dandone con-
temporaneamente comunicazione al
venditore mediante telegramma o tele-
scritto.

Art. 15 - Arbitrato.

Quando nei contratti di compraven-
dita di oli destinati all’alimentazione
viene inserita la clausola «arbitrato
Milano» o altra analoga, le eventuali
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controversie vengono risolte mediante
arbitrato da esperirsi presso 1’Asso-
ciazione Granaria secondo il Rego-
lamento da questa predisposto.

Art. 16 - Mediazione.

La provvigione per mediazione nei
contratti di compravendita di oli di
oliva ¢ dell’1% sul prezzo ed ¢ dovuta
dal solo venditore.

Nelle compravendite per esecuzione
coattiva per inadempimento (artt.
1515, comma 3, e 1516 c.c.) la provvi-
gione ¢ dell’uno e mezzo per cento, ed
¢ dovuta per 1’1% dal venditore e per lo
0,50% dal compratore.



n) Oli e grassi vegetali per usi alimentari e industriali
Vedi
Titolo V
Capitolo Secondo
Sottocapitolo a) Frumento

0) Oli e grassi animali per usi alimentari e industriali
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Titolo V
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Sottocapitolo a) Frumento
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PELLI' FRESCHE PROVENIENTI
DALLA MACELLAZIONE DI BOVINI
ED EQUINI E PELLI SALATE

a) Pelli fresche

Art. 1 - Oggetto del contratto.

I contratto impegna i produttori di
pelli? i quali devono consegnare, per
tutta la durata del contratto, tutto ed
esclusivamente il prodotto della pro-
pria macellazione o scuoiatura.

Art. 2 - Classificazione delle pelli (peso).
Le pelli di animali bovini ed equini

sono contrattate a peso ed i prezzi sono

stabiliti secondo la seguente classifica-

zione:

12 - Pelli di vitello del peso fino a kg
4 (morticini ed immaturi esclusi);

22 - Pelli di vitello del peso da piu di
4 fino a 6 kg;

3a - Pelli di vitello del peso da piu di
6 fino a 8 kg;

42 - Pelli di vitello del peso da piu di
8 fino a 12 kg;

5a - Pelli di vitello del peso da piu di
12 fino a 20 kg;

62 - Pelli di vitello del peso da piu di
20 fino a 26 kg.

Entro ciascuna categoria viene tenu-
to conto del colore del manto (bianco -
colorato - bianco nero).

Nota: I pesi di cui sopra si intendono
riferiti a pelli quadrate.
72 - Pelli di vitellone del peso da piu
di 26 fino a 40 kg;
82 - Pelli di vitellone del peso da piu
di 40 fino a 50 kg;
9a - Pelli di vitellone di oltre 50 kg;
102 - Pelli di vacca del peso fino oltre
30 kg;
112 - Pelli di vacca del peso di oltre 30
kg;

(1) In Milano ha sede, in locali concessi dalla C.C.I.LA.A.,
il Mercato Nazionale Pelli, il quale ha un proprio regola-
mento contenente il richiamo agli usi e consuetudini accer-
tati dalla C.C.ILA.A. di Milano.

Nel regolamento anzidetto ¢ pure consigliato il ricorso ad
arbitrato per la composizione delle eventuali controversie.
(2) Sono «produttori di pelli» coloro che provvedono alla
macellazione e coloro che provvedono alla scuoiatura del
bestiame da loro acquistato.
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122 - Pelli di vacca del peso da piu di
30 fino a 40 kg;

132 - Pelli di vacca del peso di oltre 40
kg;

142 - Pelli di bovetto, scotonna e torel-
lo del peso fino a 30 kg;

152 - Pelli di bovetto e scotonna del
peso da piu di 30 fino a 40 kg;

162 - Pelli di bue, del peso di oltre 40
kg;

172 - Pelli di civetto, del peso fino a 40
kg;

182 - Pelli di toro, del peso di oltre 40

kg;

192 - Pelli di puledro, del peso fino a
12 kg;

202 - Pelli di cavallo;

212 - Pelli di mulo;

222 - Pelli di asino.

Art. 3 - Consegna.

La consegna delle pelli ¢ eseguita
nei singoli macelli dei produttori o al
macello pubblico all’incaricato del
compratore.

Art. 4 - Qualita e abbuoni.

Il prezzo indicato nel contratto si
intende per pelli sane e mercantili, pro-
venienti dalla normale macellazione.

Le pelli provenienti da mortalita per
epidemie o da altri fatti accidentali, le
pelli con difetto di scortico (buchi,
tagli, rasure, etc.) oppure sformate,
piagate, marcate a fuoco, stercate, taro-
late o comunque difettate, danno al
compratore il diritto ad un abbuono
corrispondente all’entita dell’imperfe-
zione.

Nell’esecuzione di contratti che
hanno per oggetto pelli di bestiame
allevato o macellato nell’Italia setten-
trionale il compratore, preavvisato alla
conclusione del contratto, ¢ tenuto ad
accettare anche pelli di animali prove-
nienti da altre zone italiane od estere
contro abbuono in relazione al minor
valore delle pelli di provenienza diver-
sa da quella oggetto del contratto.

Le pelli classificate come «quadrate»
si intendono prive della testa, delle alette
e con zampe tagliate al ginocchio; le altre
devono essere consegnate senza corna,
senza unghie, senza unghioli e senza mu-



si, prive dell’osso di coda, senza nervatu-
re alle orecchie ed in tale stato di pulitu-
ra e condizionatura da non contenere che
il pelo e la pelle propriamente detta.

Il compratore ha diritto ad un abbuo-
no sul peso constatato per le pelli non
in condizionatura regolare.

Il compratore ha diritto di rifiutare le
pelli che sono in stato di incipiente
putrefazione o che, per i loro difetti,
non sono mercantili.

Art. 5 - Prezzo (pagamento).

Le pelli possono essere consegnate
dal produttore all’acquirente anche
prima della determinazione del prezzo,
il quale viene stabilito ai primi giorni
del mese successivo a quello in cui ha
luogo la consegna in base ai prezzi cor-
renti sul mercato.

Nei contratti plurimensili gli acqui-
renti possono corrispondere ai produt-
tori acconti o cauzioni sul presunto
valore delle pelli in corso di consegna.
I raccoglitori per conto terzi sono com-
pensati da questi ultimi in base al
quantitativo di pelli consegnate.

Art. 6 - Mediazione.

Nelle contrattazioni fra macellatori e
raccoglitori, per pelli fresche, la prov-
vigione per mediazione ¢ corrisposta
da ciascuna delle parti contraenti nella
misura dello 0,50%.

La stessa provvigione spetta ai com-
missionari e procacciatori di affari.

b) Pelli salate

Art. 7 - Contrattazione (peso).

La contrattazione di pelli salate pro-
venienti dalla macellazione di bovini e
di equini avviene a peso fresco (peso
coda) oppure a peso «ripesato».

Art. 8 - Clausola speciale (clausola «cir-
cay).

Se nei contratti di vendita di pelli
salate (compresi i gropponi e frassami)
in lotti, la quantita della merce ¢ indi-
cata con 1’espressione «circa», il ven-
ditore pud consegnare una quantita del
5% in piu o in meno di quella contrat-
tualmente convenuta.

Art. 9 - Clausola speciale (peso «ripe-
satoy).

Lespressione «peso ripesato» indica
il peso constatato all’atto della conse-
gna delle pelli dopo la salatura.

Se la salatura ¢ avvenuta in vasca
prima di stabilire il peso «ripesato» le
pelli devono sottostare ad una scolatu-
ra della salamoia per 12 ore nella vasca
stessa e 24 ore in pile, fuori della
vasca.

Le pile sono formate:

—di 300 pelli di vitello del peso fino
a kg 6;

— di 250 pelli di vitello del peso di
piu di 6 kg fino a 8 kg;

—di 200 pelli di vitello del peso da 8
a 12 kg;

— di 150-175 pelli di vitellone del
peso da 12 a 20 kg;

— di circa 150 pelli bovine del peso
inferiore a kg 40;

—di 150 pelli equine;

— di circa 125 pelli bovine del peso
superiore a 40 kg.

Se invece la salatura ¢ avvenuta a
secco (fuori vasca), il peso «ripesato» ¢
quello constatato alla consegna, dopo
24 ore di impilatura, secondo le moda-
lita di cui al capoverso precedente.

In ambedue i casi il peso «ripesato»
¢ constatato previa spazzatura del sale
aderente alle pelli.

Nelle consegne a peso «ripesato» la
pesatura ¢ eseguita durante il ricevi-
mento della merce oppure a fine del
«ricevimento» se le pelli sono man
mano confezionate in pacchi.

Il peso della merce ¢ comprensivo
anche dell’eventuale imballaggio (/ega-
tura con corda).

Art. 10 - Specie di vendita (pelli grop-
ponate).

Le pelli bovine sono vendute anche
«gropponate» intendendo con tale
espressione che il groppone ¢ venduto
separatamente dai fianchi e dalle spal-
le (frassame) con corda amputata a
circa cm 15 dalla sua radice.

Se il contratto non indica la percen-
tuale di taglio, il groppone si intende
tagliato al «portante».

I gropponi sono venduti a peso reale

169



previa impilatura di almeno 100 grop-
poni che successivamente sono spazza-
ti dal sale e pesati’. Le spalle (feste)
sono esse pure impilate e spazzate. |
fianchi sono scossi.

I frassami devono rispondere ad una
misura minima; per le spalle (teste) di
cm 70 misurati dal taglio di groppona-
tura all’inizio del canale dell’orecchio;
per i fianchi, da cm 25 in su al centro e
per cm 10 minimo in su alla punta di
petto.

Art. 11 - Consegna.

La consegna delle pelli bovine
(escluse quelle di vitello) ed equine a
«peso coda» avviene dietro esibizione
della distinta in cui sono specificati i
dati delle pelli (numero di targhetta e
peso singolo).

In ogni caso le pelli di qualsiasi spe-
cie devono rispondere ad una sequenza
regolare di pesi compresi fra i limiti di
peso minimi e massimi anche se la
media non ¢ indicata in contratto.

II calo delle pelli nei limiti del peso
minimo e massimo deve essere in rela-
zione al calo medio riscontrato sull’in-
tera partita.

Il ricevimento da parte del compra-
tore direttamente o a mezzo di suo
mandatario ha valore di accettazione
della partita oggetto del contratto, in
qualita e peso. Il venditore non garanti-
sce che la merce sia adatta per I’impie-
go al quale ¢ destinata, e per il quale
verra utilizzata, e non ¢ responsabile
dei vizi rilevati durante e dopo la lavo-
razione.

La merce ¢ venduta franco su auto-
mezzo al magazzino del venditore o
franco su vagone stazione partenza.

La merce viaggia sempre a rischio e
pericolo del compratore.

Art. 12 - Tolleranze (indicazione di limi-
te massimo e minimo).

Se nel contratto la quantita della
merce ¢ indicata con un limite minimo

(3) Le pile sono di 120 gropponi quando questi
siano ricavati da pelli di peso inferiore a kg 45 ¢ di
150 quando siano ricavati da pelli di peso inferiore
a kg 30.

170

ed un limite massimo (per esempio
1.000-1.200 pelli), il venditore deve
consegnare un quantitativo di pelli
compreso fra i limiti indicati senza
ulteriori tolleranze.

Art. 13 - Tolleranze (indicazione degli e-
stremi minimi e massimi e media di peso).

Nei contratti di vendita di lotti di
pelli salate (compresi i gropponi ed i
frassami) sono precisati, oltre che la
categoria e la qualita delle pelli vendu-
te, anche gli estremi minimi e massimi
di peso delle singole pelli nonché il
peso medio della partita.

Gli estremi minimi e massimi non
ammettono tolleranze, mentre sulla
media indicata ¢ ammessa una tolleran-
za del 3% in piu o in meno.

Art. 14 - Abbuoni.

Per le pelli di vitello fino a 12 kg
sono concessi abbuoni come segue:

— del 10% fra la prima e la seconda
scelta;

—del 20% fra la prima e la terza scel-
ta;

— del 30-40% fra la prima e la quar-
ta scelta.

Per le altre pelli gli abbuoni sono con-
cessi a seconda dell’entita del difetto.

Art. 15 - Prezzo (modalita).

Il prezzo si intende convenuto per
contanti netto alla consegna della
merce o contro documenti di spedizio-
ne e comprende le spese di imballaggio
(corda), la prestazione del personale
per il ricevimento (leggi «collaudo e
gradimento») e per il carreggio even-
tuale.

Art. 16 - Mediazione.

Nelle vendite di pelli salate, in lotti,
la provvigione per mediazione ¢
dell’1% da parte del venditore e dello
0,50% da parte del compratore.

Se il mediatore interviene nelle ope-
razioni di ricevimento (leggi «collaudo
e gradimento») della merce, la provvi-
gione ¢ dell’1% anche da parte del
compratore.

Le stesse percentuali spettano ai com-
missionari e procacciatori di affari.



PELLI GREZZE OVINE E CAPRINE
NON BUONE PER PELLICCERIA

Art. 17 - Unita di base di contrattazione.

Le pelli ovine e caprine sono con-
trattate a numero o a peso, con indica-
zione del peso medio.

Art. 18 - Consegna.

La consegna avviene al magazzino
del venditore.

La merce ¢ resa franca sul vagone o
automezzo ed il prezzo di essa com-
prende le spese per la salatura (per le
pelli salate fresche o salamoiate e sala-
te secche), I’imballaggio, la prestazio-
ne del personale per il ricevimento
(leggi «collaudo e gradimento») per il
carreggio, etc.

Art. 19 - Tolleranze.

Il prezzo indicato nel contratto si
intende per le pelli sane e mercantili,
provenienti dalla normale macellazio-
ne. La presenza di pelli di animali
morti per epidemie e per altri fatti acci-
dentali, di pelli con difetto di scortico
(buchi, tagli, rasure, etc.) oppure sfor-
mate, stercate etc. € tollerata nella
misura massima del 25% e da sempre
diritto al compratore ad un abbuono
corrispondente alla natura e all’entita
dell’imperfezione.

Art. 20 - Abbuoni.

Le pelli devono essere uniformi di
peso e di taglia, a seconda della qualita,
del tipo di scelta e della provenienza.

Nei vari sacchi di peso ¢ consentita
una tolleranza in piu o in meno del 3%
sul peso dichiarato.

Sono concessi abbuoni sul prezzo
come segue:

—del 33% fra la prima e la seconda

scelta;

— del 50% fra la prima e la terza scelta.

Se in una partita di pelli secche si
trovano piccoli quantitativi di pelli
salate secche, il prezzo da corrispon-
dersi per dette pelli ¢ pari all’80% di
quello pattuito.

Il compratore non ¢ tenuto a ritirare
le pelli di scarto.

Se la merce ¢ contrattata a numero
I”’abbuono viene concesso in natura.

Art. 21 - Calo.

A seconda del percorso e delle sta-
gioni in cui avviene il trasporto, ¢ tol-
lerato un calo naturale per le pelli sec-
che, fino all’1%; per le pelli salate sec-
che fino all’1,50% e per le pelli salate
fresche fino al 3%.

Art. 22 - Ricevimento.

Le pelli sono consegnate senza
corna, senza unghie, prive dell’osso di
coda e in stato di pulitura tale da com-
prendere solo il pelo o la lana e la pelle
propriamente detta.

Il ricevimento da parte del compra-
tore o a mezzo di un suo mandatario ha
valore di gradimento (leggi «collau-
do») della qualita e del peso della par-
tita oggetto del contratto.

Per le pelli secche ¢ tollerata la naf-
talina necessaria per la loro conserva-
zione fino ad un massimo del 26%.

Il venditore non garantisce che la
merce sia adatta per I’impiego al quale
¢ destinata, e per il quale verra utiliz-
zata, e non ¢ responsabile dei vizi rile-
vati durante e dopo la lavorazione.

Art. 23 - Mediazione.

Nei contratti di compravendita di
pelli ovine e caprine la provvigione per
mediazione ¢ corrisposta da parte del
venditore, nella misura del 2% per le
pelli di agnello e capretto e dell’1% per
le pelli di montone e capra, ¢ da parte
del compratore nella misura dell’1%
per qualsiasi tipo di pelle.

Se il mediatore ha il mandato dal
compratore di ricevere e ritirare la
merce per conto di lui, ha diritto di per-
cepire, oltre le percentuali suddette,
I’1% sul prezzo della merce ritirata.

Le stesse percentuali spettano ai
commissionari e procacciatori di affari.

PELLI GREZZE BUONE PER PEL-
LICCERIA - LORO LAVORAZIONE
DI CONCIA E TINTA E PELLICCE-
RIA CONFEZIONATA

Art. 24 - Ordinazione.

Il rappresentante rilascia copia della
commissione al compratore, il quale
resta impegnato in pendenza della con-
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ferma del venditore, da darsi entro il
giorno successivo, se le parti risiedono
nella stessa piazza, e nel termine
necessario per le relative comunicazio-
ni, in ogni altro caso.

La mancanza di comunicazioni nei
termini anzidetti equivale a conferma
tacita.

Nei contratti di vendita di pellicceria
in genere conclusi mediante ausiliari ¢
sempre sottintesa la clausola «salvo
approvazione della Casay.

Art. 25 - Unita di base di contrattazione.

Le pelli grezze per pellicceria sono
contrattate a numero (gatti, tassi,
scoiattoli, volpi, agnelli caracul, puz-
zole, donnole, faine, martore, ermelli-
ni, etc.) ad eccezione delle pelli di
coniglio e di lepre, che sono contratta-
te a peso.

Le pelli ovine e caprine grezze per
pellicceria sono contrattate indifferen-
temente sia a numero che a peso, con
indicazione del peso medio.

Art. 26 - Specie di vendita (pellicce
confezionate su campione).

Le pellicce confezionate vengono
fornite in conformita del campione-
tipo scelto dal committente, con le
variazioni di colore e di misura volta a
volta specificate nell’ordinazione.

In difetto di particolari istruzioni, il
campione serve solo per indicare la
qualita della merce e il tipo di confe-
zione.

Art. 27 - Requisiti della merce (qualita
e scelte).

Le pelli grezze devono provenire
dalla normale macellazione o caccia-
gione e devono essere essiccate all’a-
ria, non direttamente al sole, e a «rego-
la d’arte».

Art. 28 - Imballaggio.

Gli imballaggi di qualsiasi specie,
necessari per il trasporto, vengono fat-
turati al compratore al puro costo.

Art. 29 - Tollerancze.
Nella compravendita di pelli grezze,
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a seconda della loro provenienza sono
tollerate superficiali tracce di sangue e
di carnicci.

Le pelli secche non devono contene-
re umidita.

Per le pelli di coniglio e di lepre con-
trattate a peso ¢ tollerata una percen-
tuale di umidita fino al 5%.

Art. 30 - Classificazione ed abbuoni.

Le pelli grezze per pellicceria, a
seconda delle caratteristiche naturali,
dell’epoca di macellazione o caccia-
gione, del luogo di provenienza e del
loro stato di conservazione sono classi-
ficate, all’atto del ricevimento, di
prima, di seconda, di terza scelta e di
scarto e sono concessi abbuoni sul
prezzo come segue:

del 50% fra la prima e la seconda
scelta;

del 65% fra la prima e la terza scelta.

Lo scarto si intende non atto per pel-
licceria.

Talora, in luogo dell’abbuono sul
prezzo, si concede una compensazione
in natura.

Art. 31 - Avanzi di lavorazione.

Eventuali recuperi derivanti dalla
lavorazione delle pelli, come rasature
del pelo o della lana, rifilature, etc.,
restano a beneficio del conciatore o del
tintore.

Art. 32 - Ricevimento (gradimento).

Il ricevimento da parte diretta del
compratore o a mezzo di suo mandata-
rio ha valore di gradimento (leggi «col-
laudo e gradimento») della qualita e del
peso della partita oggetto del contratto.

Art. 33 - Trasporto (rischio e spese).

Le merci viaggiano a spese e rischio
del destinatario anche quando il vetto-
re sia stato scelto dal venditore.

Art. 34 - Pagamento.

Il pagamento delle pelli grezze si
esegue all’atto della consegna della
merce.

I1 pagamento delle lavorazioni ¢
dovuto all’atto del ritiro della merce.



Art. 35 - Reclami.

Qualsiasi reclamo per vizi della merce
deve essere proposto, a pena di decaden-
za, entro otto giorni dal ricevimento.

Art. 36 - Difetti ed adulterazione - Avarie
(lavorazione di concia e tinta).

Il conciatore o tintore non assume,
per le pelli che sono date in lavorazione
per la concia o la tinta, responsabilita
per la riuscita del lavoro, se la stessa
risulti difettosa in dipendenza di vizi
occulti della merce o per avere quest’ul-
tima subito precedenti manipolazioni.

Il conciatore o il tintore non risponde
della merce del cliente lasciata nei suoi
magazzini in attesa di disposizioni sulla
lavorazione, per i deterioramenti deri-
vanti dalla natura del prodotto e non da
cattiva conservazione da parte del con-
ciatore o del tintore. Cosi pure non
risponde per le avarie ed altri deteriora-
menti della merce finita e lasciata nei
suoi magazzini dopo la comunicazione
al cliente dell’espletata lavorazione,
quando avarie e¢ deterioramenti non
siano imputabili a colpa nella custodia.

Art. 37 - Mediazione.

Nei contratti di compravendita di
pelli grezze per pellicceria la provvi-
gione, per mediazione, ¢ corrisposta
nella misura dell’1% da parte del com-
pratore e del 2% da parte del venditore.

Se il mediatore ha il mandato dal
compratore di ricevere e ritirare la
merce per suo conto, ha diritto di per-
cepire, oltre la provvigione suddetta,
1’1% sul prezzo della merce ritirata.

La stessa percentuale spetta ai com-
missionari ed ai procacciatori di affari.

PELLI ESOTICHE GREZZE
MERCE DI IMPORTAZIONE

a) Pelli bovine ed equine

Art. 38 - Ordinazione (clausola «rispo-
sta telegraficay).

La clausola «risposta telegrafica»
nelle offerte e ordinazioni consente un
termine ragionevole per la risposta.

Scaduto tale termine 1’ordine e 1’of-
ferta si intendono decaduti.

Art. 39 - Clausola speciale.

Gli affari di pelli esotiche grezze
bovine ed equine, da imbarcare all’ori-
gine o viaggianti o gia arrivate, sono
soggetti alle clausole dei contratti
internazionali in vigore.

Art. 40 - Specie di vendita (peso delle
pelli - usi particolari).

Le pelli grezze esotiche vengono
vendute con le clausole consuetudina-
rie delle varie origini e provenienze:

1) peso origine senza franchigia;

2) peso origine con franchigia;

3) peso sbarco verificato all’arrivo.

Art. 41 - Consegna.

La consegna delle pelli si attua
mediante la presentazione dei docu-
menti rappresentativi della merce.

Art. 42 - Pagamento.

Il pagamento ¢ eseguito contro pre-
sentazione degli stessi documenti. Nel
caso che la merce sia arrivata o sia di
imminente arrivo, il venditore puo pre-
sentare, in sostituzione dei documenti
rappresentativi della merce, una fide-
jussione rilasciata da una banca a cio
autorizzata.

I buoni di consegna regolarmente
rilasciati sostituiscono ad ogni effetto i
documenti originali nel regolamento
dei rapporti fra compratore e venditore.
I compratore ha diritto di chiedere che
il buono di consegna porti il nullaosta
dello spedizioniere o della banca o di
chiunque puo far valere diritti sulla
merce stessa.

b) Pelli ovine e caprine

Art. 43 - Ordinazione (clausola «rispo-
sta telegrafica»).

La clausola «risposta telegrafica»
nelle offerte e ordinazioni consente un
termine ragionevole per la risposta.
Scaduto tale termine 1’ordine e 1’offer-
ta si intendono decaduti.

Art. 44 - Pelli importate.

I contratti di pelli esotiche grezze,
ovine e caprine, da imbarcare all’origi-

173



ne o viaggianti o gia arrivate, sono sog-
getti alle clausole dei rispettivi contrat-
ti internazionali in vigore.

Art. 45 - Consegna.

La consegna delle pelli si attua
mediante la presentazione dei docu-
menti rappresentativi della merce.

Art. 46 - Pagamento.

Il pagamento ¢ eseguito contro pre-
sentazione degli stessi documenti. Nel
caso che la merce sia arrivata o di
imminente arrivo il venditore puo pre-
sentare, in sostituzione dei documenti
rappresentativi della merce, una fide-
jussione rilasciata da una banca a cio
autorizzata.

Nel regolamento dei rapporti fra
compratore e venditore, 1 buoni di con-
segna sostituiscono ad ogni effetto i
documenti originali.

Il compratore ha diritto di chiedere
che il buono di consegna porti il nulla
osta dello spedizioniere o della banca o
di chiunque puo fare valere diritti sulla
merce.

c) Contratti per merce nazionalizzata

Art. 47 - Contrattazione, descrizione e
qualita della merce.

I contratti sono conclusi con la clau-
sola «franco vagone o camion o
magazzino porto di arrivo» oppure
«franco magazzino compratore in con-
tainers» e con la clausola «ripesato»
per pelli vendute a peso di arrivo.

Gli affari sono sempre soggetti alle
regole dei contratti internazionali.

Per ogni differenza di qualita sara
accordato un bonifico da stabilirsi da
un perito, nominato d’accordo fra le
parti, oppure da periti in contradditto-
rio, oppure a mezzo di arbitrato.

I venditori non garantiscono la merce
come adatta allo scopo per il quale
possa essere richiesta o impiegata, né
sono responsabili per difetti latenti od
altri, che apparissero dopo che le pelli
sono state messe in lavorazione od in
conseguenza del loro impiego.

Nel caso che la merce abbia subito
parziali avarie durante il trasporto

174

marittimo o durante la giacenza in ban-
china o nei magazzini, il compratore &
tenuto:

— a ritirare anche la parte di pelli ava-
riate se queste non superano una per-
centuale in valore del 2% su tutta la par-
tita. Naturalmente il compratore ha
diritto ad un bonifico corrispondente
all’entita dell’avaria stabilita da perizia;

— a ritirare la parte di pelli sane, se
quella avariata supera il 2% del valore
complessivo della partita. Per la parte
non ritirata o non consegnata, perché
avariata, il venditore resta libero da
ogni impegno.

Il venditore non ¢ tenuto a sostituire
la merce in tutto o in parte non ritirata
o0 non consegnata a causa delle avarie
subite durante il trasporto.

Art. 48 - Consegna e reclami.

La consegna della merce ¢ eseguita
nei Magazzini Generali o nei magazzi-
ni del venditore, al compratore o al suo
incaricato.

Nessun reclamo riguardante il peso,
la qualita o lo stato della merce potra
essere preso in considerazione dopo
effettuato il ricevimento (leggi «collau-
do e gradimento») da parte del com-
pratore o di chi per esso.

Art. 49 - Mediazione.

Nei contratti di compravendita di
pelli di importazione grezze naziona-
lizzate la provvigione, per mediazione,
¢ corrisposta dal solo venditore in
ragione dell’1% sul prezzo della
merce.

Se sia stata convenuta una provvi-
gione anche da parte del compratore,
questa non ¢ comunque inferiore allo
0,50%.

Le stesse percentuali spettano ai
commissionari ed ai procacciatori di
affari.

PELLI CONCIATE

Art. 50 - Ordinazione - Contrattazioni.

I contratti conclusi a mezzo di rappre-
sentanti, viaggiatori e piazzisti, sono sem-
pre sottoposti alla condizione della clau-
sola «salvo approvazione della Casay.



I1 rappresentante rilascia nota di
commissione al compratore, il quale
resta impegnato in pendenza della con-
ferma del venditore.

La conferma del venditore deve per-
venire al compratore entro il giorno
successivo se le parti risiedono sulla
piazza, altrimenti nel termine ragione-
vole necessario per le comunicazioni
relative.

Se il venditore lo richiede, il com-
pratore ¢ tenuto a sottoscrivere il con-
tratto definitivo.

Art. 51 - Specie di vendita.

Nei contratti di pelli conciate per
suola si indicano, come elementi prin-
cipali, la provenienza, gli spessori, gli
estremi di peso. Per i gropponi da suola
si indica lo spessore base con stacco di
1/2 mm nel tipo leggero (finoa 3 '/2/ 4
mm) e di 1 mm nei tipi piu pesanti (4
mm in poi).

Quando non vi sia altra indicazione,
la denominazione «macello» si intende
sempre riferita a pelli conciate prove-
nienti da macello nazionale.

Nei contratti di pelli conciate per
tomaia, pelletteria, valigeria, legatoria,
etc. si indicano come elementi princi-
pali: la scelta, lo spessore, il tipo di
concia (al cromo, al vegetale, etc.) il
tipo di rifinitura (liscio, scamosciato,
box, granito, etc.), lo scacco di misura,
cio¢ il piedaggio minimo e massimo
entro i cui limiti puo variare quello di
ogni singola pelle oggetto del contratto.

Art. 52 - Unita di base di contrattazio-
ne.

Le pelli conciate sono contrattate
come segue:

a) le pelli bovine ed equine per
suola, in ragione di chilogrammo;

b) le pelli di vacchetta e di vitellone,
bianche e cerate (concia vegetale) sia a
peso che a misura;

c) le pelli per tomaia, pelletteria,
valigeria, legatoria, etc. comunque
conciate, a piede inglese quadrato, a
metro quadrato o sottomultipli;

d) le pelli per fodere, a misura, a
peso ed anche a numero;

e) le pelli per guanti a misura;

f) le pelli di lucertola e di coccodril-

lo, a centimetro di larghezza misurate
al centro della pelle;
g) le pelli di serpente, a metro lineare.

Art. 53 - Modi di misurazione (arroton-
damento).

Le pelli conciate si misurano a piede
quadrato e a quarti di piede quadrato
arrotondato al quarto in piu, quando la
misura fra un quarto e 1’altro supera
1/8 di piede quadrato, arrotondato al
quarto in meno, quando la misura fra
un quarto e l’altro ¢ inferiore a 1/8 di
piede quadrato.

Le misure vengono eseguite col
sistema metrico decimale o col sistema
inglese (piede quadrato = mq. 0,0929;
pollice quadrato = cmq. 6,452).

In caso di misurazione in metri qua-
drati o sottomultipli 1’arrotondamento
avverra con 1’approssimazione per
eccesso o per difetto al decimetro qua-
drato.

Per le pelli di rettile si indica lo scac-
co di larghezza e cio¢ la larghezza
minima e massima entro i cui limiti
puo variare quella di ogni singola pelle
oggetto del contratto.

Art. 54 - Imballaggi.

Limballaggio consistente solamente
nella corda o spago ¢ a carico del ven-
ditore.

Gli imballaggi di altra natura, resi
necessari in caso di trasporti o spedi-
zioni, vengono fatturati al compratore
al puro costo.

Art. 55 - Tolleranze (peso).

Sul peso dichiarato ¢ ammessa una
tolleranza dell’1% per le pelli conciate
per suola.

Quando nei contratti aventi per
oggetto corame pesante di suola ¢ indi-
cato il peso di ciascuna schiappa, ¢
ammessa una tolleranza in piu o in
meno di '/> kg per ogni schiappa del
peso fino a kg 8 e di kg 1 in piu o in
meno, per la schiappa di peso superiore.

Art. 56 - Prezzo.

Il prezzo, per le pelli vendute a peso,
si intende per chilogrammo netto
dedotta la tara effettiva.
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Art. 57 - Pagamento.

Il pagamento si intende per contanti,
alla consegna della merce.

Art. 58 - Reclami (contestazioni sulla
qualita).

Il compratore ¢ tenuto ad accertarsi
che la merce fornitagli sia di qualita
mercantile e rispondente all’uso cui
intende destinarla prima di metterla in
lavorazione. 1 difetti devono essere
contestati al fornitore prima di tagliare
le pelli ed il riconoscimento degli stes-
si da parte del venditore implica la
risoluzione del contratto o la sostitu-
zione della merce riconosciuta difetto-
sa o la concessione di un abbuono ade-
guato, ma non mai il risarcimento di
danni derivanti dalla confezione del
manufatto.
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Art. 59 - Reclami (contestazioni sulla misura).

In caso di contestazione sulle misure
delle pelli, la parte interessata di norma
usa far accertare le misure dalla
Stazione Sperimentale dell’industria
del cuoio (di Napoli o di Torino).

Art. 60 - Risoluzione del contratto.

La concia imperfetta delle pelli da
diritto a rifiuto della merce da parte del
compratore ed alla conseguente risolu-
zione del contratto.

Art. 61 - Mediazione.

Nei contratti di compravendita di
pelli conciate la provvigione, per
mediazione, ¢ corrisposta da parte del
solo venditore in ragione del 2%.

Le stesse percentuali sono d’uso per i
commissionari e procacciatori di affari.



q) Vini e vermout
Vedi
Titolo V
Capitolo Secondo
Sottocapitolo g) Uva e mosto

r) Alcool e liquori
(nessun uso accertato)

s) Birra
(nessun uso accertato)

t) Acque minerali, gassose e ghiaccio
(nessun uso accertato)
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CAPITOLO SETTIMO

Prodotti dell’industria del tabacco
(nessun uso accertato)






CAPITOLO OTTAVO

Prodotti dell’industria delle pelli
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a) Pelli conciate
Vedi
Titolo V
Capitolo Sesto
Sottocapitolo p) Pelli grezze e residui della macellazione

b) Lavori in pelle e cuoio
(nessun uso accertato)
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CAPITOLO NONO

Prodotti delle industrie tessili






a) e b) Filati e tessuti di cotone, lana, seta, etc.

COMMERCIO DEI FILATI E TESSUTI DI COTONE

Sommario
USI NELLA VENDITA DI FILATI

Definizione
Trattativa e conclusione del con-
tratto
Computo dei termini
Prezzo
Disposizioni
Tolleranze
Consegne
Spedizione e magazzinaggio . »
Termini di consegna . ...... »
Casi fortuiti e di forza maggiore  »
Ritardi di consegna ........ »
Caratteristiche tecniche del filato »
Massa (peso) . ........... »
Tubetti a perdere
Supporti e imballaggi
Condizioni di pagamento ... »
Pagamenti tardivi
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USI NELLA VENDITA DI FILATI

Art. 1 - Definizione.

Per filati «sistema cotoniero» si
intendono i filati di qualsiasi fibra
naturale e/o chimica lavorati con il pro-
cedimento usato per le fibre di cotone.

Per filati «sistema liniero» si intendo-
no i filati di lino e/o canapa lavorati con
il procedimento usato per le sole fibre di
lino. Altre fibre naturali e/o chimiche
possono essere utilizzate in mischia inti-
ma, quando servano per scopi tecnici od
estetici, in percentuale comunque infe-
riore al 50% della composizione.

Art. 2 - Trattativa e conclusione del
contratto.

L’ordinazione, ancorché assunta da
agenti o ausiliari di commercio o da
dipendenti del venditore, non impegna
il venditore fino a quando non 1’abbia
accettata.

Laccettazione va comunicata entro
10 giorni dall’ordinazione, o deve
risultare dall’inizio d’esecuzione,
salvo che il compratore abbia fissato
un diverso termine, scaduto il quale il
compratore non ¢ piu obbligato.

Nella vendita «salvo approvazione del
campione», la decisione del compratore
va espressa entro 5 giorni dal ricevimen-
to del campione; in quella «salvo appro-
vazione della merce», la decisione del
compratore va espressa entro 15 giorni
dalla prima consegna del filato.

Qualora il venditore, nel comunicare
la propria accettazione, si avvalga di
modulo di conferma in duplo, chieden-
done la restituzione, il compratore
restituisce il duplo stesso sottoscritto
entro 7 giorni.

In caso di ritardo, il venditore puo
intimare per iscritto al compratore la
restituzione del duplo di conferma fir-
mato, da effettuare nel termine di 5
giorni, trascorso il quale il venditore
avra la facolta di considerare il contrat-
to non concluso.

Le modifiche a contratti conclusi
per iscritto vanno provate nella stessa
forma.
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Art. 3 - Computo dei termini.

I termini si computano secondo il
calendario comune; dal computo si
intende escluso il periodo normale di
ferie aziendali, tacitamente se cade in
agosto, altrimenti con obbligo di tem-
pestivo preannuncio.

Per i pagamenti, non si tiene conto
della chiusura per ferie.

I termini scadenti in sabato o in gior-
no festivo, riconosciuto dalla legge,
sono prorogati al giorno seguente non
festivo.

Le comunicazioni eseguite a mezzo
del servizio postale si considerano
tempestive, se risultano spedite entro il
giorno di scadenza del termine.

Telegrammi, telex e telefax si presu-
mono pervenuti nel giorno successivo
a quello di spedizione esclusi sabato e
giorni festivi; le lettere raccomandate,
nel terzo giorno successivo alla spedi-
zione; in tutti i casi & fatta salva la
prova contraria.

I termini contenuti nelle intimazioni
o diffide ad adempiere, comunque
effettuate, decorrono dalla data nella
quale il destinatario le riceve.

Art. 4 - Prezzo.

Se il prezzo non ¢ dichiarato fisso,
esso resta comunque invariato per le
consegne dovute nel mese di conclu-
sione del contratto e nei 3 mesi succes-
sivi (4 mesi, per i filati mercerizzati).

Limitatamente ai filati cotonieri, per
le consegne da eseguirsi successiva-
mente, il prezzo viene aggiornato di 3
mesi in 3 mesi secondo l’andamento
del mercato, desunto dal numero indice
determinato, per ciascuna categoria di
filati, dalla Commissione paritetica di
venditori e consumatori di filati, fun-
zionante presso l’Associazione Coto-
niera Liniera e delle Fibre Affini e da
questa mensilmente pubblicato. Non si
procede ad aggiornamento del prezzo,
quando la variazione risulta inferiore al
3% in piu o in meno rispetto al prezzo
vigente.

Le consegne tardive e quelle che
avvengono entro il termine di tolleran-



za, previsto nella lettera e) dell’art. 6,
vanno fatturate al prezzo del periodo in
cui avrebbero dovuto essere eseguite,
oppure a quello del periodo di effettiva
consegna, secondo miglior convenien-
za della parte adempiente.

Art. 5 - Disposizioni.

Se il compratore deve fornire dispo-
sizioni necessarie per [’allestimento
della merce, provvede tempestivamen-
te e di norma entro 30 giorni dalla con-
clusione del contratto.

Trascorso questo termine o quello
specificatamente stabilito dalle parti, il
venditore potra intimare per iscritto
all’altro contraente di adempiere, asse-
gnandogli un termine non inferiore a
10 giorni, con avvertimento che, in
difetto, il contratto si intendera senza
altro risolto.

Art. 6 - Tolleranze.

Sono ammesse le seguenti tolleran-
ze:

a) sulla massa (peso) netta: se ¢
convenuta la fatturazione in base alla
massa (peso) netta, ¢ ammessa una
tolleranza sino all’1% della massa
(peso) segnata in bolla e fatturata. Se
la differenza della massa (peso) supe-

ra 1’1%, si compensa I’intera ecceden-
za;

b) sul peso dei tubetti: ¢ ammessa
una tolleranza del 5% sul peso com-
plessivo dei tubetti;

c) sulla quantita contrattuale: nell’e-
secuzione del contratto ¢ ammessa, a
favore del venditore, una tolleranza
massima in pitt 0 meno, per ogni quali-
ta, titolo o confezione, fra i quantitati-
vi pattuiti e quelli effettivamente con-
segnati, del 3%, con minimo pari al
contenuto d’una unita di imballaggio e
massimo di Kg 500;

d) sulla quantita delle singole conse-
gne: quando il contratto preveda un
piano di consegne, ¢ ammessa, per ogni
qualita, titolo o confezione, una varia-
zione del 10% in piu o in meno rispet-
to alla quantita prevista per singola
consegna, fermi restando i limiti della
tolleranza prevista per I’intero contrat-
to;

e) sui termini di consegna: ¢ ammes-
sa a favore del venditore una tolleranza
di 15 giorni sui termini delle singole
consegne, fatta eccezione per i casi di
consegna pronta o nel mese, nonché
per il termine di consegna esplicita-
mente indicato come tassativo;

f) sul titolo: (v. tabella in calce e Art.
12).

Cotone TOLLERANZE TOLLERANZE
TITOLO SUL TITOLO SUL TITOLO
DEL CAMPIONE MEDIO DELLA
TEX NE (tre provini) PARTITA
<11,8 >50 +/- 4% +/- 2%
da 11,8 a 24,6 escluso >24 fino a 50 +/- 5% +/-2,5%
da 24,6 a 42,2 escluso >14 fino a 24 +/- 6% +/- 3%
42,2 e oltre fino a 14 +/- 7% +/-3,5%
Lino TOLLERANZE TOLLERANZE
TITOLO SUL TITOLO SUL TITOLO
DEL CAMPIONE MEDIO DELLA
TEX NM (quattro provini) PARTITA
fino a 22,2 >45 +/- 5% +/-2,5%
oltre 22,2 fino a 43,5 da 23 a45 +/- 6% +/-3 %
oltre 43,5 fino a 216,6 da4,6a23 escluso  +/-7% +/-3,5%
oltre 216,6 <4,6 +/- 9% +/-5%
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Art. 7 - Consegne.

Per «consegnay si intende:

a) la consegna effettiva della merce
al compratore, quando sia convenuto il
trasporto con mezzo del venditore;

b) la messa a disposizione della
merce presso il venditore, quando sia
convenuto il ritiro con mezzo del com-
pratore o di vettore da lui scelto; la
messa a disposizione, quando non ¢
seguita dall’immediato ritiro della
merce, si perfeziona soltanto con 1’in-
vio di telegramma, telex, telefax o rac-
comandata che ne diano comunicazio-
ne e specifichino tutti i dati necessari
ad identificare la merce;

¢) la consegna a vettore o spedizio-
niere, quando manchino pattuizioni
diverse.

Art. 8 - Spedizione e magazzinaggio.

La merce ¢ venduta franco magazzino
del venditore. In mancanza di contrarie
istruzioni, le spedizioni vengono effet-
tuate in porto assegnato con il mezzo
che il venditore ritiene piu opportuno.

La merce, se non ¢ trasportata con
mezzi del venditore, viaggia per conto
e rischio del compratore, anche se spe-
dita in porto affrancato.

I1 venditore provvede comunque
all’assicurazione dei rischi, riservan-
dosi eventualmente di addebitarne il
costo all’acquirente.

Durante il tempo intercorrente tra la
«messa a disposizione» e [’effettiva
spedizione della merce, il venditore ha
solo la responsabilita del depositario.

Quando la giacenza della merce ¢
chiesta, o comunque determinata dal
compratore, il venditore ha diritto
d’addebitare un compenso per magaz-
zinaggio nella misura dello 0,50% per
mese o frazione di mese sull’importo
della fattura e di caricare tale addebito
sulla merce, come spesa anticipata.

Ha altresi diritto, trascorsi 30 giorni,
di depositare la merce presso Magazzini
Generali od altre imprese specializzate,
a rischio e spese del compratore.

Art. 9 - Termini di consegna.

La consegna ¢ di norma prevista in
contratto con data determinata.
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In difetto, le indicazioni relative alla
consegna si intendono come segue:

a) per «consegna pronta», la conse-
gna unica o frazionata entro 15 giorni;

b) per «consegna nel mese», la con-
segna unica o frazionata entro il mese
di conclusione del contratto;

c) per «consegna appena pronta» o
«al piu presto possibile», la consegna
unica o frazionata entro un termine di
non oltre 45 giorni;

d) per «consegna entro una data
determinata», la consegna, unica o fra-
zionata, entro il termine indicato; se ¢
prescritto che la consegna sia «riparti-
tay viene approssimativamente suddi-
visa nei mesi di calendario che com-
pongono il periodo convenuto, con
esclusione del mese di conclusione del
contratto;

e) se il termine di consegna non ¢
convenuto, la consegna viene eseguita,
in una o piu riprese, entro 3 mesi,
escludendo il mese di conclusione del
contratto.

Qualora in contratto siano previste
“disposizioni” successive, i termini di
cui sopra decorrono dal ricevimento
delle stesse.

Al venditore che ha tollerato un
ritardo nell’invio delle disposizioni, ¢
data facolta di ritardare le successive
consegne per un periodo di tempo non
superiore al doppio del ritardo verifi-
catosi, dandone immediata comunica-
zione scritta al compratore.

Art. 10 - Casi fortuiti e di forza maggiore.

Nei casi fortuiti o di forza maggiore,
che hanno impedito o largamente ridot-
to la produzione negli stabilimenti del
venditore o in quelli del compratore,
non si fa luogo alla risoluzione del con-
tratto, ma alla semplice proroga dei ter-
mini di consegna di non oltre 45 gior-
ni, calcolati a norma dell’articolo 3,
primo comma.

Scaduto tale termine, la parte adem-
piente, che per la stagionalita della
produzione o per obiettive motivazioni
tecniche avrebbe un’utilita grandemen-
te ridotta dalla prestazione tardiva, puo
rinunciare all’ulteriore esecuzione del
contratto; in questo caso, nessun risar-
cimento ¢ dovuto dai contraenti.



Qualora 1 casi fortuiti o di forza
maggiore che hanno determinato 1’in-
terruzione della produzione perdurino
oltre i 45 giorni, la proroga anzidetta
puo essere estesa sino a 90 giorni.

Il venditore impossibilitato alla pre-
stazione per caso fortuito o forza mag-
giore ha il diritto di consegnare e il
compratore ha il dovere di accettare
merce corrispondente a quella contrat-
tata, anche se prodotta da diverso stabi-
limento o diversa impresa.

Se I’impossibilita della prestazione
perduri oltre i termini sopra indicati, il
venditore, se non si avvale del diritto di
cui al comma precedente, compensa il
compratore della eventuale differenza
di prezzo per le merci non consegnate
senza essere tenuto ad ulteriori danni.

Analogamente il compratore, impos-
sibilitato a riprendere la produzione nei
termini rispettivamente sopra indicati,
compensa il venditore dell’eventuale
differenza di prezzo per la merce non
ritirata, senza essere tenuto ad ulteriori
danni.

Art. 11 - Ritardi di consegna.

Quando il venditore non effettui, in
tutto o in parte, le consegne nei termi-
ni dovuti, tenuto conto delle dilazioni e
tolleranze previste, il compratore non
inadempiente puo chiedere la risolu-
zione del contratto per la parte non
consegnata tempestivamente ed i
danni. Contemporaneamente e fino
alla concorrenza di equivalente quanti-
ta, puo rinunciare senza indennizzo ad
ulteriori ritiri di filato, anche se di qua-
lita diversa, se dimostra di non poterlo
piu utilizzare, in conseguenza della
mancata consegna del filato, oggetto
della risoluzione.

Per valersi di tali facolta, il compra-
tore intima per iscritto al venditore 1’a-
dempimento delle obbligazioni assun-
te, fissando un termine per effettuare le
consegne di almeno 15 giorni.

I compratore che non si avvalga
delle facolta suindicate puo chiedere
un’ulteriore dilazione della consegna
per un periodo corrispondente al ritar-
do verificatosi.

In caso di consegne ripartite, il com-
pratore ha diritto di chiedere lo sposta-

mento sia della sola consegna ritardata
sia di quelle successive.

Art. 12 - Caratteristiche tecniche del
filato.

Le caratteristiche tecniche del filato
devono corrispondere a quelle di nor-
male produzione del venditore per le
marche o i tipi indicati nella conferma
d’ordine, o al campione, qualora que-
sto sia stato previsto come esclusivo
paragone.

11 titolo o numero del filato prodotto
con sistema cotoniero puod essere
espresso secondo i sistemi di titolazio-
ne tex, inglese (Ne cotone o Ne lino) o
metrico (Nm).

Quando non diversamente specifica-
to, I’indicazione del titolo si intende
riferita alla numerazione inglese.

I filati ritorti si designano con il tito-
lo del filato unico, con il numero dei
capi di cui sono composti e, se pre-
scritti dal compratore, con i giri di tor-
sione del ritorto espresso in
“giri/pollice” o “giri/metro”.

Nel caso di filati mercerizzati, can-
deggiati, tinti, ritorti, il titolo & sempre
determinato sulla base del filato unico
greggio; solo per i filati «gasati» vale il
titolo risultante dopo 1’operazione di
«gasatura.

La determinazione del titolo e di
ogni altra caratteristica tecnica del fila-
to avviene secondo le norme previste
dalle tabelle UNI-EN vigenti alla data
del contratto.

Art. 13 - Massa (peso).

La massa (peso) puo essere lorda,
netta, mercantile.

La massa (peso) lorda ¢ la massa
(peso) della partita cosi come viene
consegnata negli imballaggi.

La massa (peso) netta si ricava
detraendo dal lordo la tara degli imbal-
laggi e dei tubetti, determinata secondo
le norme UNI-EN. Non costituiscono
tara e vengono percio considerati
merce, 1 legacci delle matasse, le calze
di avvolgimento delle focacce, gli
estensibili, gli involucri delle rocche,
nonché la carta di imballo per la prote-
zione del filato, fino ad un massimo
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dello 0,5% del peso massa del filato
stesso.

La massa (peso) mercantile si ricava
dal netto, portando al secco assoluto un
provino del filato, secondo le norme
contenute nelle tabelle UNI-EN vigen-
ti alla data del contratto e computando
poi il tasso di ripresa convenzionale
d’umidita sul secco assoluto dell’8,5%
per i filati di cotone greggi e del 12%
per i filati di lino; delle percentuali
indicate nell’allegato B alla legge
26.11.1973 n. 883, per gli altri tipi di
filati.

Per i filati misti, i tassi di ripresa
applicabili risultano, ripartendo i tassi
di ripresa delle singole fibre compo-
nenti proporzionalmente alla composi-
zione fibrosa, riferiti al peso secco
assoluto.

La fatturazione, salvo patto contra-
rio, avviene in base alla massa (peso)
mercantile, il venditore ¢ tenuto
comunque ad indicare sulla fattura
anche la massa (peso) netta e sui docu-
menti di consegna la massa (peso)
lorda, la tara imballo e tubetti, la massa
(peso) netta, la massa (peso) mercanti-
le e il tasso effettivo di ripresa del fila-
to documentato.

Art. 14 - Tubetti a perdere.

Quando non sia convenuto che il
prezzo del filato ¢ comprensivo del
costo dei tubetti, la loro massa (peso)
reale determinata con le modalita pre-
viste dalla norme UNI-EN, viene adde-
bitata come filato entro i seguenti limi-
ti:

a) tubetti forati di cartone o materia-
le plastico per rocche di tintoria: 3%;

b) tubetti leggeri per fusi rings e
tubetti delle rocche «soleil» (utilizzati
sui filatoi a turbina): 2%;

c¢) rocche cilindriche o coniche: 1%.

La percentuale si calcola sulla massa
(peso) complessiva del filato piu tubet-
to.

Ogni eccedenza del peso dei tubetti
sulle suddette percentuali deve essere
bonificata al compratore.

I reclami sulla tara tubetti devono
essere fatti entro 30 giorni dal ricevi-
mento della merce.
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Art. 15 - Supporti e imballaggi.

Limballo in casse leggere, scatole,
sacchi o colli, non ¢ restituibile e viene
dal venditore fatturato al costo.

I pallets dovranno essere ritornati
dal compratore in buono stato di con-
servazione in porto assegnato ed entro
3 mesi. Trascorso questo termine, pre-
via diffida scritta ad eseguire la restitu-
zione entro 30 giorni, il venditore avra
diritto di esigere dal compratore I’im-
porto al prezzo di costo.

Art. 16 - Condizioni di pagamento.

Le pattuizioni relative ai pagamenti
avvengono direttamente tra le parti e
sono specificate per iscritto.

Quando sia convenuto il pagamento
contro tratta, le spese di bollo sono a
carico del compratore.

Nel caso di pagamento contro tratta
accettata, la tratta presentata assieme
alla fattura e corrispondente all’impor-
to di questa viene ritornata al vendito-
re debitamente sottoscritta per accetta-
zione dal compratore, al piu presto e
comunque non oltre 15 giorni dalla
data della fattura.

In difetto, il venditore avra facolta
d’emettere tratta a vista per lo stesso
importo.

Gli sconti percentuali previsti nella
conferma d’ordine si applicano sul-
I’importo della merce e sui corrispetti-
vi addebitati per imballaggi e tubetti.

I pagamenti fatti a mezzo di agenti
ausiliari di commercio ed in genere a
persone non munite di delega scritta
dal venditore si intendono compiuti
sotto la responsabilita di chi li effettua.

Art. 17 - Pagamenti tardivi.

Trascorsi 15 giorni dalla scadenza, il
venditore ha diritto di sospendere tem-
poraneamente tutte le consegne, com-
prese quelle che avrebbero gia dovuto
essere compiute, e di diffidare per
iscritto il compratore ad eseguire il
pagamento nel termine di ulteriori 15
giorni. Se, nonostante questa diffida, il
compratore rimane inadempiente,
perde I’eventuale sconto condizionato
di pagamento ed il venditore ha diritto
di considerare risolti, per di lui colpa,



non solo il contratto cui il ritardato
pagamento si riferisce, ma anche even-
tuali altri contratti in corso tra le parti.
Il venditore che ha dovuto ricorrere
alla sospensione delle consegne ha
facolta di dilazionare quelle successive
per un periodo di tempo non superiore
al doppio del ritardo di pagamento; se
non ¢ stato osservato il termine della
diffida di cui al comma precedente, il
venditore che non intenda risolvere il
contratto puo subordinare le successive
consegne a pagamento anticipato.

Art. 18 - Contestazioni.

I reclami vanno fatti con lettera rac-
comandata, telegramma, telex o tele-
fax.

I reclami relativi alla massa (peso),
cosi come quelli relativi a difetti visi-
bili od accertabili, ai sensi del comma
seguente, vanno fatti entro 15 giorni
dall’arrivo della merce.

Il compratore ¢ tenuto ad accertare,
prima dell’utilizzo e comunque entro
15 giorni dall’arrivo della merce, le
caratteristiche dei filati fornitigli e la
loro idoneita all’uso cui intende desti-
narli, eseguendo normali controlli dei
caratteri esteriori e dei requisiti tecnici.

I1 venditore ¢ pertanto tenuto a rifon-
dere i danni accertati derivanti dai
difetti dei filati gia utilizzati, solo se i
difetti non erano prima riconoscibili
attraverso 1 controlli anzidetti o nel
corso delle lavorazioni.

I reclami per «difetti occulti» vanno
fatti entro 8 giorni dalla scoperta del
difetto.

Art. 19 - Accertamenti tecnici.

Il venditore ¢ tenuto a prestarsi nel
modo piu sollecito ai rilievi in contrad-
dittorio per prelevamento di campioni
od altro, che fossero chiesti dal com-
pratore per 1’accertamento della quali-
ta, condizioni e stato della merce pro-
testata. In mancanza di quanto sopra e
trascorsi 10 giorni dalla data della rice-
zione di una diffida scritta dal compra-
tore a provvedere al necessario, il ven-
ditore decade dalla facolta della sosti-
tuzione della merce eventualmente dif-
forme prevista dall’articolo seguente.

11 compratore deve, con pari solleci-
tudine, prestarsi ai rilievi in contraddit-
torio ed agli accertamenti tecnici chie-
sti dal venditore, nei termini e secondo
le modalita di cui sopra, e cio a pena di
inefficacia del reclamo fatto.

Se sono necessarie provinature, ana-
lisi, sperimentazioni, prove di condi-
zionatura, esami di laboratorio e simili,
le campionature vengono eseguite con
I’osservanza delle norme UNI-EN. Le
prove vanno effettuate presso un labo-
ratorio accreditato dal SINAL (Sistema
Nazionale Accreditamento Laboratori).

Se sorgono difficolta per la campio-
natura o 1’accertamento dello stato
della merce, le parti possono rivolgersi
anche per tali attivita ad un laboratorio
accreditato dal SINAL; in tal caso
campionature e accertamenti sono ese-
guiti previo invito alle parti ad assister-
Vi.

Le spese sono anticipate dalla parte
che chiede I’intervento.

Art. 20 - Sostituzioni e indennizzi.

11 venditore, anche quando il recla-
mo risulta giustificato, ha diritto di
sostituire la merce difforme effettuan-
done la consegna per meta entro il ter-
mine di 25 giorni e per ’altra meta
entro 45 giorni dall’accertamento in
contraddittorio o dalla comunicazione
a lui fatta per lettera raccomandata,
telegramma, telex, o telefax dell’esito
delle prove eseguite presso un labora-
torio accreditato dal SINAL.

Nel caso di termine di consegna tas-
sativo, il compratore ha diritto di rifiu-
tare la sostituzione successiva alla sca-
denza del termine.

Per i filati di confezione o filzuola-
tura speciali, per il filato candeggiato,
tinto, fantasia o con particolari finis-
saggi, compresi 1 «gasati» e i merceriz-
zati, 1 suddetti termini sono raddoppia-
ti. Solo per detti filati, il compratore
che dimostri che a causa dei tempi di
sostituzione il rifacimento del filato
risulta non piu utile, ha diritto di chie-
dere la sostituzione con pari valore di
filato dello stesso tipo, ma di titolo o
finissaggio diversi, che comunque
rientri nell’ambito della normale pro-
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duzione del venditore. Le conseguenti
differenze di prezzo vanno calcolate
con riferimento alla data di richiesta
della sostituzione.

Tutte le spese relative al trasporto di
andata e ritorno delle merci da sostitui-
re sono a carico del venditore.

Qualora la sostituzione non avvenga
nei termini previsti o dia ancora luogo
a giustificato reclamo della stessa
natura, il compratore ha diritto alla
risoluzione del contratto per la parte
protestata e alla rifusione dei danni.

Nel determinare 1’indennizzo da cor-
rispondersi al compratore per la risolu-
zione del contratto, si tiene conto del
beneficio o del danno che deriva allo
stesso compratore per differenze nei
prezzi di mercato dei filati alla data
della risoluzione.

Art. 21 - Arbitrati.

La soluzione delle controversie di
solito viene demandata ad un arbitrato
irrituale, affidato a tre arbitri nominati
ed operanti secondo il Regolamento
Arbitrati dell’Associazione Cotoniera
Liniera e delle Fibre Affini.

USI NELLA VENDITA DI TESSUTI

Art. 1 - Definizione.

Per tessuti «sistema cotonie-
ro/liniero» si intendono i tessuti di
qualsiasi fibra naturale e/o chimica
lavorati con il procedimento usato per i
tessuti di cotone e lino.

Art. 2 - Trattativa e conclusione del
contratto.

L’ordinazione, ancorché assunta da
agenti o ausiliari di commercio o da
dipendenti del venditore, non impegna
il venditore fino a quando non 1’abbia
accettata.

Qualora il venditore, nel comunicare
la propria accettazione, si avvalga di
modulo di conferma in duplo, chieden-
done la restituzione, il compratore
restituisce il duplo stesso sottoscritto
entro 7 giorni.

In caso di ritardo, il venditore puo
intimare per iscritto al compratore la
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restituzione del duplo di conferma fir-
mato, da effettuare nel termine di 5
giorni, trascorso il quale il venditore
avra la facolta di considerare il contrat-
to non concluso.

Le modifiche a contratti conclusi per
iscritto devono essere provate nella
stessa forma.

Art. 3 - Computo dei termini.

[ termini si computano secondo il
calendario comune; dal computo si
intende escluso il periodo normale di
ferie aziendali, tacitamente se cade in
agosto, altrimenti con obbligo di tem-
pestivo preannuncio.

Per i pagamenti, non si tiene conto
della chiusura per ferie.

I termini contenuti nelle intimazioni
o diffide ad adempiere decorrono dalla
data nella quale il destinatario le rice-
ve.

Art. 4 - Campionature.

Le campionature, cartelle colori e
simili vengono fatturate al prezzo del
tessuto.

Art. 5 - Disposizioni.

Qualora il compratore non fornisca
tempestivamente le disposizioni indi-
cate come necessarie per 1’allestimento
della merce, il venditore potra asse-
gnargli un termine non inferiore a 15
giorni scaduto il quale potra, a sua
scelta, fatturare il tessuto ovvero rite-
nere risolto il contratto, salvo il risarci-
mento dei danni.

Art. 6 - Consegne.

Per «consegna» si intende:

a) la consegna effettiva della merce
al compratore, quando sia convenuto il
trasporto con il mezzo del venditore;

b) la messa a disposizione della
merce presso il venditore, quando sia
convenuto il ritiro con mezzo del com-
pratore o di vettore da lui scelto, oppu-
re risulti impossibile la consegna effet-
tiva. La messa a disposizione, quando
non ¢ seguita dall’immediato ritiro
della merce, si perfeziona soltanto con
I’invio di telegramma, telex, telefax o
raccomandata che ne diano comunica-



zione e specifichino tutti i dati neces-
sari ad identificare la merce.

c) la consegna a vettore o a spedizio-
niere, quando manchino pattuizioni
diverse.

La merce, se non ¢ trasportata con
mezzi del venditore, viaggia per conto
e a rischio del compratore, anche se
spedita in porto affrancato.

Quando il trasporto avviene con
mezzi del venditore, questi risponde
nei limiti delle norme relative al tra-
sporto.

Art. 7 - Tolleranze.

Sono ammesse le seguenti tolleranze:

e sulla quantita per singolo contratto e
per ogni qualita o tipo di tessuto:
per quantita fino a 100 m
+/- 20%,;
per quantita da 101 a 500 m
+/- 10%;
per quantita da 501 a 2.500 m
+/- 5%,
per quantita da 2.501 a 10.000 m
+/- 4%,
per quantita oltre 10.000 m
+/- 3%;

(con un massimo di 500 m)

e sulla misura della singola pezza allo
stato di consegna ¢ ammessa la tolle-
ranza di +/-1%;

e sulla lunghezza media contrattuale ¢
ammessa una tolleranza del +/- 10%;
anche quando in contratto ¢ stabilita
una lunghezza minima di pezza, ¢
ammessa una sola giunta a non meno
di 15 m dall’inizio o dalla fine
pezza, purché le due parti siano
identiche per caratteristiche e per
colore. La giunta ¢ ammessa su una
quantita massima del 20% delle
pezze;

e sulla composizione fibrosa: la com-
posizione deve corrispondere a
quanto specificato nel contratto ed
essere verificata con i metodi e le
tolleranze prescritte dalla legge del
26.11.1973 n. 883 e successive
modifiche e integrazioni;

e sull’altezza delle pezze:
nel caso che nel contratto sia pre-
scritta 1’altezza minima, nessuna tol-
leranza in meno € ammessa,

nel caso che nel contratto sia pre-
scritta un’altezza determinata, tolle-
ranza del meno 1% limitatamente al
10% del quantitativo di ogni singola
spedizione;

sulla costruzione (riduzioni in ordito
e trama):

per I’ordito +/- 2%
per la trama +/- 3%
purché la somma dei fili di ordito
piu quelli di trama corrisponda a
quella contrattuale con tolleranza di
+/- 1%;

sulle caratteristiche dei filati impie-
gati:

quando il tessuto ¢ definito dal
numero dei fili di ordito e di trama e
dai titoli dei filati impiegati e non ¢
indicata la «massa», oppure quando
il tessuto ¢ definito dal titolo dei
filati impiegati e dalla «massay, il
metodo di determinazione del titolo
¢ quello previsto dalle norme UNI-
EN vigenti:

sulla «massa» per unita di lunghezza
o di area:

sui tessuti grezzi: +/-3% per ogni
consegna, +/-5% per la singola
pezza;

su quelli ulteriormente lavorati: +/-
5% per ogni consegna, +/-7% per la
singola pezza;

sulla resistenza a trazione: la media
dei risultati ottenuti nelle prove non
deve essere inferiore al valore mini-
mo contrattuale; sulle singole prove
¢ ammessa una tolleranza del meno
7%;

sull’impermeabilita: tolleranze am-
messe sull’altezza della colonna
d’acqua alla quale si verifica 1’im-
perlamento:

per colonne fino a 20 cm, 1 cm in
meno, limitatamente al 20% delle
provette;

per colonne oltre i 20 cm, 2 cm in
meno, limitatamente al 20% delle
provette;

qualora per contratto sia prescritta
I’impermeabilita senza precisare
’altezza minima della colonna d’ac-
qua, il tessuto deve sopportare una
colonna di almeno 8 cm senza alcu-
na tolleranza;
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® sul restringimento al lavaggio a
caldo: qualora sia previsto un valore
massimo di restringibilitd non sono
ammesse tolleranze; qualora non sia
stabilita la percentuale di restringibi-
lita, questa deve essere adatta all’uso
del tessuto, sempreché sia stato
dichiarato dal compratore;

® sul restringimento alla bagnatura a
freddo: come comma precedente;

® sul restringimento alla stiratura a
vapore: come comma precedente;

® sulla solidita del colore: la solidita
del colore si esprime con un numero
indice che, secondo il tipo di prova,
va da 5 (massima solidita) a 1 (mini-
ma solidita) con livelli intermedi 4-
5, 3-4, 2-3, e 1-2, oppure, solo nel
caso di solidita alla luce e alle intem-
perie, da 8 (massima solidita) a 1
(minima solidita); nell’ordinazione
occorre specificare il tipo di prova,
con riferimento alla norma UNI-EN,
nonché I’indice di solidita richiesto.
Qualora I’indice di solidita sia previ-
sto come valore minimo, non sono
ammesse tolleranze in meno.

Nel caso in cui nell’ordinazione non
siano previsti valori dell’indice di
solidita, questa dovra essere adegua-
ta all’uso dichiarato.

Qualora in contratto sia richiesta una
«non solidita» (per es. stone wash),
vanno specificate le caratteristiche
tintoriali e le prove relative.

Art. 8 - Termini di consegna.

Per «consegna pronta» si intende la
consegna entro 15 giorni dalla data
della conferma dell’ordine;

per «consegna entro un determinato
termine» si intende la consegna in una
o piu riprese, a facolta del venditore,
entro il termine stabilito;

se ¢ prescritto che la consegna sia
«ripartita», dovra essere approssimati-
vamente suddivisa nei mesi di calenda-
rio che compongono il periodo conve-
nuto, con esclusione del mese di con-
clusione del contratto.

Art. 9 - Tolleranza sui termini di conse-
gna.

Sui termini di ogni singola consegna,
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ad eccezione dei casi di termine essen-
ziale o di «consegna prontay, ¢ ammes-
sa a favore del venditore una tolleranza
massima di 30 giorni.

Art. 10 - Ritardi di consegna.

Quando il venditore non effettui, in
tutto o in parte, le consegne nei termi-
ni dovuti, tenuto conto delle dilazioni e
tolleranze previste, il compratore non
inadempiente pud chiedere la risolu-
zione del contratto per la parte non
consegnata tempestivamente ed i
danni.

Per valersi di tali facolta, il compra-
tore dovra intimare per iscritto al ven-
ditore I’adempimento delle obbligazio-
ni assunte, fissando un termine per
effettuare le consegne di almeno 15
giorni.

Art. 11 - Casi fortuiti e di forza maggio-
re.

Nei casi fortuiti o di forza maggiore,
che hanno impedito o largamente ridot-
to la produzione negli stabilimenti del
venditore o in quelli del compratore,
non si fa luogo alla risoluzione del con-
tratto, ma alla semplice proroga dei ter-
mini di consegna di non oltre 45 gior-
ni, calcolati a norma dell’art. 3, primo
comma.

Scaduto tale termine, la parte adem-
piente, che per la stagionalita della
produzione o per obiettive motivazioni
tecniche avrebbe un’utilita grandemen-
te ridotta dalla prestazione tardiva, puo
rinunciare all’ulteriore esecuzione del
contratto; in questo caso, nessun risar-
cimento ¢ dovuto dai contraenti.

Qualora 1 casi fortuiti o di forza
maggiore che hanno determinato 1’in-
terruzione della produzione perdurino
oltre i 45 giorni, la proroga anzidetta
puo essere estesa sino a 90 giorni.

11 venditore impossibilitato alla pre-
stazione per caso fortuito o forza mag-
giore ha il diritto di consegnare e il
compratore ha il dovere di accettare
merce corrispondente a quella contrat-
tata, anche se prodotta da diverso stabi-
limento o diversa impresa.

Se I’impossibilita della prestazione
perduri oltre i termini sopra indicati, il



venditore, se non si avvale del diritto di
cui al comma precedente, compensa il
compratore della eventuale differenza
di prezzo per le merci non consegnate
senza essere tenuto ad ulteriori danni.

Analogamente, il compratore impos-
sibilitato a riprendere la produzione nei
termini rispettivamente sopra indicati
compensa il venditore dell’eventuale
differenza di prezzo per la merce non
ritirata, senza essere tenuto ad ulteriori
danni.

Art. 12 - Spedizione.

Le consegne si intendono «franco
stabilimento» del venditore e le spedi-
zioni sono eseguite secondo le istruzio-
ni che il compratore ¢ tenuto a dare
tempestivamente al venditore.

Durante il tempo intercorrente tra la
«messa a disposizione» e 1’effettiva
spedizione della merce, il venditore ha
solamente la responsabilita del deposi-
tario.

Art. 13 - Condizioni di pagamento.

Le pattuizioni relative ai pagamenti
avvengono direttamente fra le parti e
sono specificate per iscritto.

Nel caso di consegne effettuate in
piu riprese, i pagamenti decorrono
dalla data di ciascuna consegna.

Quando sia convenuto il pagamento
contro tratta o ricevuta bancaria, le
spese di bollo sono a carico del com-
pratore.

Gli sconti percentuali previsti nella
conferma d’ordine si applicano sul-
I’importo della merce e sui corrispetti-
vi addebitati per imballaggi.

I pagamenti fatti a mezzo di agenti
ausiliari di commercio ed in genere a
persone non munite di delega scritta
del venditore si intendono compiuti
sotto la responsabilita di chi li effettua.

Art. 14 - Pagamenti tardivi.

Trascorsi 15 giorni dalla scadenza, il
venditore ha diritto di sospendere tem-
poraneamente tutte le consegne, com-
prese quelle che avrebbero gia dovuto
essere compiute e di diffidare per iscrit-
to il compratore ad eseguire il paga-
mento nel termine di ulteriori 15 giorni.

Se, nonostante questa diffida, il
compratore rimane inadempiente,
perde 1’eventuale sconto condizionato
di pagamento ed il venditore ha diritto
di considerare risolti, per di lui colpa,
non solo il contratto cui il ritardato
pagamento si riferisce, ma anche even-
tuali altri contratti di fornitura in corso
tra le parti.

Il venditore che ha dovuto ricorrere
alla sospensione delle consegne ha
facolta di dilazionare quelle successive
per un periodo di tempo non superiore
al doppio del ritardo di pagamento; se
non ¢ stato osservato il termine delle
diffide di cui al comma precedente, il
venditore che non intenda risolvere il
contratto puo subordinare le successive
consegne a pagamento anticipato.

Art. 15 - Merce non ritirata.

Se il compratore non si presenta per
ricevere la merce o rifiuti di ritirarla, il
venditore ha la possibilita di emettere
fattura per I’importo dovuto, maggio-
rato degli interessi di mora e delle
spese; in alternativa puo, previa vana
diffida ad adempiere entro 15 giorni,
ritenere risolto il contratto.

Art. 16 - Qualita della merce.

La merce deve essere mercantile.

I1 venditore non risponde di conte-
stazioni in rapporto all’uso della
merce, quando esso non sia stato pre-
ventivamente dichiarato dal comprato-
re e nei casi di impiego non conforme
alle caratteristiche della merce stessa.

Art. 17 - Contestazioni.

I reclami vanno fatti con lettera racco-
mandata, telegramma o telex o telefax.

I reclami relativi a difetti visibili od
accertabili ai sensi del comma seguen-
te vanno fatti entro 15 giorni dall’arri-
vo della merce.

Il compratore ¢ tenuto ad accertare,
prima dell’utilizzo, le caratteristiche
dei tessuti fornitigli e la loro idoneita
all’uso cui intende destinarli, eseguen-
do normali controlli dei caratteri este-
riori e dei requisiti tecnici. Il venditore
¢ pertanto tenuto a rifondere i danni
accertati derivanti dai difetti dei tessu-
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ti gia utilizzati, solo se i difetti non
erano prima riconoscibili attraverso i
controlli anzidetti o nel corso delle
lavorazioni.

I reclami per «difetti occulti» vanno
fatti entro 8 giorni dalla scoperta del
difetto.

Art. 18 - Accertamenti tecnici.

Il venditore ¢ tenuto a prestarsi nel
modo piu sollecito ai rilievi in contrad-
dittorio per prelevamento di campioni
od altro, che fossero chiesti dal com-
pratore per ’accertamento della quali-
ta, condizioni e stato della merce pro-
testata. In mancanza di quanto sopra e
trascorsi 15 giorni dalla ricezione di
una diffida scritta del compratore a
provvedere al necessario, il venditore
decade dalla facolta della sostituzione
della merce eventualmente difforme,
prevista dall’articolo seguente.
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11 compratore deve, con pari solleci-
tudine, prestarsi ai rilievi in contraddit-
torio ed agli accertamenti tecnici chie-
sti dal venditore, nei termini e secondo
le modalita di cui sopra, e cio a pena di
inefficacia del reclamo fatto.

Art. 19 - Sostituzioni.

Quando il reclamo ¢ fondato, il ven-
ditore puo sostituire la merce non con-
forme, oppure provvedere alla sua
sistemazione, ove possibile, effettuan-
done la riconsegna entro 30 giorni dal
ricevimento del reso.

Art. 20 - Arbitrati.

La soluzione delle controversie di
solito viene demandata ad un arbitrato
irrituale, affidato a tre arbitri nominati
ed operanti secondo il Regolamento
Arbitrati dell’Associazione Cotoniera
Liniera e delle Fibre Affini.
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FILATI DI LANA

Art. 1 - Ordinazioni e prenotazioni
(condizionatura).

I filati di lana sono contrattati a peso
«condizionato» cio¢ a peso mercantile
determinato dalla stagionatura del fila-
to, eseguita da apposito stabilimento
all’uopo autorizzato al cui regolamento
le parti si rimettono.

Il peso netto mercantile da fatturare
si intende al netto dei tubetti e delle
rocche su cui ¢ avvolto il filato.

Art. 2 - Requisiti della merce (irrestrin-
gibilita).

Lindicazione «filati di lana irre-
stringibile» riguarda soltanto il tratta-
mento speciale di irrestringibilita che
la lana ha subito.

Art. 3 - Imballaggi.

I tubetti, le rocche e le casse devono
essere restituiti in buono stato, franchi
di porto, allo stabilimento o magazzino
del venditore, entro sei mesi dalla data
della fattura, distinti partita per partita
o fattura per fattura.

In difetto di restituzione nel termine
anzidetto, le casse, i tubetti e le rocche
sono fatturati al compratore al prezzo
di costo alla data della fatturazione
della merce.

Gli imballaggi in scatole di cartone
sono «a perdere».

Art. 4 - Consegna (esecuzione del con-
tratto).

La consegna della merce deve avere
inizio non oltre sessanta giorni lavora-
tivi dall’arrivo delle disposizioni sulla
lavorazione.

Lesecuzione del contratto avviene:

a) con la consegna della merce pres-
so il venditore, indipendentemente
dalla possibilita di effettuarne la spedi-
zione;

b) con la consegna della merce diret-
tamente al compratore;

c) con la consegna effettiva della
merce al vettore o allo spedizioniere
quando sia convenuta la spedizione a
cura del venditore.

In caso di impossibilita della spedi-
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zione per cause non dipendenti dalla
volonta del venditore, la merce rimane
nei magazzini del venditore a disposi-
zione e a carico del compratore.

Art. S - Responsabilita del venditore.

11 venditore non risponde dei difetti
cagionati da ulteriori lavorazioni.

Art. 6 - Tolleranze sul titolo.

Le tolleranze nei titoli sono fissate
in percentuale sul titolo convenuto. Le
prove del titolo debbono essere fatte
sulla totalita della partita e la media dei
risultati ¢ applicata all’intera partita.

I - PER FILATI PETTINATI

a) I filati debbono essere consegnati,
per quanto possibile, nel loro titolo
esatto, cioe nel titolo convenuto; il
tasso di ripresa, salvo convenzione con-
traria, ¢ quello previsto negli accordi
della Federazione Laniera Interna-
zionale. Le differenze, entro i limiti fis-
sati qui di seguito, non danno luogo ad
alcun reclamo.

Titoli Differenze
al disotto

o al disopra
del titolo

confermato

da 10.000 m a 14.999 incluso  1/2 numero
da 15.000 m a 29.999 incluso  3/4 numero
da 30.000 m e piu 2'/> per cento

b) Se la eccedenza del titolo va oltre
i margini sopra indicati il compratore ha
diritto di chiedere un bonifico calcolato
in percentuale del prezzo del filato. La
misura di questo bonifico sara uguale a
una volta e mezzo lo scarto fra il titolo
consegnato e il titolo tollerato espresso
in percentuale del titolo convenuto'.

(1) Per esempio: titolo contrattato, 40.000 m; titolo
tollerato, 39.000 m (toll. ammessa 2'/,%); titolo con-
segnato, 38.500 m; scarto tra titolo tollerato (39.000)
e titolo consegnato (38.500) = 500 m. Bonifico da
concedere, pari a 1 volta e mezzo lo scarto di cui
sopra, ossia m (500 x 1,5) = m 750. Questo risultato
tradotto in percentuale del titolo contrattato equivale a
750 : 40.000 = 1,875%; percio, per un filato del tito-
lo 40.000 del valore di 1,17 Euro al kg, il bonifico
sara: Euro 1,17 x 1,875 = 2,19 Euro.



c) Se la differenza tra il titolo con-
trattato e il titolo consegnato eccede il
doppio della tolleranza sopra indicata,
il compratore puo rifiutare la consegna
del filato difettoso, oppure esigere un
bonifico doppio di quello previsto nel
punto precedente.

d) Nel caso di filati ritorti, i limiti di
variazione sono stabiliti non gia sul
titolo risultante dalla riunione di diver-
si fili, ma sul numero dei fili semplici
riuniti.

e) Le norme sopra indicate si appli-
cano ai filati semplici e ritorti, greggi e
colorati, di pura lana e altresi ai filati
misti con fibre artificiali (per esempio,
viscosa, acetato). Esse non si applica-
no, salvo accordo contrario:

ai filati di lana misti con fibre sinte-

tlche,

— ai filati moulinés, crépons, voiles e
in genere ai filati a forte torsione,
semplici o ritorti, generalmente
chiamati «filati fantasiay;

— ai filati di titolo inferiore al 10.000;

— alle partite di 100 chili o meno.

IT - PER FILATI CARDATI

Le differenze del titolo sono riparti-
te nelle seguenti tre categorie:

a) differenze in pin o in meno che
danno luogo ad una tolleranza senza
bonifico.

Lacquirente deve accettare senza
alcun bonifico tutti i filati non lavati
(salvo i filati ritorti ed i filati fantasia
o quelli contenenti del pelo o delle
fibre a scopo decorativo), il cui titolo
medio consegnato non superi la tolle-
ranza stabilita ed indicata qui di segui-
to, in pit 0 in meno del numero confer-
mato:

TITOLI TOLLERANZE
da 0a 1.999 10%
da 2.000 a 6.000 7,5%
oltre 6.000 5%

Per i filati lavati o tinti in filo, la tol-
leranza stabilita sara aumentata di un
terzo.

Per i filati ritorti ed i filati fantasia, il
compratore ed il venditore pattuiranno,
all’atto della stipulazione del contratto,

il margine supplementare ammesso tra
il titolo medio ed il numero convenuto
se il filato da luogo ad una tolleranza
senza bonifico.

b) differenze che danno luogo ad un
bonifico al compratore.

Se il titolo medio del filato conse-
gnato supera la tolleranza specificata
al paragrafo a) sino al limite del 50%,
il venditore ¢ tenuto a corrispondere
all’acquirente un bonifico sul valore
del filato nella misura percentuale
uguale alla differenza tra il titolo
medio consegnato e la tolleranza
ammessa’ .

c) differenza che da diritto all’acqui-
rente di rifiutare la consegna non con-

forme.

Se la differenza tra il titolo medio
consegnato ed il numero convenuto
supera di oltre il 50% la tolleranza pre-
scritta di cui al paragrafo a) I’acquiren-
te ha diritto di rifiutare la consegna (o
parte della consegna) difettosa’ .

Le tolleranze previste ai paragrafi
a), b) e ¢) di cui sopra debbono essere
considerate per partite di almeno 100
kg. Qualora una consegna parziale di
almeno 100 kg ecceda il limite delle
tolleranze prescritte, tale consegna par-
ziale puo essere rifiutata, ma se viene
accettata, essa incidera sulla media
generale del titolo della partita.

Gli esempi sono proposti dall’As-
sociazione dell’Industria Laniera Ita-
liana con sede in Milano.

Art. 7 - Tolleranze sulle quantita.

a) per i filati di lana pettinata, sul
peso totale delle spedizioni ¢ ammessa
una tolleranza del 5% sulla quantita
stabilita in contratto.

Per i filati colorati ¢ in facolta del
venditore di consegnare il 10% in piu o

(2) Per esempio: se il prezzo del filato ¢ di Euro 0,88
al kg per un titolo di 12 mm ed il filato consegnato ha
un titolo di 11,16 mm o di 12,54 mm, la tolleranza
prescritta ¢ stata superata del 2% ed il venditore dovra
all’acquirente un bonifico del 2% sul valore del fila-
to, ovvero 0,018 Euro per chilo.

(3) Per esempio: se il titolo confermato ¢ di 12 mm ed
il filato consegnato ha un titolo di 10,92 mm o di 13,08
mm, la tolleranza prescritta del 5% risulta superata di
un ulteriore 4% e 1’acquirente ha diritto di rifiutare la
consegna (o la parte della consegna) difettosa.
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in meno per ogni colore, nell’ambito
della tolleranza globale del 5%.

b) per i filati di lana cardata, il ven-
ditore ¢ autorizzato a consegnare una
quantita di filato maggiore o minore,
per ogni gradazione di colore e/o per
ogni qualita, di quella prevista in con-
tratto, a condizione che le differenze di
peso non superino i seguenti limiti:

contratti da 50a 150 kg 20 kg in
piu o in meno
contratti da 151a 300 kg 30 kg in

piu o in meno
contratti da 301 a
piu o in meno
contratti da
piu o in meno
contratti da
piu o in meno
contratti oltre i 2.000 kg +/- 3% con una
tolleranza minima di 90 kg

¢) per i filati fantasia le tolleranze di
consegna possono essere maggiorate
con accordo pattuito tra compratore e
venditore all’atto della conclusione del
contratto.

500 kg 35 kg in
501 a 1.000 kg 60 kg in

1.001 a 2.000 kg 90 kg in

Art. 8 - Tolleranze sul quantitativo di
olio e di grasso.

Il quantitativo di olio o di grasso
ammesso nei filati di lana ¢ quello pre-
visto dalle norme UNITEX.

Le percentuali di olio e di grasso
sono riferite al peso condizionato
sgrassato.

Art. 9 - Reclami e contestazioni.

Se sorge contestazione in ordine al
titolo, al peso e alla tara della merce
contrattata, i reclami devono essere
fatti entro otto giorni dal ricevimento
della merce, a mezzo lettera raccoman-
data e comunque prima che i filati
siano messi in lavorazione.

I1 compratore deve provvedere a
richiedere I’esame della merce da parte
di Istituto pubblico per la condiziona-
tura della lana.

Art. 10 - Risoluzione (disposizioni sulla
lavorazione).

Nei contratti di compravendita di
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filati di lana, in difetto di disposizioni
sulla lavorazione, entro sei mesi dalla
conclusione del contratto il venditore,
previa messa in mora del compratore,
ha facolta di risolvere il contratto,
salvo il diritto al risarcimento dei
danni.

TESSUTI DI LANA

Art. 11 - Contrattazione.

I tessuti di lana sono contrattati a
metro lineare.

Gli scampoli di tessuti, intendendosi
per tali i residui di pezze che hanno una
metratura insufficiente per la confezio-
ne di un vestito, sono venduti a peso o
a misura.

Art. 12 - Requisiti della merce (irre-
stringibilita).

Lindicazione sui tessuti «tessuto di
lana irrestringibile» indica soltanto che
il tessuto ha subito uno speciale tratta-
mento di irrestringibilita.

Art. 13 - Imballaggi.

Limballaggio normale della merce ¢
a carico del venditore. Se ¢ richiesto un
imballaggio speciale, questo ¢ addebi-
tato al compratore, al prezzo di costo.

Art. 14 - Consegna - Esecuzione del
contratto.

L’esecuzione del contratto avviene:

a) con la consegna della merce pres-
so il venditore, indipendentemente
dalla possibilita di effettuare la spedi-
zione;

b) con la consegna della merce diret-
tamente al compratore;

c) con la consegna effettiva della
merce al vettore o allo spedizioniere
quando sia convenuta la spedizione a
cura del venditore.

La consegna ¢ provata dall’invio al
compratore della fattura e di una distin-
ta delle merci atta ad identificarle.

Art. 15 - Tolleranze.

Nelle consegne di tessuti di lana
sono ammesse le seguenti tolleranze:
a) sul quantitativo - il 6% in piu o in



meno del quantitativo contrattato;

b) sulle misure - massimo 2% in
meno, entro cimosa, sull’altezza del
tessuto, stabilita in contratto;

¢) sul peso per metro - se in contrat-
to ¢ stabilito un peso del tessuto per
metro lineare, ¢ ammessa una tolleran-
za in piu o in meno del 5%. Se il peso

N .

per metro lineare ¢ indicato con un
minimo ed un massimo, non ¢ ammes-
sa nessuna tolleranza al di sotto del
minimo né al di sopra del massimo;

d) sul termine di consegna - sul ter-
mine di consegna contrattuale, ove non
sia essenziale, € ammessa una tolleran-
za di giorni quindici.
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SEME BACHI

DEFINIZIONI - DISTINZIONI - CLAS-
SIFICAZIONI

Il seme bachi, qualunque ne sia la
provenienza, si distingue in seme
annuale e seme polivoltino.

Il seme bachi & inoltre distinto, a
seconda della razza, in razze pure,
incroci di due razze e poliibridi.

Le razze pure a seconda della loro
provenienza e del colore dei bozzoli
sono denominate:

— giallo - tutte le varieta, escluse le
asiatiche;

— giallo cinese oro - tutte le varieta
cinesi di colore oro;

— giallo asiatico - tutte le varieta asia-
tiche di colore giallo;

— bianco asiatico - Bagdad, Adrianopoli,
Brussa;

— bianco indigeno;

— bianco giapponese;

— bianco cinese.

Per incrocio si intende il primo pro-
dotto dell’accoppiamento di due razze
pure.

Per poliibrido a «bozzolo bianco» si
intende il prodotto degli accoppiamenti
di tre o quattro razze di alta selezione.

Gli incroci fra due razze pure o fra
due varieta di una stessa razza prendo-
no il nome di:

— incrocio giapponese - 1’incrocio di
razze giapponesi o di provenienza
giapponese;

— incrocio cinese - 1’incrocio del gial-
lo con il bianco cinese;

— bigiallo cinese - I’incrocio del giallo
con 1’oro cinese o I’incrocio dell’oro
con il giallo nostrano;

— bibianco - I’incrocio fra razze nostra-
ne o esotiche bianche;

— poligiallo - I’incrocio fra le diverse
varieta di giallo escluso 1’oro.

Il seme bachi ¢ contrattato, dopo la
«confezioney, in celle, in cartoni di deposi-
zione o sgranato. Nei primi due casi il prez-
7o ¢ stabilito per ogni cento celle o deposi-
zioni, nel terzo, per grammi o per once.

11 seme bachi puo essere contrattato per
consegna a termine o per consegna pronta.

Art. 1 - Ordinazioni (oggetto delle con-
trattazioni).

Si intende oggetto del contratto il seme

annuale per allevamento primaverile.

Nei contratti devono essere specifica-
te le razze, se si tratta di seme di razza
pura e, se si tratta di incroci o di poliibri-
di, si devono specificare le razze genitri-
ci che hanno concorso a formare rispetti-
vamente 1’incrocio o il poliibrido.

Il seme primaverile deve essere pro-
dotto con il sistema cellulare; quello
estivo e autunnale puo essere prodotto
con qualunque sistema.

Se i poliibridi sono contrattati per
«telaino», ciascuno di questi deve con-
tenere circa ventimila uova.

Se ¢ convenuta la consegna a termi-
ne, la consegna deve essere eseguita
prima dell’autunno per i contratti per
seme in celle e prima dell’inverno per i
contratti per seme sgranato.

Linvolucro del seme deve portare
I’indicazione della quantita del seme
contenuto.

Art. 2 - Pagamento.

Il compratore ha 1’obbligo di ritirare
tempestivamente il seme o i «bacolini»
ed ¢ in ogni caso tenuto al pagamento
del prezzo alla data stabilita per la con-
segna.

Art. 3 - Obblighi di garanzia (responsa-
bilita del venditore).

Per il seme in celle o in cartoni con
relative farfalle, il venditore garantisce
che la infezione corpuscolosa delle far-
falle e le deposizioni infeconde non
oltrepassino complessivamente il cin-
que per cento.

La prova si esegue prelevando un
campione dal lotto di celle o di cartoni
e facendolo esaminare dalla stazione
bacologica.

11 venditore non risponde in alcun
modo dell’«andamento» dell’alleva-
mento dei bachi e della riuscita del rac-
colto, salvo i casi di infezione pebrino-
sa ereditaria.

BOZZOLI

DEFINIZIONI - DISTINZIONI - CLAS-
SIFICAZIONI

I bozzoli del «Bombyx mori» si trat-
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tano a seconda della loro provenienza e
dello stato di conservazione. I bozzoli
possono essere nostrani o esteri.

I bozzoli esteri che vengono trattati
secondo gli usi di Milano si distinguo-
no in europei, levantini e asiatici e di
altre provenienze.

Secondo lo stato nel quale si tratta-
no, i bozzoli possono essere:

a) bozzoli a fresco;

b) bozzoli ad essiccazione completa.

a) Bozzoli freschi

I bozzoli freschi sono contrattati
prima o durante il raccolto.

Nella compravendita dei bozzoli fre-
schi si eseguono, per la determinazione
del prezzo, tre distinti modi di contrat-
tazione e ciog:

1) a prezzo definito o finito o chiu-
so, per pronta cassa o scadenza deter-
minata;

2) a prezzo di riferimento, con o
senza premio, con o senza sconto, con
un limite di prezzo minimo e massimo
od anche solamente minimo.

In tali contratti, anziché stipulare un
prezzo di vendita della partita, il prez-
zo stesso ¢ riferito alla media dei prez-
zi pubblicati da Enti riconosciuti, come
il Comune, la Camera di Commercio
Industria Artigianato e Agricoltura,
etc.

Le medie dei prezzi pubblicate pren-
dono il nome di «adequato».

3) con garanzia di resa.

Si chiamano bozzoli europei quelli
prodotti in Europa, esclusi i levantini.

I bozzoli europei, a seconda del
merito, sono classificati in:
natura,
reali - quelli depurati di qualsiasi altro

bozzolo elencato nelle categorie che

seguono;

semireali - quelli con poco incarto, leg-
germente segnati dal bosco, superfi-
cialmente macchiati, di grana ruvida
o bambagiata e di struttura e colore
poco uniformi;
realini - quelli nei quali le caratteristi-
che dei semireali risultano fortemen-
te accentuate, nonché i bozzoli rug-
ginosi,

morti - quelli nei quali la crisalide allo
stato fresco si ¢ rotta per intero o
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parzialmente, imbrattandoli interna-
mente;
doppi reali o di banco - quelli derivati
esclusivamente dalla cernita dei boz-
zoli mercantili d’ammasso conse-
gnati a fresco dagli allevatori;
infilabile - comprende le seguenti cate-
gorie di bozzoli non atti alla trattura:
sfarfallati d’ammasso, tarmati, ro-
sicchiati, con macchia verde, spunta-
ti aperti, fortemente rugginosi, defor-
mati, negronati, calcinati (quando il
calcino ¢ aderente) e le cartelle.
Questa classificazione ¢ da conside-
rare sempre in rapporto alla qualita del
prodotto dell’annata dei bozzoli con-
trattati.

Art. 4 - Ordinazione - Forma (oggetto
delle contrattazioni).

Nei contratti di bozzoli freschi fatti
prima del raccolto deve essere indicata
la qualita del seme, la razza, I’incrocio
e la provenienza, il colore, il luogo nel
quale il bozzolo ¢ o sara allevato e la
presumibile quantita del raccolto.

I contratti, durante il raccolto, devo-
no essere stipulati su campione o su
riferimento alla qualita mercantile.

In entrambi i casi, quando il vendito-
re ¢ un semaio o un distributore di
seme, nel contratto deve essere indica-
to un massimo ed un minimo del quan-
titativo di bozzoli da consegnare.

[ contratti stipulati su campione,
durante il raccolto, devono essere fatti
per iscritto, annotando sull’involto il
nome del venditore, la quantita appros-
simativa dei bozzoli e il prezzo conve-
nuto.

La merce da consegnare deve essere
conforme al campione in condizioni
«mercantili» ai sensi dell’articolo 5.

Nel caso sia stata contrattata merce
«non mercantile», basta che la merce
stessa corrisponda al campione.

In tutti i contratti conclusi su cam-
pione, la corrispondenza della partita
al campione ¢ valutata secondo i prin-
cipi dell’equo e dell’onesto.

Se un contratto ¢ stipulato dietro
semplice vista dei «boschi», durante il
raccolto, la merce deve corrispondere
ai requisiti di cui agli articoli 5 e 7.



I contratti stipulati senza campione,
prima del raccolto, devono essere
redatti per iscritto, stesi e firmati dal
mediatore o dalle parti contraenti.

I1 venditore non risponde della even-
tuale differenza tra il quantitativo pre-
ventivato e quello ottenuto, se tale dif-
ferenza ¢ segnalata al compratore
durante 1’allevamento e proviene da
cause indipendenti dalla sua volonta. I1
venditore ¢ tuttavia obbligato a conse-
gnare tutto il prodotto ottenuto.

Art. 5 - Requisiti della merce.

I bozzoli freschi devono corrispon-
dere ai seguenti requisiti che si riassu-
mono nella espressione «consegna
mercantiley.

Occorre cio¢ che i bozzoli:

a) siano di forma regolare;

b) siano ben maturati al bosco, ossia
che i bachi abbiano compiuto I’intera
trasformazione in crisalide, senza arri-
vare allo stato di incipiente sfarfalla-
mento;

¢) siano in stato di normale stagiona-
tura, ossia in stato igrometrico norma-
le;

d) siano mondi di faloppe, di spunta-
ti, di morti, di totalmente macchiati o
rugginosi;

e) non abbiano subito, dopo la quar-
ta muta, suffumigi di zolfo, di cloro o
di altra sostanza nociva al filo serico;

f) non siano affetti da calcino. Se il
calcino ¢ aderente o con macchia calci-
nata fino all’esterno dei bozzoli il
compratore ha diritto di rifiutare il
ricevimento dei bozzoli calcinati. Il
venditore e il compratore non possono
rifiutarsi rispettivamente di consegnare
e di ricevere la parte di merce «mer-
cantiley.

Se una partita di bozzoli comprende
bozzoli affetti da calcino non aderente,
il venditore puo consegnare questi ulti-
mi a parte e pretendere che gli sia rico-
nosciuta una congrua maggiorazione di
peso in rapporto alla loro maggior resa
a secco.

Art. 6 - Consegna e pesatura.

La pesatura dei bozzoli deve essere
eseguita, alla presenza del venditore,
dal compratore con la propria bilancia

a stadera da bozzoli, regolarmente bol-
lata.

11 compratore ha diritto di sospende-
re il ricevimento quotidiano dei bozzo-
1i, alle ore diciannove.

Art. 7 - Tolleranze.

Nei contratti di bozzoli non «a rendi-
ta», per partite «mercantili», le percen-
tuali di tolleranza ammessa per i dop-
pioni, per i parzialmente rugginosi e
parzialmente macchiati sono quelle
stabilite dagli usi accertati nelle pro-
vince di provenienza.

Se in una partita ¢ riscontrata una
quantita di scarti eccedente i limiti di
tolleranza, 1’eccedenza dello scarto ¢
calcolata al due per uno.

Nessun compenso e diritto pud pre-
tendere il venditore se la percentuale ¢
inferiore.

La contestazione dell’eccedenza di
scarto ¢ eseguita su un determinato
quantitativo di bozzoli levati a sorte da
ogni pesata di una stessa consegna.

Art. 8 - Pagamento.

11 pagamento della merce deve esse-
re eseguito per contanti, ultimata la
consegna totale della partita.

Art. 9 - Ordinazione (oggetto delle con-
trattazioni).

Nei contratti di bozzoli «a bolletta-
rio», la quantita, la qualita ed il prezzo
devono essere riferiti ai bollettari del
venditore, all’operato del quale il com-
pratore si rimette in piena buona fede.

11 venditore ¢ tenuto ad esibire i bol-
lettari.

Se la vendita «a bollettario» ¢ fatta a
piu compratori, con consegne da effet-
tuarsi in tempi diversi, il venditore ¢&
tenuto ad informare i diversi interessa-
ti delle quote nelle quali 1’ammasso
dovra essere diviso ed avvertirli in
tempo utile del giorno stabilito per la
divisione, la quale avra luogo in occa-
sione della prima consegna.

Nelle contrattazioni «tali e quali» la
faloppa, l’infilabile e la spelaia (di
bosco e di banco) sono contrattate con
I’abbuono del 2% sul peso netto della
partita. Nessun abbuono ¢ concesso per
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le contrattazioni di bozzoli doppi e
degli scarti misti.

b) Usi comuni a tutti i contratti per
bozzoli secchi.

Definizioni - Distinzioni - Classificazioni.

Si chiamano «secchi» o «stagionati»
i bozzoli la cui crisalide ¢ in stato di
completa essiccazione mercantile.

I bozzoli, quando non sono stagiona-
ti con appositi essiccatoi, non sono
ritenuti secchi prima della meta di set-
tembre, a seconda della localita e del-
I’andamento climatico della stagione.

Per «visita» si intende 1’operazione
che il compratore compie per prendere
visione della merce in trattativa.

In tale occasione il compratore puo
essere autorizzato a prelevare campio-
ni.

Per «riconoscimento» si intende 1’o-
perazione che il compratore compie
dopo aver stipulato il contratto allo
scopo di accertare se l’intera partita
posta a sua disposizione dal venditore
corrisponde a quella «visitata» oppure
al campione eventualmente fornito dal
venditore e alle altre qualita contrat-
tualmente convenute.

I1 ritiro della merce puo aver luogo
subito dopo [’accettazione oppure in
epoca differita.

Art. 10 - Visita, riconoscimento, accet-
tazione.

Il permesso di «visita» della merce,
concesso dal venditore anteriormente
alla stipulazione del contratto, non
obbliga le parti.

Subito dopo eseguita 1’operazione di
«riconoscimento» il compratore deve
dichiarare se la partita ¢ accettata.

Art. 11 - Biglietto di contratto.

La consegna del biglietto di contrat-
to, firmato dalle contraenti oppure dal
mediatore ed approvato o anche solo
accettato e ritirato da entrambi i con-
traenti, implica accettazione del con-
tratto.

Art. 12 - Opzione.

Limpiego comincia dal momento in
cui € comunicato il prezzo di domanda
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o di offerta e decade quando non ¢
accettato nel tempo stabilito dalla parte
che lo ha dato.

Se le parti hanno convenuto un
«impegno ed un controimpegno reci-
proco» la risposta deve essere data da
parte di colui che per primo ha chiesto
tale impegno.

Limpegno dato per la giornata dura
fino alle ore 18. ’impegno dato per la
mattinata del giorno successivo dura
fino a mezzogiorno.

Art. 13 - Tolleranze sulla quantita con-
trattata.

La tolleranza ammessa sulla quantita
contrattata ¢ del 2% per i bozzoli
nostrani, del 3% per i bozzoli levantini
ed asiatici.

Se nel contratto il quantitativo ¢
indicato con la clausola «circa», la tol-
leranza ammessa ¢ del 5% in piu o in
meno.

Una percentuale fino al 2% in piu o
in meno, oltre le tolleranze sopra indi-
cate, non da diritto al compratore di
rifiutare 1’eccedenza di peso né di pre-
tendere il peso mancante.

La differenza costituita dalla suddet-
ta percentuale ¢ regolata al corso della
giornata della consegna.

Il quantitativo contrattato & rappre-
sentato da un unico lotto della identica
qualita e provenienza.

Art. 14 - Spese di pesatura.

Tutte le spese di pesatura dei bozzo-
li fanno carico in parti eguali ai con-
traenti. Chi rileva un contratto di boz-
zoli, in peso, non ha obbligo di pagare
le spese di pesatura.

¢) Bozzoli europei a completa essicca-
zione.
Definizioni - Distinzioni - Classificazioni.

I bozzoli a completa essiccazione
sono contrattati «a bollettario», o «a
tali e quali».

Nelle contrattazioni «a bollettario» il
prezzo di acquisto ¢ stabilito indipen-
dentemente dai prezzi pagati dal vendi-
tore o puo essere riferito a quei prezzi
con un eventuale premio o diffalco su
di essi.



Nelle contrattazioni a «tali e quali»,
i bozzoli sono trattati come si trovano
per consegna immediata o differita.

Art. 15 - Ordinazione (oggetto delle
contrattazioni).

Nei contratti di bozzoli a completa
essiccazione «a bollettario» la qualita e
la quantita dei bozzoli devono essere
riferite al bollettario di ammasso a fre-
sco del venditore, al cui operato il
compratore si rimette in piena buona
fede.

Il venditore ¢ tenuto ad esibire i bol-
lettari.

Se la vendita «a bollettario» ¢ fatta a
piu compratori, il venditore ¢ tenuto ad
informare 1 diversi interessati delle
quote nelle quali ’ammasso dovra
essere diviso ed avvertirli in tempo
utile del giorno stabilito per la divisio-
ne, la quale avra luogo in occasione
della prima consegna.

Il venditore ¢ tenuto a consegnare
tutti i bozzoli del bollettario e rispetta-
re la resa minima convenuta.

Se un contratto, prima del termine di
consegna, ha dato luogo ad una o piu
rivendite, ciascun trasferimento deve
essere considerato come contratto a sé.

Art. 16 - Restituzione o pagamento dei
campioni.

I detentori di campioni di bozzoli
hanno diritto di rendere i campioni
stessi in tutto o in parte.

In difetto di resa in tutto o in parte, i
campioni suddetti devono essere paga-
ti al prezzo della giornata nella quale la
resa ¢ richiesta od offerta.

Art. 17 - Pesatura, riconoscimento, con-
segna.

Alle operazioni di pesatura provvede
a proprie spese, personalmente o a
mezzo di proprio incaricato ed alla pre-
senza dell’altro contraente o di persona
da esso delegata, la parte presso il cui
domicilio o locale di ammasso deve
essere effettuata la consegna.

I bozzoli secchi devono essere con-
segnati a peso netto, in condizioni nor-
mali di stagionatura. Lo stato normale
di stagionatura dei bozzoli, in caso di

contestazione, € determinato a mezzo
di perizia.

Il riconoscimento dei bozzoli deve
essere eseguito entro tre giorni dal
ricevimento dell’avviso del venditore
che la merce ¢ pronta. Se 1’avviso ¢
dato negli ultimi due giorni del termine
contrattuale, il riconoscimento deve
essere fatto entro quei due giorni.

Se la consegna ¢ eseguita nell’ultimo
giorno, i bozzoli dovranno essere messi
a disposizione del compratore prima di
mezzogiorno.

Nei casi indicati nel precedente
comma, dopo effettuato il riconosci-
mento della merce, il compratore ha
I’obbligo di provvedere al ritiro della
merce stessa entro le quarantotto ore.

Se il termine contrattuale cade in
giorno festivo la merce ¢ messa a di-
sposizione nel giorno immediatamente
successivo.

Se il termine contrattuale cade di
sabato e la merce ¢ stata messa a di-
sposizione del compratore in tale gior-
no, questi puo effettuare il ricevimen-
to nel primo giorno seguente non
festivo.

Il termine di consegna «ai primi del
mese», oppure «agli ultimi del mese»,
da facolta al venditore di presentare la
merce entro i primi o gli ultimi dieci
giorni del mese indicato.

D’espressione «circa» riferita alla
data di consegna comporta una tolle-
ranza sulla data della consegna stessa
di cinque giorni in piu o in meno.

Se in un contratto a consegna, 1’indi-
cazione del periodo di tempo in cui la
stessa deve essere effettuata sia espres-
sa con la parola «ritiro» in luogo di
consegna, la facolta di fissare il giorno
del ritiro della merce spetta al compra-
tore anziché al venditore.

Art. 18 - Reclami (protesto della merce).

Il protesto per mancata corrispon-
denza della qualita deve essere fatto al
momento della visita o all’atto del rice-
vimento dei bozzoli.

II protesto giustificato di una partita
di bozzoli secchi, pronti su piazza o
fuori piazza, venduti per «pronto riti-
ro» O per «consegna pronta» oppure
solamente per «pronta verificay, risol-
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ve il contratto senza diritto a rimpiazzo
né a compensi di sorta fra le parti.

Se una partita di bozzoli secchi «a
consegnay ¢ protestata, il venditore, se
non ¢ in grado di dare il rimpiazzo nel
termine stabilito nel contratto, deve
accordare al compratore un equo
indennizzo o bonifico, salvo il disposto
di cui appresso.

Le ritardata consegna oltre il termine
stabilito, sempreché non dipenda da
causa di forza maggiore, della quale il
venditore ¢ tenuto a fornire le prove, da
al compratore la facolta di rifiutare il
ricevimento e di conseguire un equo
indennizzo.

I compratore che ha protestato la
partita non ha diritto ad un indennizzo
se, per le mutate condizioni del merca-
to, egli puo acquistarne la merce con-
trattata a condizioni migliori di quelle
convenute in contratto.

d) Bozzoli secchi levantini ed asiatici.
Definizioni - Distinzioni - Classificazioni.

I bozzoli secchi levantini od asiatici
o di provenienza estera trattati all’ori-
gine sono classificati secondo le deno-
minazioni in uso sui mercati di vendi-
ta.

Quelli levantini ed asiatici sono clas-
sificati a seconda della provenienza,
come segue:

Grecia - in natura - reali (prima qua-
lita) - misti (qualita leggermente infe-
riore alla reale, tollerati i bozzoli di
forma irregolare, i bambagiati e qual-
che piccola macchia) - secondari (mac-
chiati e leggermente deboli) - terziari
(grossa macchia e deboli) - «chiques»
(faloppati).

Siria, Cipro e Asia Minore - in natu-
ra - reali - misti - secondari.

Bulgaria, Jugoslavia - in natura -
reali - misti - secondari - terziari - «chi-
ques» (faloppati).

Turkestan - in natura - reali - secon-
dari - terziari.

Cina (Woozie), Cina (Shoshing) -
prima scelta - seconda scelta.

Art. 19 - Ordinazione (oggetto delle
contrattazioni).

I bozzoli secchi levantini ed asiatici
pronti sul mercato di Milano sono con-
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trattati come bozzoli secchi europei di
cui agli articoli precedenti.

Nei contratti a «consegna a termine
stabilito ¢ ammessa la presentazione
anche di parecchi lotti, allo scopo di
rimpiazzo, sempre entro il termine
contrattuale.

Per 1 bozzoli della Persia 1’indicazio-
ne del sistema con il quale ¢ stata effet-
tuata la «moritura» deve essere richie-
sta dal compratore all’atto del contrat-
to.

Art. 20 - Consegna e riconoscimento.

I bozzoli parzialmente avariati in
viaggio sono accettati con bonifico
risultante dall’accordo delle parti o da
perizia ufficiale.

Per i bozzoli venduti «viaggianti» ad
imbarco o spedizione, il venditore ¢
tenuto a presentare al compratore i
bozzoli con gli imballaggi originari
nello stato in cui arrivano, fatta ecce-
zione per le sole ispezioni d’ufficio.
Gli imballaggi stessi non devono esse-
re manomessi dal venditore.

Gli imballaggi spettano al comprato-
re.

Nei contratti di bozzoli a «conse-
gna», se sono indicati i vari mesi o
altro periodo di tempo con la determi-
nazione «ripartitamente», si intende
che i quantitativi devono distribuirsi
in proporzioni approssimativamente
uguali per ogni mese o periodo indi-
cato.

In difetto della clausola «ripartita-
mentey, il periodo stabilito si intende
costituito da un termine indiviso, utile
per 1’esecuzione del contratto.

Le disposizioni circa il riconosci-
mento dei bozzoli, indicate all’articolo
17, valgono anche per i bozzoli secchi
levantini ed asiatici.

FILATI DI SETA

a) Filati di seta italiana.
Definizioni - Distinzioni - Classificazioni.
I filati di seta italiana possono esse-
re contrattati sotto le seguenti denomi-
nazioni:
Grand Exquis - Exquis - Extra - Reali
- Semireali - Realine, oppure in base a



classificazioni speciali adottate a
seconda dei metodi di prova.

Per le sete da impiegare a telaio in
greggio, si possono convenire le condi-
zioni di esame e classifica delle sete
destinate all’impiego a catena.

La bonta dell’incannaggio, la regola-
rita del titolo, il colore, la morbidezza,
il nervo, I’impasto, ’elasticita, la tena-
cita, la coesione, la purezza ¢ la nettez-
za del filo, sono caratteri che contrad-
distinguono la categoria a cui la seta
appartiene.

Il titolo corrisponde alla grossezza
del filato. Esso si esprime in «denari»
con due numeri separati da una sbarra.

Le torsioni per il pelo (poil) e il
modo di confezionarlo sono pattuite
volta per volta dai contraenti.

Prende il nome di organzino strafila-
to quel filato ritorto a due o piu capi
che ha la media di circa 600-650 giri di
filato (Z) e 500-550 giri di torto (S) per
ogni metro.

Prende il nome di organzino a forte
torsione (fort appret) quello che ha la
media di circa 700-750 giri di filato
(Z) e circa 600-650 giri di torto (S).

Prende il nome di organzino a debo-
le torsione (moyen appret) quello che
ha circa 400-450 giri di filato (Z) e
circa 300-350 giri di torto (S).

Prende il nome di granatina (grena-
dine) quell’organzino che ha circa
1500 giri di filato (Z) e circa 1400 giri
di torto (S) per ogni metro per il titolo
20/22 e 1800 giri di filato (Z) e circa
1700 giri di torto (S) per ogni metro
per il titolo 13/15.

Prende il nome di trama quel filato a
due o piu capi che ha in media da 120
a 160 giri, solo di torto (S), per ogni
metro.

Prende il nome di pelo (poil) un fila-
to a un solo capo di greggia con torsio-
ne destrosa (S) o sinistrosa (Z). Le tor-
sioni per il pelo ed il modo di confe-
zionarlo sono pattuiti di volta in volta.

Per la granatina e per il pelo la cari-
ca deve essere convenuta dalle parti.

Le torsioni sono denominate come
segue: di filato, sinistrosa o «Z», di
torto, destrosa o «S».

Le tolleranze di latitudine fra gli
estremi di titolo e sulle medie di titolo

devono essere convenute fra le parti nei
seguenti casi:

a) per le sete gregge grande exquis;

b) per le sete gregge exquis, extra e
reali a titolo superiore a 30/32;

¢) per le sete lavorate exquis, extra e
reali di titolo inferiore a 16/18 e supe-
riore a 30/32;

d) per le sete lavorate grand exquis a
2/C;

e) per tutte le sete lavorate a piu di 2/C.

Art. 21 - Verifica della merce (determi-
nazione del titolo).

La determinazione del titolo deve
essere eseguita mediante esperimenti
di trenta provini sopra dieci matasse
per ogni balla di seta greggia.

Per le sete lavorate, non a giri conta-
ti, la prova di titolo deve essere esegui-
ta mediante esperimenti di venti provi-
ni sopra dieci mannelle, secondo il
regolamento degli stabilimenti di sta-
gionatura delle sete.

La lunghezza del filzuolo che serve
da provino deve essere riferita a m 450
secondo il sistema universale e 1’unita
di peso al «denaro» (1 denaro ¢ uguale
a grammi 0,05).

Art. 22 - Tolleranze.

La tolleranza ammessa sul titolo €
regolata come segue:

1) Tolleranza di latitudine fra gli estremi
a) per le gregge «exquis, extra e

reali» nei diversi titoli:

— fino al titolo 11/12 di 4 denari inclu-
Sivi

— dal titolo 11/13 a 15/17 di 5 denari
inclusivi

— dal titolo 16/18 a 19/20 di 6 denari
inclusivi

— dal titolo 19/21 a 24/26 di 7 denari
inclusivi

— dal titolo 25/27 a 30/32 di 8 denari
inclusivi

b) per le sete «exquis, extra e reali»
lavorate a due capi, nei diversi titoli:

— dal titolo 16/18 a 20/22 di 6 denari
inclusivi

— dal titolo 20/24 a 24/26 di 7 denari
inclusivi

— dal titolo 24/28 a 30/32 di 8 denari
inclusivi
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c) per le gregge e i lavorati «semi-
reali e realini», le tolleranze sono
rispettivamente di un denaro in piu per
i diversi titoli.

2) Tolleranze sulle medie
a) La tolleranza per le gregge
«exquis, extra e reali» rispetto alla
media dei titoli convenuti &':
— fino al titolo 11/12 di tre quarti di
denaro
— dal titolo 11/13 a 15/17 di un denaro
dal titolo 16/18 a 19/21 di un denaro
e mezzo
— dal titolo 20/22 a 24/24 di un denaro
e tre quarti
— dal titolo 25/27 a 30/32 di 2 denari
b) La tolleranza per le sete «exquis,
extra e reali» lavorate a due capi, tra il
piu o il meno della media del titolo
convenuto ¢’
— fino al titolo 24/26 di 1 denaro
— dal titolo 25/27 a 30/32 di un denaro
€ mezzo
c) Per le gregge e i lavorati di quali-
ta semireale e realina, le tolleranze
sono di un denaro in piu per i diversi
titoli.
Per 1 titoli superiori a 30/32 la tolle-
ranza viene convenuta di volta in volta.

Art. 23 - Incannaggio.

Le prove di incannaggio devono
essere eseguite a termini del Rego-
lamento degli stabilimenti di stagiona-
tura delle sete: per le gregge fino al
titolo 14/16, alla velocita di 75 metri al
minuto e dal titolo 15/17 in avanti alla
velocita di 100 metri al minuto.

Art. 24 - Tolleranze di incannaggio.

Nelle prove di incannaggio sono tol-
lerati dieci nodi al titolo 10/12 e otto
nodi dal titolo 11/13 fino al 13/15. Dal

(1) Esempio: Per una greggia reale di titolo 11/13, gli
estremi di peso dei provini devono stare entro 5 dena-
ri di tolleranza e cosida9a 14,dal0al15,dall al6,
etc., e il titolo medio dei provini di assaggio dovra
essere fra 11'/> e 12'/> denari.

(2) Esempio: Per una seta lavorata di qualita reale
18/20, la media dovra restare tra i 18'/2 ¢ i 19'/> dena-
ri e gli estremi entro 6 denari, tollerando da 15 a 21,
da 16 a 22, da 17 a 23 denari.
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titolo 14/16 in su sono tollerati sette
nodi, alle velocita stabilite dall’artico-
lo 25.

Per le sete «grande exquis», «semi-
reali e realini» le tolleranze per I’in-
cannaggio devono essere convenute fra
le parti.

Art. 25 - Tolleranze sugli estremi di tor-
sione.

La tolleranza sugli estremi di torsio-
ne non deve superare:

a) per I’organzino strafilato i cento
giri sia per il filato (Z) che per il torto
(S);

b) per I’organzino a forte torsione i
centocinquanta giri sia per il filato (Z)
che per il torto (S);

¢) per I’organzino a debole torsione i
settantacinque giri per le due torsioni;

d) per la granatina (grenadine) i due-
cento giri per le due torsioni;

e) per le trame i quaranta giri.

Art. 26 - Carica e sopraccarica.

Le sete gregge si intendono contrat-
tate senza carica.

Per le trame e gli organzini ¢ tollera-
ta una sopraccarica dell’1%.

La sopraccarica eccedente 1’uno per
cento fino al massimo dell’uno e
mezzo per cento da diritto ad abbuono.

Oltre tale percentuale il compratore
ha diritto di rifiutare la merce.

b) Crespi e articoli similari
Definizioni - Distinzioni - Classificazioni

Il crespo ¢ un filato tipo trama a due
o piu fili a torsione forte, generalmen-
te da 2000 a 3500 giri (meta torsione S
e meta torsione Z).

I contratti di vendita di crespi con-
tengono le seguenti indicazioni:

a) gli usi che regolano il contratto
(per esempio usi di Milano, usi inter-
nazionali, etc.);

b) il materiale greggio impiegato e
sua classificazione di origine;

c¢) il numero dei capi;

d) lo stracannaggio (se sommario o
rigoroso);

e) I’indicazione del peso da fattura-
re, cio¢ se netto di stagionatura o di
filatoio;



f) la tolleranza reciproca media della
carica;

g) la confezione del filato se su roc-
che (tubes ou bobines) o spole (cannet-
tes);

h) ’epoca della consegna.

Agli effetti dell’applicazione delle
cifre di deduzione percentuale in caso
di analisi ¢ necessario indicare se si
tratta di gregge gialle, biancastre o
bianche.

La vendita dei crespi ha luogo a
«peso nettox» di filatoio o di stagionatu-
ra.

Art. 27 - Clausole contrattuali.

I contratti di crespi (crepes) e dei fila-
ti a forti torsioni su rocche e spole,
fanno riferimento, per quanto riguarda
le condizioni di pagamento e le altre di
indole generale, agli usi di piazza per le
sete accertati sui diversi mercati.

Art. 28 - Indicazione del titolo.

Nei contratti di crespi e similari deve
essere indicato, invece del titolo del
lavorato, il titolo della greggia da
impiegarsi, il numero dei capi e la tor-
sione (per es.: crespo 3 capi da 13/15 a
3200 giri).

Art. 29 - Vendita a peso netto.

Nelle vendite a peso netto la stagio-
natura di controllo di una consegna non
puo essere applicata proporzionalmen-
te ad altre consegne senza preventivo
accordo fra le parti. Se le spese di sta-
gionatura e di controllo non sono pre-
viste nel contratto di vendita a peso
netto, sono a carico di chi domanda la
stagionatura.

Art. 30 - Vendita a peso stagionato.

Le parti contraenti possono esigere
che ogni consegna od almeno la mag-
gior parte di esse sia stagionata in
modo che la media generale applicata
alle consegne non stagionate sia quan-
to piu possibile esatta.

Se le parti si accordano di regolare
una vendita su pesi stagionati gia ese-
guiti precedentemente deve essere
bonificata al compratore la sua parte di
spesa relativa ai controlli eseguiti.

Art. 31 - Determinazione del peso.

Se ¢ stata convenuta la vendita a
peso stagionato, il modo di determina-
re il peso ¢ quello previsto dall’artico-
lo 30.

Il peso netto di stagionatura ¢ consi-
derato come inappellabile.

Se la consegna ¢ fatta a peso netto
del venditore o di filatoio, il ricevente
deve riconoscere immediatamente il
peso consegnato e in caso di differenza
deve darne avviso, nelle 48 ore dal
ricevimento stesso, al fornitore (sabato
pomeriggio, domeniche e giorni festivi
esclusi).

Art. 32 - Coloranti dei crespi.

Le materie coloranti per distinguere
le torsioni approvate dalle Associazioni
interessate e sottomesse allo stesso
metodo di controllo dei prodotti da
imbozzimatura devono essere facil-
mente eliminabili nel bagno di sapone.

Art. 33 - Verifica umidita.

In caso di vendita a peso netto, i con-
traenti hanno diritto di far eseguire una
prova di stagionatura a titolo di con-
trollo per determinare se 1’umidita
della seta consegnata ¢ normale’, tenu-
to conto di una tolleranza del mezzo
per cento sopra il due per cento con-
venzionato nel senso che I’'umidita del
lavorato deve risultare non superiore al
13 1/2%.

Lesercizio di tale diritto deve essere
reso noto all’altro contraente al momen-
to dell’invio del lavorato allo stabili-
mento di stagionatura.

In caso di risultati anormali e cio¢
superiori al 13 1/2% si fa luogo a boni-
fico dell’eccedenza di umidita sorpas-
sante il detto 13 1/2% al prezzo di con-
tratto e sulla sola cassa di merce sta-
gionata.

Se il risultato di tale prova di stagio-
natura ¢ ritenuto anormale da una delle
parti contraenti, questa puo esigere che
sulla cassa controllata sia eseguita una

(3) Lumidita media normale dei crespi, basata sui
risultati medi delle operazioni di stagionatura di sette
anni (dal 1921 al 1927) ¢ risultata del 2% circa in piu
del tasso di ripresa dell’11% della seta greggia.
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seconda prova ed in questo caso ¢ la
media dei due risultati di stagionatura
che ¢ presa per base.

Il diritto di fare una controprova
sulla medesima cassa non esclude la
facolta di procedere alla verifica di
altre casse della medesima consegna.

Art. 34 - Verifica a mezzo di analisi.

I1 controllo della percentuale di
imbozzimatura sia in caso di consegne
a peso netto che a peso stagionato deve
essere fatto unicamente a mezzo di
analisi chimica industriale su campioni
prelevati ufficialmente dalla Stagio-
natura nei suoi stabilimenti rispettiva-
mente a peso netto e a peso stagionato.

Art. 35 - Numero delle analisi.

Le parti contraenti devono fare per il
riconoscimento 1’analisi ufficiale del
crespo, in ragione di una prova per ogni
100 kg.

I1 risultato di tale prova fa stato nei
confronti delle parti, ammenoché sul
risultato non vi sia disaccordo fra le
stesse.

In tal caso il venditore e il comprato-
re, quando ritengono il primo risultato
anormale o accidentale, hanno diritto
di domandare una seconda analisi.

Il pagamento, in tale ipotesi, deve
essere basato sulle medie delle analisi.

La seconda analisi deve essere
richiesta entro le ventiquattro ore del
giorno successivo a quello in cui la
parte ¢ venuta a conoscenza del primo
risultato.

Art. 36 - Spese di analisi.

Le spese di analisi, tanto in caso di
vendita a peso stagionato che in quello
a peso netto, sono a carico delle due
parti, meta per ciascuna.

La seta usata per 1’analisi deve esse-
re compresa nel peso a pagamento.

Art. 37- Imbozzimatura.

Nelle vendite di crespi ¢ ammessa
una tolleranza di imbozzimatura massi-
ma del 6% alla prova di analisi indu-
striale.

Per I’imbozzimatura non € ammesso
I’impiego di prodotti nocivi e di ingre-
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dienti atti ad alterare la qualita del filo
0 a comprometterne 1’uso.

Nei rapporti con la tintoria deve
essere stabilita 1’utilizzazione di pro-
dotti controllati da parte di un labora-
torio ufficiale.

Art. 38 - Determinazione percentuali di
imbozzimatura.

La determinazione delle percentuali
di imbozzimatura deve essere effettua-
ta facendo la media dei risultati delle
analisi delle diverse consegne.

Art. 39 - Indicazione della percentuale
di garanzia.

La nota di spedizione e la fattura
devono contenere 1’indicazione della
percentuale di imbozzimatura oltre
quella della tara garantita dal venditore
per i tubi e la carta.

Art. 40 - Penalita.

Leccedenza dell’imbozzimatura oltre
la percentuale garantita da luogo alle
seguenti penalita.

a) fino all’uno per cento sopra la
percentuale garantita, la percentuale ¢
calcolata nel conto finale per la sua
cifra esatta (bonifico semplice). (Per
es.: una analisi del 6,50% contro il 6%
di garanzia sara calcolata per lo 0,50%
di eccedenza);

b) se ’eccedenza di imbozzimatura
sulla percentuale garantita supera
1’1%, la percentuale eccedente ¢ calco-
lata, nel computo del bonifico di peso,
al doppio del suo ammontare (bonifico
doppio). (Per es.: un risultato di analisi
dell’8% contro la garanzia del 6% da
luogo ad un bonifico dell’1% per il
primo 1% di eccedenza e del 2% per
I’altro 1%);

c) se ¢ constatata una eccedenza di
imbozzimatura oltre il 2% sulla per-
centuale garantita in contratto, il com-
pratore ha diritto di rifiutare la merce
dopo espletato il diritto della seconda
analisi di controllo, se il venditore
crede di valersene, fermi restando il
diritto ed il dovere al rimpiazzo di cui
all’articolo 56.

La facolta concessa al compratore e



di cui al precedente comma c) puod
essere esercitata per ogni singola con-
segna.

Art. 41 - Responsabilita dopo la trasfor-
mazione del crespo.

La responsabilita del venditore viene
meno se un crespo, dopo essere stato
regolarmente consegnato, ha subito
manipolazioni che ne abbiano modifi-
cato il suo aspetto primitivo od opera-
zioni di tintura.

Art. 42 - Vizi occullti.

Il riconoscimento della merce e 1’ac-
cettazione della medesima esclude
ogni diritto a reclamo, salvo in caso di
vizio occulto.

Lodore di rancido non puo essere
invocato come vizio.

E specialmente riconosciuto come
vizio occulto I’uso di materie chimiche
nocive o non consentite, refrattarie alla
purga usuale o atte ad aumentare frau-
dolentemente il peso della seta o a
deteriorarla.

Il compratore ha 1’onere delle prove
per la constatazione del vizio occulto
anticipandone le spese.

c) Usi comuni nei contratti di seta ita-
liana.

Art. 43 - Vendita di merce pronta con-
trattata su «campione» o su «denomina-
zioney.

Nelle vendite di merce pronta con-
trattata su «campione» o su «denomi-
nazioney», il compratore si riserva il
diritto di verificarne la qualita e le
prove del titolo ed incannaggio, da
farsi dopo la stipulazione del prezzo
secondo le modalita di cui agli articoli
22,23,24 e 25.

Se, alla verifica, la merce venduta
per pronta consegna oppure per verifi-
ca pronta, sia su piazza che fuori piaz-
za, non corrisponde al campione o alle
condizioni contrattuali, il compratore
ha diritto di ritenere risolto il contratto,
ma non puo pretendere la consegna con
bonifico né rimpiazzo, né indennizzo.

Se detta merce corrisponde solo in
parte, il venditore o il compratore non

hanno rispettivamente il diritto di con-
segnare o di ricevere la sola parte rego-
lare della merce.

La norma di cui sopra vale anche per
la merce la cui consegna sia di comune
accordo differita.

Art. 44 - Riconoscimento e accettazio-
ne.

La merce si intende gia riconosciuta
ed accettata se il riconoscimento e 1’as-
saggio della merce stessa hanno prece-
duto la stipulazione del prezzo.

Il permesso di visita della merce,
concesso dal venditore precedentemen-
te alla stipulazione del contratto, non
obbliga le parti.

Art. 45 - Modalita di vendita.

Le sete devono essere vendute a
«peso stagionatoy.

Il contratto deve indicare lo Sta-
bilimento di stagionatura presso il
quale devono essere eseguite le prove.

11 peso di una balla di seta deve esse-
re di 60 o 100 kg netti con le tolleran-
ze previste dall’art. 57.

Art. 46 - Opzione.
Si applicano le norme dell’articolo 12.

Art. 47 - Biglietto di contratto.

La consegna del biglietto di contrat-
to, firmato dalle parti contraenti, oppu-
re dal mediatore, ed approvato od
anche solo accettato e ritirato dai con-
traenti, implica accettazione del con-
tratto.

Art. 48 - Spese di stagionatura.

Le spese di stagionatura sono sop-
portate dal compratore e dal venditore,
meta per ciascuno, anche nel caso che
I’Ufficio di stagionatura le addebiti ad
uno solo di essi.

Se il compratore rileva un contratto
di seta con prove e con pesi gia fatti, o
in corso, non ha obbligo di pagare la
meta spesa di stagionatura.

Art. 49 - Verifica della merce ed estra-
zione dei campioni.

La verifica della merce e 1’estrazio-
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ne dei campioni di assaggio devono
essere eseguite entro le quarantotto ore
dalla messa a disposizione della merce
per tali operazioni.

Le verifiche di titolo ed incannaggio
devono essere eseguite dagli Sta-
bilimenti di stagionatura mediante due
«assaggi» prelevati d’ufficio nello sta-
bilimento stesso o nel magazzino del
venditore o presso terzi.

Per prelevamento d’ufficio si inten-
de quello fatto da un funzionario degli
Stabilimenti di stagionatura con conse-
guente piombatura della balla da cui ¢
stato prelevato il campione.

Se i risultati del primo assaggio non
corrispondono al pattuito si esegue il
secondo assaggio. Se il venditore non
si oppone, 1 due assaggi possono esse-
re fatti simultaneamente, fermo restan-
do il principio che ¢ sufficiente un solo
assaggio regolare.

In caso di contestazione, le prove di
titolo dovranno essere «stagionatey.

Loperazione di assaggio non impli-
ca ’accettazione della merce da parte
del compratore, il quale ha diritto di
esaminare la qualita ed ¢ tenuto a dare
il benestare entro le 48 ore dal preleva-
mento dei campioni di visita.

Le verifiche di sgommatura e di ana-
lisi industriale devono essere eseguite
d’ufficio sopra ogni balla ed il conteg-
gio finale si fa per ogni lotto, prenden-
do a base, tanto per le sete d’acquisto
che per quelle date in lavorazione, la
media delle medie dei risultati delle
prove fatte.

I provini di visita spettano al vendito-
re e chi ha eseguito la visita deve resti-
tuire, fra campioni e provini, il peso
ricevuto, pagando 1’eventuale differen-
za. Per le sete visitate ed acquistate 1’ac-
quirente trattiene i provini di verifica.

[ campioni, per la parte non restitui-
ta, devono essere pagati al prezzo della
giornata nella quale ¢ richiesta ed
offerta la resa.

Le prove di assaggio, oltre le con-
trattuali, fatte presso gli Stabilimenti di
stagionatura, sono a carico di chi le
ordina.

Le competenze dovute agli uffici di
assaggio pubblico per le prove eseguite
sono a carico del venditore.
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Art. 50 - Pagamento.

Le sete sono normalmente vendute a
valuta pronta, senza sconto.

Il patto di valuta pronta obbliga al
pagamento nella giornata o nel giorno
successivo alla consegna.

Se € convenuto un comodo di cassa,
il pagamento deve essere fatto entro gli
otto giorni dalla consegna.

Se il pagamento ¢ a termine, sono
rilasciate fatture su cui il compratore
appone il visto e che il venditore puo
utilizzare come buoni di cassa.

Art. 51 - Responsabilita del venditore.

La responsabilita del venditore vien
meno dopo effettuata la verifica, 1’ac-
cettazione e la consegna della merce al
compratore. Non sono ammessi recla-
mi se non per vizi occulti, salva la for-
male garanzia per determinati impieghi
convenuta in contratto.

d) Usi particolari nei contratti di seta
italiana «a consegnay.
Definizioni - Distinzioni - Classificazioni

Le partite di sete italiane «a conse-
gna» sono contrattate «su campione»
oppure sulla sola indicazione della
filanda, se si tratta di greggia, o sul-
I’indicazione della filanda e del fila-
toio se di seta lavorata.

Nel biglietto di contratto sono indi-
cate la quantita, il titolo, I’incannaggio,
il colore, la categoria della seta, le date
e il luogo di consegna della merce e il
termine per il pagamento.

Nel caso di sete lavorate, oltre le
succitate indicazioni sono indicati
anche il numero dei capi e le torsioni.

Sono anche contrattate partite di seta
su semplice denominazione di catego-
ria senza indicazione di filanda.

Art. 52 - Specie di vendita - Riconosci-
mento della merce.

Per le partite di seta vendute «a conse-
gnay» € sempre riservata al compratore la
facolta del riconoscimento della merce.
Egli, sia per le gregge che per le lavora-
te, ha diritto di rifiutare la merce se per
colore, nettezza, impasto, incannaggio,
titolo e difetti di lavorazione, non corri-



sponde al campione ed alle qualifiche
generali indicate nel contratto.

Nel caso di sete italiane vendute al
principio della campagna, anche sui
campioni, 1’alterazione di colore a cui
puo andare col tempo soggetta la seta
prodotta non da al compratore motivo
di rifiuto se deriva soltanto dal natura-
le scoloramento dei bozzoli. Il compra-
tore non puo rifiutare la merce per dif-
ferenze di colore dipendenti dai cam-
biamenti di titoli richiesti in esecuzio-
ne del contratto.

Il compratore che abbia facolta di
disporre in titoli diversi (con la clauso-
la «titolo aperto» o altra) e senza altre
indicazioni piu precise, non puo ordi-
nare piu di un titolo per ogni serie di
500 chilogrammi.

Art. 53 - Consegne ripartite.

Nei contratti di seta «a consegnay,
quando siano indicati i vari periodi con
la determinazione «ripartitamente» o
«ripartitay si intende che i quantitativi
devono distribuirsi in proporzioni
approssimativamente uguali per ogni
periodo. Se invece mancano le parole
«ripartita» o «ripartitamente» la conse-
gna deve farsi in misura di almeno una
balla in ciascuno dei periodi indicati
nel contratto.

Se 1'ultimo giorno del termine di
consegna ¢ festivo, questa puo essere
effettuata, al piu tardi, nel primo gior-
no seguente non festivo.

Art. 54 - Accettazione della merce
(riconoscimento balla per balla).

Se la merce deve essere riconosciuta
balla per balla e deve essere ricevuta in
una sola volta, la parte gia riconosciuta
si intende definitivamente accettata dal
compratore.

Art. 55 - Diritto di rimpiazzo della
merce rifiutata.

Le sete rifiutate dal compratore per-
ché non conformi al contratto per tito-
lo, per qualita o per altre cause, posso-
no essere dal venditore rimpiazzate ed
il compratore deve accettare il rimpiaz-
zo purché cid avvenga nel termine sta-
bilito dal contratto.

Art. 56 - Merce contrattata a termine.

Per la merce contrattata a termine e
per piu consegne successive, il compra-
tore che abbia diritto di rifiutare la
prima consegna o alcuna delle consegne
intermedie, puo pretendere un indenniz-
zo per la parte in ritardo se il venditore
non presenta in tempo utile il rimpiazzo
e sempreché nel biglietto di contratto
non sia stipulata la clausola «escluso il
rimpiazzo o l’indennizzo». L’inden-
nizzo ¢ limitato alla eventuale differen-
za dei prezzi di mercato. Il compratore
non puo rifiutare le consegne successi-
ve se sono fatte nel tempo e nelle con-
dizioni stabilite nel contratto.

Art. 57 - Tolleranze - Quantitativo con-
trattato.

Nei contratti a «consegnay il quanti-
tativo convenuto deve essere stagionato
e se esso ¢ stato determinato esatta-
mente non ¢ tollerato che il 2% in piu o
in meno del quantitativo stesso.

Se ¢ convenuto un quantitativo «circa
la tolleranza in piu o in meno ¢ del 5%.

Tali tolleranze sono riferite solo ad
ogni singola balla.

e) Filati di seta estera
Definizioni - Distinzioni - Classificazioni

I contratti di filati di seta estera si
concludono su denominazione, prove-
nienza, classifica, titolo ed eventual-
mente «chop» (marca).

Le sete disponibili in Europa sono
contrattate anche su campione.

Non possono essere vendute in
«mare» se non le merci realmente viag-
gianti dal mercato di origine.

Le sete gregge levantine — Grecia,
Siria, etc. — si distinguono in primarie
(bon premier ordre - premier ordre), in
secondarie (bon deuxiéme ordre -
deuxieme ordre) e inferiore (troisieéme
ordre).

Le sete levantine di qualita secondarie
e inferiori sono contrattate a condizioni
convenute di volta in volta fra le parti.

f) Filati di seta estera nazionalizzata.
Detta merce, se viene contrattata

sulla base dei test dei paesi di origine,

non ¢ soggetta a reclami per la qualita.
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Sete asiatiche

Art. 58 - Clausole contrattuali.

Se nei contratti di filati di seta estera
viene indicata la categoria di classifica,
deve essere accettato il certificato di
classifica del paese di origine della seta.

Nei contratti stipulati per «imbarco»
il venditore ha facolta di effettuare la
spedizione anche a piu riprese, purché
entro i limiti di tempo pattuito; in quel-
li stipulati per «imbarco pronto» la
spedizione deve essere effettuata entro
15 giorni dalla data del contratto.

Le espressioni «imbarco» e «spedi-
zione» indicate nei contratti di vendita
a «consegna» si equivalgono e se nel
contratto ¢ stata determinata una data
per la spedizione o per I’imbarco, fa
fede la data della polizza di carico.

Se per ragioni di opportunita la spe-
dizione ¢ anticipata, il venditore ¢
tenuto a darne avviso scritto al com-
pratore appena ne ¢ informato ed ¢ in
facolta di quest’ultimo di protrarre il
ritiro di tanti giorni quanti sono quelli
dell’anticipata spedizione.

Se un telegramma erroneamente o
incompletamente trasmesso dall’Uffi-
cio o non recapitato da luogo alla con-
clusione di un contratto errato, il ven-
ditore non ¢ obbligato alla esecuzione
di quel contratto se non nella misura
nella quale puo farlo senza perdita, ma
il compratore non ¢ tenuto a ricevere
che quanto ha ordinato. In ogni caso
ambo le parti sono tenute a mettere a
disposizione tutti i documenti compro-
vanti I’errore telegrafico.

Per gli ordini diretti con termini
limitati di tempo per |’esecuzione,
fanno fede soltanto le date di partenza
e non quelle di arrivo dei telegrammi.

Art. 59 - Requisiti della merce (soprac-
carica).

Le sete gregge devono essere senza
sopraccarica. Se sono convenute prove di
sgommatura e di analisi, queste devono
essere fatte dalla Stazione Sperimentale
per la Seta.

Art. 60 - Imballaggi.

Gli imballaggi originali diventano
proprieta del compratore.
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Art. 61 - Verifica della merce (prove).

Le prove di titolo e di incannaggio si
eseguono su ogni singola balla. Per 1’e-
strazione delle prove si seguono le
norme per le sete italiane.

Per le sete gregge filate industrial-
mente (gregge giapponesi, cantonesi,
cinesi, escluse le cosiddette «mixed
sizes») per merce pronta o a consegna
il titolo medio di ogni singola balla
deve risultare compreso nei limiti di
titolo fissati per le sete italiane.

Art. 62 - Peso delle balle e tolleranze
sul quantitativo.

Le sete gregge asiatiche sono con-
trattate in balle. Il peso netto approssi-
mativo delle balle deve essere di kg 60
per le gregge giapponesi, le gregge
cinesi di filatura, le gregge cinesi rian-
naspate (Redevide, rereeled), le greg-
ge cinesi gialle in genere e le gregge
cinesi Tussah; di 48 kg le gregge ben-
galesi e di kg 70-75 le gregge
«Cachemiry.

Sul quantitativo contrattato ¢ ammes-
sa una tolleranza del 3% in piu o in
meno sul peso netto totale.

Art. 63 - Rifiuto della merce.

In caso di rifiuto giustificato della
merce contrattata all’origine o in mare,
il diritto di rimpiazzo ¢ regolato dagli
usi internazionali.

In caso di vendita per consegna sul
luogo di destinazione a tempo determi-
nato, rifiutata una partita, il venditore
puo presentarne altre per il rimpiazzo
entro il termine stabilito in contratto.
In difetto di rimpiazzo, il venditore
deve accordare al compratore un equo
indennizzo o bonifico.

Le balle avariate di una partita di
merce «a consegna» devono essere
accettate con il bonifico risultante dal-
I’accordo delle parti contraenti o da
perizia ufficiale.

Art. 64 - Diritto di rifiuto.

I contratti conclusi per ordini diretti
all’origine o per merce viaggiante dal-
I’origine non ammettono rifiuto se non
per errore manifesto o sostituzione di
merce.



Art. 65 - Ricevimento e riconoscimento.

I1 venditore ¢ tenuto ad avvisare per
iscritto il compratore dell’arrivo della
merce a destinazione.

Il riconoscimento deve essere fatto
negli otto giorni dal detto avviso. In
difetto la merce ¢ ritenuta senz’altro
come riconosciuta ed accettata senza
riserva.

Effettuato il riconoscimento della
merce, il compratore deve ritirarla
entro le successive 48 ore.

Per i lotti di merce disponibile, pron-
ta in Europa, il riconoscimento e il riti-
ro devono effettuarsi entro i limiti in
uso per le sete europee.

Art. 66 - Risoluzione.

11 ritardo di oltre 15 giorni sull’epo-
ca fissata per I’imbarco da diritto al
compratore di risolvere il contratto a
meno che il ritardo dipenda da causa di
forza maggiore.

Art. 67 - Perdita della merce.

In caso di perdita della merce per
naufragio o per altro sinistro di viag-
gio, valgono gli usi internazionali.

Sete levantine

Art. 68 - Contrattazioni.

Le sete levantine di qualita primarie
sono contrattate secondo gli usi delle
sete italiane.

Tutte le sete levantine devono essere
contrattate a peso stagionato.

g) Filati di doppio
Definizioni - Distinzioni - Classificazioni

Le sete prodotte dalla trattura dei
bozzoli doppi si chiamano «filati di
doppio» e si dividono in filati di dop-
pio a «tutta rendita» e filati di doppio
«a titolo».

Sono assimilate ai filati di doppio ed
egualmente denominate filati di doppio
le sete ottenute da bozzoli diversi, trat-
tate con i procedimenti propri della
trattura dei doppi.

I filati di doppio «greggi» sono nor-
malmente «riannaspati».

Art. 69 - Conclusione del contratto
(clausole speciali).

Nelle contrattazioni di filati di dop-
pio «a tutta rendita» o «a titolo», su
campione o su indicazione della filan-
da o su semplice denominazione, ¢ sot-
tintesa la obbligatorieta della prova del
titolo.

La media del titolo dei filati di dop-
pio deve rimanere fra il minimo ed il
massimo del titolo convenuto.

Per i filati di doppio «a tutta rendita»
non vi ¢ garanzia degli estremi.

Per la determinazione degli estremi
per i filati di doppio «a titolo» deve
essere osservata la tabella seguente:
titolo 30/40 con una media da 30 a 40:
estremi: 30 denari
titolo 40/50 con una media da 40 a 50:
estremi: 40 denari
titolo 50/60 con una media da 50 a 60:
estremi: 50 denari
titolo 60/80 con una media da 60 a 80:
estremi: 60 denari
titolo 70/90 con una media da 70 a 90:
estremi: 70 denari
titolo 80/100 con una media da 80 a 100:
estremi: 80 denari
titolo 100/120 con una media da 100 a 120:
estremi: 100 denari

Per i titoli diversi da quelli sopra elen-
cati non vi ¢ garanzia degli estremi.

Per i filati di doppio «a tutta rendita»
0 «a titolo» venduti a peso netto ¢ di
diritto un abbuono del 2%.

Art. 70 - Incannaggio - Imbozzimatura.

Lincannaggio dei filati di doppio
riannaspati deve essere di cento aspe e
piu, alla velocita di cento metri.

La percentuale di «bozzimay» dei
filati di doppio riannaspati non deve
superare il 2%.

Per i filati di doppio lavorati a tor-
sione «non speciale» la percentuale di
«bozzimay non deve superare il 3%.

Nelle ipotesi di cui ai due commi
precedenti 1’eventuale maggiore per-
centuale di «bozzima» deve essere
compensata al compratore.

Per i lavorati a torsione speciale la
percentuale di «bozzima» tollerata
oltre quella del 3% deve essere espres-
samente concordata fra le parti.
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Art. 71 - Richiamo ad altri usi.

Tutti gli usi riguardanti i contratti dei
filati di seta sono applicabili ai contrat-
ti dei filati di doppio greggi e lavorati.

h) Requisiti delle sete e responsabilita
del venditore

Art. 72 - Requisiti delle sete.

Il peso naturale delle sete deve esse-
re quello che non ¢ alterato né in trat-
tura né in torcitura dall’impiego di
ingredienti o di preparati speciali.

La genuinita di una seta ¢ constatata
all’analisi chimica industriale a peso
stagionato, eseguita dalla Stazione spe-
rimentale della seta.

L'uso in trattura di ingredienti e pre-
parati speciali che facilitano le opera-
zioni di svolgimento e che possono
pertanto anche aumentare il peso della
merce oltre il naturale, deve essere
menzionato nel contratto, salvo la tol-
leranza del mezzo per cento.

Art. 73 - Azione redibitoria per vizi
occulti.

Sono considerati vizi occulti che
danno luogo all’azione redibitoria i
seguenti:

a) per le sete gregge - 1’esistenza di
fili tagliati, tarmati e accoppiati;

b) per le sete lavorate - 1’esistenza di
fili tarmati o tagliati o con vizi di lavo-
razione non rilevabili al momento del
riconoscimento.

Si considera vizio occulto, ai fini
dell’azione redibitoria, per le sete fila-
te in Italia o filate e ritorte in Italia,
anche quello che proviene dall’applica-
zione di sostanze che deteriorano il filo
della seta o ne aumentano il peso oltre
il naturale, salvo le disposizioni spe-
ciali che riguardano alcune categorie di
sete lavorate.

I vizi occulti che danneggiano la
merce nei limiti del 5% danno diritto
ad un bonifico o al rimpiazzo del quan-
titativo viziato.

I vizi occulti che danneggiano la
merce oltre il limite del 5% danno
diritto alla risoluzione del contratto se
questo ¢ per merce pronta o al rimpiaz-
zo della merce se si tratta di merce a
consegna.
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Se la denunzia del vizio occulto, per
tarmato, ¢ fatta entro 30 giorni dalla
consegna ¢ se la esistenza del vizio
stesso ¢ indiscussa, il venditore € tenu-
to ad accettare la merce in restituzio-
ne.

Cessa qualunque responsabilita del
venditore, anche per i vizi occulti od
anche se le sete non rispondano ai
determinati impieghi che fossero stati
garantiti in contratto, qualora le sete
stesse, dopo essere state consegnate al
compratore, abbiano subito manipola-
zioni che alterino il loro aspetto primi-
tivo od operazioni di tintura.

TRATTURA E TORCITURA DELLA
SETA PER CONTO TERZI

a) Trattura
Definizioni - Distinzioni - Classificazioni

I contratti di trattura della seta sono
stipulati a «rendita garantitay o «a
coscienzay.

I contratti a «rendita garantita» sono
basati sopra una determinata rendita
convenuta fra le parti o risultante da
prove ufficiali eseguite secondo il con-
tratto.

Se il proprietario dei bozzoli da la
propria merce da trarre ad un filandie-
re, rimettendosi in buona fede all’ope-
rato di questo, ma senza garanzia di
rendita, il contratto prende il nome di
contratto di trattura «a coscienzay.

I contratti di trattura «a coscienzay,
per conto terzi, sono stipulati sulla
base di un prezzo di fattura commisu-
rato ad ogni chilogrammo di seta sta-
gionata prodotta, spettando al filandie-
re tutti 1 bassi prodotti comprese le cri-
salidi.

Nei contratti di trattura per conto
terzi, sia a «rendita garantita» sia «a
coscienzay, si stabilisce il quantitativo
dei bozzoli da trarre, ’epoca della rela-
tiva consegna, il prezzo di fattura, le
epoche di consegna della seta greggia,
il titolo, I’incannaggio e quelle altre
condizioni specialmente attinenti al
merito della trattura e del conseguente
prodotto che sono ritenute necessarie
alla buona fine del contratto.

Le infrazioni comportano un equo
bonifico sull’importo della fattura ma



non 1’abbandono della seta a carico del
filandiere.

Nei contratti di trattura per conto
terzi, tutta la seta ricavata dai bozzoli
dati in trattura deve essere consegnata
al proprietario dei bozzoli, nulla tratte-
nendo e nulla aggiungendo, salva la
disposizione di cui al secondo capover-
so dell’articolo 74.

Art. 74 - Conclusione del contratto -
Clausole speciali.

Nei contratti di trattura a «rendita
garantitay, il filandiere si obbliga verso
il proprietario dei bozzoli a rendergli la
seta a «peso stagionato» nel quantitati-
vo risultante dalla rendita concordata o
dalle prove ufficiali.

Il prezzo della seta come base per il
compenso delle eventuali differenze di
peso in piu o in meno, se non ¢ fissato
in contratto, ¢ quello corrente della
giornata.

Il consumo di bozzoli per le prove di
rendita ¢ a carico del filandiere; la rela-
tiva seta ¢ di sua spettanza ed ¢ a suo
carico la spesa delle prove. Tutti i
cascami, provini compresi, apparten-
gono al filandiere.

Art. 75 - Imballaggi.

Le bisacce, senza eccezione di pro-
venienza, devono essere rese al pro-
prietario dei bozzoli.

Art. 76 - Pagamento.

La fattura di trattura ¢ pagata a lotto
terminato. Tuttavia, se si tratta di quan-
titativi importanti, sono dovuti al filan-
diere proporzionali acconti.

Le spese di assaggio sono a carico
del filandiere; quelle di stagionatura a
carico dei contraenti in parti uguali.

Art. 77 - Responsabilita del filandiere.

11 filandiere deve assicurare la merce
contro i danni anche nell’interesse di
terzi e, se richiesto, deve esibire al
deponente la relativa polizza.

Art. 78 - Contestazioni.

Per le contestazioni relative ai vizi
occulti, valgono, in quanto applicabili,
gli usi dei precedenti capitoli.

b) Torcitura
Definizioni - Distinzioni - Classificazioni

I contratti di torcitura della seta
(lavoranzia per conto terzi) sono stipu-
lati su descrizione della greggia o pre-
vio esame della stessa.

I contratti possono essere preceduti
dalle prove di un campione della greg-
gia prelevato dal torcitore dalla partita
della greggia da lavorare.

I contratti di torcitura sono assunti
dal torcitore per qualunque filato seri-
co da sottoporre a trasformazione ad
una delle condizioni seguenti:

1 - a peso per peso (grande fagon)
cio¢ calo di lavoranzia a carico del tor-
citore;

2 - a coscienza (a semplice fattura)
cio¢ calo e disperdimento naturale di
lavoranzia a carico del committente.

Nel caso di contratto a coscienza, il
torcitore riceve la seta greggia anche
non stagionata e si obbliga a lavorarla a
termini del contratto entro un determi-
nato tempo per renderla poi al commit-
tente unitamente alla strazza.

Art. 79 - Conclusione del contratto.

Nei termini stipulati a peso per peso,
la strazza rimane di proprieta del torci-
tore; nei contratti a coscienza la straz-
za ¢ a favore del committente.

Il calo di lavoranzia (differenza in
meno del lavorato rispetto al greggio)
da diritto alla detrazione corrisponden-
te al valore del calo riscontrato, calco-
lato in base al prestabilito prezzo della
greggia.

Il prezzo di lavoranzia ¢ per ogni
chilogrammo di seta per i crespi, per i
quali il prezzo di lavoranzia si riferisce
al peso netto riconsegnato.

Nei contratti a coscienza, il torcitore
non risponde del calo in fumo.

Se nel caso della lavoranzia si verifi-
ca un andamento anormale, il torcitore
deve darne avviso al committente.

Il torcitore ¢ tenuto, tanto nei con-
tratti a coscienza che in quelli a peso
per peso ad avvisare il contraente della
esistenza, nella partita, di matasse
tagliate, tarmate o altrimenti avariate,
come pure di fili accoppiati, di filzette,
etc., appena abbia fatta la constatazio-
ne. La greggia cosi avariata ¢ restituita
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al committente senza sottoporla a lavo-
razione, appena terminata 1’operazione
di incannaggio ed ¢ dedotta dal peso
della seta consegnata.

Il torcitore, sia nei contratti a peso
per peso che nei contratti a coscienza,
¢ tenuto a dichiarare al committente se
per qualsiasi ragione intende impiegare
nella torcitura dei metodi o degli ingre-
dienti che sovraccaricano la seta ed in
quale misura.

Se € convenuta una sopraccarica, per
qualsiasi lavorato, il controllo deve
avvenire mediante analisi chimica sia
della greggia che del lavorato.

Nei contratti a peso per peso, se si
verifica un aumento del peso del lavo-
rato se la sopraccarica ¢ stata eseguita
nei limiti stabiliti, il committente ¢
tenuto a pagare 1’aumento del peso
suddetto.

Se dalle analisi risulta che la percen-
tuale di sopraccarica supera quella pat-
tuita, il torcitore non deve conteggiare
I’eccedenza del peso del lavorato.

Non ¢ mai ammessa la sopraccarica
con ingredienti che pregiudichino la
qualita del filo.

Per le verifiche di sopraccarica vedi
articoli 45 e 77.

Nei contratti di lavoranzia in genere,
gli imballaggi devono essere restituiti
al committente, salvo quelli originari
delle sete asiatiche che restano di pro-
prieta del torcitore.

Art. 80 - Pagamento.

Il pagamento dell’importo di lavoran-
zia ¢ eseguito per contanti subito dopo
ultimato il lavoro di tutta la partita.
Tuttavia se questa ¢ di notevole entita il
committente corrisponde degli acconti
sulla parte di lavorati gia consegnata.

Le spese per stagionare la greggia e
relativo lavorato, nonché quelle per le
prove di sgommatura e dell’analisi chi-
mica e di torsione, sono a carico dei
contraenti in parti uguali.

Art. 81 - Responsabilita del torcitore.

Il torcitore deve assicurare la merce
contro i1 danni anche nell’interesse dei
terzi, e, se richiesto, deve esibire al
deponente la relativa polizza.
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Art. 82 - Richiamo ad altri usi.

Per le lavoranzie di crespi ed altri
filati a torsioni forti si osservano, in
quanto applicabili, gli usi di cui agli
artt. 27 e seguenti.

CONTRATTI CON GARANZIA
DI SERIPLANO

DEFINIZIONI - DISTINZIONI -
CLASSIFICAZIONI

11 contratto di seriplano ¢ effettuato

con le seguenti modalita:

— per balle isolate di 100 kg o meno, quat-
tro tavole per complessive 40 fasce;

— per lotti oltre 100 fino a 300 kg, otto
tavole per complessive 80 fasce;

— per lotti di oltre 300 fino a 600 kg, sedi-
ci tavole per complessive 160 fasce.

Art. 83 - Conclusione del contratto.

Il compratore che intende acquistare
la seta con riconoscimento a base di
«seriplano», con le garanzie relative,
deve convenirlo preventivamente con il
venditore e farne precisa ed esplicita
menzione nel contratto specificando le
tabelle di classifica prescelte, fissando
in rapporto ad esse il grado o la per-
centuale garantita.

Il compratore ha diritto all’abituale
visita della seta contrattata, per quanto
riguarda I’aspetto esteriore ed impasto
della medesima.

La prova di seriplano ¢ eseguita pres-
so il pubblico stabilimento di stagiona-
tura indicato in contratto. In difetto di
tale indicazione, la prova deve essere
eseguita dalla Stagionatura presso la
quale sono effettuate le determinazioni
del titolo e dell’incannaggio della seta.

Art. 84 - Spesa della prova al seriplano.

Le spese per le prove di seriplano
sono a carico del venditore.

Art. 85 - Reclami e rimpiazzo.

Qualora la prova di seriplano non dia
i risultati stabiliti in contratto, il com-
pratore ha diritto di protestare la merce.
Tuttavia, se i risultati stanno fra il
grado pattuito e quello della categoria
immediatamente inferiore compreso, si



fa luogo ad una seconda prova. In que-
sto caso lo Stabilimento di stagionatu-
ra fa d’ufficio la bolletta globale con la
media aritmetica dei risultati ottenuti
nelle due prove.

Se la media delle due prove da come
risultato il grado pattuito, il comprato-
re ¢ tenuto a ritirare la merce.

Art. 86 - Usi internazionali.

Se il contratto ¢ concluso con riferi-
mento agli usi internazionali e sia con-
venuta la prova al seriplano, questa ¢
eseguita secondo le norme di cui agli
articoli precedenti.

CONTRATTI CON GARANZIA
DI SFIOCCHETTAMENTO

Art. 87 - Conclusione del contratto.

Le prove devono essere eseguite
secondo il regolamento internazionale
presso la Stazione Sperimentale della
Seta di Milano, a spese del venditore.

CASCAMI SERICI

a) Cascami greggi
Definizioni - Distinzioni - Classificazioni

I cascami greggi di seta sono i resi-
dui e gli scarti dei prodotti serici
suscettibili di ulteriore o diversa lavo-
razione. Essi si distinguono in quattro
classi a seconda della loro origine e
precisamente:

Prima classe - Bozzoli e sottoprodot-
ti della confezione del seme bachi;

Seconda classe - Bozzoli di depura-
zione delle cernite;

Terza classe - Avanzi della trattura
dei bozzoli e dei doppi;

Quarta classe - Avanzi della torcitu-
ra della seta e dei filati di doppio.

Cascami di bozzoli.

Sono cascami di prima classe:

— 1 bozzoli sfarfallati, cio¢ quelli prodot-
ti da bozzoli reali di prima scelta nello
sfarfallamento per la riproduzione;

— 1 bozzoli tagliati, cio¢ quelli prodotti
da bozzoli reali di prima scelta nella
riproduzione.

Sono cascami di seconda classe:
— 1 bozzoli forati, cioe 1 bozzoli e doppi

bucati dalle tarme, rosicchiati dai
topi e sfarfallati nelle galettiere;

— 1 bozzoli misti, che sono il monte o la
mescolanza di bozzoli e doppi forati,
tarmati e di qualunque altro cascame
di questa classe;

— 1 bozzoli doppi di scarto;

— 1 bozzoli faloppati, le boscarole o
cartelle di bozzolo;

— le spelaie di bosco e di banco.

Cascami di trattura.

I cascami di terza classe comprendo-
no le seguenti varieta: struse di bozzoli,
struse di doppi, galettame di bozzoli,
galettame di doppi, galettamino, recotti.

Le struse di bozzoli, tirate e non tira-
te, si distinguono in tre categorie a
seconda della loro preparazione, quali-
ta e provenienza.

La prima categoria, detta delle struse
classiche, comprende quelle di buon
colore, pulite, nervose, ben trattate,
non torte e con il riccio senza nodi,
scevre comunque di ogni elemento ete-
rogeneo.

La seconda categoria, detta delle
struse reali o di prima qualita, com-
prende le struse di minor merito e meno
accurate delle classiche purché di buon
colore, pulite e senza nodi, scevre
comunque di ogni elemento eterogeneo.

La terza categoria, detta anche delle
struse correnti o di seconda qualita,
abbraccia le struse di colore oscuro e
poco curate.

Le altre struse sono considerate di
scarto e sono generalmente trattate su
tipo.

Le struse di doppi si dividono in due
categorie: alla prima appartengono le
struse provenienti da filati a titolo; alla
seconda appartengono le struse prove-
nienti dalla filatura dei doppi a tutta
rendita.

Il galettame di bozzoli si suddivide in
tre categorie; alla prima appartiene il
galettame classico che non deve conte-
nere né mezzo galettame né galettami-
no; alla seconda appartiene il galettame
corrente ed ¢ tollerata la presenza di
mezzo galettame ed una piccola parte
di galettamino e alla terza categoria,
scadente, appartiene il mezzo galetta-
me e piccola parte di galettamino.

Il galettame di doppi, contrattato
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separatamente, si distingue in classico
o di prima categoria e corrente o di
seconda categoria.

Il galettamino sia di bozzoli che di
doppi non ammette alcuna suddivisione e
si tratta su campione o su rendita in seta.

Si tratta anche su campione o su ren-
dita in seta il galettamino battuto,
denominato «pelettey.

I recotti si dividono in due categorie:
recotti propriamente detti e macerati. [
recotti propriamente detti si suddivido-
no, a loro volta, in tre qualita: la prima
comprende quelli chiari, ben purgati e
ben battuti; la seconda quelli meno
chiari, oleosi, mal confezionati e semi
battuti; la terza, quelli non battuti. I
macerati sono quelli di tipo friulano,
ben lavorati e scevri di crisalidi.

Cascami di torcitura.

I cascami di questa classe si chiama-
no «strazzey e si suddividono in 5 cate-
gorie:

1) a filo parallelo;

2) da lavorati a bassa torsione;

3) da lavorati a forte torsione;

4) strazze di doppio;

5) strazze di Tussah.

In ogni categoria si distinguono inol-
tre le strazze gregge e le strazze tinte
con tinte fugaci o forti.

Le strazze ottenute da filati a forti
torsioni e quelle tinte sono presentate a
parte.

Sulle contrattazioni

I cascami serici greggi nazionali sono
contrattati su campione, su denomina-
zione e secondo la provenienza, a peso
netto, con abbuono del 2%, ad eccezio-
ne dei bozzoli doppi di scarto, per i
quali non si pratica alcun abbuono.

I cascami serici greggi esteri sono
contrattati su campione o su tipo di
riferimento (standard). Il prezzo ¢ al
netto di abbuono.

Per i contratti a termine i «ricevimen-
ti» dei cascami provenienti dalla trattu-
ra si eseguono in varie riprese: entro
settembre-ottobre, entro dicembre-gen-
naio, entro marzo-aprile e il saldo alla
chiusura primaverile della filanda.

Art. 88 - Conclusione del contratto.
La prova del contratto di compraven-
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dita dei cascami serici nazionali non
puo essere data che con atto scritto
(accordato), firmato dai contraenti.

Il filandiere deve indicare nel con-
tratto 1’eventuale presenza di sostanze
estranee impiegate nella lavorazione.

Sul peso netto dei cascami serici
nazionali, fatta eccezione dei bozzoli
doppi di scarto, spetta un abbuono del
2%.

Se il contratto di cascami serici este-
ri non contiene garanzie di qualita o
riferimento ad un campione, la merce
deve essere consegnata nel limite di
buona qualita media della stagione.

Art. 89 - Opzione.
Si applicano le norme dell’articolo 12.

Art. 90 - Requisiti della merce e diritti
dei contraenti.

Se all’atto del ricevimento le merci
acquistate risultano inferiori alla qualita
stabilita in contratto o comunque non
siano mercantili, il compratore ha diritto
di protestare e se fra le parti non inter-
viene un accordo per bonifico, il com-
pratore puo richiedere la sostituzione
della merce o la risoluzione del contratto.

11 compratore non puo chiedere la
risoluzione del contratto se la merce o
parte di essa non si trovi in condizioni
normali di stagionatura. Egli ha tutta-
via diritto ad un equo bonifico che, se
non ¢ determinato di comune accordo,
¢ determinato da un perito.

Per i recotti il compratore puo esige-
re, invece del bonifico, che la merce
sia messa in normali condizioni di sta-
gionatura, prima di riceverla.

11 compratore di struse ha diritto, nel
riceverle, di rimuovere I’elemento pol-
veroso, agitando le struse con le mani.

Il compratore di galettame classico
(di prima categoria) ha diritto di ado-
perare il crivello per la parte granata al
fine di levare il galettamino, le crisali-
di e la terra.

La crivellazione si esegue agitando il
galettame in un crivello di filo di ferro
con maglie delle dimensioni di mm 18
di lunghezza per 14,4 di larghezza.

Nel galettame corrente (di seconda
categoria) e nel galettamino si escludo-
no le crisalidi e la terra.



Il compratore del recotto ha diritto
alla scuotitura.

La parte calcinata del galettame e
del recotto non ¢ mercantile e si osser-
va, in ordine ad essa, la norma di cui al
primo comma.

Art. 91 - Imballaggi.

Le bisacce per i cascami consegnati
nel luogo di produzione sono sempre
fornite dal compratore, il quale manda
anche il personale necessario al ricevi-
mento; il venditore presta invece il per-
sonale necessario per 1’imballaggio e
per le altre operazioni di facchinaggio.

Gli imballaggi dei cascami esteri
restano di proprieta del compratore.

Art. 92 - Ricevimento e consegna.

I1 venditore ¢ tenuto a consegnare la
merce alla stazione ferroviaria piu vici-
na e la sua responsabilita cessa solo
quando ne abbia fatta regolare conse-
gna al vettore.

Tali norme non perdono efficacia
per il fatto che il compratore abbia in
precedenza rilasciato al venditore la
cosiddetta ricevuta «in peso e qualitay.

I cascami serici di categorie inferio-
ri o quelli in piccole quantita si tratta-
no a condizione di visita e consegna su
piazza.

In caso di controversia, la determi-
nazione del peso a pagamento ¢ rimes-
sa a uno Stabilimento di stagionatura.

Se la consegna ¢ eseguita nel luogo di
produzione, fuori piazza, i pesi sono fatti
dal compratore o dai suoi rappresentanti
ed in concorso col venditore e con bilan-
ce del medesimo, riconosciute regolari.

Eseguita la pesatura deve essere rila-
sciata la relativa dichiarazione del peso
consegnato.

Art. 93 - Tolleranze di scarti.

Nei contratti di sfarfallati ¢ ammessa
una tolleranza nelle seguenti percentuali
di scarti: 5% di doppi sfarfallati, 10% di
morti, 5% di tagliati, sempreché la resa
di seta al taglio non sia inferiore:
all’80% per gli sfarfallati in genere; al
60% per i doppi sfarfallati in genere.

Art. 94 - Tolleranza sui quantitativi.
Se in un contratto di cascami di trat-

tura «a consegna» si pone la clausola
«tutta la produzione», con i cascami
reali deve essere tollerata una porzione
di realino non eccedente il 5% della
produzione annuale, oppure il 10% se
si tratta della sola produzione giugno-
dicembre.

Per i contratti a quantitativo fisso ¢
ammessa una tolleranza, sul quantitati-
vo stesso, del 5%.

Se invece nel contratto sono usate
tutte le espressioni «peso esatto»,
«peso fisso», ovvero sono fissati dei
quantitativi minimi € massimi, non ¢
ammessa alcuna tolleranza.

Se nel contratto il quantitativo ¢ indi-
cato con la clausola «circa» e il vendito-
re del cascame sia lo stesso filandiere
che lo produce o un negoziante che
abbia declinato il nome del filandiere
produttore, il compratore deve tollerare
un’eccedenza o una deficienza del
quantitativo convenuto del 10%.

Nella vendita di cascami di una
determinata filanda, se non ¢ indicato
il quantitativo, la vendita comprende
I’intero prodotto ottenuto durante il
lavoro normale, per il periodo di tempo
stabilito in contratto.

In caso di sospensione eccezionale
di lavoro, il venditore ¢ tenuto a darne
tempestivamente avviso al compratore.

Se la merce oggetto del contratto ¢
individuata come quella della intera
campagna serica, si intende che essa
debba essere prodotta dal 1° giugno di
un anno al 31 maggio dell’anno succes-
sivo.

Art. 95 - Pagamento.

Il pagamento si esegue all’atto della
consegna della merce.

Se la consegna ¢ fatta a incaricati,
questi rilasciano ricevuta di «peso e
qualita» e il pagamento ¢ eseguito al
domicilio del compratore dietro pre-
sentazione di detta ricevuta e di quella
di spedizione del vettore.

b) Cascami lavorati

Definizioni - Distinzioni - Classificazioni
I cascami lavorati si distinguono in

pettinati e filati. I pettinati si suddivi-

dono a loro volta in pettinati veri e pro-

pri e in avanzi di pettinatura.
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I filati si dividono in filati pettinati
di «schappe» (fioretto) e in filati di
«bourette» cardati di cascami di petti-
natura (roccadino o pettenuzzo).

1 filati di pettinati si dividono in
categorie diverse a seconda della quali-
ta della materia prima, della lunghezza
del pettinato adoperato e dell’impiego
al quale sono destinati e si classificano
in base al numero (titolo Nm).

11 titolo dei filati di bourette (rocca-
dino o pettenuzzo) puo variare da uno a
50 e oltre.

I contratti sono stipulati su indica-
zione della merce, del filatore e su
campioni.

Art. 96 - Conclusione del contratto.

I cascami serici lavorati si contratta-
no a peso netto, senza abbuono.

I filati devono essere consegnati in
condizioni normali di essiccazione,
senza essere sottoposti alla stagionatura.

Art. 97 - Imballaggi.

Il venditore deve provvedere all’im-
ballo della merce, ma il compratore ¢
tenuto a restituirlo franco di ogni spesa.

Art. 98 - Tolleranze sul titolo, sulla tor-
sione e sul peso.

Per i filati di «schappe» la tolleranza
ammessa sulla media del titolo non
deve superare il 5% in piu o in meno
del numero convenuto.

La tolleranza del titolo medio per i
filati di «bourette» (roccadino o pette-
nuzzo) non pud superare in piu o in
meno il 10% del titolo convenuto.

La tolleranza sulla torsione ¢ del 5%
in piu o in meno di quella fissata in
contratto.

La tolleranza del quantitativo ¢ del
10% in piu o in meno di quello fissato
in contratto.

Per i filati speciali i limiti di tolle-
ranza vengono fissati volta per volta in
contratto.

MEDIAZIONE E COMMISSIONE

Art. 99 - Contratti conclusi con [’inter-
vento del mediatore.

Il mediatore ha diritto alla provvigio-
ne d’uso o convenuta quando 1’affare ¢
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stato concluso per il suo intervento.

Non ha diritto alla provvigione nel
caso di giustificato protesto della
merce per «consegna pronta» o quan-
do, per causa di forza maggiore consta-
tata e riconosciuta dai Probiviri del-
I’Istituto Arbitrale serico, il contratto
non possa essere eseguito.

Lo storno o I’annullamento del con-
tratto fatto a mezzo dello stesso media-
tore da diritto ad una seconda provvi-
gione.

La provvigione nei contratti di sete
gregge ¢ lavorate, sia nazionali che
estere, deve essere conteggiata sul peso
stagionato.

La provvigione, nei contratti di boz-
zoli freschi o secchi e per i cascami
serici, deve essere conteggiata sul peso
a pagamento.

La provvigione per il collocamento
di seme-bachi ¢ corrisposta per once o
per telaino, da parte del solo venditore.

Art. 100 - Misura della provvigione per
mediazione.

La provvigione ¢ corrisposta da cia-
scuna delle parti contraenti, nella
seguente misura:

— Bozzoli freschi, bozzoli secchi

nazionali ed esteri . ........ 0,50%

— Bozzoli doppi in grana e scarti misti
......................... 1%

— Filati di seta, greggi o lavorati,
nazionali ed esteri . ........ 0,50%

— Trattura e torcitura per conto terzi
(sull’importo della fattura di lavora-
zione per il collocamento dei bozzo-
li in trattura o di seta greggia in tor-

citura) .................... 1%
— Compravendita di stabilimenti serici
(sull’ammontare del prezzo) ...2%

— Cascami greggi:

a) Struse, strazze, sfarfallati, rosicchia-
ti, tarmati, spelaie, pellette, macerati,
recotti, moresconi, galettame, falop-
pe infilabili e doppi di scarto .. .1%

b) Galettamino e crisalidi . . . .. 1,50%

— Cascami lavorati .......... 0,40%

Art. 101 - Provvigione per commissione.

La provvigione spettante al commis-
sionario per la conclusione di contratti
di compravendita di bozzoli, filati di
seta e cascami serici, € dell’1%.



Sacchi e tela di juta
(nessun uso accertato)
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¢) Maglieria

COMMERCIO DELLA MAGLIERIA
E DELLA CALZETTERIA

Sommario Tolleranza sulle misure .. ... » 12
Ordinazione . ............. Art. 1 Tolleranza sul peso dei conte-
Conferma del contratto . . ... » 2 nitori . .................. » 13
Referenza «campione» . . . . .. » 3 Tolleranze di umidita . . .. ... » 14
Unita di base di contrattazione » 4 Calo di lavorazione ........ » 15
Imballaggio .............. » 5 Trasporto e spedizione della
Termini di consegna . ...... » 6 MEICE « v v v e v eeee e e e » 16
Consegna («disposizioni» di) » 7 Pagamento ............... » 17
Consegne ripartite entro un da- Reclami ................. » 18
totermine ............... » 8 Merce contrattata in blocco
Tolleranze nei termini di con- (stock) . ....... ... ... » 19
SEENA « v vt » 9 Merce spedita alla rinfusa ... » 20
Tolleranza alla consegna sul
numero deicapi . .......... » 10 Tabella dei tassi di ripresa di umidita
Tolleranza sul peso ........ » 11 delle diverse fibre

ITER DELLACCERTAMENTO

Primo accertamento:

10 aprile 1967 - 13 dicembre 1967.

Ultima revisione:

a) esame del Comitato Tecnico: 10 giugno 1975.
b) approvazione definitiva da parte della Commissione: 22 ottobre 1975.
c) approvazione della Giunta: deliberazione n. 463 del 6 settembre 1976.
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Art. 1 - Ordinazione.

Le ordinazioni di manufatti a maglia
e di calzetteria — da parte di commer-
cianti a ditte produttrici e da parte di
dettaglianti a grossisti — se assunte a
cura di viaggiatori o intermediari si
intendono sempre «salvo approvazione
del venditore».

Ove il committente non abbia fissato
un diverso limite di validita dell’ordi-
ne, esso si intende valido per giorni 30.

Art. 2 - Conferma del contratto.

La dichiarazione di accettazione
deve pervenire al compratore nei ter-
mini di cui all’Art. 1.

I1 contratto si perfeziona nel momen-
to in cui il compratore viene a cono-
scenza dell’accettazione. Tale accetta-
zione suole normalmente essere con-
fermata per iscritto mediante la cosid-
detta «conferma d’ordine».

Nel caso di accordi di variazione
intervenuti successivamente all’ordine
ne deve essere dato atto nella conferma
d’ordine.

Art. 3 - Referenza «campioney.
Normalmente nella stipulazione del

contratto ¢ uso riferirsi alla «referen-
za»' o al campione.

Art. 4 - Unita di base di contrattazione.

La calzetteria ¢, di norma, contratta-
ta a dozzine o a paia. La maglieria ¢, di
norma, contrattata a capo o a peso. Se
la maglieria ¢ contrattata a «capoy, il
prezzo suole essere riferito a ogni capo
e calcolato in relazione al numero com-
plessivo dei capi venduti. Se la maglie-
ria € contrattata a «peso», il prezzo
suole essere riferito a una unita di peso
e calcolato in relazione al numero dei
capi.

Art. 5 - Imballaggio.

Limballaggio ¢ di norma gratuito;
solo nella vendita fra produttore e arti-
giano o commerciante, 1’imballaggio ¢
fatturato al costo.

(1) «Referenza» ¢ il campione depositato dal fabbri-
cante presso il compratore o presso un terzo.

Art. 6 - Termini di consegna.

La consegna puo essere:

a) pronta: da eseguire entro 15 gior-
ni successivi alla data della conclusio-
ne del contratto;

b) appena possibile, precisando le
date indicative di consegna entro 30
giorni dalla data della commissione.
Tali date devono essere accertate e
confermate dal compratore, pena la
decadenza dell’ordine.

¢) frazionata, entro il termine pattui-
to per quantita ed assortimento.

Per le eventuali consegne anticipate
il venditore ¢ tenuto a chiedere la pre-
ventiva autorizzazione all’acquirente.

Art. 7 - Consegna («disposizioni» di)’.

Nei contratti a consegna differita o
differita ripartita o di somministrazio-
ne, il compratore ¢ tenuto a comunica-
re le proprie «disposizioni» almeno 60
giorni prima del termine di consegna.

Leventuale ritardo del compratore
nel comunicare le disposizioni per la
consegna determina una proroga dei
termini di consegna in misura corri-
spondente al ritardo stesso.

Art. 8 - Consegne ripartite entro un
dato termine.

Il venditore pud consegnare, per
ogni singola scadenza, quantitativi
approssimativamente uguali, purché, a
consegna ultimata, il quantitativo tota-
le sia quello previsto in contratto.

Art. 9 - Tolleranze nei termini di conse-
gna.

Qualora il termine non sia essenzia-
le, al venditore ¢ riconosciuta una tol-
leranza, senza penalita, fino a venti
giorni lavorativi.

Art. 10 - Tolleranza alla consegna sul
numero dei capi.

Sul quantitativo fissato contrattual-
mente, se la vendita ¢ stata convenuta
«a capo», ¢ ammessa una tolleranza sul
numero consegnato del 5% in piu o in
meno.

(2) Disposizioni: completamento dell’ordine circa la

taglia, il colore, etc.
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Art. 11 - Tolleranza sul peso.

Se la vendita ¢ stata convenuta «a
peso», € ammessa una tolleranza sul
peso consegnato del 5%, in piu o in
meno, per ogni capo, salvo che si tratti
di articoli speciali.

Art. 12 - Tolleranza sulle misure.

Sulle misure degli articoli confezio-
nati o dei tessuti a maglia in pezza ¢
ammessa una tolleranza, in piu o in
meno, del 3%.

Art. 13 - Tolleranza sul peso dei conte-
nitori.

Per gli articoli venduti con prezzo
convenuto a peso, il peso da fatturare ¢
al netto da contenitori in materia pla-
stica; nel peso dei contenitori ¢
ammessa una tolleranza massima
dell’1% in piu.

Art. 14 - Tolleranze di umidita.

E tollerata una percentuale di umidi-
ta (tasso di ripresa) nella misura tecni-
camente ammessa per ciascuna delle
fibre adoperate per la confezione della
maglieria e calzetteria.

I tassi di ripresa in uso per le fibre
naturali, artificiali e sintetiche sono
elencati nella tabella allegata.

Art. 15 - Calo di lavorazione.

Nelle forniture di manufatti di
maglieria, prodotti da ditte artigiane
con filati forniti direttamente dal com-
mittente, ¢ ammesso un calo di lavora-
zione sino al 10% del peso del filato
tinto finito.

Art. 16 - Trasporto e spedizione della
merce.

La merce viene normalmente com-
pra-venduta franco stabilimento.

Il compratore, che intende incaricare
il venditore del trasporto della merce,
deve comunicare le relative istruzioni,
in mancanza delle quali il venditore
provvede alla spedizione con il mezzo
ritenuto piu idoneo.

I1 venditore ¢ tenuto alla assicurazio-
ne della merce spedita solo se il com-
pratore ne ha fatto esplicita richiesta.
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Art. 17 - Pagamento.

I termini di pagamento fissati in
contratto restano fermi anche se il ven-
ditore ha anticipato la consegna della
merce.

Quando il pagamento ¢ convenuto
«ricevimento merce», il compratore
paga il prezzo pattuito dopo 1’effettivo
ricevimento della merce fatturata,
entro i quindici giorni successivi.

Se si tratta di un unico termine di
consegna, le modalita di pagamento
devono ritenersi uguali al precedente
comma del presente articolo; se si trat-
ta di vendita per consegna ripartita, il
pagamento viene effettuato dopo 1’ef-
fettivo ricevimento della merce costi-
tuente ogni singola quota.

Art. 18 - Reclami.

I reclami sulle misure e sulle caratte-
ristiche tecniche degli articoli devono
essere comunicati al venditore entro 15
giorni dal ricevimento della merce se le
partite sono superiori alle 100 dozzine
per la calzetteria e ai 300 capi per la
maglieria.

11 venditore non risponde dei vizi
inerenti alle merci che abbiano subito
ulteriori lavorazioni da parte dell’ac-
quirente o di terzi, salvo per gli even-
tuali vizi occulti rilevati da tali lavora-
zioni.

Art. 19 - Merce contrattata in blocco
(stock).

La merce ¢ contrattata in blocco o
stock quando ¢ venduta senza la possi-
bilita, da parte del compratore, di scel-
ta o di selezione per peso o qualita.

La merce che costituisce lo stock
puo essere contrattata con le seguenti
clausole:

a) «vista e piaciuta» o «vista e gra-
dita» (a scatola chiusa):

la merce si intende gia visitata ed
accettata dal compratore all’atto della
contrattazione, conclusa la quale non
potra essere sollevato alcun reclamo.

b) «vista e piaciuta salvo avaria»: il
compratore potra rifiutare se 1’avaria si
estende a tutta la merce oggetto dello
stock.

Se invece I’avaria non si estende a



tutti i colli, il compratore ¢ tenuto a

ritirare i sani e puo rifiutare e restituire

i colli anche soltanto in parte avariati.
¢) «salvo visitax:

il venditore ¢ tenuto a permettere al
compratore di visitare la partita di
merce contrattata.

La visita deve effettuarsi entro il
giorno non festivo successivo a quello
della stipulazione del contratto, se sti-
pulato in partenza, o dell’avvenuto
ricevimento della merce, se stipulato in
arrivo; in caso contrario la merce si
considera accettata per quanto riguarda
la qualita.

Il compratore ¢ tenuto a dichiarare
I’accettazione del blocco di merce
entro il giorno non festivo successivo
alla visita, se nella stessa piazza, ed
entro i due giorni successivi non festi-
vi, se fuori piazza.

In difetto di visita o di mancata tem-
pestiva dichiarazione la merce si inten-
de accettata in quanto a qualita.

d) «garanzia all’arrivoy:

il venditore ¢ responsabile della con-
servazione della merce fino alla conse-
gna nel luogo di destinazione, ove si
tratti di partita specificata ed indivi-
duata.

Ove la merce non sia pervenuta inte-
gra, il compratore puo rifiutarla, dan-
done avviso al venditore con lettera
raccomandata, entro 24 ore dal ricevi-
mento e dalla constatazione nel luogo
di destinazione della merce.

Art. 20 - Merce spedita alla rinfusa.

Se la merce ¢ caricata alla rinfusa’®,
I’acquirente puo rifiutare quella avaria-
ta, al momento dello scarico.

TABELLA DEI TASSI DI RIPRESA DI
UMIDITA DELLE DIVERSE FIBRE

1) LANE UNI
Lane lavate non a fondo 18
Lane lavate a fondo 17
Lane pettinate, senza olio 18,3
Lane pettinate, con olio 19
Filati pettinati, senza olio 18,3
Filati pettinati, con olio 18,3
Filati cardati 17
Filandre, filazze ed anelli,
senza olio 18,3
Filandre, filazze ed anelli,
con olio 18,3
Pettinacce di pettinatrici
rettilinee 16
Pettinacce di pettinatrici
circolari 14
Pettinacce carbonizzate e
disacidate 17

Stracci e ritagli di pura lana,
stracci e ritagli di lana

carbonizzata e disacidata 16
Lane rigenerate, oliate o al
guazzo 17
2) SETA 11
3) COTONE

Cotone greggio 8,5
Cotoni greggi e filati greggi

di cotone 8.8
4) FIBRE CHIMICHE BISFA
Fibre chimiche cellulosiche:
Raion (viscosa) 13
Fili cupro 13
Fili acetato 9
Fili triacetato 7

Fibre sintetiche
Fili poliammide 66 5,7
Fili poliammide 6 5,7
Fili poliammide 11 3,5
Fili poliestere 3

5) FILATI MISTI

Tassi di ripresa propor-
zionali alle percentuali
di fibre che compongono
i filati stessi.

Dati raccolti presso I'UN.I ed il
B.I.S.FA. (Bureau International pour la
Standardisation des Fibres Artificielles)

(3) Rinfusa: «tout venant» senza imballo tipico per il
genere di merce.
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d) Cordami
(nessun uso accertato)
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e) Vendita dei cotoni sodi e dei cascami di cotone

COTONI SODI E CASCAMI DI COTONE

Sommario CONTROLLO DELLA MERCE
Verifica della merce ....... Art.21
CONTRATTAZIONI IN GENERE Accertamento del peso .. ... » 22
Definizioni .............. Art. 1 Campionamento all’origine .. » 23
Elementi ................ » 2 Campionamento a destino ... » 24
Computo dei termini . ...... » 3
eso izgzn'ﬁle """""" > T OBBLIGAZIONI DEL COMPRATO-
U RE E DEL VENDITORE
Conclusione del contratto ... » 6 ] o
Imballaggi ............... » 7 Pagamento - Disposizioni
Tolleranze di peso .. ....... » 8 ingenerale ............... Art.25
Tolleranze di umidita ... .... » 9 Pagamento con apertura
dicredito ................ » 26
TIPI DI CONTRATTO Pagamento contro documenti
Contratti a prezzo aperto inItalia ............... R 27
(on call) Art. 10 Pagamento contro documenti
Vendita C;)h'c'a'n'lr;i'o'n'e'o' """ ’ all’arrivo della nave . ....... » 28
con tipo di campione . . ... .. » 11 Obbhghl, di garanzia
Contratti per cotone de?l venditore ............. » 29
d’imbarco ............... » 12 Ritardo nella consegna o nel
Contratti per cotone con traspor- rlceV1m_ento .............. » 30
to a mezzo TIR .. .. ... . .. » 13 Reclami ................. » 31
Contratti per cotone
disponibile .. ............. » 14 MANCATA ESECUZIONE DEL CON-
Contratti per cotqne con traspor- TRATTO
to a mezzo containers ... .. » 13 Risoluzione del contratto . ... Art.32
SPEDIZIONE, TRASPORTO, ASSI- ~ Guerra o sospensione delle
CURAZIONE DELLA MERCE COl’nuI:llCﬂZlOllll SRR » 33
. . Effetti della risoluzione . .. .. » 34
Assicurazione . ........... Art.16
Contratti per cotone con
trasporto a mezzo TIR ... ... » 17 USI PARTICOLARI
Contratti per cotone d’imbarco Cascami di cotone ......... Art.35
in balle sciolte . ........... » 18
Contratti per cotone con traspor-
to a mezzo containers . ... .. » 19 SOLUZIONE CONTROVERSIE
Forza maggiore ........... » 20 Arbitrato . ........ . ... Art.36
ITER DELLCACCERTAMENTO

a) esame del Comitato Tecnico: 1987/1989.

b) approvazione definitiva da parte della Commissione usi: 16 maggio 1989.
¢) approvazione definitiva della Giunta: deliberazione n. 811 dell’11 settembre 1989.
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CONTRATTAZIONI IN GENERE

Art. 1 - Definizioni.

Per cotone sodo si intende la fibra di
cotone, separata dai semi (sgranata) e
compressa in balle, idonea alla trasfor-
mazione industriale in filato, e per
cascami di cotone si intendono i sotto-
prodotti della sgranatura o della filatu-
ra.

Per «quota di contratto» si intende la
quantita da imbarcare o da consegnare
in un periodo di tempo prefissato.

Per lotto si intende una partita di
balle di cotone del medesimo imbarco
o consegna, indicate unitariamente
nella stessa fattura.

Art. 2 - Elementi.

Sono elementi del contratto:

1) I’indicazione del Paese di origine
e, ove necessari, la zona di produzione,
I’anno del raccolto e la varieta del
seme.

Il paese di origine e/o la zona di pro-
duzione vengono accertati:

a) dai cartellini apposti sulle balle
negli stabilimenti di sgranatura;

b) dalle marche o da qualsiasi altra
evidenza apposta sulle balle;

¢) dal porto d’imbarco, se da questo
porto puo essere imbarcato il cotone di
una sola origine e/o zona di produzio-
ne;

d) da qualsiasi altro mezzo idoneo.

2) La qualita definita dai seguenti
elementi:

a) dalla classe, o il grado («grade»)
determinati dal colore, dal grado di
pulizia e dalla preparazione;

b) dalla lunghezza della fibra «sta-
ple» (tiglio);

¢) dalla finezza della fibra (indice
micronaire) e/o dalla resistenza e
allungamento della fibra (indice press-
ley o altri indici se previsti);

d) da ogni altra determinazione tec-
nica misurabile prevista in contratto.

Il cotone venduto deve essere di
qualita uniforme (even running) e
privo di materie estranee e di contami-
nazioni.

3) La tara reale e il peso netto
espresso in tonnellate metriche (alter-
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nativamente di sbarco, di consegna, o
certificato di partenza).

4) Lepoca di imbarco o di partenza
per contratti per cotone d’imbarco, 1’e-
poca di consegna per cotone da conse-
gnarsi a mezzo TIR, ovvero per cotone
disponibile.

Art. 3 - Computo dei termini.

I termini si computano:

a) per giorni di calendario;

b) per giorni lavorativi e in tal caso
dal computo sono esclusi i giorni di
sabato, domenica, ed i giorni festivi
riconosciuti dalla Legge italiana.

Ove sia prevista la decorrenza di ter-
mini a partire «dall’ultimo giorno di
sbarco della nave» ¢ stabilito che lo
sbarco ¢ da considerarsi ultimato:

a) in caso di sbarco della nave al
porto di destinazione quando tutto il
cotone ¢ in banchina.

b) in caso di sbarco in altro porto,
con proseguimento via terra, quando
tutto il cotone ¢ arrivato al porto di
destinazione.

Art. 4 - Peso delle balle.

Nel caso venga fatto riferimento ad
un numero di balle, queste si intendono
del peso medio del Paese di origine.

Art. 5 - Dazi doganali.

I dazi di esportazione imposti dal
Paese esportatore sono a carico del
venditore.

Variazioni in aumento o in diminu-
zione di tali dazi sono a carico o bene-
ficio del venditore.

Il dazio doganale e tutti gli oneri
fiscali inerenti all’introduzione dei
cotoni nello Stato sono a carico del
compratore.

Le eventuali licenze e/o autorizza-
zioni all’importazione devono essere
fornite dal compratore e quelle all’e-
sportazione dal venditore.

Art. 6 - Conclusione del contratto.

Le comunicazioni inerenti 1’esecu-
zione del contratto potranno essere
inviate sia alla sede del venditore, sia
al domicilio eletto.



Il venditore si intende elettivamente
domiciliato presso 1’ Agente.

I contratti non possono essere risolti
o modificati se non per consenso delle
parti.

Art. 7 - Imballaggi.

Il compratore accetta le balle nello
stato in cui si trovano al momento dello
sbarco o della consegna.

Le balle devono essere pressate con
la densita normale prevista dal Paese di
origine per 1’esportazione.

Art. 8 - Tolleranze di peso.

E facolta del venditore di spedire il
2% in piu o in meno del peso specifi-
cato in contratto.

Se il quantitativo ¢ indicato in con-
tratto con la clausola «circa», € con-
sentita al venditore una tolleranza del
5% in piu o in meno.

Le tolleranze sopra indicate valgono
solo per le quantita in peso netto e ton-
nellate metriche indicate in contratto.

Art. 9 - Tolleranze di umidita.

Nel caso in cui le parti convengano
in contratto una percentuale di «ripre-
sa» di umidita del cotone, il tasso per-
centuale stabilito in contratto s’intende
reciproco con una tolleranza, pure reci-
proca del 0,50%.

In caso di superamento della tolle-
ranza ’addebito viene fatto senza tener
conto della stessa.

Qualora la percentuale di umidita
contenuta nel lotto risulti superiore del
3% al tasso percentuale stabilito in
contratto, senza tener conto della tolle-
ranza di cui alla lettera a) si suole rad-
doppiare il bonifico.

I bonifici vanno calcolati sul peso
netto reale al valore finale di fattura.

I campionamento per stabilire la
percentuale di umidita contenuta nel
lotto, quando richiesto da una delle
parti, va eseguito alla presenza degli
incaricati delle parti, immediatamente
dopo la pesatura, come segue:

a) il prelievo dei campioni si effettua
sul 10% delle balle componenti il lotto,
scelte d’accordo fra le parti, con un

minimo di 5 balle. Dall’interno di cia-
scuna balla prescelta si prelevano in
punti diversi tre campioni da 100
grammi in modo che 1’insieme dei tre
prelievi costituisca un unico campione
di circa 300 grammi,

b) ciascuno dei campioni come sopra
prelevato deve essere confezionato in
un involucro atto a mantenere lo stato
igrometrico. Su ogni involucro deve
essere apposta una etichetta col nume-
ro della balla e la marca del lotto;

c¢) il complesso dei campioni prele-
vati deve essere a sua volta prontamen-
te immesso in recipienti di latta, vetro
o di altro materiale idoneo da chiuder-
si ermeticamente e da sigillare dal rice-
vitore e dal controllore. All’esterno dei
recipienti deve risultare 1’indicazione
di tutti i dati che concernono 1’indivi-
duazione del lotto a cui i campioni si
riferiscono. I recipienti cosi confezio-
nati devono essere subito spediti o con-
segnati al laboratorio che esegue le
prove;

d) la prova di condizionatura per
I’accertamento del peso secco assoluto
dei campioni, e quindi del peso mer-
cantile del lotto, sulla base del tasso di
ripresa riconosciuto contrattualmente
con le tolleranze indicate al comma a),
deve essere eseguita presso i laboratori
scelti d’intesa fra le parti o designati
dagli arbitri;

e) il certificato di analisi viene rila-
sciato dal laboratorio in duplice esem-
plare, alla parte richiedente;

f) in caso di reclamo, quest’ultima
trasmette alla controparte un esemplare
del certificato, unitamente alla nota di
addebito, entro 30 giorni di calendario
dalla data del certificato;

g) le spese per il prelievo dei campio-
ni e per ’accertamento della percentua-
le di umidita sono a carico della parte
che richiede 1’accertamento stesso.

TIPI DI CONTRATTO

Art. 10 - Contratti a prezzo aperto (on
call).

Il prezzo definitivo dei contratti a
prezzo aperto, basato cio¢ sulle quota-
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zioni di mercati a termine, deve essere
fissato dal venditore, su istruzioni del
compratore, prima del giorno nel quale
ha inizio la presentazione delle note di
consegna (first notice day), relative al
mese di base del contratto, e comunque
prima della fatturazione.

In difetto di istruzioni del comprato-
re, la fissazione puo essere effettuata
dal venditore, con pronta notifica al
compratore, in chiusura di mercato del
giorno che precede il first notice day o
di altri successivi, non oltre 1’ultimo
giorno di contrattazione (last trading

day).

Art. 11 - Vendita con campione o con
tipo di campione.

Quando la qualita ¢ riferita ad un
campione o tipo di campione, la sua
denominazione ¢ inserita nel contratto
ed il venditore ¢ tenuto a consegnare al
compratore almeno un campione, di
peso non inferiore a 200 grammi, accu-
ratamente confezionato e sigillato dal
venditore o dal suo agente. Il compra-
tore ha diritto di far aprire e risigillare
il campione, in sua presenza, dall’a-
gente.

Il campione sigillato non contestato
entro 10 giorni lavorativi dalla sua con-
segna si intende accettato. In mancanza
di esplicita indicazione il campione
tipo rappresenta soltanto la classe.

Art. 12 - Contratti per cotone d’imbarco.

a)

1) Qualora un contratto fissi imbar-
chi o partenze ripartite nel tempo, per
ogni quota del contratto stesso vale la
rispettiva epoca prevista. Qualora un
contratto preveda un periodo di imbar-
co o di partenza di due o piu mesi a
scelta del compratore questi deve avvi-
sare il venditore della sua scelta 30
giorni di calendario prima dell’inizio
del primo mese previsto. In difetto la
scelta spetta al venditore.

2) Qualora un contratto fissi due o
piu zone di produzione a opzione del
venditore, per imbarchi ripartiti nel
tempo, il venditore ha la facolta di
imbarcare, per ogni quota del contratto,
cotone di una zona di sua scelta. Ogni
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quota deve essere di una sola zona.

3) Non sono ammessi, fatta eccezio-
ne per le spedizioni a mezzo container
o a mezzo TIR, per singole quote,
imbarchi parziali inferiori alle 20 ton-
nellate metriche, salvo preventiva auto-
rizzazione del compratore.

4) Ad ogni effetto si intende per data
di imbarco la data della polizza di cari-
co e per data di partenza la data in cui
la nave salpa dal porto di imbarco.

I venditore ha facolta di imbarcare
il cotone in qualsiasi giorno del perio-
do stabilito in contratto; ¢ consentita
una tolleranza di sette giorni di calen-
dario di anticipo o di ritardo sul termi-
ne contrattuale.

5) 11 venditore effettua 1’imbarco con
Polizza di carico a bordo (On Board
Bill of Lading), che ¢ emessa dal capi-
tano della nave o dall’agente accredita-
to dalla compagnia a cui appartiene la
nave, quando il cotone ¢ stato caricato
a bordo.

6) Il venditore ha facolta di imbar-
care la merce in anticipo rispetto a
quanto stabilito. In tal caso la data di
arrivo della nave viene determinata a
tutti gli effetti, compreso il pagamen-
to, come se I’imbarco fosse avvenuto
alla meta del periodo stabilito in con-
tratto. I1 compratore non sopporta nes-
suna maggiore spesa per |’imbarco
anticipato.

7) Il venditore ha altresi facolta di
eseguire il contratto con «cotone in
consegnay a fronte di quote di imbarco.

8) Il venditore comunica tempestiva-
mente al compratore gli estremi del-
I’imbarco: il nome della nave e della
compagnia di navigazione, la data ed il
porto di partenza, il riferimento al con-
tratto ed al quantitativo.

b)

1) Le clausole di «imbarco pronto» e
«partenza pronta» significano che
I’imbarco o la partenza debbono avve-
nire entro 15 giorni di calendario dalla
data di contratto.

2) Le clausole imbarco o partenza
primi del mese, meta del mese e fine
mese significano rispettivamente
prima, seconda e terza decade del
mese.

3) La clausola «cotone viaggiante»



significa che il cotone si trova, alla
data del contratto, imbarcato su di una
nave gia partita dal porto di imbarco.

Art. 13 - Contratti per cotone con tra-
sporto a mezzo TIR.

a) Per data di consegna si intende la
data di arrivo del cotone al magazzino
del compratore. Il compratore ¢ tenuto,
all’atto della stipulazione del contratto,
a precisare il luogo della consegna
nonché la dogana prevista per le opera-
zioni di importazione.

b) La clausola «consegna pronta»
significa consegna entro 20 giorni di
calendario dalla data del contratto.

¢) Il cotone si intende venduto con
consegna a destino, con rischio di viag-
gio a carico del venditore.

In caso di perdita totale o parziale
prima della consegna, il venditore noti-
fica immediatamente 1’evento al com-
pratore e rimpiazza il cotone nel luogo
di consegna stabilito, entro 30 giorni di
calendario.

Sul termine di consegna, ad esclu-
sione della consegna pronta, € conces-
sa al venditore una tolleranza di 10
giorni di calendario.

d) In difetto di consegna da parte del
venditore entro i termini di contratto, il
compratore, 10 giorni lavorativi dopo
aver diffidato la controparte (con rac-
comandata, telegramma o telex), puo
chiedere la risoluzione del contratto
per la quota non consegnata.

In caso di traffico o altri casi di forza
maggiore che, successivamente alla
conclusione del contratto, rendano
impossibile la consegna entro il termi-
ne contrattuale, le parti hanno diritto
ad una equa proroga da determinarsi
fra le parti stesse, o in difetto, median-
te arbitrato commerciale.

Art. 14 - Contratti per cotone disponibile.

[ contratti per cotone disponibile o
per consegna prestabilita, salvo diversa
indicazione, si intendono stipulati alla
condizione di franco magazzino.

a) Il venditore deve presentare al
compratore la fattura, la polizza di
carico oppure 1’ordine di consegna

(delivery order), nonché eventuali altri
documenti necessari al ritiro del coto-
ne. La consegna del cotone ¢ conside-
rata effettuata con la presentazione di
tali documenti, ed il giorno della loro
presentazione ¢ considerato giorno di
consegna.

b) La clausola «consegna prontay
significa consegna entro 15 giorni di
calendario dalla data del contratto.

¢) Sul termine di consegna, ad esclu-
sione della consegna pronta, ¢ conces-
sa al venditore una tolleranza di 10
giorni di calendario.

d) Le spese di magazzinaggio sono a
carico del venditore per i 15 giorni di
calendario successivi al giorno di con-
segna; a partire da tale data sono a cari-
co del compratore;

e) Qualora la vendita sia fatta alle
condizioni di «franco vago-
ne/automezzo» il compratore fornisce
entro il termine di consegna contrattua-
le il mezzo di trasporto sul quale il
venditore provvede, a proprie spese, al
carico.

Art. 15 - Contratti per cotone con tra-
sporto a mezzo containers.

a) Anche se non previsto, il vendito-
re puo effettuare la spedizione a mezzo
container. In tal caso tutte le eventuali
maggiori spese, rispetto alle spedizioni
via mare in balle sciolte, sono a carico
del venditore, comprese le spese di
movimentazione e svuotamento al
porto di arrivo.

b) Ai fini della decorrenza dei termi-
ni di cui all’art. 3 si intende come ulti-
mo giorno di sbarco della nave il gior-
no in cui ¢ stato ultimato lo svuota-
mento di tutti i containers coperti da
un’unica polizza di carico.

SPEDIZIONE, TRASPORTO, ASSI-
CURAZIONE DELLA MERCE

Art. 16 - Assicurazione.

Nel caso di vendita alla condizione
«franco filatura» o «franco magazzino
acquirente» i rischi inerenti al traspor-
to sono a carico del venditore.
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Qualora si intenda trasferire il
rischio a carico del compratore si deve
specificare «cif filatura» o «cif magaz-
zino acquirente» richiamandosi cosi
alle regole della clausola CIF.

Nel caso in cui la vendita ¢ stipulata
alle condizioni CIF:

a) I’assicurazione deve essere coper-
ta dal venditore presso primarie
Compagnie di assicurazione per 1’im-
porto di fattura, maggiorato del 10%;
ulteriori incrementi del valore assicu-
rato sono a carico e a cura del compra-
tore;

b) ’assicurazione deve coprire tutti i
rischi marittimi, compresi quelli di
avaria particolare, fino all’arrivo del
cotone al porto di sbarco, e, purché in
ordinario corso di transito, fino ai
magazzini o agli stabilimenti designati
dal compratore, per un periodo di 60
giorni di calendario dall’ultimo giorno
di sbarco della nave;

¢) il venditore risponde dell’avaria
d’origine (country damage) ove tale
rischio non fosse compreso nella poliz-
za d’assicurazione;

d) i cotoni venduti alle condizioni
CIF sono assicurati anche contro il
rischio di guerra, salvo diversa stipula-
zione;

e) ogni variazione documentata in
piu o in meno del premio di assicura-
zione che si verifichi dopo la stipula-
zione del contratto ¢ a carico od a
beneficio del compratore solo quando
in contratto sia specificatamente indi-
cato il premio di assicurazione calcola-
to.

f) in caso di ritardato pagamento del
cotone il compratore ¢ responsabile
dell’estensione della copertura assicu-
rativa;

g) il pagamento del cotone non puo
essere rifiutato né in caso di perdita
totale, né in caso di avaria. Il compra-
tore ha rivalsa sugli assicuratori secon-
do le condizioni di polizza;

h) le pratiche inerenti alla constata-
zione di avaria, ai certificati di danno,
agli incassi dalle Compagnie assicura-
trici etc., nonché le spese relative sono
a carico del compratore;

i) il certificato di assicurazione ¢
documento essenziale e deve essere
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consegnato al compratore assieme agli
altri documenti.

Per i contratti stipulati alla condizio-
ne C&F (costo nolo - cost and freight),
FOB (franco bordo nave - free on
board):

a) il compratore ¢ tenuto a coprire
I’assicurazione a partire dalla messa a
bordo del cotone, ivi compresa 1’avaria
d’origine e il rischio di guerra (country
damage);

b) il compratore ¢ garante, nei con-
fronti del venditore, della copertura
dell’assicurazione ed ¢ tenuto al paga-
mento del cotone in caso di perdita o di
danno. Il compratore ¢ tenuto, se
richiesto, a fornire al venditore, prima
dell’imbarco, la prova dell’avvenuta
assicurazione.

Nei contratti C&F, qualora il cotone
venga imbarcato su navi per le quali
venga richiesto un sovrapprezzo di
assicurazione oppure viaggi sopra
coperta, ogni sovrappremio ¢ a carico
del venditore.

a) Per le vendite franco magazzino e
franco vagone/automezzo, 1’assicura-
zione ¢ a carico del venditore per 15
giorni di calendario dalla data di con-
segna; dopo tale data 1’assicurazione ¢
a carico del compratore. [’assicu-
razione non comprende i rischi del tra-
sporto dal magazzino di consegna.

b) Il venditore risponde dell’avaria
di origine (country damage).

Lassicurazione deve essere coperta
nella valuta di contratto.

Art. 17 - Contratti per cotone con tra-
sporto a mezzo TIR.

Con la denominazione T.I.R.
(Transport International Routier) si
intendono gli automezzi di trasporto
autorizzati a viaggiare in regime doga-
nale extraterritoriale.

Il trasporto a mezzo T.I.R. puo avve-
nire:

a) per balle sciolte (trasporto tradi-
zionale);

b) a mezzo containers trasportati
sulla piattaforma.

I documenti occorrenti allo sdogana-
mento del cotone devono essere conse-
gnati al compratore in tempo utile.

Eventuali soste sia in sede di sdoga-



namento che di consegna sono a carico
della parte che le ha provocate.

I pesi sono accertati e certificati
all’origine, all’atto del carico del T.I.R.,
ad opera di un controllore scelto dal for-
nitore e di fiducia del compratore.

Valgono a tale proposito le norme
dell’art. 21.

Le spese di pesatura sono a carico
del venditore.

I1 venditore risponde sia delle even-
tuali balle mancanti o manomesse, pur-
ché venga fatta formale riserva al vet-
tore, sia delle balle avariate o danneg-
giate.

Art. 18 - Contratti per cotone d’imbar-
co in balle sciolte.

I contratti per cotone d’imbarco sono
di norma stipulati ad una delle seguen-
ti condizioni:

CIF (costo nolo e assicurazione -
Cost Insurance and Freight), C&F
(costo nolo - Cost and Freight), FOB
(franco bordo nave - Free on board).

Le condizioni di CIF e C&F com-
prendono le spese di stivaggio e di di-
sistivaggio, che possono essere pertan-
to addebitate al compratore solo se
specificate in contratto mediante le
dizioni:

FIO - Free in-out: spese di stivaggio
e di disistivaggio

FREE IN: spese di stivaggio

FREE OUT: spese di disistivaggio.

Per i contratti alle condizioni CIF e
C&F le variazioni documentate in piu
o in meno del nolo vigente alla data
della stipulazione del contratto (com-
prese le eventuali addizionali) che si
verifichino dopo la stipulazione del
contratto sono a carico od a beneficio
del compratore solo quando in contrat-
to sia specificatamente indicato il tasso
del nolo calcolato (e delle eventuali ad-
dizionali).

Per i contratti alle condizioni FOB il
compratore ¢ tenuto a procurare il nolo
al porto di gradimento del venditore,
entro i termini contrattuali ai sensi del-
I’art. 12.

Art. 19 - Contratti per cotone con tra-
sporto a mezzo containers.

I contratti di cotone d’imbarco con

trasporto a mezzo containers, oltre a

quelle elencate nel precedente articolo,

al comma 1 e 2 precisano una delle

seguenti condizioni indicate anche

sulla Polizza di carico.

— Pier to Pier (da banchina a banchina)

— Pier to House (da banchina a magaz-
zino)

— House to Pier (da magazzino a ban-
china)

— House to House (da magazzino a
magazzino).

I1 venditore spedisce destinazione
«to Pier», se non richiesta dal compra-
tore destinazione «to House».

Se non pattuito diversamente le ven-
dite si intendono basate su noli per
containers pieni (full Container Load).
11 container debitamente sigillato nel
luogo di carico di origine non puo esse-
re aperto né svuotato, anche parzial-
mente, durante il trasporto fino al
luogo della destinazione finale stabili-
to.

11 venditore puo spedire il cotone in
containers da 20 piedi o 40 piedi a sua
scelta solo se il contratto non prevede
esplicitamente la misura del container
da utilizzare. La precisazione in con-
tratto del container da utilizzare, sep-
pure non tassativa, esclude al venditore
la possibilita di scelta.

Sul termine di consegna, ad esclu-
sione della consegna pronta, ¢ conces-
sa al venditore una tolleranza di 10
giorni di calendario.

Il pagamento segue le norme conte-
nute nell’art. 25. Per quanto riguarda
I’art. 28 o in caso di arrivo parziale il
venditore puo provvedere prontamente
alla presentazione di nuovi documenti
che permettono al compratore il ritiro
dei containers arrivati.

Le spese di sosta sono a carico del
venditore.

I costi e le responsabilita dell’esecu-
zione delle varie operazioni relative al
trasporto a mezzo containers sono
attribuiti in conformita alle regole
internazionali riassunte nelle tabelle
riportate in nota.

Art. 20 - Forza maggiore.
Nel caso di contratti per cotone d’im-
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barco, sia in balle sciolte che in contai-
ners, verificandosi un caso di forza mag-
giore che impedisca ’imbarco nei termi-
ni contrattuali, il venditore deve notifica-
re immediatamente al compratore 1’insor-
gere e la causa di essa e fornirne la prova.

La ripresa dell’imbarco o degli
imbarchi deve essere effettuata, con la
stessa scadenza contrattuale, entro 1 30
giorni di calendario dalla cessazione
dell’impedimento senza alcun addebito

al compratore per spese e interessi cau-
sati dal ritardo e senza che il venditore
sia tenuto alla rifusione di alcun danno
al compratore.

Qualora I’impedimento si prolunghi
per piu di 60 giorni di calendario oltre
I’epoca di imbarco contrattuale, cia-
scuna parte puo chiedere la risoluzione
della quota di contratto coinvolta nella
forza maggiore, secondo le norme dei
presenti usi.

PIER TO PIER
F.O.B. C.LE C.&.F.
Responsabilita per Responsabilita per Responsabilita per
Costo Esecuzione Costo Esecuzione Costo Esecuzione

1. Consegna del cotone al

punto di imbarco o alla

stazione dei containers. Venditore | Venditore | Venditore | Venditore | Venditore | Venditore
2. Riempimento del contai-

ner. NOTA 1 Vettore NOTA 1 Vettore NOTA 1 Vettore
3. Spese di carico. - - INCLUSE NEL NOLO - -
4. Assicurazione marittima. | Compratore | Compratore | Venditore | Venditore | Compratore | Compratore
5. Nolo. Compratore | Vettore Venditore Vettore Venditore Vettore
6. Spese di scarico fino alla

murata della nave. - - INCLUSE NEL NOLO - -
7. Movimentazione e spese

portuali/terminali dopo la

murata della nave. Compratore Vettore Compratore Vettore Compratore Vettore
8. Svuotamento al punto di

arrivo o alla stazione dei

containers. NOTA 1 Vettore NOTA 1 Vettore NOTA 1 Vettore
9. Trasporto del cotone al

magazzino o allo stabili-

mento. Compratore | Compratore | Compratore | Compratore | Compratore | Compratore
NOTA 1: Spese di riempimento del container e svuotamento normalmente incluse nel nolo. Se non incluse
spese di introduzione a carico del venditore, spese di svuotamento per conto del compratore.
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PIER TO HOUSE

F.O.B. C.LE C.&F
Responsabilita per Responsabilita per Responsabilita per
Costo Esecuzione Costo Esecuzione Costo Esecuzione
1. Consegna del cotone al
punto di imbarco o alla
stazione dei containers. Venditore | Venditore | Venditore | Venditore | Venditore | Venditore
2. Riempimento del contai-
ner. NOTA 1 Vettore NOTA 1 Vettore NOTA 1 Vettore
3. Spese di carico. - - INCLUSE NEL NOLO - -
4. Assicurazione marittima. | Compratore | Compratore | Venditore | Venditore | Compratore | Compratore
5. Nolo. Compratore | Vettore Venditore Vettore Venditore Vettore
6. Spese di scarico fino alla
murata della nave. - - INCLUSE NEL NOLO - -
7. Movimentazione e spese
portuali/terminali dopo
la murata della nave. Compratore | Vettore | Compratore | Vettore | Compratore | Vettore
8. Trasporto al punto di de-
stinazione. Compratore Vettore Compratore Vettore Compratore Vettore
9. Svuotamento. Compratore | Compratore | Compratore | Compratore | Compratore | Compratore
NOTA 1: Normalmente incluso nel nolo. Se non incluso, a carico del venditore.
HOUSE TO PIER
F.O.B. C.LE C.&.F.
Responsabilita per Responsabilita per Responsabilita per
Costo Esecuzione Costo Esecuzione Costo Esecuzione
1. Trasporto del container
vuoto fino al punto di
riempimento del contai-
ner. Venditore Vettore Venditore Vettore Venditore Vettore
2. Riempimento del contai-
ner. Venditore | Venditore | Venditore | Venditore | Venditore | Venditore
3. Trasporto del container
pieno fino al punto di cari-
co su ferrovia o nave. Venditore Vettore Venditore Vettore Venditore Vettore
4. Spese di carico. - - INCLUSE NEL NOLO - -
5. Assicurazione marittima. | Compratore | Compratore | Venditore | Venditore | Compratore | Compratore
6. Nolo. Compratore | Vettore Venditore Vettore Venditore Vettore
7. Spese di scarico fino alla
murata della nave. - - INCLUSE NEL NOLO - -
8. Movimentazione e spese
portuali/terminali dopo la
murata della nave. Compratore | Vettore | Compratore | Vettore | Compratore |  Vettore
9. Svuotamento al punto di
arrivo o alla stazione del
container. NOTA 1 Vettore NOTA 1 Vettore NOTA 1 Vettore
10. Trasporto del cotone al
magazzino o allo stabili-
mento. Compratore | Compratore | Compratore | Compratore | Compratore | Compratore

NOTA 1: Normalmente incluso nel nolo. Se non incluso, a carico del compratore.

243




HOUSE TO HOUSE
F.O.B. C.LE C.&.F.
Responsabilita per Responsabilita per Responsabilita per
Costo Esecuzione Costo Esecuzione Costo Esecuzione

1. Trasporto del container

vuoto fino al punto di

riempimento del contai-

ner. Venditore Vettore Venditore Vettore Venditore Vettore
2. Riempimento del contai-

ner. Venditore | Venditore | Venditore | Venditore | Venditore | Venditore
3. Trasporto del container

pieno fino al punto di

carico su ferrovia o nave. | Venditore Vettore Venditore Vettore Venditore Vettore
4. Spese di carico. - - INCLUSE NEL NOLO - -
5. Assicurazione marittima. | Compratore | Compratore | Venditore | Venditore | Compratore | Compratore
6. Nolo. Compratore | Vettore Venditore Vettore Venditore Vettore
7. Spese di scarico fino alla

murata della nave. - - INCLUSE NEL NOLO - -
8. Movimentazione e spese

portuali/terminali dopo

la murata della nave. Compratore |  Vettore | Compratore | Vettore | Compratore |  Vettore
9. Trasporto al punto di

destinazione. Compratore | Vettore | Compratore | Vettore | Compratore | Vettore
10. Svuotamento. Compratore | Compratore | Compratore | Compratore | Compratore | Compratore

CONTROLLO DELLA MERCE

Art. 21 - Verifica della merce.

In caso di peso netto di sbarco o peso
netto di consegna, il peso ¢ accertato,
balla per balla, con I’assistenza ed il
controllo del rappresentante del com-
pratore (ricevitore) e del venditore
(controllore); il nome di quest’ultimo ¢
indicato dal venditore in fattura oppure
notificato al compratore prima dell’ar-
rivo della nave.

Le spese di pesatura sono a carico
del compratore.

Per i cotoni venduti con peso di sbar-
co:

a) i pesi sono accertati mediante
pesatura da effettuarsi al porto di sca-
rico della nave o delle chiatte, indicato
in polizza, non oltre 15 giorni lavorati-
vi dall’ultimo giorno di sbarco. Nel
caso di ritardo nella consegna dei
documenti, tale termine decorre dalla
data di consegna dei documenti stessi;

b) le balle consegnate in meno dalla
nave sono calcolate al peso medio di
fattura.

Le balle consegnate dalla nave, che
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per validi motivi non possano essere
attribuite a quelle di polizza, e quelle
sinistrate, sono calcolate in base al
peso medio di fattura. Di dette balle
non ¢ effettuato il campionamento e il
compratore non pud reclamare nei
confronti del venditore sulla loro qua-
lita;

c) se oltre il 50% delle balle di un
dato lotto € mancante, o non puo, per
validi motivi, essere attribuito al lotto
indicato in polizza, ovvero ¢ sinistrato
(in condizioni da contemplare 1’abban-
dono agli assicuratori), non si fa luogo
ad alcun regolamento di peso, restando
definitivo per tutto il lotto il peso di
fattura.

Per i cotoni venduti con peso di con-
segna, i pesi devono essere accertati al
momento del ritiro.

Qualora la pesatura non venga effet-
tuata per colpa del compratore entro 15
giorni lavorativi successivi al giorno di
messa a disposizione dei documenti, il
venditore ha la facolta di ritenere vali-
do il peso di sbarco, o in mancanza di
questo, il peso di fattura.

At fini dei termini di pesatura, cam-



pionamento ed arbitraggio, non si tiene
conto delle giornate di sciopero docu-
mentate del luogo dove devono avveni-
re le operazioni.

Il peso di fattura deve corrispondere
al peso della polizza di carico o a quel-
lo di sbarco.

Leventuale differenza in piu o in
meno tra il peso netto accertato e quel-
lo netto di fattura forma oggetto di
reciproco regolamento sulla base del
valore finale di fattura.

I regolamenti reciproci di peso si
effettuano per ogni singola spedizione
nella valuta di contratto, ed il loro
pagamento in contanti ¢ effettuato
all’atto della presentazione della relati-
va nota e comunque non oltre 45 gior-
ni di calendario dalla data di presenta-
zione.

Nel caso di «peso netto di partenza
certificato», il compratore ha diritto di
nominare un suo rappresentante che
assista alle operazioni di pesatura. Le
spese di pesatura sono a carico del ven-
ditore.

Il compratore, qualora non avesse
nominato il proprio rappresentante alla
certificazione, potra far verificare il
peso entro 15 giorni dal ritiro da un suo
controllore, previa notifica al vendito-
re, il quale potra nominare il proprio
rappresentante. Nel caso venga riscon-
trata una differenza di peso, riferita
all’intero lotto, superiore all’1%, il
compratore avra diritto al rimborso,
senza franchigia, della differenza al
prezzo di fatturazione, e al rimborso
delle spese di pesatura.

Art. 22 - Accertamento del peso.

Il peso ¢ accertato con 1’approssima-
zione al mezzo chilogrammo:

a) il computo per la conversione dei
chilogrammi in libbre e viceversa ¢
basato sui seguenti rapporti:

1 chilogrammo = libbre 2,2046

1 libbra inglese = kg 0,4536

b) il peso dei cerchi mancanti e degli
eventuali frantumi ¢ aggiunto al peso
lordo;

¢) il peso lordo ¢ accertato prima del
campionamento. Ove questo, con 1’ac-
cordo del rappresentante del venditore,
abbia preceduto la pesatura, sara ag-

giunto al peso quello dei campioni
estratti;

d) la tara viene accertata all’atto
della pesatura verificando separata-
mente il peso dell’involto e dei cerchi
(tenuto conto di quelli mancanti) di un
decimo del lotto scelto per meta da cia-
scuna delle parti, con un minimo di 4
balle, calcolandosi poi in proporzione
la tara per ’intero lotto;

e) il maggior peso dovuto a bagnatu-
ra esterna delle balle viene definito con
I’accordo tra il ricevitore e il controllo-
re all’atto della pesatura mediante
abbuono sul peso lordo.

Nel caso di spedizioni a mezzo con-
tainer, salvo non venga convenuto altri-
menti, i pesi e la tara reale vanno
accertati e certificati all’origine, al
momento del carico del cotone, se-
guendo le norme dell’art. 21.

Le spese di pesatura sono a carico
del venditore.

Il venditore ¢ responsabile del conte-
nuto del container e risponde delle
eventuali balle che risultino alla conse-
gna mancanti o manomesse e/0 con
marche non corrispondenti a quelle
indicate in fattura. Il reclamo viene
documentato da un certificato, emesso
da un controllore, che precisa gli ele-
menti di identificazione dei sigilli del
container.

Il compratore, nel caso non abbia
richiesto il campionamento all’origine,
ha facolta di contestare la qualita del
cotone entro 30 giorni lavorativi dallo
svuotamento del container al porto o
entro 15 giorni lavorativi dall’arrivo
del container nel suo magazzino.

In caso di contestazione il comprato-
re:

I) da tempestivo avviso al venditore
(telex o telegramma o lettera racco-
mandata);

IT) conserva le balle nello stato in cui
le ha ricevute;

III) conserva con diligenza tutti gli
elementi validi per la sicura identifica-
zione delle balle;

IV) mette il venditore in grado di
esaminare entro 15 giorni lavorativi dal
ricevimento dell’avviso di contestazio-
ne le balle contestate, previa la loro
identificazione;
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V) qualora intenda ricorrere all’arbi-
traggio di qualita, i campioni relativi
sono prelevati a sue spese, seguendo le
norme dell’art. 9 comma 5.

I termini previsti per 1’arbitraggio di
qualita decorrono dal giorno di svuota-
mento del container al porto o dal gior-
no di arrivo del container nel magazzi-
no del compratore.

Art. 23 - Campionamento all origine.

Il compratore sia nel caso di spedi-
zione a mezzo container, sia con tra-
sporto a mezzo TIR, puo chiedere il
campionamento di referenze e/o di
arbitraggio, e/o di umidita effettuato a
sue spese all’origine dal controllore
(art. 21), subito dopo la pesatura,
seguendo le norme degli articoli 9 e
24.

I colli contenenti i campioni viaggia-
no assieme al cotone.

Nel caso che il campionamento di
umidita venga richiesto dal venditore,
il prelievo viene effettuato immediata-
mente prima della pesatura, secondo le
norme di cui all’art. 9.

I compratore, qualora non abbia
richiesto il campionamento all’origine,
ha facolta di contestare la qualita del
cotone entro 15 giorni lavorativi dal-
I’arrivo nel suo magazzino.

In caso di contestazione il compratore:

a) da tempestivo avviso al venditore
(telex o telegramma o lettera racco-
mandata);

b) conserva le balle nello stato in cui
le ha ricevute;

c) conserva con diligenza tutti gli
elementi validi per la identificazione
delle balle;

d) mette il venditore in grado di esa-
minare entro 15 giorni lavorativi dal
ricevimento dell’avviso di contestazio-
ne le balle contestate.

Nel caso in cui il compratore intenda
ricorrere all’arbitraggio di qualita, i
campioni relativi vanno prelevati, a sue
spese, seguendo le norme dell’art. 24.

I termini previsti per 1’arbitraggio di
qualita decorrono dal giorno dell’arri-
vo nel magazzino del compratore.

Art. 24 - Campionamento a destino.
Il campionamento, valido per I’even-
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tuale ricorso all’arbitraggio, va effet-
tuato, balla per balla, all’atto del ritiro
del cotone e dopo la pesatura, alla pre-
senza degli incaricati delle parti.

In caso di balle confezionate con
cerchio e/o cerchi a spirale (cotoni
indiani, pakistani ed eventuali altri) il
compratore puo effettuare il campiona-
mento, anziché balla per balla, su una
percentuale minore fino ad un minimo
del 20% per ciascun lotto e con un
minimo di sei balle.

[ campioni, ciascuno del peso non
inferiore a grammi 200, sono confezio-
nati in colli sul cui involucro devono
apparire gli elementi di identificazione
del lotto a cui si riferiscono e, muniti di
sigillo applicato dal rappresentante del
venditore (controllore), devono essere
consegnati al compratore, che ne resta
proprietario.

Le spese di campionamento sono a
carico del compratore.

Il venditore, all’atto del campiona-
mento, puo richiedere, a proprie spese,
un’altra serie di campioni, anche par-
ziali, il cui peso ¢ dedotto da quello di
sbarco o di consegna.

I1 compratore non puo opporsi a tale
prelievo di campioni, anche se egli
rinuncia ad un proprio campionamento.

Il compratore puo effettuare, previa
comunicazione al venditore, il campio-
namento nel suo magazzino. In tal caso
le spese di assistenza del controllore
sono interamente a carico del compra-
tore.

OBBLIGAZIONI DEL COMPRATO-
RE E DEL VENDITORE

Art. 25 - Pagamento - Disposizioni in
generale.

Il compratore provvede, nei termini
di contratto, previo ricevimento della
fattura, al pagamento del cotone quan-
do i documenti presentati corrispondo-
no alle condizioni di contratto e per-
mettono il ritiro del cotone.

Qualora il pagamento sia stato con-
cordato per quote di contratto e il paga-
mento di una quota non venga effettua-
to, interessi compresi, il venditore puo
sospendere 1’imbarco, la spedizione o



la consegna delle quote successive fino
a pagamento delle predette quote, degli
interessi e delle eventuali spese di sosta
sostenute.

Il venditore, fatta eccezione per le
spese di sosta, non risponde di even-
tuali ritardi, non imputabili a sua negli-
genza, nell’arrivo dei documenti al
compratore.

Il compratore non risponde di even-
tuali ritardi, nell’inoltro dell’apertura
di credito o del pagamento, non impu-
tabili a sua negligenza.

Art. 26 - Pagamento con apertura di
credito.

Il compratore, prima del periodo
d’imbarco, apre un credito tramite una
banca di primaria importanza di sua
scelta, e le istruzioni relative all’aper-
tura di credito devono corrispondere
esattamente ai termini di contratto.

Lapertura di credito ¢ solitamente
irrevocabile, «non confermata», con
spese a carico del compratore.

Il compratore risponde delle irrego-
larita dell’apertura di credito.

Art. 27 - Pagamento contro documenti
in Italia.

II compratore rimette 1’importo di
fattura per telegramma o telex con
valuta di accredito al venditore entro
12 giorni di calendario dall’arrivo dei
documenti prescritti presso la banca
designata dal compratore.

Le spese di presentazione dei docu-
menti e le commissioni d’incasso sono
a carico del venditore.

Le spese di trasferimento degli
importi di fattura dalla banca del com-
pratore a quella del venditore sono a
carico del compratore quando il paga-
mento ¢ dovuto presso le casse del ven-
ditore.

Art. 28 - Pagamento contro documenti
all’arrivo della nave.

I1 compratore rimette 1’importo di
fattura per telegramma o telex, con
valuta di accredito al venditore entro
12 giorni di calendario dall’arrivo della
nave.

Qualora i documenti arrivino dopo

I’arrivo della nave i termini di paga-
mento decorreranno dalla data di arri-
vo dei documenti.

Le spese di presentazione dei docu-
menti e le commissioni d’incasso sono
a carico del venditore.

In caso di sbarco in un porto diverso
da quello prefissato con proseguimento
via terra, per «arrivo dalla nave» s’in-
tende 1’arrivo al porto di destinazione
di tutti i lotti indicati in fattura.

Il compratore ¢ tenuto, contro pre-
sentazione dei documenti, al pagamen-
to dell’importo di fattura nei termini
contrattuali, anche nel caso di perdita
totale o parziale del cotone.

Qualora il pagamento fosse previsto
all’arrivo della nave e questa ritardi per
causa di forza maggiore, il pagamento
si effettua alla data in cui sarebbe
dovuta arrivare la nave al porto di
destinazione.

Art. 29 - Obblighi di garanzia del ven-
ditore.

I compratore puo richiedere al ven-
ditore la prova dell’origine e/o zona di
produzione indicata in contratto. I con-
trollori e i ricevitori devono specifica-
re nei loro rapporti peso, se e in quale
proporzione i lotti conservino i cartel-
lini di origine, distinguendo tra quelli
di sgranatura e quelli di pressatura.

Se I’origine e/o la zona di produzio-
ne del cotone consegnato risulta diver-
sa da quella contrattuale, il compratore
puo richiedere la sostituzione del coto-
ne e la rifusione delle spese.

Nel caso della spedizione di cotone
risgranato (reginned cotton) o di coto-
ne proveniente da campionamenti (fac-
tors samples), ove non pattuita, il com-
pratore puo richiedere la sostituzione
del cotone e la rifusione delle spese.

Art. 30 - Ritardo nella consegna o nel
ricevimento.

Ove il ritardo d’imbarco non superi i
30 giorni di calendario successivi al
termine fissato per ciascuna quota di
contratto o, nel caso di contratti stipu-
lati con le clausole «imbarco pronto» o
«partenza prontay, di 15 giorni, il com-
pratore pud chiedere un bonifico da
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concordarsi tra le parti o da stabilirsi a
mezzo di arbitrato commerciale.

Quando la polizza ¢ stata regolar-
mente emessa, ma il cotone € rimasto
escluso, anche parzialmente, dalla nave
indicata (shut out), il compratore non
ha diritto a reclamo per ritardato
imbarco.

Verificandosi successivamente alla
conclusione del contratto impedimenti
di traffico o altri casi di forza maggio-
re che rendano impossibile la consegna
o il ritiro entro il termine contrattuale,
le parti possono concordare una equa
proroga da determinarsi in caso di di-
saccordo mediante arbitrato.

Trascorso anche il termine di proro-
ga senza che il contratto sia eseguito,
ciascuna parte puo chiedere la risolu-
zione del contratto per la quota coin-
volta secondo le norme dei presenti
Usi.

Art. 31 - Reclami.

Se il peso di sbarco o di consegna
risulta superiore alle prescrizioni di cui
all’art. 8, il compratore puo: a) recla-
mare, per la parte eccedente le tolle-
ranze consentite, il regolamento della
differenza di valore sul quantitativo
eccedente, in base al prezzo di mercato
dell’ultimo giorno di sbarco della nave,
ove si tratti di cotone di imbarco o
viaggiante, o in base a quello del gior-
no di consegna, quando si tratti di coto-
ne pronto e venduto per consegna in
Italia; b) rifiutare il quantitativo ecce-
dente, qualora questo superi, oltre le
tolleranze consentite, del 5% il peso
specificato in contratto.

Se il peso di sbarco o di consegna
risulta inferiore alle prescrizioni di cui
all’art. 8 il compratore puo: a) reclama-
re, per la parte che supera le tolleranze
consentite, il regolamento della diffe-
renza di valore sul quantitativo man-
cante, in base al prezzo di mercato del-
I’ultimo giorno di sbarco della nave ove
si tratti di cotone di imbarco o viag-
giante, o in base a quello del giorno di
consegna quando si tratti di cotone
pronto venduto per consegna in Italia;
b) richiedere il pronto imbarco o la
pronta consegna di tutto il quantitativo
mancante, qualora questo superi oltre le
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tolleranze consentite, il 5% del peso

specificato.

Tali reclami vanno proposti entro 30
giorni di calendario dall’ultimo giorno
di sbarco della nave o dal giorno di
consegna.

In mancanza di accordo fra le parti
per la determinazione delle differenze
di cui sopra, queste sono stabilite
mediante arbitrato commerciale.

I reclami per cotone contenente:

a) falso imballo

b) materie estranee in quantita pesabile

senza effetti inquinanti

c) materie estranee, anche se in quanti-
ta minima, con effetti inquinanti:

— se sono accertabili al momento della
pesatura vanno presentati entro 30
giorni dall’ultimo giorno di sbarco o
dal giorno di consegna.

— in caso contrario vanno presentati al

venditore entro 6 mesi dall’ultimo
giorno di sbarco della nave o dal
giorno di consegna.
11 compratore deve lasciare le balle
nello stato in cui si trovano per un
periodo di 30 giorni di calendario
dal reclamo onde permettere al rap-
presentante del venditore di verifica-
re il danno e deve fornire elementi
validi per la identificazione della
balle stesse.

In caso di fondatezza del reclamo il

venditore concede al compratore un

bonifico che:

— nei casi a) e b) viene commisurato al
contenuto pesabile di materiale
estraneo o di falso imballo ed alle
spese necessarie per effettuare la
cernita;

— nel caso c) va stimato in base alla
perdita di valore che subisce il coto-
ne affetto da tale difetto.

Qualora le parti non si accordino per
un bonifico questo viene stabilito
mediante arbitrato commerciale.

MANCATA ESECUZIONE DEL
CONTRATTO

Art. 32 - Risoluzione del contratto.

La risoluzione del contratto puo
essere chiesta dal compratore:

a) nel caso di trasporto a mezzo TIR



oppure di contratti per «cotone dispo-
nibile» o «per consegna prestabilita in
balle scioltey, in difetto di consegna da
parte del venditore entro i termini di
contratto, quando siano trascorsi 10
giorni lavorativi dalla diffida (a mezzo
raccomandata, telegramma o telex);

b) nel caso di cotone venduto «viag-
giante», per 1’eventuale quota «shut
outy», risultante tale dalla annotazione
della polizza di carico e limitatamente
a tale quota;

¢) quando, nel caso di contratti per
«cotone d’imbarco in balle sciolte» il
venditore non dimostri di aver effettua-
to I’imbarco entro i 30 giorni di calen-
dario successivi al termine fissato per
ciascuna quota di contratto, esclusa la
tolleranza di 7 giorni di anticipo o di
ritardo, e previa diffida al venditore di
fornire entro 5 giorni di calendario i
dettagli dell’avvenuto imbarco.

La risoluzione puo essere chiesta dal
venditore quando:

a) il compratore non effettui I’aper-
tura di credito o il pagamento nei ter-
mini stabiliti in contratto e previa diffi-
da per lettera raccomandata, telegram-
ma o telex entro 10 giorni lavorativi;

b) in difetto di ritiro da parte del
compratore entro i termini di contratto,
trascorsi dieci giorni lavorativi dal
ricevimento della diffida (con racco-
mandata, telegramma o telex).

In entrambi i casi a) e b) il venditore
ha diritto di addebitare al compratore
gli interessi bancari per il ritardato
pagamento al tasso vigente nel Paese
del venditore per la valuta di contratto.

La risoluzione puo essere chiesta sia
dal compratore che dal venditore quan-
do:

a) nel caso di contratti «per cotone
disponibile» o «per consegna prestabi-
lita di balle sciolte», si verifichino,
posteriormente alla conclusione del
contratto, impedimenti di traffico o
altri casi di forza maggiore che renda-
no impossibile la consegna o il ritiro
entro il termine contrattuale dopo tra-
scorsa una proroga, stabilita d’accordo
tra le parti o con arbitrato, limitata-
mente alla quota coinvolta;

b) nel caso di contratti di cotone
d’imbarco in balle sciolte, la forza

maggiore che impedisce I’imbarco si
prolunghi per piu di 60 giorni di calen-
dario oltre i termini contrattuali, limi-
tatamente alla quota coinvolta;

c) restrizioni imposte da autorita
governative impediscano 1’esecuzione
di un contratto o di una parte di esso,
limitatamente alla quota non eseguita.

La domanda di risoluzione va pre-
sentata entro 30 giorni di calendario
dalla data di notifica delle restrizioni o
in mancanza di questa entro 60 giorni
di calendario dalla data di insorgenza
delle stesse.

La parte che, in conseguenza delle
restrizioni, non ¢ in grado di adempie-
re, ne da notifica e fornisce la prova
alla controparte entro 30 giorni di
calendario.

La risoluzione del contratto puo
essere richiesta da una parte qualora
sopravvenga un mutamento nella strut-
tura giuridica o nella capacita civile
della controparte.

La risoluzione puo essere chiesta in
caso di insolvenza di una delle parti,
anche se non sia dichiarato il fallimen-
to, né 1’assoggettamento ad altra pro-
cedura concorsuale, salvo vengano for-
nite alla controparte adeguate garan-
zie.

Nei casi precedenti, scaduti i termini
della diffida, il richiedente che intende
avvalersi della risoluzione ne da notifi-
ca per telegramma o telex alla contro-
parte.

Art. 33 - Guerra o sospensione delle
comunicazioni.

In caso di guerra, di impedimento o
sospensione delle comunicazioni o dei
traffici tra i Paesi interessati le parti
sogliono ricorrere al Comitato Di-
rettivo della Camera Arbitrale per le
modalita per una equa risoluzione dei
contratti.

Art. 34 - Effetti della risoluzione.

La risoluzione di contratto comporta
la liquidazione reciproca per contanti,
nella valuta di contratto, delle differen-
ze risultanti tra il prezzo contrattuale
ed il prezzo di mercato del giorno di
richiesta della risoluzione, in base ai
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pesi ed alla qualita stabiliti.

Se la risoluzione ¢ riconducibile ad
inadempimento di una delle parti, alla
parte inadempiente, oltre alle differen-
ze di mercato, solitamente si applica
una penale pari al 3% dell’importo
netto di fattura. Tale penale va applica-
ta anche nel caso previsto nel terzulti-
mo e penultimo comma dell’art. 32.

Il pagamento delle differenze viene
effettuato entro 45 giorni di calendario
dalla data in cui il contratto ¢ stato
risolto.

Ove non intervenga accordo tra le
parti per la determinazione delle diffe-
renze di cui al I comma queste sono
stabilite mediante arbitrato commer-
ciale.

Gli arbitri, qualora riconoscano che
la risoluzione fu causata da colpa grave
o dolo di una delle parti, possono ele-
vare la penale, di cui al Il comma, fino
al 10% dell’importo netto di fattura.
Gli arbitri stabiliscono anche se, ed in
quale misura, spetti alla parte adem-
piente il rimborso delle spese.

USI PARTICOLARI

Art. 35 - Cascami di cotone.

Nel commercio dei cascami di cotone
sono vigenti gli usi in materia di cotoni
sodi con le specificita che seguono:

a) Qualita

Quando si tratti di cascami utilizza-

bili per filatura viene indicata 1’ori-

gine del cotone dal quale gli stessi
provengono.
b) Campionatura

Salvo per merce vista e piaciuta, il

venditore ¢ tenuto a fornire al com-

pratore almeno un campione sigilla-
to di peso non inferiore ai 300 gram-

mi.
¢) Sostituzione

Se il cascame consegnato risulta

diverso da quello contrattuale, il

compratore puo rifiutare la partita e

chiedere la sostituzione della merce

e la rifusione delle spese.

d) Quantita

E facolta del venditore di consegna-

re il 2% in piu o in meno del peso
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specificato in contratto e nell’ipotesi
di clausola «circa» ¢ consentita al
venditore una variazione del 10% in
piu o in meno.
E ammesso 1’imbarco, e la consegna
di quote inferiori alle venti tonnella-
te metriche.

e) Tolleranze
Nel caso di cascami di produzione
nazionale, se il peso di consegna
risultasse superiore o inferiore a
quello di contratto, salvo la tolleran-
za di cui alla lettera d) il compratore
puo respingere o esigere la quantita
eccedente o deficiente, oppure recla-
mare in ambedue i casi il regolamen-
to delle differenze di valore in base
al prezzo di mercato del giorno di
consegna.
Analogamente puo fare il comprato-
re di cascami di produzione estera in
caso di consegna con peso superiore
a quello di contratto.
Invece nel caso di consegna con peso
inferiore, il compratore potra soltan-
to reclamare le differenze di merca-
to. I reclami sono proposti entro 15
giorni dall’ultimo giorno di conse-
gna.

f) Accertamento dei pesi
Per i cascami di produzione naziona-
le o di provenienza estera naziona-
lizzati il peso ¢ quello netto di con-
segna.
I reclami per differenze di peso si
presentano non oltre 15 giorni dal
giorno di arrivo della merce nello
stabilimento o nel magazzino del
compratore.
Qualora la pesatura non possa essere
effettuata entro il predetto termine
per colpa del compratore ¢ conside-
rato peso di consegna il peso accer-
tato dal venditore e da questi notifi-
cato al compratore.
Quando la colpa ¢ dovuta al vendito-
re il peso di consegna ¢ quello accer-
tato dal compratore ¢ da questi noti-
ficato al venditore stesso entro i sud-
detti 15 giorni.

g) Campioni di arbitraggio
I campioni di arbitraggio devono
essere di un peso non inferiore ai
300 grammi.



h) Pagamento

Il pagamento va effettuato entro 5
giorni, il ritardo comporta il compu-
to degli interessi di mora.

Le cessioni e le accettazioni com-
merciali che il creditore ¢ disposto a
ricevere in pagamento vengono
usualmente computate al netto dello
sconto calcolato ad un tasso superio-
re dell’1% a quello ufficiale della
Banca d’Italia e al netto altresi delle
eventuali spese d’incasso.

i) Messa in mora

Trascorsi 10 giorni dalla scadenza
della fattura senza che il compratore
abbia effettuato il pagamento, il ven-
ditore puo mettere in mora il com-
pratore e trascorsi altri 10 giorni
dalla messa in mora senza che il
pagamento sia stato effettuato, il

venditore pud sospendere tutte le
spedizioni, comprese quelle che
avrebbero gia dovuto essere esegui-
te.
1) Arbitratori

Gli arbitri possono essere scelti
anche fra i non iscritti all’Albo
Unico Ufficiale.

SOLUZIONE CONTROVERSIE

Art. 36 - Arbitrato.

La soluzione delle controversie di
solito viene demandata ad un arbitrato
irrituale, affidato a tre arbitri nominati
ed operanti secondo il Regolamento
Arbitrati dell’ Associazione Cotoniera
Italiana.
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CAPITOLO DECIMO

Prodotti delle industrie
dell’abbigliamento e arredamento
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a) Cappelli
(nessun uso accertato)
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b) Vestiti e biancheria

CONFEZIONI DA UOMO DONNA E BAMBINO

Sommario

Ordinazione .. ... ... ...ttt
Conclusione del contratto . . . ........... ...
Campionario . . . ..ottt e e e e e
Verifica della misura (modo di misurazione) ......................
TOIeranze . . . . ..o e
CONSEENA . o o ottt et e
Trasporto . . ... e
Reclami .. ... ... .

ITER DELLCACCERTAMENTO

Primo accertamento:

a) esame del Comitato tecnico: 7 ottobre 1974.

b) approvazione definitiva del testo dalla Commissione: 4 dicembre 1975.
c) approvazione della Giunta: deliberazione n. 30 del 20 gennaio 1976.
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Art. 1 - Ordinazione.

Le ordinazioni di capi di confezioni
da uomo, donna e bambino sono scritte
e, se effettuate tramite agente, si inten-
dono «salvo approvazione del vendito-
re.

La copia commissione deve indicare
la quantita, il modello, il tessuto, il
colore, la misura, il prezzo per capo ed
eventuali varianti e riferimenti indicati-
vi, 1 termini, le modalita di consegna e
di pagamento.

Una copia viene data al committen-
te, una al venditore ed una all’agente.

Art. 2 - Conclusione del contratto.

Entro venti giorni dall’invio della
copia commissione al venditore, questi
deve far pervenire al committente la
conferma d’ordine (eventualmente
referenziata come richiesto), in difetto
di che la proposta del committente si
intende revocata.

Art. 3 - Campionario.

La merce viene contrattata su «cam-
pione».

Per ordinativi di rilevante quantita il
venditore su richiesta del committente
deve inviare controcampioni.

I campioni ed i controcampioni con-
segnati al committente non sono gra-
tuiti.

Art. 4 - Verifica della misura (modo di
misurazione).

La conformita delle confezioni al
campione ¢ verificata mediante misura-
zione centimetrica da cucitura a cucitura.

Art. 5 - Tolleranze.

Sono ammesse solo piccole tolleran-
ze di colore.

Art. 6 - Consegna.

Rispetto al termine di consegna pat-
tuito ¢ ammessa una tolleranza di dieci
giorni nella consegna «tassativa» e di
venti giorni in quella ordinaria.

Art. 7 - Trasporto.

Il committente che affida il trasporto
al venditore, deve comunicare le relati-
ve istruzioni; in difetto il venditore
provvede direttamente.

L’assicurazione sulla merce spedita
viene effettuata su richiesta del com-
mittente.

Art. 8 - Reclami.

Eventuali reclami devono essere
comunicati per iscritto entro quindici
giorni dal ricevimento della merce.

Il venditore non risponde dei vizi
delle merci che dipendano da ulteriori
manipolazioni da parte dell’acquirente
o di terzi.
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¢) Calzature
(nessun uso accertato)

d) Guanti, ombrelli e accessori
(nessun uso accertato)
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CAPITOLO UNDICESIMO

Prodotti delle industrie del legno
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a) Legno comune

COMMERCIO DEL LEGNAME DA OPERA,
DA COSTRUZIONE E DA LAVORO

Sommario Smusso ......... ... .. ... » 11
Misurazione . . .............. » 12
Mediazione ................ » 13
USI COMUNI
LEGNAME NOSTRANO (latifoglia di
Clausole speciali ........... Art. 1 produzione nazionale)
Prezzi (determinazione) ... ... » 2 Requisiti della merce . .. ... .. Art. 14
Unita di base di contrattazione .» 3 Dimensioni . . ... .. ......... » 15
Consegna e ricevimento ... . .. » 4 Misurazione . .. ............. » 16
Tolleranze ................. » 5 Mediazione . . . ... ....... . . » 17
Vizi o difetti della merce . . . . .. » 6
LEGNAME DA LAVORO
LEGNAME RESINOSO Legname pregiato per ebani-
Qualita .................. Art. 7 steria . ........ . .. Art. 18
Stagionatura ............... » 8 Pannelli di legno compensato ..» 19
Dimensioni ................ » 9 Pannelli di legno - Paniforti ...» 20
Dimensioni delle travi squadrate » 10 Legnami tranciati ........... » 21
ITER DELLCACCERTAMENTO

Primo accertamento:
20 marzo 1879.
Ultima revisione:

a) esame del Comitato tecnico: 2 dicembre 1991 - 28 gennaio 1992.
b) approvazione definitiva del testo dalla Commissione: 28 gennaio 1992.
c) approvazione della Giunta: deliberazione n. 586 del 13 luglio 1992.
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USI COMUNI

Art. 1 - Clausole speciali.

Le proposte portanti le clausole
«salvo approvazione della casa» e/o
«salvo venduto» sono impegnative per
il compratore per otto giorni dalla data
delle proposte stesse.

Art. 2 - Prezzi (determinazione).

I prezzi del listino distribuito dal-
I’offerente si intendono senza impegno
e salvo il venduto riferiti a legname
delle normali dimensioni in commer-
cio.

La fornitura di legname si intende
fatta in base al listino dei prezzi di cui
al comma precedente o al prezzo pat-
tuito.

In difetto di prezzo contrattualmente
determinato o di listino del venditore,
si intende accettato dal compratore il
prezzo fatturato, se il compratore nulla
eccepisce entro un congruo termine dal
ricevimento della fattura.

Art. 3 - Unita di base di contrattazione.

I prezzi del legname in genere sono
stabiliti a metro cubo.

I prezzi delle tavole lavorate per
pavimenti e delle perline sono stabiliti
a metro quadrato.

I prezzi dei tondelli sono general-
mente stabiliti a metro lineare.

I prezzi degli scarti sono stabiliti a
peso.

I prezzi del legname da cartiera (ton-
dello o spacco) si stabiliscono a metro
stero. Un metro stero = 0,65-0,67 m°’.

Art. 4 - Consegna e ricevimento.

La merce puo essere contrattata per
consegna a vagoni completi o autocar-
ri dalle segherie o magazzini fuori
piazza, ovvero per consegna su piazza
da magazzino locale.

Nel primo caso, se la consegna della
merce ¢ convenuta «franco partenza su
vagone o su autocarro» o «franco sta-
zione o magazzino destinoy, il vendito-
re € tenuto a curare, a sue spese, il cari-
co del vagone o dell’autocarro ed a
richiedere un mezzo di trasporto adatto
alla quantita di merce e ad utilizzarne
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nel miglior modo la portata.

Se la consegna della merce ¢ stata
convenuta «franco stazione o magazzi-
no destino», essa viaggia in porto asse-
gnato ed il compratore paga le spese di
trasporto deducendone 1’importo dalla
fattura.

Nelle vendite per consegna su piazza
da magazzino locale, e con resa franco
destino, il venditore sostiene le spese
di carico dell’autocarro e di trasporto
della merce fino al magazzino o stabi-
limento del compratore.

Nelle vendite con consegna presso i
cantieri di costruzione edili, il vendito-
re ¢ tenuto a trasportare la merce fino
dove arriva la strada carreggiabile.

Il compratore € in ogni caso tenuto a
scaricare sollecitamente a propria cura
e spese il vagone o I’autocarro all’arri-
vo.

Art. 5 - Tolleranze.

E ammessa una tolleranza del 10%
in pit o in meno del quantitativo ordi-
nato, per il legname in misure norma-
1i.

Non ¢ ammessa tolleranza di quan-
tita per le ordinazioni di «misure
fisse».

Art. 6 - Vizi o difetti della merce.

Il controllo, sia della qualita che
della quantita della merce in arrivo, ¢
eseguito al ricevimento della merce
stessa e gli eventuali vizi o difetti
devono essere denunciati al venditore
entro 8 giorni, con lettera raccomanda-
ta.

In caso di contestazione, tutta la par-
tita deve essere tenuta a disposizione
del venditore per un termine congruo
per ’eventuale verifica e conservata a
regola d’arte.

Il venditore non ¢ responsabile dei
vizi non apparenti del legname.

Laccettazione della merce da parte
del compratore esonera il venditore da
ogni responsabilita.

In difetto di diversa pattuizione delle
parti, il legname viene venduto senza
responsabilita o garanzia per quanto
riguarda 1’uso e la lavorazione alla
quale il compratore lo destina.



LEGNAME RESINOSO'

Art. 7 - Qualita.

Si considerano tavole di:

a) qualita netta: quelle perfettamente
sane senza nodi, senza sventature
nei fianchi, prive di rosato e cana-
stro anche in minima parte, paral-
lele o parallele all’occhio, senza
smussi, con fibra diritta o paralle-
la;

b) prima qualita: quelle perfettamente
sane con pochi nodi (non piu di 8
nodi per tutta la lunghezza della
tavola per metro lineare, aventi un
diametro massimo di 1 cm), esenti da
chiavi (nodi trasversali, o a baffo); da
canastro, da spaccature, da sventatu-
re (spaccature sul filo) e da rosato.
Sono tollerate tracce di rosato sano,
soltanto se riscontrate in piccola per-
centuale sull’intera partita;

c) seconda qualita: quelle sane, con
tolleranze di nodi non viziosi, di
chiavi in numero non superiore a 2
per metro lineare della lunghezza
massima di cm 5, leggere sventature
e strisce di rosato, senza spaccature;

d) seconda qualita andante: quelle
aventi caratteristiche intermedie fra
la seconda e la terza qualita;

e) terza qualita: quelle screpolate,
rosate, con qualche segno di fradi-
cio, con nodi viziosi € numerose
chiavi. Sono escluse quelle rotte,
quelle con fradicio intaccato o che,
per troppi difetti, non offrono alcuna
resistenza;

f) cortame: il cortame ¢ venduto senza
classificazione di qualita, con esclu-
sione del marcio molle e del rotto.

Art. 8 - Stagionatura.

Il legname resinoso, segato nelle
misure normali, si intende nelle qualita
netta, prima, seconda e seconda andan-
te, contrattato mercantilmente stagio-
nato od essiccato.

(1) Gli articoli che seguono si riferiscono a tutti i
legnami resinosi, ad esclusione di quelli di provenien-
za nordamericana e nordeuropea.

La terza qualita ed il cortame si
intendono contrattati freschi, in difetto
di diversa pattuizione.

Il legname ¢ sempre contrattato in
base alla classificazione di cui all’Art.
7 ed il venditore deve fornire merce
che abbia le caratteristiche della relati-
va classificazione.

Art. 9 - Dimensioni.

Il legno segato ha le seguenti dimen-
sioni:

a) Tavole - Le tavole sono in commercio
nei seguenti spessori: mm 10, 15, 20,
25, 30, 35, 40, 45, 50, 60, 70 e 80.
Per i mm 10 e 15 vengono fatte solo
su ordinazione specifica.

E ammessa una tolleranza in meno,
senza diritto a bonifico, come segue:
mm 10, tolleranza mm 1; da mm 15
in avanti, mm 2.

Le tavole hanno una larghezza da cm
16 in su.

Le tavole aventi una larghezza da cm
8 a 16 sono dette sottomisure e la
lunghezza pud essere da m
2/2,50/3/3,50/4 e piu. Solo per il cir-
molo (pino cembro) la lunghezza
delle tavole va per il 50% da m 2 a
3,50 e per l’altro 50% deve essere
almeno m 4 e la larghezza da cm 15
in avanti.

Sulle tavole e sottomisure aventi
larghezza uguale (prismate) ¢
ammessa una tolleranza di mm 5
nella larghezza. La lunghezza delle
tavole ¢ normalmente di m 4.

b) Morali - Sezionecm 5 x 5; 6 x 6; 7 x
7; 8 x 8; 10 x 10; lunghezza m 4.

¢) Mezzi morali - Sezione cm 3 x 6; 3,5
x 7; 4 x 8; lunghezza m 4.

d) Travetti - Sezione cm 6 x 8; 8 x 10; 8
x 12; 10 x 12; 10 x 14; lunghezza da
m 2,5 a 6 con progressione di 25 in
25 cm.

e) Smezzole - Sezione cm 6 x 20; 8 x
20; 10 x 20; lunghezza dam 4 a 6 con
progressione di 25 in 25 cm.

E tollerata la deficienza di sezione di
mm 3 per lato fino alla sezione di 6 x 6,
e di mm 5 per le misure superiori (punti
b-c-d-e) e per il tavolame prismato a lar-
ghezza fissa.
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Art. 10 - Dimensioni delle travi squa-
drate.

Le travi squadrate (cosiddette «Uso
Trieste») vengono vendute nelle
seguenti sezioni: cm 9x 9; 9 x 11; 11 x
11; 11 x 13; 13 x 13; 13 x 16; 16 x 19;
16 x 21; 19 x 21; 21 x 24; 26 x 29.

Tali sezioni si riscontrano alla base
con tolleranza di 1 cm per lato e devo-
no mantenere una relativa uniformita
dalla base fino a m 1,5 della lunghezza.

Art. 11 - Smusso.

Il tavolame deve essere refilato.
Sono tollerati i leggeri smussi, che non
si presentino su tutta la lunghezza della
tavola.

Nelle sottomisure da costruzione ¢
ammessa una maggiore tolleranza di
SMusso.

Nelle travi, nei travetti e nei listelli €
tollerato uno smusso fino al massimo
di 1/5 del lato maggiore.

Nelle smezzole e nelle travi con
uno od entrambi i lati di cm 20 o piu,
la tolleranza di cui sopra ¢ ridotta a
1/7.

Nei contratti che abbiano per ogget-
to travi, travetti e smezzole, il requisito
dello spigolo vivo su tutti e quattro i
fili e per tutta la lunghezza del pezzo
deve essere pattuito espressamente.

Art. 12 - Misurazione.

La misurazione del legname resino-
SO ¢ eseguita come segue:

a) Tavolame: la larghezza delle tavole
coniche ¢ misurata a m 1,60 - 1,70 dalla
base piu larga della tavola. ’eventuale
smusso ¢ bonificato solo se esiste per
tutta la lunghezza della tavola.

b) Legname rotondo: il volume del
legname rotondo ¢ calcolato geometri-
camente: la misura ¢ eseguita prenden-
do la media dei due diametri ortogona-
li sotto corteccia a meta lunghezza,
computando il mezzo centimetro per
intero. La lunghezza si misura con pro-
gressione di 10 in 10 cm.

Art. 13 - Mediazione.

La provvigione al mediatore ¢ a
carico del solo venditore, in ragione
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del 2% dell’ammontare del prezzo
del legname, escluso 1’importo del
nolo.

LEGNAME NOSTRANO
(latifoglia di produzione nazionale)

Art. 14 - Requisiti della merce.

Le tavole sono trattate nella qualita
sana, mercantile e non refilate.

Non sono mercantili le tavole non
passate alla sega sulle due facce per
tutta la lunghezza e le tavole con gelo,
tarlo, “camola” e lemido, nodi marci e
viziosi, subbollitura. Le spaccature
naturali diritte sono tollerate.

Art. 15 - Dimensioni.

Le dimensioni delle tavole sono le
seguenti:

lunghezza da m 2,50 in su, con facolta
da parte del venditore di consegnare, fino
al 10% del quantitativo, tavole della lun-
ghezza non inferiore a m 2;

larghezza da cm 16 in su, misurata a
meta smusso; nel pioppo e nell’ontano
sono trattate anche larghezze inferiori a
cm 16; .

spessore da mm 25 in avanti. E tollera-
ta una deficienza di spessore sino a 2
mm.

Art. 16 - Misurazione.

La misurazione del legname nostrano
si esegue:

a) Tavolame - La misurazione in lar-
ghezza delle tavole non refilate si ese-
gue a meta lunghezza, compensate le
eventuali irregolarita, ed a meta smus-
so.

La misurazione delle tavole refilate
si esegue dalla parte esente da smussi.
Sono ammessi dall’altra parte leggeri
smussi.

La lunghezza ¢ calcolata di 10 in 10
cm.
b) Legname rotondo - Il volume del
legname rotondo ¢ calcolato geometri-
camente: la misurazione ¢ eseguita sot-
tocorteccia prendendo la media dei due
diametri ortogonali a meta lunghezza,
computando mezzo centimetro per
intero.



La lunghezza si misura con progres-
sione di 10 in 10 cm.

Art. 17 - Mediazione.

La provvigione spetta al mediatore,
da ciascuna delle parti contraenti, in
ragione dell’1% dell’ammontare del
prezzo del legname, escluso I’importo
del nolo.

LEGNAME DA LAVORO

Valgono per i legnami da lavoro gli
usi di cui ai precedenti articoli 1, 2,4 ¢
6 in quanto applicabili.

Art. 18 - Legname pregiato per ebaniste-
ria.

I legnami per ebanisteria (tronchi e
tavole) sono venduti stagionati a misu-
ra (metro cubo) oppure a peso, previa
visita della merce ed accettazione della
qualita da parte del compratore.

La misurazione dei legnami per eba-
nisteria ¢ eseguita nello stesso modo
che per i legnami da opera.

Le principali caratteristiche per clas-
sificare le tavole da ebanisteria di
buona qualita mercantile sono: fibra
diritta e dolce, assenza di tarlo, nodi e
spaccature in misura limitata.

Art. 19 - Pannelli di legno compensato.

Il pannello ¢ costituito da un numero
dispari di strati di sfogliato o di tran-
ciato, disposti I’uno sopra I’altro con la
direzione delle fibre incrociate, ed
incollati sotto pressione.

Spessore nominale

Scarto tra spessore
mm massimo e spessore

Quando il numero degli strati ¢
pari, i due strati mediani sono incolla-
ti tra loro con la direzione delle fibre
parallele. Nell’uso corrente, si defini-
sce multistrato il pannello di legno
compensato composto da piu di tre
strati.

I compensati si vendono a metro
quadrato o a metro cubo franco fabbri-
ca, oppure franco magazzino del vendi-
tore.

Solitamente sono
seguenti spessori:
mm 3/4/5/6/8/9/10/12/15/20/22/25/28/30.

I1 numero minimo degli strati con
cui deve essere composto il compensa-
to, in rapporto al suo spessore, suole
essere il seguente:

prodotti nei

Spessore nominale Numero
mm minimo degli strati
Fino a 6 3
Oltre 6 fino a 15 5
Oltre 15 fino a 22 7
Oltre 22 fino a 30 9

I compensati possono essere costi-
tuiti da fogli della stessa essenza,
oppure con strato esterno di essenza
pregiata, tranciata o diversamente lavo-
rata, con spessore originale minore di
un millimetro ma comunque non infe-
riore a 0,5 mm (placcati).

Se composti da 5 o piu strati, di cui
entrambi gli strati esterni sono di
essenza legnosa pregiata, prendono il
nome di compensati controplaccati.

Tolleranza sullo spessore
nominale per pannelli levigati

minimo mm su 1 faccia su 2 facce
Finoa 5 0,2 +0,1 -0,2 0 -03
Oltre 5 fino a 10 0,3 +0,2 -0,3 +0,1 -0,4
Oltre 10 fino a 15 0,4 +0,3 -0,3 +0,2 -04
Oltre 15 0,5 +03 -04 +0,2 -0,5

I compensati possono avere una sola,
oppure le due facce levigate, ed in rela-
zione a questo sono ammissibili le

seguenti tolleranze sullo spessore:
Dimensioni: il primo numero da la
dimensione in cm nel senso della fibra

265



dei fogli esterni; il secondo numero da
la dimensione nel senso ortogonale.

Le dimensioni si intendono approssi-
mative ed ammettono variazioni di cm
5 -10 in piu o in meno. Il prezzo rima-
ne invariato nel limite di una differen-
za di mezzo centimetro in piu o in
meno.

I compensati si identificano anche in
base al tipo di incollaggio, che puo
essere ureico, melaminico o fenolico.

Classificazione in base all’aspetto
delle facce e gruppi di essenze:

la classificazione dei pannelli ¢
basata sulle caratteristiche qualitative
delle due loro facce, in rapporto alla
essenza che le compone.

Si prevedono un massimo di sei clas-
si, indicate in ordine decrescente di
qualita, con le seguenti sigle:

Al-A-B-SB-BB-C.

Ciascuna faccia del pannello deve
essere separatamente classificata; la
designazione del pannello risulta dal-
I’accoppiamento delle sigle che indica-
no la classe qualitativa delle due facce.
Si possono avere ad esempio le seguen-
ti designazioni:

A1/BB - A/BB - B/C, etc.

Si forniscono indicativamente le
seguenti indicazioni di qualita:

QUALITA A - Uniformita del colore
naturale del legno;
giunte ben fatte, nes-
suno spacco; nodi vivi
di diametro non supe-
riore a 0,5 cm.

QUALITA B - Ammessa qualche
variazione di colore,
qualche leggero spac-
co marginale € qual-
che nodo vivo. E tolle-
rato qualche nodo
morto, di diametro
non superiore a 0,5
cm.

QUALITA BB -Ammesse variazioni
di colore, qualche
spacco marginale,
qualche giunto aperto,
nodi morti di diametro
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superiore a 0,5 cm,
qualche tassellatura e
stuccatura.

QUALITA C - Ammessi i difetti piu
accentuati di quelli
della qualita BB.

Art. 20 - Pannelli di legno - Paniforti.

Il pannello ¢ costituito da un’anima
listellare (listello la cui larghezza va da
10 a 30 mm) o lamellare (lamella la cui
larghezza ¢ al massimo di 10 mm), ed
¢ rivestito su ciascuna delle facce con
uno (strato esterno semplice) o due
(strato esterno sdoppiato) strati di sfo-
gliato o tranciato.

I paniforti sono in commercio in
pannelli dello spessore minimo di 13
mm; sono venduti a metro cubo o a
metro quadrato.

I listelli, costituenti 1’interno (anima),
solitamente sono in abete, pino o piop-
po.
Le due facce esterne del paniforte
sono entrambe levigate, esenti da vizi e
con giunte perfette.

Sono tollerati lievi vizi su una sola
faccia.

Lincollaggio deve essere eseguito a
perfezione, ed il pannello deve presen-
tarsi piano.

Art. 21 - Legnami tranciati.

I legnami tranciati sono venduti a
metro quadrato o a foglio.

Gli spessori trattati sono da mm 0,5
a mm 3.

I tranciati sono venduti dietro visita
e accettazione della qualita da parte del
compratore.

La misurazione dei tranciati ¢ effet-
tuata di 5 in 5 cm per la lunghezza e di
centimetro in centimetro per la lar-
ghezza.

La misura di larghezza dei tranciati
si esegue a meta foglio.

Per la lunghezza i centimetri interme-
di e per la larghezza i millimetri inter-
medi sono a beneficio del compratore.

Per i vizi riscontrati si concedono
normalmente i seguenti abbuoni:

a) per la rottura in lunghezza, che di
solito si verifica alla punta dei fogli, si



concede un bonifico di meta lunghezza b) per nodi caduti a circa meta

della rottura per le rotture fino a 10 cm foglio, si concede un bonifico pari alla
e di un quarto della lunghezza per I’ec- larghezza del nodo per tutta la lun-
cedenza; ghezza del foglio.
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VENDITA DEI TRONCHI INTERI DI ESSENZE TROPICALI

Sommario

MISUTAZIONE . . . . ottt e e e e e e e e e e Art.
Onere del rischio

ITER DELLCACCERTAMENTO

Primo accertamento:

a) esame del Comitato tecnico: 13 dicembre 1972.

b) approvazione definitiva del testo dalla Commissione: 17 ottobre 1973.
c) approvazione della Giunta: deliberazione n. 60 del 31 gennaio 1974.
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Art. 1 - Misurazione.
a) Lunghezza: viene rilevata di cm 10

in cm 10 con arrotondamento ai
dieci centimetri inferiori per le fra-
zioni.

Nel caso di un tronco le cui testate
risultino tagliate trasversalmente, la
misura della lunghezza viene calco-
lata fra i punti piu vicini.

b) Circonferenza: il criterio base della

misurazione di un tronco ¢ quello
della rilevazione, mediante nastro
metrico, della sua circonferenza a
meta lunghezza. La circonferenza
viene misurata sotto corteccia. Il
nastro metrico deve essere teso in
modo da ottenere la massima possi-
bile aderenza alla superficie del
pezzo misurato.

¢) Eventuali difetti: il tronco viene ven-

duto per come appare nella sua este-

riorita. Gli eventuali difetti riscon-
trabili esternamente non influiscono
sulla sua misurazione che deve esse-
re sempre effettiva, bensi soltanto
sulla sua classificazione di qualita e,
di conseguenza, sulla pattuizione del
relativo prezzo.

Art. 2 - Onere del rischio.
a) Rischio inerente all’acquisto del

tronco: il tronco ¢ venduto senza
garanzia circa la sua attitudine all’u-
tilizzazione cui ¢ destinato. 11 conte-
nuto interno del tronco ¢ a completo
ed esclusivo rischio del compratore.

b) Vendita del tronco «compresa sega-

gione»: ove sia gia avvenuta la iden-
tificazione del tronco, anche se ¢ il
venditore ad effettuarne la segagio-
ne, il rischio rimane egualmente a
carico del compratore.
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COMMERCIO DEI SEMIREFILATI E REFILATI
RICAVATI DA TRONCHI DI ESSENZE TROPICALI
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Art. 1 - Definizione.

I segati semirefilati sono tavole che
hanno solo uno dei bordi «refilatoy,
mentre I’altro conserva, totalmente o
parzialmente, 1’originale superficie
esterna del tronco. Sono altresi segati
semirefilati le tavole in cui entrambi
gli «smussi» sono stati raddrizzati e
ridotti in modo da dare alla tavola una
figura geometrica regolare.

I refilati sono tavole che hanno
entrambi i bordi a spigoli vivi.

Art. 2 - Unita di base di contrattazione.

La merce viene normalmente trattata
a metro cubo.

Art. 3 - Bollatura.

Gli acquirenti usano, all’atto della
scelta, segnare la merce acquistata con
una sigla particolare. L’avvenuta segna-
tura della merce esclude la possibilita di
reclami da parte del compratore.

Art. 4 - Termini di consegna.

I termini di consegna si considerano
in genere indicativi.

In ogni caso il fornitore non rispon-
de di ritardi dipendenti dal vettore,
anche se la consegna ¢ convenuta fran-
co destino.

La consegna a data fissa puo avere
luogo solo in conseguenza di specifica
convenzione.

Art. 5 - Tolleranze di quantita.

E ammessa una tolleranza del 10%
in piu o in meno del quantitativo ordi-
nato per il legname in misure normali.

Non ¢ ammessa tolleranza di quanti-
ta per le ordinazioni di «misure fisse».

Art. 6 - Vizi o difetti della merce.

Nelle compravendite, il controllo
della qualita e della misurazione ¢ ese-
guito al ricevimento della merce e gli
eventuali vizi o difetti sono denunciati
al venditore entro 8 gg. lavorativi dal
ricevimento, solitamente a mezzo lette-
ra raccomandata.

Quanto al numero dei pezzi — ed al
peso, ove occorra — il controllo avviene
al momento stesso dello scarico, for-

mulando riserva nei confronti del vet-
tore in caso di ammanco.

In caso di contestazione, tutta la par-
tita ¢ tenuta a disposizione del venditore
per un termine congruo per I’eventuale
verifica e conservata a regola d’arte.

Il venditore non ¢ responsabile dei
vizi non apparenti.

Laccettazione della merce da parte
del compratore esonera il venditore da
ogni responsabilita.

In difetto di diversa pattuizione delle
parti, la merce viene venduta senza
responsabilita o garanzia per quanto
riguarda 1’uso e la lavorazione alla
quale il compratore lo destina.

Art. 7 - Spessori.

Sono considerati di normale produ-
zione gli spessori da mm 40 a 80.

E ammessa una tolleranza sullo
spessore di pit 0 meno mm 2.

Su un massimo del 5% della partita
pattuita ¢ ammessa la presenza di zone
di spessore irregolare, con superficie
limitata ad un massimo di 1/3 di quella
di ogni singolo pezzo e con irregolarita
massima limitata a pit 0 meno mm 4
sullo spessore nominale.

In caso di deficienze maggiori per
maggiore profondita o maggiore super-
ficie, € consentito il declassamento
allo spessore inferiore, nei limiti della
percentuale sopra indicata (5%).

E ammessa una deviazione di taglio
alle due estremita delle tavole, purché
limitata ad una lunghezza di cm 10 per
testata e ad una deviazione massima di
pit o meno mm 4 sullo spessore.

Su un numero limitato di pezzi (mas-
simo 2%) ¢ tollerata una difformita di
spessore ai due margini della tavola,
comunque limitata a piu o meno mm 3
sullo spessore nominale.

Non costituiscono difetto:

— 1’alburno sano;

— le superficiali fenditure di stagiona-
tura;

— le fenditure diritte di stagionatura
alle testate, non piu lunghe della lar-
ghezza della tavola;

— le venature colorate;

— ogni difetto o macchia che puo
scomparire con la piallatura superfi-
ciale.
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Art. 8 - Misurazione.

Lunghezza:
in caso di tavole intestate, la lunghez-

za si misura fra le due estremitd; in caso

di intestatura irregolare o mancante, vale

la lunghezza utile minore.

La lunghezza viene calcolata con pro-
gressione di 5 in 5 centimetri; le frazioni
di 5 centimetri sono arrotondate in
meno.

Larghezza:

a) Tavole non refilate e/o semi refilate:
il rilievo della larghezza deve avve-
nire a meta della lunghezza della
tavola, ritenendo compensate le
eventuali irregolarita; in presenza di
tavole particolarmente malformate ¢
ammesso rilevare due misure, ad 1/3
ed a 2/3 della lunghezza, facendone
la media.

La larghezza ¢ data dalla semisomma
delle due facce e viene arrotondata al
centimetro inferiore se presenta dei deci-
mali compresi fra 1 e 4 ed al centimetro
superiore se presenta dei decimali com-
presi fra 5 e 9.

b) Tavole refilate parallele: il rilievo
della larghezza avviene in qualsiasi
punto della tavola, fatta eccezione per
i 20 cm in prossimita alle due estremi-
ta, con arrotondamento della frazione
di centimetro al centimetro pieno infe-
riore o superiore, come detto sopra.

c) Tavole refilate, parallele all’occhio: il
rilievo della larghezza avviene a meta
lunghezza della tavola, con arrotonda-
mento della frazione di centimetro al
centimetro pieno inferiore o superiore,
come detto sopra.

d) Tavole refilate coniche: il rilievo della
larghezza avviene a meta della lun-
ghezza della tavola, con arrotonda-
mento della frazione di centimetro
pieno inferiore o superiore, come
detto sopra.

In tutti i casi di misurazione della
larghezza, ove siano costanti la lun-
ghezza e lo spessore, ¢ ammesso il
ricorso al sistema della corda metrica.

Art. 9 - Legnami di bassa densita.

Per le essenze tropicali quali OBE-
CHE, WAWA, SAMBA, AYOUS,
ILOMBA, FROMAGER e similari,
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provenienti in genere dall’Africa

Occidentale, valgono anche le seguenti

norme particolari:

Dimensioni usuali: in mancanza di
specifici accordi, si intendono:

Lunghezza: da m 2 in avanti con
media di circa m 3 — ammesso tuttavia
il 10% del quantitativo globale in lun-
ghezza dam 1 a 1,95.

Larghezza: minima cm 15, con
media di almeno cm 20 — ammesso tut-
tavia il 5% del quantitativo globale in
larghezze inferiori a 15, ma non a 12
cm.
Qualita: il primo criterio di classifi-
cazione ¢ quello della fibratura tipica
per ogni essenza e per ogni paese di
provenienza e che:

— deve risultare buona e regolare, nel
suo tipo, per la prima qualita;

— puo essere mediocre o moderata-
mente irregolare per la seconda qua-
lita;

— puo essere scadente o molto irrego-
lare per la terza qualita.

Dalla combinazione della fibratura
con gli altri difetti si determina:

1¢ qualita: sono tali le tavole sane, di

fibratura buona e regolare; ¢ tollera-

to solo, per ogni due metri lineari di

lunghezza e per larghezza inferiori ai

cm 40:

— un nodo sano e legato del diametro
medio inferiore ai cm 5;

— oppure un buco da tarlo del diametro
medio inferiore ai cm 2.

I difetti di cui sopra sono tollerati:
— per ogni m 1,50 di lunghezza per le

tavole di larghezza oltre i 40 cm fino

a 60 cm;

— per ogni m 1 di lunghezza per le tavo-
le di larghezza superiore ai cm 60.
Nella 1* qualita non costituiscono
difetto:

— I’alburno sano;

— le superficiali fenditure di stagiona-
tura;

— le fenditure diritte di stagionatura
alle testate, non piu lunghe della lar-
ghezza della tavola;

— le chiavi superficiali;

— le venature colorate;

— ogni difetto o macchia o dislocazio-
ne che puo scomparire con la norma-
le piallatura.



2* qualita: sono tali:

a) le tavole sane, di fibratura mediocre
o moderatamente irregolare, con
tolleranza di nodo sano oppure
buco da tarlo di cui alla prima qua-
lita;

b)sono pure di 2* qualita le tavole di
fibratura buona e regolare come la
prima, che abbiano solo un nodo
guasto del diametro medio inferiore
ai cm 5:

— per ogni 2 m di lunghezza e per
larghezza inferiori ai 40 cm;

— per ogni 1,50 m di lunghezza e
per larghezze oltre 40 fino a 60 cm;

— per ogni m 1 di lunghezza e per
larghezza oltre 60 cm;
c)sono infine di 2* qualita le tavole di

fibratura buona e regolare come la

prima, che presentano nodi sani o

buchi da tarlo in numero non supe-

riore al doppio di quello consentito
per la prima.

Nella seconda qualita non costitui-
scono difetto, oltre quelli indicati per
la prima:

— I’alburno con lievi tarlature;

— le spaccature diritte di testata con
lunghezza massima pari alla larghez-
za della tavola;

— tracce di fenditure e altri difetti di
cuore su di un bordo delle tavole;

— la presenza di guasto purché non
fradicio, limitato ad un quarto della
superficie della tavola;

— le fenditure di stagionatura sulle
facce, non superiori ai 2 mm di lar-
ghezza.

3“ qualita: sono tali:
a)le tavole di fibratura scadente o

molto irregolare, con le tolleranze

di nodo sano oppure di buco da

tarlo di cui alla prima qualita;
b)sono pure di 3* qualita quelle con

difetti non eccedenti il doppio di

quelli previsti dalla 2* qualita.

Nella terza qualita non costituisco-
no difetto, oltre quelli indicati per la
1* e la 2%

— 1’alburno con tarlatura accentuata;

— spaccature diritte di testata supe-
riori alla larghezza della tavola;

— spaccature storte di testata non
superiori alla larghezza della tavola;

— presenza di guasto non fradicio

fino a meta superficie delle tavole;

— presenza di guasto fradicio limi-
tata ad 1/4 della tavola.

Qualita 1¢ e 2*: la percentuale di 1°
non deve essere inferiore al 40% della
quantita trattata.

Qualita monte se riferita ai segati si
intende comprendere all’incirca il
40% di 1%, il 40% di 2%, il 20% di 3.

Se invece riferita ai segati da ricava-
re appositamente da uno o piu tronchi
scelti dal compratore prima della loro
segagione, comprende tutto il prodotto
ricavato, anche se di larghezza e di
lunghezza inferiore alla usuale, com-
preso quanto classificato «scarto», e
la misurazione delle tavole avviene
secondo le dimensioni lorde, senza
abbuoni di misura per difetto.

Art. 10 - Legnami di media densita.

Per le essenze tropicali quali:
RAMIN, JELUTONG, LAUAN,
SERAYAH, TANGILE, MERANTI,
JONGKONG e similari, provenienti in
genere dall’Asia, valgono, oltre alle
norme previste agli articoli 1, 2, 3, 4,
5, 6, 7 e 8, anche le seguenti norme
particolari:

Dimensioni usuali: come i legnami
di bassa densita;

Qualita: come i legnami di bassa
densita, con le seguenti varianti:

— I’alburno ¢ ammesso anche su
entrambi i bordi o le facce della tavo-
la ed ¢ parte integrante della tavola a
tutti gli effetti, salvo che:

— nella prima qualita non puod supe-
rare, nella faccia in cui ¢ presente in
maggior quantita, il terzo della super-
ficie della faccia stessa;

—nella seconda qualita non puo
superare 1 2/3 della superficie e puod
presentare pochi buchi da tarlo confi-
nati ai bordi;

—nella terza qualita pud coprire
I’intera superficie e presentare buchi
da tarlo.

Art. 11 - Legnami di alta densita di uso
pitt comune.

Sono da considerarsi tali:
a) quelli appartenenti alla categoria dei
legnami rossi, quali:
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SAPELE, ABOUDIKROU, ACA- succedanei del noce, quali:

JOU, KHAYA, BOSSE, KOSSIPO, MANSONIA, BETE, AMAZAKUE,
OMU, TIAMA, EDINAM, GEDU- BIBOLO (African Walunt), AGNEGRE,
NOHOR, SIPO, UTILE, MAKORE, DANIELA, MOABI e similari;
AZOBE, NIANGON e similari; ¢) altri, quali: .

b) quelli appartenenti alla categoria dei ABURA, LIMBA, FRAMIRE, IROKO.
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VENDITA DEI SEGATI IN BIGLIE («BOULES»)
DI PRODUZIONE NAZIONALE RICAVATI
DA TRONCHI DI ESSENZE TROPICALI
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Art. 1 - Definizione di «boulesy.

Per merce venduta in «boules» si
intende la vendita di un tronco segato e
ricomposto nella sua forma originaria,
0, quantomeno, le cui tavole siano col-
locate in modo tale da essere facilmen-
te identificate.

I tronchi di grosso diametro s’inten-
dono venduti in «boules» anche se le
tavole sono segate a meta larghezza al
fine di renderle piu maneggevoli.

Si intendono venduti in «boules»
anche i tronchi nelle cui tavole centrali
¢ stato eliminato il cuore guasto.

Art. 2 - Qualita.

Non esistendo per le «boules» possi-
bilita di classificazione, queste vengo-
no trattate e vendute «boule» per
«boule», previa visita della merce e
accettazione da parte del compratore.

Art. 3 - Dimensioni tavole.

Per le essenze piu comuni dei paesi
dell’Africa occidentale” si hanno le
seguenti dimensioni:

Lunghezze: minima m 2,00 - media
m 3,50;

Larghezze: minima cm 20 - media
cm 35 o piu;

La larghezza sopradescritta si inten-
de per «boules» segate intere.

Per le «boulesy» con le tavole segate a
meta questa scende a:

Larghezza: minima cm 15 - media
cm 25 o piu.

Per un terzo delle tavole che com-
pongono la «boule» ¢ ammessa una
larghezza minima inferiore ai 5 cm.

Art. 4 - Spessori.

Sono considerati usuali gli spessori
da mm 40 a mm 80 inclusi con pro-
gressione di mm 5 in 5. E ammessa una
tolleranza sullo spessore di 2 mm in
piu o in meno.

I cali naturali per stagionatura sono
sempre considerati a parte.

(1) I paesi dell’Africa occidentale richiamati nel pre-
sente articolo sono: Nigeria, Ghana, Costa d’Avorio,
Liberia, Camerun, Congo e Angola.
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Art. 5 - Caratteristiche di lavorazione.

a) Spessore.

Su un massimo del 5% dei pezzi ¢

ammessa la presenza di zone di spes-

sore anomale, con superficie limita-

ta ad un massimo di 1/3 di quella di

ogni singolo pezzo e con profondita

massima limitata a piu o meno 5

mm, sullo spessore nominale.

In caso di deficienze maggiori, per

maggiore profonditd o maggiore

superficie ¢ consentito il declassa-
mento allo spessore inferiore, nei
limiti della percentuale indicata.

A parte quanto sopra, ¢ ammessa

una deviazione di taglio alle due

estremita delle tavole purché limita-

tamente ad una lunghezza di cm 15

per testata e per una profondita mas-

sima di piu 0 meno 5 mm sullo spes-
sore nominale.

Su un numero limitato di pezzi (mas-

simo 2%) ¢ tollerata una difformita

di spessore ai due margini della tavo-

la comunque limitata a pit o0 meno 4

mm sullo spessore nominale.

b) Intestatura.

Non ¢ obbligo del produttore esegui-

re I’intestatura delle tavole.

¢) Difetti.

E ammessa senza bonifico la presen-

za dei seguenti difetti:

— superficiali fenditure di stagiona-
tura;

— superficiali chiavi e nodi sani;

— venature colorate;

— ogni difetto o macchia di discolo-
razione che pud scomparire con
piallatura;

— spaccature diritte alle testate con
profondita massima pari alla lar-
ghezza della tavola;

— spaccature alle testate inclinate o
parallele alle facce della tavola
con lunghezza massima pari a
meta larghezza della tavola;

— presenza di buchi di tarli nell’al-
burno e purché con densita massi-
ma di n. 1 buco per m 1 e purché la
larghezza del buco non superi il
centimetro di diametro;

— altri difetti dell’alburno come pre-
senza di marcio o cotto, purché il
difetto interessi solo 1/3 (in lun-
ghezza) della tavola;



— presenza di buchi causati da altri

coleotteri.

Sono pure tollerati, ma con 1’obbligo
di bonificarli interamente, i seguenti
difetti:

— I’alburno alterato o cotto per oltre un
terzo della lunghezza della tavola;

— le spaccature provocate dai cosiddet-
ti “colpi di vento” sino alla loro tota-
le eliminazione quando superino il
numero di una spaccatura ogni m
1,50;

— il cuore molle o marcio;

— le fenditure laterali quando queste
sono presenti almeno ogni 50 cm e
superano i 3 cm di larghezza.

La presenza di nodi grossi e difetto-
si comporta un bonifico nella lunghez-
za di 10 cm ogni nodo sulla tavola inte-
ressata.

La «boule» puo essere venduta inte-
ra, meta o a quarti. In ogni caso le tavo-

le devono essere numerate secondo
I’ordine di segagione.

Art. 6 - Alburno.

Lalburno ¢ considerato parte inte-
grante delle tavole a tutti gli effetti,
tranne nei casi previsti nell’articolo
riguardante i difetti.

Art. 7 - Misurazione.

La misurazione ¢ effettuata a meta
lunghezza delle tavole facendo la
media delle due facce o per semplicita
misurando sempre interamente da un
solo lato uno smusso.

La larghezza ¢ sempre arrotondata al
centimetro pieno secondo il seguente
criterio: media risultante cm 24,1 -
24,2 - 24,3 - 24,4 calcolare cm 24: cm
24,5 - 24,6 - 24,7 - 24,8 - 24,9 calcola-
re cm 25.
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b) Compensati
Vedi
Titolo V
Capitolo Undicesimo
Sottocapitolo a) Legno comune sezione relativa
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¢) Mobili e infissi

COMPRAVENDITA DI MOBILI DI LEGNO
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Art. 1 - Oggetto del contratto.

Il contratto di mobili in legno e in
altri materiali pud avere per oggetto
gruppi d’ambiente o singoli pezzi.

Per gruppi d’ambiente si intendono
pezzi componenti un intero ambiente
(camera da letto, salotto, sala di sog-
giorno, etc.).

I mobili si distinguono in tre classi:
assemblati, componibili, accostabili.

Gli assemblati sono i mobili gia tali
alla consegna (come sedie, poltrone,
etc.) oppure da assemblare alla posa in
domicilio (come armadi, letti) e, cio¢,
sono costituiti da elementi in numero
fisso e non variabili e gia tra loro con-
giunti o da congiungersi a domicilio.

Per componibili si intendono i mobi-
li che risultano atti ad essere variabil-
mente composti in numero di elementi
o in dimensioni e forme diverse. Per
accostabili si intendono pezzi singoli
assemblati o da assemblare e che com-
pongono uno o piu mobili con dimen-
sioni e forme diverse. Tanto per i com-
ponibili che per gli accostabili il con-
tratto deve indicare il numero ed il tipo
di elementi.

Nei rapporti tra fabbricanti e com-
mercianti i mobili devono essere ven-
duti finiti; devono essere venduti com-
pleti degli accessori (viti, maniglie,
etc.) se si tratta di componibili o acco-
stabili.

Nei rapporti tra commerciante (o
artigiano) e compratore i mobili sono
forniti pronti all’uso salvo diversa pat-
tuizione.

Art. 2 - Caratteristiche.

La denominazione dei mobili fa rife-
rimento, di norma, alle parti esterne e
visibili. Il riferimento alla struttura ¢
facoltativo. Nel solo caso di mobili in
legno costruiti in massello deve essere
specificato se il mobile ¢ tale in tutto
oppure solo in parte.

Si denomina un mobile dal materiale
di rivestimento (esempio: armadio in
noce nazionale sta per armadio impial-
lacciato di noce nazionale, poltrona in
pelle di vitello oppure in tessuto di lana
sta per poltrona rivestita in...).

La denominazione dell’essenza le-
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gnosa deve essere esatta escludendo
qualsiasi denominazione di fantasia.

Nel caso di laccature, € ammesso che
non sia precisato il materiale costituen-
te il supporto e comunque, se ne viene
fatta menzione, sono d’obbligo le
denominazioni esatte.

Art. 3 - Prezzo.

Il prezzo dei mobili ¢ indifferente-
mente riferito al gruppo di ambiente o
al singolo pezzo, sempre che si tratti di
mobili assemblati o da assemblare. Per
i componibili e gli accostabili il prezzo
puo essere indicato per ogni singolo
elemento o per gruppi omogenei di ele-
menti.

Nei rapporti da fabbricante a com-
merciante il prezzo si intende franco
magazzino produttore, salvo pattuizio-
ni diverse.

L’IVA ¢ conteggiata separatamente.

Nei rapporti da commerciante (o
artigiano) a compratore il prezzo non ¢
comprensivo del trasporto, del montag-
gio dei mobili non assemblati e dell’e-
ventuale progettazione ambientale,
salvo pattuizione contraria.

Art. 4 - Consegna.

Nei rapporti tra fabbricante e com-
merciante la consegna ¢ fatta nei tempi
e nelle modalita pattuite, salvo cause di
forza maggiore da comunicare tempe-
stivamente.

Nei rapporti tra commerciante (o
artigiano) e compratore la consegna ¢,
su richiesta, effettuata a domicilio con
sistemazione dei mobili e I’eventuale
assemblaggio, composizione o accosta-
mento. Il compratore ¢ tenuto a prov-
vedere a far trovare sgombri gli spazi
in cui i mobili devono essere collocati.
Gli eventuali trasporti fuori casa o spo-
stamenti in altri locali dei mobili usati
sono a carico del compratore.

La sistemazione dei mobili non pre-
stabilita da progettazione avviene su
indicazioni immediate e la richiesta di
ripetute modifiche di collocazione
comporta il diritto del commerciante di
rivalersi per il maggiore tempo impie-
gato.

Per i mobili in cui sono previsti



accorpamenti di elettrodomestici ed
idraulici, il commerciante non € tenuto
ad alcun lavoro di allacciamento, modi-
fica o collaudo di impianto. Gli even-
tuali adattamenti dei mobili non sono
compresi. Per i mobili la cui sistema-
zione richieda lavori di fissaggio alle
pareti, il commerciante puo richiedere
preventiva pattuizione aggiuntiva al
prezzo dei mobili stessi, sempre rima-
nendo esclusa ogni responsabilita per i
vizi di costruzione edilizia.

Sono a carico del commerciante gli
eventuali ritocchi o riparazioni ai
mobili che abbiano subito avarie
durante il trasporto.

Art. 5 - Pagamento.

Il pagamento da compratore a com-
merciante (o artigiano) ¢ eseguito,
salvo diversa pattuizione, alla conse-
gna della merce. All’atto della conclu-
sione del contratto il venditore puo
chiedere un congruo acconto.

Il pagamento non puo essere dilazio-
nato per eventuali pretesi difetti o vizi
dei mobili ricevuti.

Art. 6 - Garanzia.

Nei rapporti tra fabbricante e com-
merciante il mobile oggetto del contrat-
to ¢ venduto come da modello, dimen-
sioni, caratteristiche e materiali indica-

ti nell’ordinativo. Successive eventuali
modifiche o differenziazioni devono
essere preventivamente concordate.

Nei rapporti tra commerciante (o
artigiano) e compratore, il venditore
risponde dell’identita dei materiali
visibili in superficie e della identita del
modello scelto su prototipo esposto in
negozio o su catalogo.

Vizi e difetti rivelatisi con 1’uso
(imperfetta lucidatura o laccatura, etc.)
sono coperti da garanzia per la durata
massima di un anno, a meno che siano
riscontrati dovuti a condizioni ambien-
tali non adatte (eccesso di umidita o di
calore, etc.).

11 venditore non risponde per leggere
differenze di tinta nei tessuti, di vena-
ture o tonalita di verniciature di essen-
ze legnose, pannelli e laminati.

Nessuna garanzia ¢ data per il tarlo,
salvo che la tarlatura sia esistente alla
consegna del mobile.

Art. 7 - Mediazione.

Non ¢ riconosciuto alcun compenso
se non a chi abbia preventivamente
dichiarato di agire come mediatore: a
questi ¢ dovuta dal solo venditore una
percentuale del 2% sul prezzo conve-
nuto, al netto di eventuale sconto
accordato all’atto della conclusione del
contratto.
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d) Carri da strada
(nessun uso accertato)

e) Lavori in sughero
(nessun uso accertato)
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CAPITOLO DODICESIMO

Prodotti delle industrie della carta,
poligrafiche e fotofonocinematografiche
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a) Carta e cartoni

COMMERCIO DI CARTA E CARTONI
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CARTA

Art. 1 - Unita di base di contrattazione.

La carta ¢ contrattata a peso oppure
a fogli, a risme o bobine. La risma di
carta stesa ¢ composta di 500 fogli e
quella di carta allestita (bianca o riga-
ta) di 400 fogli.

La risma di carta per fotocopie ¢ di
500 fogli.

Art. 2 - Ordinazione.

II committente, nel proprio ordinati-
vo, specifica:

— la quantita, con il numero dei fogli,
delle risme o delle bobine oppure col
peso complessivo;

— la qualita, con riferimento ad un
tipo, marca o campione, € cosi pure
ogni altra indicazione tecnica even-
tualmente necessaria;

— il colore, con riferimento ad un tipo,
marca o campione;

— il formato in centimetri e frazioni di
centimetro;

— il peso in chilogrammi per risma
oppure la grammatura per metro
quadrato;

— la confezione e I'imballaggio desiderati;

— la direzione di fabbricazione o
senso-fibra;

— tutte le altre condizioni richieste
(prezzo, termini di consegna e paga-
mento, trasporto, etc.) necessarie per
la conclusione del contratto.

Art. 3 - Conferma di ordinazione.

Le ordinazioni sono soggette all’ap-
provazione della casa venditrice. La
non approvazione viene comunicata nel
termine di dieci giorni dal ricevimento.

Art. 4 - Imballaggio.

Nel peso nominale della carta, indi-
cato per risma, pacco o bobina, banca-
le ¢ compreso il peso della confezione.

Nel peso della carta in bobine ¢ com-
presa anche 1’anima.

Limballaggio viene fatturato.

Art. 5 - Composizione dell impasto.

Il fabbricante compone 1’impasto
come meglio ritiene, alla condizione
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che il prodotto risponda alle proprieta
del tipo richiesto o del campione base.

Art. 6 - Termini di consegna.

La consegna ¢ eseguita presso la fab-
brica o il deposito della ditta fornitrice
anche se la merce ¢ venduta franco
domicilio del compratore.

I termini di spedizione sono sempre
stabiliti nell’ordinazione.

Le interruzioni importanti di lavoro
della fabbrica, dipendenti da cause di
forza maggiore, comunicate al commit-
tente, prorogano il termine di consegna
per un tempo eguale all’interruzione,
salva la facolta di recesso da parte del
committente. La merce viaggia sempre
per conto e rischio del committente
anche quando i prezzi siano convenuti
per merce resa franco destino. La
merce ¢ assicurata dietro espresso ordi-
ne del committente.

Ove il compratore non provveda al
ritiro della merce dopo il ricevimento
dell’avviso di approntamento della
stessa 0 non adempia alla condizione
alla quale ¢ sottoposta la spedizione da
parte del venditore che se ne ¢ assunto
I’obbligo, i rischi e I’onere della con-
servazione della merce stessa sono a
carico del committente.

Art. 7 - Tolleranze.

Le tolleranze riconosciute sono le
seguenti:

A) sulla grammatura per metro qua-
drato indicata nella commissione:
1) per le carte da impacco, da im-

ballo o da ondulare sino a +/-
6%;
2) per le carte a mano e per le car-
te gelatinate sino a +/- 5%;
3) per tutte le altre:
sino a +/- 6% per le carte fino a 20
grammi per metro quadrato;
sino a +/- 5% per le carte di peso
tra 21 e 40 grammi per metro qua-
drato;
sino a +/- 4% per le carte di peso
tra 41 e 59 grammi per metro qua-
drato;
sino a +/- 3% per le carte di peso
tra 60 e 180 grammi per metro qua-
drato;



sino a +/- 4% per le carte di peso
tra 181 e 240 grammi per metro
quadrato;

sino a +/- 7% per le carte di peso
superiore a 240 grammi per metro
quadrato.

Se nel contratto ¢ stata esplicita-
mente indicata solo una grammatu-
ra minima o solo una grammatura
massima, i limiti di tolleranza
sopra indicati possono essere rad-
doppiati.

Le tolleranze di cui sopra non si
applicano qualora nella commis-
sione vengano esplicitamente indi-
cati i limiti minimo e massimo del
peso per metro quadrato.
Laccertamento della rispondenza
della grammatura effettiva a quella
contrattuale ¢ fatto su campione
rappresentativo della partita secon-
do le norme UNI, ISO, UNI EN.

B) sui formati:

le carte stese sono fornite non
squadrate e cio¢ tali come proven-
gono dalle macchine continue o
dalle taglierine in foglio ed ¢
ammessa una tolleranza di misura
di mm 3 in piu o in meno sulle due
dimensioni; uguale tolleranza ¢
ammessa sulla larghezza delle
carte in bobina.

Sulle carte refilate e squadrate la
tolleranza ammessa ¢ di mm 2 in
piu o in meno.

C) sulla qualita:

differenze di tonalita o piccole dif-
ferenze di purezza d’impasto e di
resistenza non danno luogo a
reclami o rifiuto da parte del com-
mittente; le stesse differenze sono
ammesse tra le diverse parti di una
medesima ordinazione le quali, per
quanto riguarda il colore, devono
invece essere accuratamente sepa-
rate nella scelta e segnalate al
committente sulla bolla di conse-
gna.

Art. 8 - Tolleranze di peso per ordini da
fabbricazione.

Nei casi di ordinazione per speciali
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fabbricazioni, il committente ¢ obbli-
gato ad accettare alle condizioni con-
trattuali il prodotto in piu o in meno
con le seguenti tolleranze:

15% per le commissioni inferiori ai
1000 kg;

5% per le commissioni di almeno 1000
kg e inferiori a 5000 kg;

4% per le